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RESUMO

Esta tese tem dois objetivos: O primeiro ¢ evidenciar, com base na literatura de
Economia da Religido, a premissa de racionalidade humana relativa ao comportamento
religioso. Com esse objetivo, realiza-se uma discussdo dos fundamentos tedricos da
Economia da Religido: a Escolha Racional, a Teoria do Consumidor aplicada a religido,
o modelo de producdo doméstica de Gary Becker e a Teoria do Mercado Religioso.
Também se apresenta e se discute alguns dos principais modelos teoricos da Economia
da Religido, citando, sempre que possivel as evidéncias empiricas existentes na
literatura. Como meio de contribuir para a discussdo nessa area, sao aplicados modelos
econométricos de analise de survey com dados de duas pesquisas para dois dos modelos
tedricos apresentados, o de Azzi-Ehremberg e o de Durkin Greeley (1991): Pesquisa
Nacional por Amostra de Domicilios (PNAD) de 1988, aplicada pelo IBGE, e Pesquisa
Social Brasileira (PESB) de 2004, realizada pela FGV Opinido. Uma predigao
importante relacionada a Teoria do Mercado Religioso, um dos fundamentos da Teoria
da Escolha Racional da Religido, ¢ que quanto maior for, de um lado, o grau de
regulagdo governamental neste mercado, por outro serdo menores o grau de competi¢ao
das organizagdes religiosas, o pluralismo religioso e, conseqiientemente, o nivel de
participagdo religiosa. Segundo a Teoria do Mercado Religioso, de modo semelhante a
outros mercados, a intervengdo estatal provoca, no mercado religioso, alocacdes
subotimas de recursos escassos, ineficiéncia na producdo e restri¢do na diversidade de
bens e servigos religiosos ofertados aos consumidores pelas organizacdes religiosas. O
segundo objetivo da tese, alids, o principal, é buscar evidéncias que corroborem as
premissas da Teoria dos Torneios de Promocao (Tournaments), elaborada por Edward
Lazear e Sherwin Rosen (1981), em organizagdes religiosas. O problema se baseou na
investigagdo do mercado interno de trabalho da Igreja Catodlica no que concerne a
selecdo e promogao de seus clérigos, recorrendo para isso ao seu Direito Canonico, na
tentativa de identificar elementos que corroborassem ou evidenciassem os pressupostos
da Teoria dos Torneios de Promog¢do nos documentos pesquisados, sendo o mais
importante ¢ fundamental o Codigo de Direito Candnico (CDC) de 1983. A legislagao
candnica suplementar também foi utilizada. Buscou-se investigar de que modo esses
documentos normativos incorporam esquemas de incentivos para regular a hierarquia
catolica de ordem e de jurisdicdo, bem como a sele¢cdo e promogao de seus clérigos, sob
a otica de Torneios de Promoc¢ao. Estudando-se os Canones do CDC e outros
documentos de direito canonico, foram encontrados varios elementos que dao suporte a
afirmacao de que, de fato, existem evidéncias dos pressupostos de Tournaments
naqueles esquemas, no que concerne a escolha e sistema promocional de clérigos
catolicos.

Palavras-chave: Religido. Economia da Religido. Escolha Racional. Produgao
doméstica. Mercado religioso. Torneios de Promogdo. Direito Candnico. Codigo de
Direito Candnico.



ABSTRACT

This thesis has two objectives: the first is the evidence, based on the literature of
Religious Economics, the premise of human rationality related to religious behavior.
With this objective, was carried out a discussion of the theoretical fundamentals of
Religious Economics: the Rational Choice, Consumer Theory applied to the Religion,
Gary Becker's model of domestic production and the Theory of the Religious Market.
Some of the main theoretical models of Religious Economics are discussed, mentioning,
whenever possible, the empirical evidence that appears in the literature. As a way of
contributing to the discussion in this area, econometric models of survey analysis with
data of two items of theoretical research presented, such as Azzi-Ehremberg and that of
Durkin Greeley (1991): the 1988 National Research per Address Sample, applied by the
IBGE and, the Brazilian Social Research (PESB) done in 2004 by the FGV Opiniao.
An important prediction, related to the Religious Market Theory, one of the bases of the
Rational Religious Choice Theory, is that, the larger it is, on one side, the degree of
government regulation in this market, on the other hand, is lower the degree of
competition of religious organizations, religious pluralism and, consequently, the level
of religious participation. According to the Theory of the Religious Market, similarly to
other markets, the state intervention causes, in the religious market, sub-optimal
allocations of scarce resources, production inefficiency and restriction in the diversity of
goods and religious services offered to the consumers by the religious organizations.
The second aim of this Thesis, albeit the main one, is to find evidence, which
corroborates the premises of the Theory of the Promotion Tournaments, elaborated by
Edward Lazear and Sherwin Rosen (1981), in religious organizations. The problem was
based on the investigation of the internal working market of the of the Roman Catholic
Church, in what concerns the selection and promotion of its clergy, using the Canon
Law, in the intent of identifying elements which corroborate or put into evidence the
presumption of the Promotion Tournament Theory in the researched documents, being
the most important and fundamental the 1983 Canon Law Code. The supplementary
canon legislation was also used. It was investigated in what way those normative
documents, incorporate incentive schemes in order to regulate the catholic hierarchy, of
order and of jurisdiction as well as the selection and promotion of its clergy, under the
optics of Promotion Tournaments. Studying the canons of the Canon Law Code and
other canon law documents, several elements were found that give support to the
affirmation that, in fact, there is evidence of the presupposition of the Tournaments in
those schemes, as regards the choice and promotional system of Catholic clerics.

Key Words: Religion. Economics of Religion. Rational Choice. Domestic production.
Religious market. Promotion Tournaments. Canon Law. Canon Law Code.

JEL Classification: Z12, J33, J39, J41
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1 INTRODUCAO

Sao dois os objetivos deste trabalho: 1) explicar, com base na literatura existente
na Teoria Economica da Religido, alguns aspectos do comportamento religioso tendo
como marco teorico os pressupostos da Teoria da Escolha Racional Religiosa e 2)
buscar evidéncias das premissas da Teoria dos Torneios de Promocao (Tournaments),
em termos de selecdo e promocdo de clérigos em organizacdes religiosas, usando como
referéncia de estudo a Igreja Catdlica Apostolica Romana. Baseando-se no Codex luris
Canonici (CIC) ou Codigo de Direito Canonico (CDC) de 1983 e na legislacao canonica
suplementar, busca-se identificar no Direito Candnico alguns aspectos juridicos que
estejam relacionados a estruturacdo e a implementacdo de contratos Otimos com
incentivos para clérigos catolicos sob a otica da Teoria dos Torneios de Promocao.

A Teoria Economica da Religido tem como um dos suportes tedricos os
trabalhos seminais de Gary Becker (1964, 1965) relacionados ao Modelo de Producao
Doméstica e alicer¢ados na chamada Teoria da Escolha Racional. Becker, no livro
Economic Approach To Human Behavior (1976, p.14), afirma que “the economic
approach provides a useful framework for understanding all human behavior”. Por
outro lado, afirmag¢des como essas t€m sido interpretadas por estudiosos e pesquisadores
1

de outras areas das Ciéncias Sociais como uma espécie de “imperialismo economico”" .

Sobre essa questdo, ¢ importante saber o que afirma Lazear (2000, p.99):

Economics is not only a social science, it is a genuine science.
Like the physical sciences, economics uses a methodology that
produces refutable implications and tests these implications using
solid statistical techniques. In particular, economics stresses three
factors that distinguish it from other social sciences. Economists use
the construct of rational individuals who engage in maximizing
behavior. Economic models adhere strictly to the importance of
equilibrium as part of any theory. Finally, a focus on efficiency leads
economists to ask questions that other social sciences ignore. These
ingredients have allowed economics to invade intellectual territory
that was previously deemed to be outside the discipline’s realm.

"Isso ¢ demonstrado, por exemplo, pelo titulo de um livro de Radnitzky e Berholz (1986): Economic
Imperialism: The Economic Method Applied Outside the Field of Economics.
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Deixando de lado as polémicas suscitadas pela chamada “invasdo” da Ciéncia
Econdmica em territorios de pesquisa antes restritos a outras Ciéncias Sociais, como € o
caso da religido, o fato a ser ressaltado ¢ que o enfoque especifico da Teoria Econdmica
da Religido ¢ a andlise do comportamento religioso, com fundamentos
microecondmicos, em um contexto de mercado, no que concerne a pratica religiosa de
individuos, grupos e coletividades em geral (regides, nacdes, continentes, etc.). O
comportamento religioso pode ser definido como sendo um conjunto de atitudes e de
praticas oriundas de crengas religiosas, para atingir determinados objetivos, sejam de
carater natural ou supranatural.

As trés premissas basicas da Escolha Racional sao: comportamento maximizador
de utilidade, estabilidade nas preferéncias e equilibrio do mercado religioso (Becker,
1976). Das trés premissas, a da maximiza¢do da utilidade ¢ a principal
(IANNACCONE, 1995c, p.77) e se aplica tanto ao consumidor como ao produtor no
mercado religioso. Os produtores religiosos sdo maximizadores de utilidade no que se
refere ao namero de fi¢is, do apoio governamental e¢ de outros determinantes
institucionais que sejam necessarios ao sucesso das organizagdes religiosas
(IANNACCONE, 1995c, p. 77).

Diferentemente da Tese da Seculariza¢do, a qual afirma que as mudancas
religiosas sdo respostas a alteragdes do lado da demanda, como resultado da variagdo de
gostos, preferéncias, tendéncias historico-culturais, a Teoria da Escolha Racional
sustenta o oposto, isto ¢, afirma que as mudangas religiosas originam-se nas alteracdes
da oferta religiosa. Essas alteragdes estariam relacionadas, principalmente, ao grau de
regulacao do mercado religioso pelo governo, o que iria se refletir na pluralidade e na
magnitude da competicdo religiosa existente entre os produtores de religido nesse
mercado. Ja a demanda seria caracterizada pela estabilidade das preferéncias religiosas.
Com esse enfoque, a Escolha Racional inverteu o eixo de estudo cientifico da religido,
nas Ciéncias Sociais, do lado da demanda para o lado da oferta religiosa, passando a ser
chamada de o “Novo Paradigma” (WARNER, 1993).

A génese da Economia da Religido localiza-se em um capitulo especifico de A
Riqueza das Nagdes (2004, 1996) de Adam Smith, onde, no livro V deste trabalho,
capitulo primeiro, artigo terceiro, o autor analisa as diversas implicagcdes econdmicas da
regulacdo do mercado religioso pelo governo. No entanto, somente com a publicagdo do
artigo seminal Household Allocation of Time and Church Attendance, de Azzi e

Ehremberg (1975), comecou a haver um influxo crescente e permanente de trabalhos
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ligados a disciplina de Economia da Religido. Atualmente, o principal expoente da
disciplina ¢ o economista norte-americano Laurence lannaccone, da Universidade
George Mason, com mais de 50 artigos publicados em periddicos como American
Economic Review, The Journal of Political Economy, The American Journal of
Sociology e The Journal for the Scientific Study of Religion”.

Antes de prosseguir, ¢ importante definir o conceito de “religido”.
Reconhecendo a complexidade de definir este conceito, A.K.Rule (ver ELWELL, v.III,

2003, p. 277), estabelece como caracteristicas definitivas da religido:

O reconhecimento de um poder superior, invisivel, uma
atitude de reverente dependéncia daquele poder no modo de viver; e
acOes especiais, e.g, ritos, oragcdes e atos de misericordia como
expressoes e cultivo especificos da atitude religiosa.

Stark (1996, p.39) define religido como “sistemas de compensadores gerais
baseados sobre premissas sobrenaturais”, onde compensadores sdo definidos como
“postulagdes de recompensa de acordo com explanagdes que ndo sdo prontamente
suscetiveis a uma avaliacio inequivoca” (STARK, 1996, p.36)’. P. Byrne, na
International Encyclopedia of the Social & Behavioral Sciences (2004, p.13.061-
13.062) define, inicialmente, o conceito de religido sob quatro perspectivas distintas: a
substantiva (Tylor), a estrutural-funcionalista (Durkheim), a experiencial (Muller) e a

semelhanca familiar (ou politética):

Religion may be defined in terms of the typical content of its
beliefs. Substantive definitions are illustrated by Tylor’s definition of
religion as ‘belief in spiritual beings’ (Tylor 1903). Religion may also
be defined by reference to the role religion plays in personal and social
life or the structure of religious thought and action. Such structural—
functionalist definitions are illustrated by Durkheim’s definition of
religion in terms of a symbols system enforcing a distinction between
sacred and profane reality and uniting members of society into a
common moral community (Durkheim 1912/1967). Experiential
definitions demarcate religion by reference to a putative common, or

% Para maiores informagdes ver http://www.gmu.edu/departments/economics/faculty/liannaccone.html
(acessado em 23/02/2009).
3 No capitulo 2, a definigdo desse conceito sera aprofundada.
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core, experience religious actors participate in, as illustrated by
Muller’s claim that religion consists in the ability to experience the
infinite in the finite (Muller 1893). These three modes of defining
religion are united in seeking necessary and sufficient conditions for
the classification of an institution as religious. Family resemblance (or
polythetic) definitions reject this search. Their advocates maintain that
the things we call ‘religions’ form a loose class. There is no attribute
or set of attributes which unites them all: there is merely a network of
overlapping similarities (Southwold 1978).

As duas perspectivas predominantes, segundo P.Byrne (2004, p.13.062) sdo a
substantiva e a estrutural-funcionalista. A primeira perspectiva define o conceito de
religido de forma clara, incrementando sua utilidade na delimitacao do fendmeno social.
A desvantagem dessa abordagem ¢ que descarta a possibilidade de crengas ndo teistas.
A segunda perspectiva da uma definicdo ampla sobre o conceito de religido, abordando
a questdo como um fendmeno humano universal. No entanto, ¢ considerado um
conceito vago.

Assim, P.Byrne (2004, p. 13.062) propde um conceito que harmonize essas duas

perspectivas, baseado numa abordagem moral de religido:

A religion is a symbolic system (with associated beliefs and
practices) which articulates the thought that there is a source of moral
order behind the world, that is the thought that the realms of value and
fact are ultimately united.

Embora muitos pensadores tenham afirmado, no passado, que a religido
tradicional estaria condenada a desaparecer, atualmente a pratica religiosa continua a ser
um vetor social de importincia preponderante e indissociavel da existéncia da
humanidade. Entre aqueles pensadores, podem ser citados nomes como os filésofos
David Hume e Hebert Spencer (STARK; IANNACCONE; FINKE, 1996, p.433-434) ou
o psicanalista Sigmund Freud (1969).

Conforme Stark, Iannaccone e Finke (1996, p.433-434), os estudiosos dos
séculos XIX e XX, citados anteriormente, relacionavam a religido a uma espécie de
“mente primitiva”, a um processo mental irracional e desinformado. Para E. E. Evans-

Pritchard (1965, p. 15), em relacdo as teorias da religido primitiva
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The persons whose writings have been most influential have
been at the time they wrote agnostics or atheists. Primitive religion
was with regard to its validity no different from any other religious
faith, an illusion. It was not just that they asked, as Bergson put it,
how it is that ‘beliefs and practices which are anything but reasonable
could have been, and still are, accepted by reasonable beings’. It was
rather that implicit in their thinking were the optimistic convictions of
the eighteenth-century rationalist philosophers that people are stupid
and bad only because they have bad institutions, and they have bad
institutions only because they are ignorant and superstitious, and they
are ignorant and superstitious because they have been exploited in the
name of religion by cunning and avaricious priests and the
unscrupulous classes which have supported them.

Mas qual o objetivo desses pensadores ao buscar explicar o comportamento
religioso tendo como fundamento a teoria da religido primitiva? Segundo Evans-

Pritchard (1965, p. 15):

We should, I think, realize what was the intention of many of
these scholars if we are to understand their theoretical constructions.
They sought, and found, in primitive religions a weapon which could,
they thought, be used with deadly effect against Christianity. If
primitive religion could be explained away as an intellectual
aberration, as a mirage induced by emotional stress, or by its social
function, it was implied that the higher religions could be discredited
and disposed of in the same way. This intention is scarcely concealed
in some cases — Frazer, King, and Clodd, for example. I do not doubt
their sincerity and I have indicated elsewhere, they have my sympathy
,though not my assent. However, whether they were right or wrong is
beside the point, which is that the impassioned rationalism of the time
has coloured their assesmente of primitive religions and has given
their writings, as we read them today, a flavor of smugness which one
may find either irritating or risible. Religious belief was to these
anthropologists absurd, and it is so to most anthropologists of
yesterday and today.

Ainda que seja a religido rechagada, desacreditada e combatida por muitos, ou
louvada e exaltada por outros, o fato ¢ que os seres humanos, em seu conjunto, de forma
generalizada, tém como uma de suas caracteristicas intrinsecas a adog@o e a pratica de
varios tipos de credos religiosos. Isso ¢ um fato evidenciado pelas estatisticas. A tabela

a seguir mostra a distribui¢ao da populagao mundial segundo credos religiosos:
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Tabela 1 Popula¢ao no mundo segundo suas crencas religiosas — ano 2005

Religido Total Participagdo relativa (%)
Cristios 2.135.784.198 33,09
Mugulmanos 1.313.983.654 20,36
Hinduistas 870.047.346 13,48
Sem religido 768.598.424 11,91
Religides populares Chinesas 404.922.244 6,27
Budistas 378.809.103 5,87
Etno-religiosos 256.340.652 3,97
Ateus 151.548.030 2,35
Neoreligiosos 108.131.713 1,68
Sikhs 25.373.879 0,39
Judeus 15.145.702 0,23
Espiritas 13.030.538 0,20
Baha’is 7.614.998 0,12
Confucionistas 6.470.714 0,10
Jainistas 4.588.432 0,07
Xintoistas 2.789.098 0,04
Taoistas 2.733.859 0,04
Zoroastristas 2.647.523 0,04
Outras religides 254.007 0,00
Dupla filiacdo (15.142.318) -0,23
TOTAL DA POPULACAO 6.453.671.796 100,00

Fonte: World Christian Encyclopedia, disponivel em http://worldchristiandatabase.org/

Como pode ser observado na tabela acima, para dados referentes ao ano de 2005,
cerca de 86% da popula¢do mundial possuia filiagdo religiosa. Esse percentual exclui do
total da populacao estimada os ateus, os individuos que ndo possuiam religido e aqueles
identificados como tendo dupla filiagdo”.

Com esses dados em mente, convém lembrar que a religido tem o potencial de
influenciar e moldar, de modo decisivo e de diferentes maneiras, o comportamento
humano nos aspectos individual e coletivo, contribuindo para a transformacdo continua
da cultura, da economia € do ambiente de todas as sociedades conhecidas. Na
antiguidade, civilizagdes como a egipcia, a suméria, a acadica, a fenicia, a caldéia, a
babildnica e a hebréia, conhecidas pelas suas brilhantes realizacdes em areas como a
astronomia, a literatura, a matematica, o comércio, a arquitetura e artes em geral,
tiveram na religido um de seus pilares fundamentais de sustentagdo. Segundo North

(1990, p.44):

* No caso do Brasil, o fenomeno da dupla filiagio ¢ recorrente, conforme dados de pesquisa amostral
efetuada pelo Instituto Datafolha, entre 19 e 20 de margo de 2007, quando foram entrevistadas 5.700
pessoas, em 238 municipios de varias unidades da federacdo. As informag¢des podem ser obtidas em
http://datafolha.folha.uol.com.br/po/ver_po.php?session=445 (acessado em 11/02/2009).
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It is simply impossible to make sense out of history (or
contemporary economies) without recognizing the central role that
subjective preferences play in the context of formal institutional
constraints that enable us to express our convictions at zero or very
little cost. Ideas, organized ideologies, and even religious zealotry
(grifo nosso) play major roles in shaping societies and economies.

Marshall (1996, p.77) considerou a religido e a economia como as duas
instdncias modeladoras mais importantes do comportamento humano ao longo da

histoéria:

Pois o carater do homem tem sido moldado pelo seu trabalho
quotidiano e pelos recursos materiais que busca por esse meio, mais
do que por outra influéncia qualquer, & parte a dos ideais religiosos.
Os dois grandes fatores na historia do mundo tém sido o religioso € o
econdomico. Aqui e ali o ardor do espirito militar ou artistico
predominou por algum tempo; mas as influéncias religiosas e
econdmicas nunca foram deslocadas do primeiro plano, mesmo
passageiramente, ¢ quase sempre foram mais importantes do que as
outras todas juntas.

Outra afirmacao interessante ¢ a de Hull e Bold (1989, p.7):

In light of Stigler's survivorship principle [16], the durability
of religion in human societies strongly suggests that churches provide
valuable products that aid in the continued survival of the society
itself.

O fato de quase 90% da populagdo do mundo possuir algum credo religioso,
visto a luz dos argumentos de North (1990) e de Hull e Bold (1989), constitui uma
justificativa importante para o estudo da Economia da Religido e das implica¢des dela
derivadas, ja que informa que as religidoes fornecem bens e servigos desejados e valiosos
para a maioria das pessoas, apesar de toda a oposi¢cdo que as crencgas religiosas possam
encontrar por parte dos seus criticos.

Considerando as varias crengas religiosas existentes, ¢ interessante constatar que

o grau de observancia dos fié¢is que a elas aderem ¢ muito variado. Enquanto alguns
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aderentes sdo extremamente zelosos em obedecer aos preceitos de sua fé, outros nao
tém o mesmo tipo de empenho e de compromisso. Pelo contrario, sendo a religido um
bem que assume a forma de produgdo coletiva em muitas situagdes, existe espaco para o
surgimento do problema do fiee-rider’, onde determinados individuos procuram apenas
obter os beneficios do consumo de bens e dos servigos religiosos sem incorrer em
custos.

Também salta aos olhos o fato de, mesmo tendo a possibilidade e a liberdade de
praticar determinadas a¢des que, em principio, ndo seriam consideradas condenaveis
sob uma ética laica, muitos individuos optam por ndo pratica-las em decorréncia da
observancia da ética religiosa que adotaram. Observando o comportamento humano,
depara-se, com muitas situacdes, de forma rotineira, onde as pessoas que professam fé
religiosa formam suas preferéncias® e fazem suas escolhas, em um determinado
horizonte intertemporal, com base em suas crencas. Por outro lado, preferéncias
moldadas em crencas religiosas também condicionam os seus aderentes a evitar o
consumo, de modo temporario ou definitivo, de determinados tipos de bens e de
servigos. E isso tem implicacdes de ordem econdmica, no que se refere a influéncia das
religides na formacdo de crengas e estruturacdo das preferéncias individuais, topico de
interesse da Ciéncia Econdmica, ja que esse aspecto comportamental tem impactos na
producdo, distribuicao e consumo de bens e de servicos demandados pela sociedade.
Essa também ¢ uma justificativa a ser destacada, pela sua importancia, para o estudo da
Economia da Religido.

Assim, quer incentivando o consumo de alguns bens e servicos ou
desincentivando o consumo de outros, o que explicaria tal comportamento, que
predispde pessoas em todo o mundo a balizarem suas decisdes de consumo de acordo
com parametros religiosos? O que motivaria boa parte das pessoas a adotar uma
determinada religido, utilizando seus recursos escassos, como renda e tempo, para
adquirir e consumir bens e servicos religiosos, ofertados no mercado religioso, seja este
de livre competi¢do ou regulado pelo governo? Segundo pensadores como Hume

(2004), o comportamento religioso seria uma mera expressao de uma mente primitiva

> No capitulo 3 sera tratado o problema do free-rider em organizagdes religiosas.

% Sobre a importancia da religido na formagdo de crencas e preferéncias individuais, com impactos 6bvios
sobre o consumo, ¢ pertinente a indagagdo de Cosgel e Minkler (2004, p.331): “Por que, por exemplo,
alguém que nunca provou carne de porco em sua vida consegue formar preferéncias completas sobre
iss0?”, referindo-se a abstinéncia alimentar de carne de porco, praticada por judeus e mulgumanos. Isso
acontece, nesse caso, porque existe uma proibigdo, de carater religioso, que tem poder coercitivo para os
que a aceitam e a ela se submetem, moldando suas preferéncias
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do ser humano; ou apenas uma faceta irracional deste, segundo Freud (1969). No
entanto, segundo argumentam os teéricos da Escolha Racional que investigam as
relacdes entre religido e economia, em um corpo crescente de literatura, a pratica
religiosa pode ser explicada em bases racionais, inclusive por meio de modelos
matematicos e estatisticos, baseados em evidéncias que corroboram essas hipoteses,
como ¢ o caso do trabalho seminal de Azzi e Ehremberg (1975).

Mesmo aqueles comportamentos impostos por diversos grupos religiosos aos
seus aderentes, comportamentos esses que poderiam ser, a primeira vista, considerados
irracionais, como normas muito rigorosas ligadas ao vestudrio e¢ a alimentacdo, tém, na
realidade, uma explicacdo perfeitamente racional, j& que estdo ligadas a estratégias de
sobrevivéncia de organizagdes religiosas que enfrentam o problema do free-rider,
conforme serd visto neste trabalho. Comportamentos religiosos que, durante muito
tempo, foram classificados como patolégicos e/ou irracionais por muitas pessoas, em
geral, e por pesquisadores das Ciéncias Sociais, em particular, podem ser explicados de
forma logica e coerente pelo arcabougo da Escolha Racional. Isso € possivel porque esse
tipo de comportamento ¢ parte integrante e fundamental da rationale de organizagdes
religiosas, notadamente as chamadas seitas, em busca de reconhecimento e de conquista
de novas fatias do mercado religioso. Quanto a essa questdo, diz lannaccone: “Rational
choice theory thus explains the success of sects, cults, and conservative denominations
without recourse to assumptions of irrationality, abnormality, or misinformation”.
(1994a, p.1204).

Essas organizagdes adotam estratégias que lhe sdo tipicas: regras de conduta
rigorosas, conversoes em massa e, geralmente, de forma dramatica; alto nivel de
compromisso religioso, pregacdo de milagres e exorcismos, rejeicdo a mudancas
sociais, apelos a minorias, dentre outras. Igrejas reconhecidas e seitas extremistas, sob
esse angulo, aparecem como categorias analiticas distintas de organizagdes existentes
no mercado religioso, € ndo como sendo explicagdes ad hoc descritivas de um
fendomeno religioso, conforme observa lannaccone (1994a, p.1204).

Stark, lannaccone e Finke (1996, p.433), observam que alguns fatos estilizados
relacionados a religido, defendidos pela tese (ou teoria para os defensores desta) da

secularizacio’ — onde um de seus maiores representantes seria Max Weber (2004) - e

7 Pierucci (1998, p.10) questiona os pesquisadores que consideram Max Weber como o autor ou o
principal representante da tese da secularizagdo. Esclarece também a respeito dos mal-entendidos
envolvendo o conceito de secularizagdo, quando, por exemplo, sociologos da religido, ao apontarem para
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tidos anteriormente como inquestionaveis, foram sendo desmentidos com o passar do
tempo. Esses fatos estilizados sustentavam as seguintes premissas: i) o declinio da
religido com o avango da ciéncia e do progresso tecnoldgico; ii) o decréscimo da
religiosidade e o aumento do ceticismo a medida que os individuos se tornassem mais
educados e mais familiarizados com a ciéncia e iii) a pratica religiosa seria resultado de
doutrinacao, conduzindo a valores distorcidos; ou de anormalidades psicolégicas como
neurose, trauma ou de necessidades ndo-satisfeitas.

Além disso, Stark, Iannaccone e Finke (1996, p.436), baseados em pesquisas
quantitativas, afirmam que a tese da secularizagdo encontra mais apoio apenas entre
profissionais das chamadas Ciéncias Humanas e Sociais, como antropologos, psicologos
e, em menor extensdo, socidlogos. Ja pesquisadores ligados as Ciéncias Exatas, como
fisicos e quimicos tenderiam, em maior propor¢do, a professar uma fé religiosa e
freqiientar cultos religiosos. A tabela abaixo representa os dados referentes a
religiosidade de 60.028 académicos norte-americanos — um quarto do total do universo
de académicos dos EUA 4 época -, baseados numa pesquisa® realizada em 1969 pela

Carnegie Commission.

a renovagao e/ou o surgimento de movimentos religiosos em todo o mundo, tendem a adotar uma postura
de ceticismo ou mesmo negarem a ocorréncia da secularizagdo. Segundo Pierucci, este conceito, na
Sociologia do direito de Weber, significa, nas poucas passagens em que o socidlogo alemdao menciona o
termo textualmente, a expropriag@o dos bens eclesiasticos. De acordo com Pierucci, o sentido original do
termo secularizacdo surgiu com o Direito Candnico da Igreja Catolica, ao distinguir o status dos clérigos
regulares (submetidos a uma regra religiosa) e os clérigos seculares (ou diocesanos), com conotagdo de
“passagem” e de “interrup¢do”, ndo de perda. Numa segunda etapa, passou a designar a perda do estado
clerical, onde o clérigo, com a perda deste estado, passaria a condigdo laical ou de leigo, num processo
também conhecido como laicizagdo. Na Etica Protestante e o Espirito do Capitalismo (2001), a obra mais
conhecida e influente de Weber, o termo tem a conotagdo de enriquecimento, relativamente a uma das
conseqiiéncias do ascetismo intramundano do puritanismo.

¥ Esta pesquisa ¢ considerada a mais abrangente do género realizada até hoje (STARK, 2002, p. 194)
Conforme Stark, dois resultados particularmente interessantes chamam a aten¢do quanto a propalada
incompatibilidade, formulada pela tese da secularizagdo, entre religido e ciéncia: os niveis relativamente
altos de religiosidade dos académicos norte-americanos e o maior nivel de religiosidade dos académicos
das areas cientificamente mais maduras, como as de exatas, em relagdo aqueles profissionais ligados a
areas cientificas mais recentes, como a de Ciéncias Humanas. Ainda segundo Stark, talvez o resultado
mais notavel da pesquisa € que nas areas ligadas a “Hard Science” os entrevistados tendem a freqiientar
mais servigos religiosos, a se declararem como “profundamente” ou “moderadamente” religiosos e ter
filiacdo religiosa. Os resultados se mantém mesmo apds serem realizados testes com variaveis de
controle, como género, grupo étnico, idade e educagdo religiosa.
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Tabela 2 Religiosidade por Area Cientifica nos EUA

Percentagem
Area E religioso Freqiienta Opde-se a religido
regularmente
Matematica e Estatistica 60 47 11
Fisica 55 43 11
Ciéncias Biologicas 55 42 11
Ciéncias Sociais 45 31 13
Economia 50 38 10
Ciéncia Politica 51 32 10
Sociologia 49 38 12
Psicologia 33 20 21
Antropologia 29 15 19

Fonte: Stark (2002)

Tendo os resultados dessa pesquisa em mente, percebe-se que, diferentemente
do que afirmam os fatos estilizados da tese da secularizacdo, mesmo com a ciéncia
progredindo a passos largos, o avango tecnoldgico se acelerando e o nivel médio de
escolaridade aumentando em diversos paises, a religiosidade nao arrefeceu. O que se
observa ¢ justamente o contrdrio em muitas regides e paises do mundo. lannaccone
(1998b, p. 1468-1469) cita o caso dos EUA. Este pais € representativo, pois que
concentra grande parte do avancgo cientifico e tecnoldgico em nivel mundial. Baseado
em pesquisas de opinido publica de nivel nacional nos EUA, lannaccone cita fatos que
nao dao apoio aqueles fatos estilizados, citados anteriormente, da tese da secularizacao,
como:

a) o crescimento da percentagem de membros de igrejas em relagdo a populagao
total, que saltou de 17%, a época da Guerra de Independéncia norte-americana, para
mais de 60% a época de seu estudo;

b) a percentagem dos clérigos como propor¢do da populacio nos EUA tem
permanecido em 1,2 por mil habitantes nos ultimos 150 anos;

c) desde o inicio das pesquisas de opinido nos EUA, que comecaram a ser
realizadas no final dos anos 30, a propor¢dao da populacdo norte-americana que afirma
freqlientar a igreja semanalmente tem permanecido ao redor de 40% do total;

d) a estabilidade das crencas religiosas: a propor¢ao da populacdo que afirma
crer “na existéncia de Deus ou de um Espirito Universal” (cerca de 95% do total) e na
Divindade de Jesus Cristo, no céu, no inferno e no pos-vida tem se mantido estavel nas

ultimas décadas;
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e) a estabilidade das contribuigdes para as igrejas norte-americanas em cerca de
1% do PIB daquele pais desde, pelo menos, 1955;

f) andlises cross-section que concluem que a religiosidade ndo diminui com a
renda e chega mesmo a aumentar com niveis educacionais mais elevados;

g) estudos que ndo ddo apoio a idéia de que a maioria de membros de seitas
extremistas apresenta sintomas de disturbios psicologicos, como neurose, depressao ou
autoritarismo excessivo, contrariamente ao que afirma um dos fatos estilizados da tese
da secularizacdo. Ao contrario, existem estudos que apontam evidéncias de que a pratica
religiosa estaria associada a niveis crescentes de bem-estar e de saiide mental conforme
Ellison (1991, 1998a, 1998b) e lannaccone, Stark e Finke (1998a).

h) o fato de que, ao redor do mundo, as religides que mais crescem serem
teologicamente conservadoras e rigorosas, como os Mdérmons e as Testemunhas de
Jeova, que duplicam o seu nimero de membros a cada 15 ou 20 anos, ja superando
algumas das mais tradicionais e maiores denominagdes protestantes nos EUA.

Conforme foi mostrado anteriormente, a grande maioria da populacdo do mundo
pratica algum tipo de religido, o que, por si sd, ja € um motivo para justificar o estudo
do mercado religioso. Este ¢ um espaco extremamente diversificado, onde existe uma
gama variada de ofertas de bens ou commodities religiosas’ competindo pelos recursos
escassos de consumidores e de outros potenciais consumidores. As estratégias utilizadas
pelas religides para angariar novos adeptos, ou simplesmente manter os ja existentes,
também estdo inseridas num espectro muito amplo, podendo ir de métodos pacificos
como a simples persuasdo e inovagdo religiosa ou mesmo violentos como conversodes
forgadas. Diferentemente do que ocorre em outros tipos de mercados, no mercado
religioso a competicdo por conquista de espacos pode resultar, como tem acontecido no
decorrer da historia, no aniquilamento fisico de aderentes pertencentes a organizagdes
religiosas rivais, ou mesmo de aderentes com comportamentos classificados como
desviantes ou “heréticos”.

No aspecto relacionado a questdes econdmicas, existem credos religiosos que
desautorizam o envolvimento de seus aderentes com assuntos de cunho material,
enquanto outros incentivam seus fiéis a serem ativos na busca de riquezas. E tudo isso,

obviamente, tem implicagdes fundamentais na questdo das escolhas religiosas, bem

? No capitulo II ser4 definido o significado de commoditie religiosa.
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como na formacdo das preferéncias e das crengas individuais, topico de particular
interesse da Economia na explicacdo da racionalidade economica do ser humano.

Para Iannaccone (1998b, p.1465), os estudos relacionando religido e economia
podem beneficiar a esta disciplina de diversas formas: gerando informagdo sobre
comportamento extra-mercado; revelando como modelos econdomicos podem ser
modificados para avaliar questdes a respeito de crengas, normas e valores; explicar as
caracteristicas das organizagdes religiosas, suas hierarquias e incentivos; além de
permitir investigar como a religido ( e extensivamente a moral e a cultura , ja que a
religido estd intrinsecamente associada a estas) influencia as atitudes e as atividades
econdmicas de individuos, de grupos e de sociedades.

Quando se faz referéncia aqui ao mercado religioso e a bens religiosos, como
sendo mercadorias ou commodities religiosas, pessoas com sensibilidade religiosa
poderiam ser levadas a ver nisso uma espécie de dessacralizacdo ou desrespeito a algo
considerado transcendental por muitos como a religido, como se houvesse uma tentativa
deliberada e propositada de reduzi-la ao nivel da mera troca monetaria, um esforco de
reificagdo ou ainda uma mera mercantilizacdo da fé por parte da Ciéncia Economica.

Mas conforme diz Iannaccone (1992b, p.123) ndo ¢ disso que se trata. Quando
se diz que, no mercado religioso, do lado da demanda, consumidores procuram ponderar
beneficios e custos para maximizar sua utilidade, e do lado da oferta, produtores buscam
produzir bens e servigos religiosos de forma tdo competitiva quanto seus concorrentes a
fim de conquistar fiéis, ndo se pretende, com isso, reduzir-se as categorias religiosas a
trivialidade. Nao se estd dizendo que as pessoas trocam de religido como quem troca de
roupa ou que as pessoas vao a igreja, a mesquita ou a sinagoga como quem vai ao
shopping center, apenas para comprar, passear ou se divertir. Isso seria uma percepcao
simplista, grosseira e equivocada.

O que se deve ter em mente € que o emprego da terminologia econdmica ao
estudo cientifico da religido tem amplas vantagens. Entre essas vantagens podem ser
citadas o poder de concisdo, de integragdo, de abrangéncia e de explicagdo da Ciéncia
Econdmica, mais precisamente como no caso em que emprega a metodologia da Teoria
da Escolha Racional'®, marco referencial teérico deste trabalho, a qual passou a firmar-
se como um novo paradigma nesta area de estudo das Ciéncias Sociais, especialmente

na Sociologia da Religido e, por outro lado, tornando-se a pedra angular de uma nova

' As premissas da Teoria da Escolha Racional serdo tratadas no capitulo 2 desta tese.
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disciplina: a Economia da Religido. A Teoria da Escolha Racional busca modelar as
mudangas de comportamento, observadas nas acdes humanas, como estratégias otimas
de resposta a alteragdes nas restri¢des enfrentadas pelo ser humano, como, por exemplo,
de precgo e de renda.

O estudo cientifico da religido, antes do advento do novo paradigma, esteve
fundamentado secularmente na tese da secularizacdo, a qual passou a enfrentar a
concorréncia da Escolha Racional. Esta tem a seu favor o seu rigor logico teorico e alto
nivel de formalizacdo no estabelecimento de premissas preditivas com ampla
possibilidade de testes empiricos relacionados a questdes como escolha, nivel de
participacdo ¢ mudanga religiosas; estrutura do mercado religioso; igrejas, seitas e
cultos; comportamentos religiosos desviantes, estratégias de expansdo de organizagdes
religiosas, impactos da intervencdo governamental no mercado religioso sobre o bem-
estar dos agentes econdmicos, dentre outros temas estudados, permitindo a interagdo
entre a pesquisa religiosa e os estudos sobre instituicdes “non-market”.

A Teoria da Escolha Racional ndao afirma que todas as pessoas sdo
absolutamente racionais e agem sempre racionalmente, logicamente ou apenas tendo em
vista seu auto-interesse (IANNACCONE, 2006a, p.24). Apenas afirma que os bens e
servigos religiosos sdo objetos de escolha dos individuos, como seriam outros tipos de
bens e servigos ndo religiosos, conforme observa lannaccone (1992d, p.272). Nesse
sentido, a racionalidade ¢ uma premissa simplificadora (IANNACCONE, 2006a, p.24).
Os consumidores religiosos comparam custos € beneficios resultantes da escolha
religiosa, a fim de maximizar os beneficios liquidos oriundos dessa escolha, a qual
também nao ¢ imutavel, pois que também as opcoes religiosas e o nivel de compromisso
religioso podem ser modificados ao longo do tempo.

No mercado religioso, a liberdade de escolha dos consumidores, no lado da
demanda, impde restri¢des, no lado da oferta, a forma de atuagdo e as estratégias das
organizacdes religiosas. E essa liberdade de escolha dos consumidores que, em tltima
analise, segundo Ilannaccone (1992b, p.124), determina a estrutura do mercado
religioso, o nivel de eficiéncia da producao religiosa e o conseqiiente nivel de qualidade
e conteudo dos bens e servicos religiosos produzidos. Onde o nivel de regulacdo no
mercado religioso for menor, havera aumento da competicio e do numero de
organizagoes religiosas e, conseqilientemente, aumento do consumo de bens e servicos
religiosos, ja que a diversidade destes aumenta. E isso, por sua vez, implica aumento da

r

vitalidade religiosa, isto ¢, da participagdo dos individuos nos servigos religiosos.
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Assim, a menor regulagdo governamental no mercado religioso favorece o aumento da
religiosidade. Essa ¢ uma das predigdes mais importantes da Economia da Religido.

As organizagdes religiosas'' na 6tica da Teoria dos Mercados Religiosos, que é
um dos pilares fundamentais da Economia da Religido, conforme sera visto no capitulo
2, sdo tratadas como firmas de mercado que buscam maximizar sua utilidade por meio
do fornecimento de bens e servigos religiosos. Hull e Bold (1989) modelaram igrejas,
um tipo cldssico de organizag¢do religiosa, como firmas dedicadas ndo apenas a
produgdo, mas a difusdo de suas doutrinas, como Os Dez Mandamentos, reduzindo,
assim, os custos de transacdo na sociedade por meio da aplicacdo de um sistema de
direitos.

A maximiza¢do da utilidade das firmas religiosas se d4 quanto ao niimero de
fiéis, busca de suporte governamental ou de outras condicionantes institucionais, com o
objetivo de lhes permitir manter ou ampliar sua participagcdo de mercado. Nesse aspecto,
como firmas que sdo, ¢ importante investigar como as organizagdes religiosas, tendo em
vista este objetivo, estruturam contratos de trabalho para os seus funcionarios de modo a
criar mecanismos de incentivo que induza a estes ao esfor¢o, de modo a cooperarem
com as metas destas firmas. Neste sentido, ¢ fundamental conhecer o funcionamento do
mercado interno de trabalho das organizacdes religiosas, principalmente daquelas que
obtiveram sucesso na conquista do mercado religioso.

E aqui, o caso da Igreja Catdlica Apostolica Romana salta aos olhos. E uma
institui¢do sui generis com quase dois milénios de histdria, bem sucedida ao ponto de
atualmente ter mais de um bilhdo de fiéis espalhados por todo o mundo. E algo que lhe
¢ peculiar, dadas as dimensdes do mercado religioso que detém: possui uma lideranga
central Unica, na figura do Romano Pontifice, diferentemente do Protestantismo, com
milhares de denominacdes. Podem ser apontadas outras religides que tiveram sucesso
semelhante na conquista do mercado religioso, como a religido islamica, também com
mais de um bilhdo de seguidores, € com data de fundagdo bem posterior ao Catolicismo,
o que indica que conquistou idéntica quantidade de fiéis em menor tempo, relativamente
ao mercado religioso conquistado pelos catdlicos. No entanto, ndo possui lideranca

unificada e, além disso, apresenta varias correntes doutrinarias, sendo as duas principais

"0 conceito de organizagio religiosa sera definido formalmente no capitulo 2. A firma religiosa, sob a
perspectiva da Economia da Religido, nada mais é que uma organizagdo religiosa que fornece bens e
servigos religiosos.
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o sunismo e o xiismo'?. Dentre diversas op¢des de aplicacio de Torneios de Promogéo a
organizacgoOes religiosas, a Igreja Catodlica nos pareceu a mais adequada pelas razoes
expostas a seguir.

No caso da Igreja Catolica a situagdo ¢ diferente em relagdo a outros segmentos
religiosos. Existe espaco para a acomodagdo de ordens religiosas com regras diferentes
em seu interior, ¢ verdade, mas 1sso so6 se da com o aval da Santa Sé". Diferentemente
do caso do Protestantismo que, a falta de uma lideranca tUnica, se subdividiu em
inimeras denominagdes, fendmeno que continua ocorrendo. As doutrinas formuladas no
catolicismo necessitam do aval do Romano Pontifice para se fazerem acolhidas pelo seu
clero e pelos seus fi¢is. Mesmo a diversificacao dos servicos religiosos catoélicos, como
acontece com os ritos litirgicos orientais, entre os quais o maronita, o copta e o siriaco,
distintos do rito latino, ¢ controlada e supervisionada pela Santa Sé, que regula o
funcionamento de todas as suas “filiais” espalhadas pelo mundo afora, sejam elas de rito
latino ou oriental. A diferenciagcdo de produtos religiosos é grande no mercado catélico,
mas isso também ¢ uma estratégia de market-share. A Igreja Catodlica ¢ a firma
multinacional de maior sucesso do mundo, com quase dois mil anos de experiéncia no
mercado religioso internacional.

Certamente, o caso bem sucedido desta grande organizacido religiosa, que tem

sobrevivido a passagem dos séculos, contou com estruturas internas solidas de apoio

para a conquista e manutencdo de seu market-share. Fatores externos, como 0 apoio e

sustentacdo de governantes seculares também para isso contribuiram, mas nesta tese nao

se pretende contar a historia da Igreja Catdlica per si sob o ponto de vista da Teoria do

Mercado Religioso, posto que para desenvolver tal assunto seria necessario escrever

outra tese, € nosso objetivo € outro: a investigacdo do mercado interno de trabalho da

Igreja Catdlica e de seus mecanismos de incentivo, na forma de contratos 6timos, no

que concerne a sua dindmica hierdrquica, escolha e promocdo de clérigos sob o enfoque

da Teoria dos Torneios de Promocdo ou Tournaments.

20 calendario mulgumano inicia a partir da Hégira, ou fuga do profeta Maomé, em 622 d.C, para
Medina. Stark (2003, p.29-31) desenvolve de modo condensado o tema da fragmentagdo do Isla em
diversas seitas, fenomeno que comegou a ocorrer ja nos seus primordios.

¥ 0 Canon 361 do Codigo de Direito Candnico de 1983 (CDC 1983) define o que é Sé Apostolica ou
Santa Sé: “Sob a denominagdo de Sé Apostolica ou Santa Sé, neste Codigo, vém ndo s6 o Romano
Pontifice, mas também, a ndo ser que pela natureza da coisa ou pelo contexto das palavras se deprenda o
contrario, a Secretaria de Estado, o Conselho para os negdcios publicos da Igreja e os demais organismos
da Curia Romana”.
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E por que Tournaments e ndo contratos de trabalho padrao, do tipo pagamento
por produgao? Porque o mercado interno de uma organizagao religiosa de grande porte,
como ¢ o caso da Igreja Catdlica, assim como o de grandes organizagdes seculares
(firmas e corporagdes), possui estruturas singulares com solugdes especificas no
estabelecimento de contratos Otimos, com mecanismos também especificos de
incentivo, objetivando estimular o empenho dos seus trabalhadores na realizacao de
suas tarefas. E também busca escolher os melhores candidatos para os diversos niveis
hierarquicos, principalmente para o cargo que estd no topo da hierarquia catdlica,
ocupado pelo Romano Pontifice. E uma das caracteristicas principais dos Torneios de
Promocgao ¢ que este mecanismo busca selecionar os melhores candidatos para as vagas
existentes numa corporacdo. Dai esta ser uma justificativa suficientemente importante
para aplicacdo de Tournaments ao caso da escolha e promocao de clérigos na Igreja
Catdlica.

Deve ser mencionado ainda outro fator que recomenda a aplicagdo dos torneios
de promocao ao nosso caso: em organizagoes religiosas, os efeitos de choques comuns
sobre os seus trabalhadores, (como, por exemplo, a adocdo de medidas de regulacdo
governamental para o mercado religioso), sdo elevados. Isso implicaria em outra
vantagem favoravel ao emprego de torneios de promog¢do em organizagdes religiosas
relativamente a outras formas de remuneragao.

Assim, também se convém dizer que as normas que regulam as compensagdes
de clérigos catdlicos, como no caso de outras organizagdes de grande dimensdo, ndo
estdo atreladas, de modo direto, a uma loégica concorrencial vinculada ao mercado
religioso. A dinamica hierarquica da Igreja Catolica, incluidos ai seu sistema de
promogdes, niveis hierdrquicos com seus respectivos direitos e deveres, e, sobretudo,
suas compensag¢des, ndo depende apenas da produtividade desses trabalhadores. E esses
fatos sdo pressupostos fundamentais dos Torneios de Promogao.

Na questdo de compensacoes estabelecidas no mercado religioso, convém frisar
que ndo se trata apenas de compensagdes monetdrias, posto que existem clérigos
catolicos (como também ¢é o caso de muitos clérigos protestantes de diferentes
denominagdes) que nao recebem nenhum tipo de renda em dinheiro, entre os quais
aqueles sacerdotes que fazem votos de pobreza. O tipo de remuneracao especifica para
esse tipo de trabalhador se d4, sobretudo, na forma de renda psiquica, conforme sera

aprofundado no capitulo 4. E um tipo de remuneragdo que se relaciona ao
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reconhecimento do publico, status, privilégios, beneficios, sentimento de realizagdo de
uma missao importante, significado, proposito existencial, etc.

Quando se observam as compensagdes dos clérigos catdlicos dos niveis
hierarquicos mais elevados, comparando-se essas com aquelas dos niveis inferiores,
chega-se a conclusdo de que existe um significativo diferencial de compensagdes na
Igreja Catolica que nao se explica apenas pela produtividade de seus clérigos, porque,
de fato, o nivel de capital humano destes, conforme serd mostrado no capitulo 4 da tese
¢ homogeneamente elevado. A formacao de clérigos nos seminérios da Igreja Catodlica
espalhados pelo mundo ¢ padronizada e regulada pelo Direito Candnico. Assim, o fato
de um clérigo catdlico de alta hierarquia receber uma renda psiquica muito mais elevada
que o seu subordinado ndo se reduz a uma questao de diferencial de produtividade.

Mas quais sdo as caracteristicas fundamentais dos Torneios de Promocao que
tornam este mecanismo apropriado ao estudo dos contratos 6timos para trabalhadores de
uma organizagao religiosa como a Igreja Catolica? Sao os seguintes:

a) a distribuicdo e a magnitude das compensacgdes sdo fixadas a priori € nao
estdo relacionadas ao desempenho absoluto do trabalhador;

b) o recebimento das compensagdes esta relacionado a uma avaliacdo por
desempenho relativo (ADR ou, em inglés, relative performance evaluation—-RPE).

c) o esfor¢co dos trabalhadores em um torneio de promocao esta conectado
diretamente ao diferencial de compensag¢des. Quanto maior for este, maior também sera
o esfor¢o para conseguir o prémio.

Em relagdo a caracteristica (c) deve ser ressaltado que o sistema de incentivos
serd tanto mais eficaz quanto mais homogeneidade houver entre os agentes participantes
do torneio. Se houver heterogeneidade quanto ao nivel de produtividade dos
trabalhadores, podera haver formacdo de conluios e comportamento shirking, o que ird
diminuir a eficacia dos incentivos. Essa questdo sera melhor explicitada no capitulo 4.
Outras caracteristicas do sistema de Tournaments, como a estrutura salarial da firma e
fatos estilizados, também serdo tratadas neste capitulo.

E importante mencionar quais as hipoteses embasam a Teoria dos Torneios de
Promocao. Basicamente sdo quatro:

a) para incentivar o aumento do esfor¢o dos agentes e compensar os custos
relativos a este aumento de esfor¢o, o diferencial de salarios precisa ser elevado de

forma correspondente;
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b) existe uma propor¢do inversa entre a expectativa de vida ativa de um agente e
a remuneragao por este recebida com o objetivo de compensar o seu esforco.

c¢) os incentivos criados para estimular os trabalhadores a se esforgarem estdo
relacionados ao numero de etapas classificatorias de um torneio. Mas uma condicdo
fundamental para isso ¢ que o prémio final seja relativamente elevado.

d) o prémio final esta relacionado ao numero de competidores de cada etapa de
um torneio.

Tendo essas consideragdes em mente, pode-se argumentar em favor da utilizagao
da Teoria dos torneios com o objetivo de explicar algumas das propriedades dos
mercados internos de trabalho de organizacgdes religiosas como a Igreja Catolica. Esse
modelo tedrico também ¢ apropriado, conforme sera visto, para explicar os mecanismos
de remuneracdo adotados por organizagdes religiosas com o objetivo de premiar seus
clérigos. Isso ¢ comumente feito pela promog¢do destes a um nivel hierarquico mais
elevado com seus respectivos beneficios, sejam estes compensagdes monetarias ou nao
monetarias, onde esta premiacao estd condicionada ao desempenho relativo dos clérigos
atrelado aos seus respectivos niveis de esforco. Considerando que o pagamento por
nivel de produ¢do ndo ¢ regra na estruturacdo salarial dos mercados internos de trabalho
das organizagdes religiosas, vis-a-vis as intrinsecas dificuldades em mensurar a
produtividade dos trabalhadores destas organizagdes, principalmente aquelas
estabelecidas pelo Estado, e considerando também fatores envolvendo moral hazard e
informagdo assimétrica, conclui-se que o Modelo de Tournaments, com suas promogoes
como mecanismo de estimulo ao maximo desempenho de trabalhadores, ¢ um marco
tedrico apropriado para explicar o estabelecimento de contratos 6timos na escolha e
promogao de clérigos para a Igreja Catolica.

A hipoétese basica que se pretende afirmar e evidenciar ao longo de toda esta tese
¢ a de que o comportamento religioso € racional. Para tanto o trabalho esta estruturado
da seguinte forma: esta introducdo, onde se antecipa conceitos e definigdes da
Economia da Religido e da Teoria dos Torneios de Promog¢do, apontando-se as
justificativas para este estudo e delineando-se os temas, hipoteses e questdes que serdo
tratados na tese; no capitulo 2 as definigdes e conceitos da Economia da Religido sao
aprofundados, apresentando-se o objeto de interesse da Economia da Religido e os
fundamentos desta disciplina.

E no capitulo 2 da tese onde busca-se apresentar, de modo consistente e

ordenado, os marcos teodricos fundamentais da Economia da Religido. Os trabalhos
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contendo esses fundamentos, tais como a Escolha Racional, o modelo de produgdo
doméstica e de capital humano de Becker e a Teoria do Mercado Religioso, estao
dispersos em varios trabalhos de diferentes autores na literatura que trata destes temas.
Houve a necessidade de fazer-se uma revisdo desta e procurar dispor os trabalhos
fundadores da disciplina de modo minimamente organizado e 16gico, ja que ndo foi
publicado, até o presente momento, nenhum livro ou obra com esse objetivo. Nesse
sentido, o trabalho de sistematizacdo do contetdo que se considera marco teérico da
Economia da Religido por si s6 constitui-se em uma contribuicdo almejada para a
literatura e uma justificativa para a elaboragdo desta tese. Cada fundamento sera
apresentado de modo objetivo e ndo exaustivo.

O capitulo 3, tendo como suporte os conceitos, defini¢cdes, objetivos, questdes e
fundamentos da Economia da Religido, expostos no capitulo 2, enumera e explica
alguns dos principais modelos desenvolvidos por autores ligados a essa disciplina, tendo
como critérios de selecdo dos modelos o pioneirismo, inovagdo tedrica, importancia e
representatividade dos mesmos na literatura pertinente a area, tanto tedrica quanto
empirica. Mas este capitulo ndo apenas apresenta os modelos, como também procura
adensar as discussdes elaboradas pelos respectivos autores, chamando a atencdo para
alguns pontos ndo explorados ou omitidos, assim conferindo a tese os necessarios
insights originais requeridos para um trabalho desse tipo.

Como meio de contribuir, de modo empirico, para a discussdo na Economia da
Religido, sdo realizados testes econométricos de andlise de survey para dois dos
modelos tedricos apresentados, o de Azzi-Ehremberg (1975) e o de Durkin Greeley
(1991), com dados de duas pesquisas diferentes: Pesquisa Nacional por Amostra de
Domicilios (PNAD) de 1988 , aplicada pelo IBGE, e Pesquisa Social Brasileira (PESB)
de 2004, realizada pela FGV Opinido.

O capitulo 4 trata a respeito da Teoria dos Torneios de Promogao, tendo como
foco a busca de evidéncias dos pressupostos de Tournaments no Direito Canonico.
Neste capitulo, a metodologia adotada ¢ a tentativa de identificagdo, no Cddigo de
Direito Canonico (CDC), de 1983, e na legislacdo canonica complementar da Igreja
Catdlica, de normas juridicas, que corroborem ou evidenciem, por esse critério
metodologico, os pressupostos da Teoria dos Torneios sobre a implementacdo de
contratos 6timos na selegdo e promogdo de clérigos catélicos. E aqui onde se encontra a
principal contribui¢do desta tese, ja que, de acordo com nossas pesquisas, o0 Unico autor

a fazer uma aplicacdo, s6 que de forma indireta e de modo en passant, de Torneios de
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Promocao a organizagdes religiosas ¢ Zech (2007), onde este autor busca averiguar, por
meio de pesquisa empirica, qual o melhor tipo de contrato para clérigos de igrejas
protestantes: se contratos por meio de Tournaments ou contratos padrdo, do tipo
pagamento por produgao.

No entanto, aqui deve ser ressaltado de antemdo que, no capitulo 4, ird ser
focada exclusivamente a aplicagdo de Tournaments a organizacgdes religiosas. Outros
tipos de contrato, como pagamento por produgcdo ou por saldrio fixo, ndo serdo
abordados, a ndo ser de modo indireto, quando isso for necessario. Nao se pretende
também fazer, no capitulo 4, um survey sobre a literatura de Torneios de Promocao.
Apenas serdo mencionados alguns dos principais trabalhos e suas principais
contribui¢des, especialmente aqueles que tiverem alguma relacdo com o nosso tema.
Aos que tiverem interesse, serdo indicadas fontes bibliograficas de consulta. Essas
escolhas foram motivadas pela avaliagdo prévia de que tais abordagens, se incluidas
neste trabalho, desvirtuariam completamente o foco da tese, além de torna-la
demasiadamente extensa, e esse ndo € 0 nosso propadsito.

Nao encontramos na literatura pertinente de Tournaments, que ja é relativamente
abundante, principalmente relativa a trabalhos empiricos que aplicam a teoria a
corporagdes, nenhum trabalho que buscasse identificar no préprio mecanismo que
regula a vida eclesiastica de uma organizagao religiosa, principalmente no que se refere
a sua dindmica hierdrquica , quer seja este mecanismo um Estatuto, no caso de uma
igreja protestante, ou o Direito Canonico, no caso da Igreja Catolica, as evidéncias dos
pressupostos da Teoria dos Torneios.

Esse € o aspecto inovador fundamental desta tese. A originalidade aqui reside no
fato de que, pela primeira vez na literatura de Torneios de Promogao, de acordo com o
nosso conhecimento, se busca identificar os mecanismos de incentivos de Tournaments,
relacionados as suas premissas, na fonte principal de onde emanam os critérios de
regulacao juridico-eclesiasticos de uma organizagao religiosa, em nosso caso a Igreja
Catolica: o Direito Candnico. E recorrendo a ele, por meio de sua leitura e interpretagao,
que buscamos identificar a dindmica hierdrquica e o processo de sele¢do e de promogao
dos clérigos catdlicos, sob um novo olhar e perspectiva, que é o conceito dos incentivos
incorporados em contratos Otimos, de acordo com os pressupostos da Teoria dos
Torneios de Promocdo, conforme sera visto no capitulo 4. Em seguida, as

consideragdes finais sdo feitas, como de praxe, apos o final do capitulo 4.
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2 A ECONOMIA DA RELIGIAO

2.1 INTRODUCAO

Neste capitulo sera apresentada, inicialmente, uma se¢do onde serdo abordados
conceitos e defini¢des da Economia da Religido. Em seguida, sera discutido o objeto de
interesse dessa disciplina, isto €, o conjunto de questdes com as quais se preocupa, além
de discutir-se, sucintamente, a origem e a evolucdo da Economia da Religido como
disciplina. Essas se¢des se constituem como etapa de discussdo necessaria antes que
sejam apresentados e comentados, logo depois, os fundamentos da Economia da
Religido: 1) a Teoria da Escolha Racional Religiosa, 2) a Teoria do Consumidor
aplicada a religido, 3) o modelo de producdo doméstica e de capital humano de Becker
(1964, 1965) e o modelo de produgdao doméstica religiosa e de capital humano religioso
de Iannaccone (1984, 1990b) e, por ultimo, 4) a Teoria do Mercado Religioso.
Finalizando o capitulo, serd apresentada uma se¢ao onde serdo discutidas, de modo
sucinto, as vantagens, obje¢des e criticas relativas & Teoria da Escolha Racional

Religiosa, em contraponto a tese da secularizagao.

2.2 CONCEITOS E DEFINICOES

A Economia da Religido ¢ uma disciplina que tem como objetivo a explicagao
do comportamento religioso dos seres humanos a partir da Teoria da Escolha Racional.
A Escolha Racional pode ser definida como aquela que maximiza a utilidade de um
individuo, independentemente de seus objetivos. O comportamento religioso pode ser
definido como aquele adotado pelo individuo por meio de ritos, praticas devocionais,
peniténcias, etc., para alcangar seus objetivos com base em suas crencas religiosas.

Dessa forma, a Economia da Religido difere de outras abordagens que procuram
estudar a religido cientificamente. No caso da Sociologia, Psicologia e Antropologia da

Religido, por exemplo, as suas abordagens para estudar o comportamento religioso
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humano tém por base premissas diferentes daquelas da Escolha Racional e tendem a
enfatizar questoes distintas.

Tanto socidlogos, psicologos e antropdlogos, principalmente aqueles que sao
adeptos da tese da secularizagdo, tendem a ver a religido como um comportamento
irracional ou reflexo de uma mente primitiva do ser humano, principalmente por causa
de trabalhos de autores que se tornaram classicos, como Comte (2000), Durkheim
(2004) e Freud (1969).

A abordagem da Economia da Religido ndo exclui a possibilidade de
secularizagdo, mas o seu método de estudo do comportamento religioso enfoca esta
tematica sob um ponto de vista particular. Um dos seus conceitos fundamentais ¢ o de
commoditie religiosa, a qual nada mais ¢, segundo Iannaccone (1992b, p.124) que um
termo designado para identificar a religido como um objeto de escolha, envolvendo bens
e servigos religiosos passiveis de serem produzidos e consumidos pelos agentes
inseridos no mercado religioso.

Conforme lannaccone (1992 b, p. 125) uma commoditie religiosa ndo ¢ um bem
fisico como um automoével ou um computador, os quais podem ser fabricados e
vendidos em lojas. Nem representa um servico como um corte de cabelo ou um
atendimento bancario. Citando Becker (1992b, p.125), Iannaccone afirma que as
commodities religiosas podem ser classificadas na categoria de commodities domésticas,
as quais representam bens e servicos que os individuos e familias produzem para o seu
proprio consumo. Podem ser concretas e abstratas. Exemplos de commodities
domésticas concretas: CDs e DVDs religiosos, textos considerados sagrados (Biblia,
Tora, Talmude, Alcordo) e livros religiosos. Exemplos de commodities abstratas:
meditagdo, oracdo e felicidade decorrente da pratica religiosa. De modo idéntico as
commodities seculares, as commodities religiosas também s3o produzidas com recursos
escassos — tempo, dinheiro, trabalho e habilidades intelectuais.

Iannaccone (1992b, p.125) apontou os méritos e as vantagens da analise da
pratica religiosa sob a perspectiva do conceito de commoditie doméstica. Essa andlise
procura explicar padrdes observados de mudanga denominacional, casamento inter e
intrarreligioso, padroes de conversdo, relacdes entre freqiiéncia religiosa e doagdes, a
influéncia da educacdo religiosa sobre o nivel de freqii€éncia religiosa e sobre escolhas
de casamento, dentre outras questdes.

Na proxima secao sera discutido o objeto de interesse da Economia da Religido.
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2.3 OBJETO DE INTERESSE DA ECONOMIA DA RELIGIAO

A Economia da Religido esta interessada em responder uma série de questdes,
entre as quais, por exemplo, estao:

-Como as pessoas produzem commodities religiosas e como estas podem ser
diferenciadas das commodities seculares?

-Por que as commodities religiosas sdo, de modo geral, produzidas e consumidas
coletivamente?

-Por que as commodities religiosas ndo sdo, em diversas situacdes, negociadas
monetariamente?

-Quais sdo os custos diretos e indiretos de diferentes religides e de diferentes
praticas religiosas?

-De que modo caracteristicas pessoais, o ambiente cultural e a tecnologia
influenciam os custos das diferentes praticas religiosas?

-Quais tipos de religides teriam maior €xito: as que exigem pouco de seus
adeptos, apesar de fazerem muitas promessas, ou as que sao mais exigentes quanto ao
grau de compromisso de seus fiéis?

-Quais conseqiiéncias adviriam da estrutura do mercado religioso, dependendo
deste ser monopolista, ou competitivo regulado, ou com liberdade de funcionamento?

-Que tipos de resultados, em termos de custos, beneficios, tipos de organizagao e
niveis de atividades sdo compativeis com o equilibrio no mercado religioso?

-Como as firmas religiosas podem contratar e selecionar os melhores
trabalhadores?

-Como as firmas religiosas podem estruturar contratos que incentivem os seus
trabalhadores a terem um desempenho 6timo?

-Como as firmas religiosas podem tracar estratégias para o seu crescimento?

Essas e outras sdo algumas das questdes com as quais a Economia da Religido se
preocupa em responder.

E importante também salientar que a Economia da Religido ¢ distinta da
chamada Economia Religiosa. Enquanto a primeira tem como objetivo a explicacdo do
comportamento religioso humano tendo como base as premissas economicas, a segunda
toma a sua autoridade de escritos sacros, como a Biblia Sagrada, a Tord e o Alcorao

para justificar ou criticar o comportamento econdmico. A Economia da Religido, que
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pode ser compreendida como um empreendimento de cunho positivo, isto é, que
procura explicar como o comportamento religioso ¢ € ndo como deveria ser, transporta
principios da economia para explicar a religido. Por outro lado, a Economia Religiosa,
que pode ser entendida como um empreendimento normativo, ao contrario da Economia
da Religido, transporta principios das religides para explicar a economia e procura
mostrar como esta deveria ser com base na interpretacdo de principios religiosos. Seus
principais estudiosos sdo filosofos, tedlogos e economistas cujo principal interesse €
avaliar o impacto de politicas econdmicas a luz dos preceitos religiosos.

A Economia Religiosa engloba os escritos de tedlogos, clérigos e economistas
ligados ao cristianismo, inclusive aqueles denominados “economistas cristdaos”, desde
os ensinos escoldsticos sobre a proibicdo da usura e a cobranga dos juros até as recentes
Enciclicas Papais sobre a economia, além de pronunciamentos de correntes doutrinarias
diversas ligadas ao Protestantismo. Também compreende os trabalhos dos chamados
“economistas islamicos”, os quais buscam explicar, justificar ou propor medidas
econdmicas em areas como regulacdo bancaria, finangas, impostos e distribuicao de
renda, tendo como fundamentos o Alcordo, os Hadith (ditos do profeta Maomé) ou os
textos da Sunna.

Na préxima secdo ird se tratar a respeito das origens e evolu¢dao da Economia da
Religido. Nao se fara um survey dos trabalhos neste campo, ja que existe um trabalho
fundamental e exaustivo com essa caracteristica, que ¢ o artigo Introduction to the

Economics of Religion, de Laurence [annaccone (1998).

2.4 ORIGENS E EVOLUCAO DA ECONOMIA DA RELIGIAO

Desde que Adam Smith analisou as implicagcdes econOmicas do grau de
concentragdo do mercado religioso em A Riqueza das Nacgdes, publicada em 1776,
houve uma lacuna de duzentos anos até a publicagdo do trabalho seminal de Azzi e
Ehremberg (1975), Household Allocation of Time and Church Attendance, considerado
o ponto de partida da moderna pesquisa de Economia da Religido. A partir desse artigo,
o fluxo de trabalhos publicados sobre Economia da Religido tem crescido

sistematicamente.
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Voltando a génese inicial da Economia da Religido, Ekelund, Hebert e Tollinson
(2005, p.647) afirmam que o livro V, capitulo I, terceira parte, artigo terceiro de A
Riqueza das Nacdes ¢ uma das partes relativamente mais negligenciadas desse livro
classico. Foi justamente esse capitulo que langou as bases para a analise econdmica da
religido. Nele, Adam Smith adota o conceito de mercado religioso, onde atuam
produtores e consumidores de religido, e observa varios aspectos desse mercado: que os
clérigos comportam-se de modo idéntico ao de profissionais de outros mercados,
estando motivados por auto-interesse; que as forcas de mercado restringem o
comportamento das igrejas de modo semelhante ao que fazem com firmas de outros
mercados; e que no mercado religioso, seja ele dominado por uma firma monopolista ou
fundamentada na livre competicdo, a sua estrutura serd determinada pela predominancia
da regulagdo ou da liberdade de atuacdo, de modo idéntico ao que existe para os demais
mercados.

No espaco de tempo compreendido entre os dois estudos citados no paragrafo
inicial desta se¢dao, a Economia da Religido permaneceu 6rfa do interesse da grande
maioria dos economistas, que preferiram deixar a cargo dos pesquisadores de outras
Ciéncias Sociais, principalmente da Sociologia, a tarefa de examinar os vinculos
existentes entre religido e economia. Para Fase (2005, p.90), esses vinculos poderiam
ser estudados sob duas abordagens: a perspectiva vertical, enfatizando aspectos
institucionais, como igrejas e religiosidade de grupos; e a perspectiva horizontal,
concentrando-se em questdes como o impacto da religiosidade sobre atitudes especificas
que afetariam a sociedade e poderiam promover o crescimento economico.

Max Weber foi um dos pensadores que enfatizou ambas as perspectivas em seus
trabalhos. Em seu livro mais famoso 4 Etica Protestante e o Espirito do Capitalismo,
Weber defende a idéia de que a Reforma Protestante contribuiu decisivamente para
superar os preconceitos medievais contrarios a acumulagdo de riquezas materiais, uma
das faces do que ele classifica como “tradicionalismo”. Outra categoria conceitual
criada por Weber, “o espirito do capitalismo” associado a ética protestante,
principalmente a de corte calvinista e puritano, teria, para esse autor, influenciado de
modo inequivoco o desenvolvimento econdmico dos paises onde se verificou a
Reforma, como teria sido o caso da Holanda, Sui¢a e Inglaterra. Esse trabalho de
Weber, desde sua publicacdo, ainda suscita polémica e calorosos debates.

Tawney (1955), um pesquisador que deu destaque a perspectiva vertical, por

exemplo, conforme observa Fase (2005, p.88), afirmou que, historicamente, as
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instituicdes capitalistas mencionadas por Weber sdo anteriores a Reforma Protestante.
Segundo Fase (2005, p.87) Weber e Tawney foram os primeiros estudiosos a dar
destaque ao papel da religido na explicacdo do desenvolvimento econdmico.

Excetuados alguns estudiosos como Weber e Tawney, o estudo da religido foi
visto durante muito tempo como antagoénico a ciéncia. Os fatos estilizados da tese da
secularizagdo, baseados nos trabalhos de Weber, eram tidos como verdades
inquestionaveis. Entretanto esta visdo tem se alterado nos tltimos anos, permitindo que
a Economia da Religido se estabelecesse como disciplina autdnoma, além de
impulsionar de modo decisivo um novo e crescente interesse de varios estudiosos pelo
tema. Muitos pesquisadores, entre os quais socidlogos, cientistas politicos e
economistas véem a religidlo como um elemento importante para entender os
desdobramentos histdricos, politicos, sociais, € at¢ mesmo como aspecto condicionador
das forcas econdmicas. Compreendendo o comportamento religioso como um caso de
escolha racional, esses pesquisadores tém procurado explicar tal comportamento nos
niveis individual, de grupo e de mercado. Atualmente existem varios jornais dedicados
ao estudo cientifico da religido, como Journal for the Scientific Study of Religion,
Sociology of Religion, The Review of Religious Research, Social Compass e Journal of
Church and State.

As pesquisas centradas no nivel individual tém procurado explicar os
determinantes de participagdo religiosa (freqiiéncia a cultos e doagdes) e de mobilidade
inter e intrarreligides (troca de denominagdes e casamento intra e interreligioso). As
pesquisas voltadas para o nivel de grupos tém como meta explicar por que as pessoas
aderem a diferentes agrupamentos religiosos € o porqué, especificamente, de grupos
sectarios, que exigem um alto nivel de rigor e de compromisso por parte de seus
aderentes, serem, em muitos casos, tdo bem sucedidos. Por ultimo, as pesquisas
relacionadas ao nivel de mercado focam o modo como os resultados da estrutura de
mercado, seja ela monopolista, de livre competi¢do, regulada ou desregulada se
assemelham a outros tipos de mercado. A ciéncia econdmica tende a auxiliar na
evolucdo dos estudos sobre a religido.

O artigo de Iannaccone, intitulado Introduction to the Economics of Religion
(1998b) ¢ referéncia fundamental para qualquer revisao bibliografica em Economia da
Religido. Nesse trabalho, lannaccone fez um levantamento dos principais artigos
publicados até aquela data nesse campo de estudo. Na época em que o artigo foi

publicado, a Economia da Religido ainda ndo tinha indexagdo como area no Journal of
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Economic Literature (JEL). Atualmente essa subarea ja existe: Z12. Com a crescente
importancia da Economia da Religido, esta disciplina conta agora com um site de
divulgagdo de artigos' e de working-papers de pesquisadores relacionados a area. Além
da tradicional Society for the Scientific Study of Religion (cuja principal publicagdo ¢ o
Journal for the Scientific Study of Religion) criada em 1949, que fomenta o didlogo
interdisciplinar para o estudo cientifico da religido entre pesquisadores da Sociologia,
Ciéncia Politica, Ciéncias Econdmicas, dentre outros campos, existem duas outras
entidades institucionais, mais recentes, criadas, nos EUA, com o objetivo de aglutinar
os estudiosos das relagdes entre economia e religido para a promog¢do de estudos,
pesquisas e encontros sobre o tema: Sao elas a ASREC - The Association for the Study
of Religion, Economics, and Culture e o CESR - The Center for the Economic Study of
Religion®. Na Europa, existe uma rede informal de pesquisadores dedicados ao estudo
da Economia da Religido: European Network on the Economics of Religion® (ENER).

Segundo Iannaccone (1998b, p.1466) os estudos relacionando economia e
religido podem ser agrupados em trés vertentes de pesquisa:

— O enfoque que interpreta o comportamento religioso a partir de uma
perspectiva econdmica, recorrendo a Teoria Microecondmica e as ferramentas
econométricas para explicar padroes de comportamento religioso entre individuos,
grupos e culturas;

— A abordagem que privilegia as conseqiiéncias economicas da religido;

— A linha de pesquisa que enfatiza os principios teoldgicos e escritos sacros para
elaborar ou criticar politicas econdmicas. lannaccone chama esta linha de pesquisa de
economia religiosa, a qual ¢ utilizada, principalmente, por filésofos, tedlogos e
economistas interessados em analisar as politicas econOmicas a partir de uma

. .. 4
perspectiva religiosa.

'O site ¢ http://religionomics.com/old/erel/index.htm .

2 ASREC ¢é uma associagio criada com o objetivo de incentivar a pesquisa e o ensino sobre as relagdes
entre economia e religido. A associagdo patrocina conferéncias e diversas formas de interacdo entre
pesquisadores ligados a area em questdo. CESR ¢ a principal organizagdo que patrocina a ASREC. Sua
direcdo e os seus associados estdo envolvidos em atividades diversas, que incluem projetos de pesquisa,
workshops e outros eventos, além de um programa especial de pds-graduacdo ligado a 4area na
Universidade George Mason nos EUA.

3 0 endereco na web da ENER ¢ http://www.ener-online.org/.

4 Mangeloja (2003 b, p. 3) diz que, adicionalmente, existiria uma quarta linha de pesquisa, chamada por
ele de teologia econdmica. Segundo o autor, a Economia poderia ser vista como uma espécie de religido
contemporanea, ¢ os economistas poderiam ser classificados como sacerdotes de uma moderna religido
secularizada baseada no progresso econdmico. Essa religido teria as mesmas fungdes, atualmente, que
religides como o Cristianismo e outras religides tiveram no seu tempo. Segundo essa abordagem, a
ciéncia teria substituido a religido como a mais poderosa das ortodoxias.
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A seguir se tratara a respeito dos fundamentos da Economia da Religido.

2.5 FUNDAMENTOS DA ECONOMIA DA RELIGIAO

Esta secdo ira apresentar os fundamentos da Economia da Religido, em quatro
subse¢des: a) os microfundamentos da Teoria da Escolha Racional Religiosa, b) os
microfundamentos da Teoria do Consumidor aplicados a religido, c) os
microfundamentos do modelo de producdo doméstica e de capital humano de Gary S.
Becker (1964, 1695) e do modelo de produg¢ao doméstica religiosa e de capital humano
religioso de Laurence lannaccone (1984, 1990b) e d) os microfundamentos da Teoria do
Mercado Religioso.

Para entender de modo mais acurado uma disciplina cientifica ¢ importante
compreender quais os seus fundamentos teoricos. Assim, buscou-se reunir estes aqui, de
forma unificada e sistematizada, j4 que os trabalhos expondo este contetido estavam
dispersos na literatura. Mas além de expor, em subsec¢des diferentes, os fundamentos da
Economia da Religido, se buscard, sempre que possivel, apresentar alguns insights
proprios do autor desta tese, como se faz na subsecao 2.5.2, que trata da Teoria do
Consumidor aplicada a religido, insights estes oriundos de nossas pesquisas e
conclusdoes. Também se buscara adensar a discussdo em alguns pontos dos eixos
tematicos tratados, como na subse¢do 2.5.1, que apresenta a Teoria da Escolha Racional
Religiosa de lannaccone (1997 c), e na subse¢do 2.5.4, que expoe a Teoria do Mercado
Religioso, especificamente em relagdo a intervencdo do governo no caso de seitas e de
cultos desviantes. Nesta ultima subsecao, apds a apresentagdo dos aspectos tedricos que
fundamentam o modelo de mercado religioso, sera apresentado um survey dos trabalhos

empiricos com os resultados dos testes da teoria.
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2.5.1 Fundamentos: A Teoria da Escolha Racional Religiosa

Esta subsecdo estd baseada em lannaccone (1997c), o principal expoente da
Economia da Religido, com numerosos artigos publicados em varios periddicos
cientificos de prestigio, o qual, com base em Becker (1977), afirma que a Economia da
Religido tem como suporte, como qualquer outra area de pesquisa econdmica
fundamentada na Escolha Racional, trés premissas basicas:

Premissa 1: Comportamento maximizador: Individuos agem de forma racional,
comparando custos e beneficios de suas acdes e escolhendo aquelas que maximizem
seus beneficios;

Premissa 2: Estabilidade das preferéncias — as preferéncias apresentadas pelos
individuos em relagdo a avaliagdo de custos ¢ beneficios de suas escolhas tendem a nao
apresentar grande variabilidade de pessoa para pessoa e também apresentam
estabilidade intertemporal;

Premissa 3:Equilibrio de mercado — as interacdes sociais resultam em
equilibrio, decorrente da agregagao de acdes individuais.

Assim, pode-se afirmar que as pessoas fazem suas escolhas religiosas como elas
o fariam em qualquer situagdo em que se vissem confrontadas com a necessidade de
fazerem quaisquer outras escolhas, avaliando custos e beneficios de modo a maximizar
sua utilidade. Essas escolhas ndo necessitam ser irreversiveis, o que significa dizer que
as pessoas, eventualmente, podem mudar suas opgdes religiosas ou os seus niveis de
compromisso religioso ao longo do tempo. De modo semelhante a outros mercados, a
liberdade que os consumidores tém de escolha impde restrigdes aos produtores de
religido, determinando o contetdo das commodities religiosas, bem como a estrutura das
institui¢des responsaveis pelo seu fornecimento. Quanto mais desregulado for o
mercado religioso mais esses efeitos serdo intensos.

Das trés premissas, a mais importante ¢ a do comportamento maximizador de
utilidade. Contudo, a mesma deve ser avaliada sob a Otica da busca dos modelos
preditivos em, de modo simplificado, representar a complexa realidade. Nesse sentido, ¢
uma premissa que tem a sua utilidade na abordagem da Escolha Racional,

principalmente, como um dos de seus pilares na modelagem do comportamento do

> Aqui ndo se discutird a vantagem filosofica de essa premissa ser afirmada em termos de utilidade, razio
de troca ou de auto-interesse, conforme dito em [annaccone (1992b, p.124 ).
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individuo. Isso ndo quer dizer que este sempre agird de modo l6gico ou buscando
satisfazer consistentemente seu proprio interesse. A vantagem da Escolha Racional ¢
que esta ¢ adequada para a construcao e teste de modelos de comportamento humano.

A Escolha Racional ndo procura investigar a mudanga de preferéncias, que
assume serem estaveis ao longo do tempo, com base em alteragdes de gostos, normas ou
crengas. Seu foco ¢ a modelagem de mudangas de comportamento dos individuos como
sendo respostas Otimas a variabilidade de circunstancias, entre as quais alteracdes de
precos, renda, habilidades, experiéncias, tecnologias, restricdes de recursos, dentre
outros fatores.

Essas consideragdes, de modo idéntico, se aplicam ao lado da oferta, onde se
presume que os fornecedores de commodities religiosas também buscam a maximizagao
de sua utilidade — aderentes religiosos, recursos, auxilio governamental e outros fatores
que possam promover o €xito no mercado religioso. Ainda que as organizagdes
religiosas ndo procurem de modo consciente a maximizagdo de sua utilidade, serdo
aquelas organizagdes mais eficientes que irdo permanecer e crescer ao longo do tempo.
Assim, tanto clérigos como igrejas poderdo ter suas acdes modeladas como se fossem
respostas Otimas a restri¢des e oportunidades encontradas no mercado religioso.

O conjunto de interagdes entre consumidores e produtores de commodities

religiosas forma o mercado religioso, o qual, como qualquer outro mercado, tendera

para o equilibrio estavel. A liberdade de escolha dos consumidores restringe o
comportamento dos produtores. Além disso, as preferéncias dos primeiros plasmam o
conteudo das commodities religiosas. Em um mercado religioso relativamente
desregulado e altamente competitivo, os produtores ineficientes serdo excluidos pela
concorréncia, dando espaco aqueles que oferecerem produtos que atendam as
necessidades dos consumidores.

Também deve ser dito que a abordagem da Escolha Racional pressupde um
compromisso com os métodos e objetivos da ciéncia em geral, o que inclui tanto a
abordagem quantitativa como qualitativa. No entanto, a prioridade ¢ para a busca de leis
comportamentais que se coadunem com os critérios da objetividade, reprodutibilidade e
falseabilidade.

Os modelos de Escolha Racional possuem uma estrutura loégica interna que lhes

¢ inerente. Os mesmos abordam os problemas da escolha religiosa da seguinte forma:
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Escolha: {agdes}
Maximizagdo: {objetivos}

Sujeita a: {restri¢des}

O teorico da Escolha Racional, ao buscar modelar o comportamento religioso,
deve estabelecer quais os objetivos do agente de modo que o problema seja passivel de
tratamento analitico. No caso de um modelo genérico de predicao de freqiiéncia a igreja,
por exemplo, a participacdo religiosa pode ser representada formalmente como sendo
uma funcao de utilidade a parte, ao passo que as demais atividades podem ser integradas
em uma funcao do tipo “outras fontes de satisfacdo”. Em contrapartida, um modelo que
buscasse apreender as interacOes entre organizagdes religiosas e seus fiéis
(consumidores) consideraria, em termos praticos, a pregacao ou prédica religiosa como
sendo a producdo de uma firma e a assisténcia dessa pregagdo como o consumo. O
objetivo ¢ sempre buscar um modelo que tenha um nivel de abstragdo que procure
equilibrar generalidade e clareza tedricas, de modo a captar os detalhes mais
importantes de uma realidade especifica e fazer inferéncias preditivas que sejam
passiveis de validagdo empirica. Isso nem sempre ¢ facil, tendo em vista as Obvias
limitagdes e dificuldades de um modelo nesse sentido quando se trata de explicar as
complexidades inerentes do comportamento religioso do ser humano. Para facilitar esse
trabalho, deve-se buscar como ponto de partida os modelos de firmas e mercados ja
existentes e procurar fazer as devidas adaptacdes para a modelagem do comportamento
religioso.

Como foi dito anteriormente, o objetivo do agente €, ao fazer suas escolhas entre
diferentes alternativas, maximizar os seus beneficios e minimizar seus custos. Também
foi dito que as preferéncias ou gostos do agente permanecem estdveis ao longo do
tempo. Essa premissa tem por base tanto um aspecto filoséfico, ao considerar-se que as
convicgoes fundamentais dos seres humanos seriam semelhantes independentemente de
vinculagdo temporal ou espacial; e também um aspecto pratico, ja que até agora nao se
teria elaborado um modelo apropriado que explique e mensure a formagdo dos gostos e
das crengas. Dessa forma, a abordagem da Escolha Racional deve explicar as alteragdes
no comportamento religioso humano em termos de mudancgas nas restricoes. Assim, da
premissa de estabilidade nas preferéncias pode ser afirmado o seguinte corolario:

Corolario: mudancas de comportamento intertemporais sdo resultado de

mudangas nas restri¢des. Diferengas no comportamento religioso entre individuos sao



45

conseqiiéncias de diferengas nas restricdes que os individuos enfrentam. Esse corolario,
por sua vez, d4 origem a premissa quatro:

Premissa 4: Restricdes incluem, principalmente, preco e renda, além de
tecnologia, capital humano acumulado, habilidades, status, dentre outros fatores. As
mudangas de comportamento resultam de alteragdes nessas restri¢des.

Vale a pena ressaltar duas outras restricdes importantes, nao incluidas por
Iannaccone, como o estado de saude dos individuos e o grau de intervencao do governo
no mercado religioso. O primeiro fator ¢ extremamente influente no caso de pessoas
idosas doentes, as quais, por exemplo, mesmo tendo sido, quando saudaveis, assiduas
freqiientadoras de cultos religiosos, ficam impossibilitadas de comparecerem a estes por
causa de doencas debilitadoras.

No segundo caso, deve ser dito que o quadro institucional vigente em um pais
pode efetivamente se constituir, por meio de regulamentagdes governamentais, em
empecilho a pratica religiosa, como ¢ o caso da Coréia do Norte. Esta nagdo ¢
classificada pela agéncia missionaria Open Doors International, dentro de um conjunto
de 50 paises, como aquela que mais restringe as liberdades religiosas no mundo, tendo
como base um indice construido por meio da aplicagdo de questiondrios a entrevistados
em paises (90) onde a missdo atua. Na Coréia do Norte, o governo promove
oficialmente o ateismo e limita severamente a expressdo de qualquer religido,
principalmente o cristianismo. O simples porte de uma Biblia por alguém naquela
nacao, a realizagdo de reunides de oracdo em lares ou tentativas de compartilhamento da
fé, por exemplo, sdo considerados, pelo governo norte-coreano, crimes que implicam
em prisao em campos de concentragdo, envolvendo torturas e, muitos casos, a morte por
pena capital. Além da Coréia do Norte, em muitos outros paises existe a restri¢ao a
liberdade religiosa, principalmente nagdes mulgumanas do Oriente Médio®.

Nao custa lembrar também de episédios marcantes de perseguicao religiosa no
passado, como aquelas promovidas pelo Império Romano contra os cristdos, na qual
sucumbiram milhares de martires. Os cristdos foram perseguidos severamente em
decorréncia da emissdo de decretos imperiais, como nos reinados dos imperadores
Décio e Diocleciano. Muitos pagdos se esforgavam por denunciar os aderentes do

cristianismo, vistos como inimigos do Estado imperial romano. J& quando houve a

SAs informagoes podem ser obtidas em
http://sb.od.org/index.php?supp_page=wwl 2008&supp lang=en&PHPSESSID=f6¢17659¢758085430¢4
3ae7fd97ce84 e também em http://www.portasabertas.org.br/classificacao/ (documentos acessados em
06/02/2009).
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ascensdo de Constantino, com a publicagdo do Edito de Mildo, estabelecendo a
liberdade religiosa, além de outras leis favorecendo os cristdos, a situacdo se inverteu
(KNIGHT, A.; ANGLIN, 2001). Dai em diante, muitos praticantes do paganismo
acorreram em massa para se tornarem cristdos. Essa evidéncia corrobora o Corolario
anterior.

Um modelo simples de explicacao da participacao religiosa, do ponto de vista da
abordagem da Escolha Racional, considerando a religiosidade como uma commoditie

doméstica, teria a seguinte estrutura basica:

Escolha: {quantidades de tempo e de dinheiro a serem alocadas para atividades
religiosas e seculares}
Maximizagdo: {utilidade derivada de commodities religiosas e seculares}

Sujeito a: {estoque total de recursos domésticos}

A escolha das agdes estd subordinada a quantidade de informagao disponivel,
conforme Eilinghoff (2003, p.2). As commodities religiosas poderiam ser classificadas
como “commodities domésticas”, isto €, bens e servi¢os produzidos pelas familias para
0 seu proprio consumo. O tempo destinado a atividades religiosas inclui o tempo
utilizado na ida e no retorno da igreja, o tempo dedicado a assisténcia dos cultos, a
participagcdo em ensaios de corais e na apresentacdo destes em dias de cultos; o tempo
dedicado a leitura da Biblia, a livros religiosos devocionais, a2 oragdo em casa, a
atividades evangelisticas, dentre outras atividades relacionadas a pratica religiosa. O
dinheiro destinado as atividades religiosas inclui dizimos, ofertas, doacdes, aquisicao de
Biblias, livros, CDs e DVDs religiosos, dentre outros. Por sua vez, essas consideragdes
dao suporte a premissa cinco:

Premissa 5: Individuos e familias produzem commodities religiosas combinando
insumos monetarios € insumos de tempo.

O modelo de producdo doméstica gera importantes predi¢cdes. Considerando o
conceito de substituicdo de insumos, o modelo prediz que familias cujo tempo tenha um
custo de oportunidade mais alto irdo substituir a poupanca de dinheiro ¢ formas de
producdo intensivas em tempo por poupanca do tempo e formas de produgdo intensivas
em dinheiro. Assim, suas contribui¢des financeiras para atividades religiosas serdo
maiores que de familias cujo tempo tenha custo de oportunidade menor, as quais

tenderdo a adotar formas de producdo de religiosidade intensivas em tempo e
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poupadoras de dinheiro. As familias mais ricas tenderdo a ter, por isso, menor
freqii€ncia a cultos, acontecendo o inverso com as familias mais pobres.

[annaccone (1984), tendo em vista a importancia da instrucdo religiosa, redes
sociais e ligagdes denominacionais no comportamento religioso, desenvolveu o conceito
de capital humano religioso para dar suporte a outro conceito, o de producdo doméstica
de commodities religiosas (IANNACCONE 1990b, 1992b, 1997c¢). O capital religioso,
na defini¢do de [annaccone, representa o estoque de conhecimento religioso, habilidades
e sensibilidades individuais relacionadas a religido. Envolve conhecimento doutrinario,
experiéncias de praticas religiosas como orag¢ao, leitura e meditacdo de textos sagrados e
de livros devocionais, evangelizagdo ou proselitismo religioso, etc. A experiéncia
incrementa o valor das atividades religiosas, o que, por sua vez, influi no aumento da
participagdo religiosa. Além disso, deve ser considerado que o capital humano religioso
possui um carater peculiarmente especifico relacionado a tradi¢des, crengas, vertentes,
igrejas e denominagdes diversas. Essas consideragdes, por sua vez, conduzem a
formulacao das seguintes premissas:

Premissa 6: A produgdo de commodities religiosas, por individuos e familias,
leva & acumulacdo de um estoque de “capital religioso humano”, o qual permite o
incremento da satisfagdo da subseqiiente atividade religiosa.

Premissa 7: O capital religioso tem um cardter especifico, incrementando o
valor real ou percebido nos niveis individual e de grupo da pratica religiosa, o que leva
também ao aumento de sua acumulagao.

Existem varias possibilidades de predicdo do modelo de capital humano
religioso, no que se refere a mobilidade denominacional, casamento interreligioso,
conversdes, os impactos da educagdo religiosa, relagdes entre religiosidade e ciclo de
vida, dentre outros temas. Com base nos modelos de capital humano secular, pode ser
dito, por exemplo, que grande parte da mobilidade religiosa e das conversdes ocorrem
em faixas etdrias jovens, semelhantemente ao que ocorre no mercado de trabalho
relativamente a escolhas de carreira e mudangas de emprego. As conversdes € as
mudangas de denominacdo estdo atreladas a busca, por parte dos individuos, de
ajustamento do seu estoque de capital religioso ao ambiente onde devem produzir suas
commodities religiosas. De modo idéntico aquele em que os beneficios da mudanca de
emprego vao diminuindo a medida que o individuo envelhece, os ganhos de troca de
opcdo religiosa diminuem com o aumento da idade. A maior parte da mobilidade

religiosa também vai acontecer entre denominagdes que possuam doutrinas
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semelhantes, onde apenas requerem-se adequagdes pontuais no capital religioso, sendo
relativamente raro o caso de mudanga entre religides muito distintas em seu conteudo
doutrindrio, por causa da dificuldade de abandonar o estoque de capital religioso
acumulado anteriormente e substitui-lo por outro totalmente diverso. No que se refere
ao casamento, ¢ previsto que individuos busquem parceiros com capital religioso
semelhante ou complementar para se casarem, ja que isto redunda em aumento da
participagdo religiosa. A medida que envelhecem, os aderentes religiosos tendem a
acumular capital religioso e aumentar o seu nivel de participagao.

Outro fato para o qual deve-se chamar a atengdo ¢ para o risco intrinseco que
possuem as commodities religiosas, ja que, conforme observa lannaccone (1992b,
p.125) estdo ligadas ao dominio extra-sensorial ou sobrenatural. Nesse caso sdo
commodities de natureza Unica, ndo encontradas em outros mercados, ja que envolvem
promessas ligadas a vida eterna, felicidade terrena, curas, milagres, etc. que podem
apenas ser sustentadas por meio da fé religiosa, principalmente quando se leva em
consideragdao a persisténcia da dor e do sofrimento na existéncia terrena humana, em
fendmenos recorrentes como a doenca, a morte, a violéncia, a injustica e a guerra. A
confianca e a credibilidade sdo o fundamento Ultimo para a existéncia e a eficacia das
commodities religiosas’. Como diz Eilinghoff (2003, p.4), alguém poderia ser levado a
pensar que os consumidores tomassem a iniciativa de evitar a religido por causa de seu
componente inerente de risco, mas “the effects of billions of people taking part in
religious activities worldwide cannot be overseen”. As organizagdes religiosas surgem
como decorréncia do atendimento a necessidades ligadas a incerteza e inseguranga dos
seres humanos quanto a realidade que os cerca e quanto ao que podera reservar o futuro.

Isso leva a seguinte premissa:

" E importante chamar a atengdo para o fato de que os bens em geral podem também ser classificados em
duas categorias distintas: bens de busca ¢ bens de experiéncia. Os primeiros podem ter a sua qualidade
aferida de forma antecipada antes de serem adquiridos ou consumidos por meio de uma inspegao, o que
ndo acontece com o segundo caso. Carros usados sdo exemplos de bens de experiéncia ou experimentais.
A incerteza relacionada as commodities religiosas ¢ bem maior que a de outros bens experimentais como
os carros usados, conforme observa lannaccone (1992b, p.125). Este afirma que nem mesmo uma grande
quantidade de informacdo a respeito de uma commoditie religiosa, fornecida por um produtor religioso,
pode ser suficiente para corroborar as alegagdes deste quanto aquilo que oferece, porque nem mesmo ele
pode ter certeza absoluta quanto ao que afirma. A principal caracteristica da religido, segundo Eilinghoff
(2003), € que suas informacdes t€ém como caracteristica serem “credence good”, os quais sdo um sub-
grupo dos bens de experiéncia. Os “credence goods” ou “post-experience goods” apresentam dificuldade
de determinagdo de sua qualidade mesmo apés adquiridos e consumidos. Exemplos desses tipos de bens
sdo os complexos vitaminicos e aconselhamento matrimonial. lannaccone (1998b, p. 1491) também
define a religido como um “credence good”, porque, segundo o autor “The promised rewards may never
materialize,the beliefs may prove false, the sacrifices may be for naught”.
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Premissa 8: A maioria das commodities religiosas tem um componente de risco,
prometendo trazer muitos beneficios que nao sdo passiveis de validagdo empirica.

Quanto a essa importante questdo do risco que envolve commodities religiosas,
para efeito de esclarecimento, deve ser ressaltada a observacdo de Eilinghoff (2003,
p.4,5) sobre como se daria, em linhas gerais, a estratégia do consumidor religioso para
lidar com a incerteza e com o risco associados as commodities religiosas.

Eilinghoff destaca que, na teoria da Escolha Racional, um individuo sempre
procura aproximar a probabilidade subjetiva, que atribui a qualquer evento incerto, da
probabilidade objetiva, usando proxies que estariam disponiveis em seu estoque de
informacdes. Novas informacdes seriam modeladas, usualmente, por esse individuo,
empregando atualizacdo bayesiana. Assim, essas novas informag¢des seriam adicionadas
a outras informagdes ja existentes para formar crengas a posteriori. O problema,
segundo Eilinghoff, ¢ que, relativamente a religido, ndo existiriam nem probabilidades
objetivas, nem proxies subjetivas. Assim, a atribui¢do de uma probabilidade subjetiva a
um evento, nesse processo, nao seria algo puramente racional. Mas isso ndo implicaria
que essa probabilidade seria igual a zero, ja que a informacao religiosa ndo poderia ser
submetida ao teste da falseabilidade.

A seguir, comenta Eilinghoff (2003, p.4,5) sobre esse processo de formagao da

crenca religiosa:

Thus, the rationality of religious probability assessment has to
be found in the attempt to catch hints allowing a personal and intuitive
subjective probability estimation. From a scientific point of view, the
consumers rely on actual misperceptions because the promised and the
observed are independent of each other. The phenomenon of religious
belief does not have to be puzzling, as one might suppose that Pascal’s
wager kills everything: Once a religion promises an infinite benefit in
the afterlife, the customer is caught in this promise, no matter how
probable it is. But this is only correct if the subjective probability of
the promise’s truth is greater than zero, otherwise the customer
remains unaffected by the offer. In fact, Pascal’s wager has already
been used to construct a model of optimal faith choice®. But how can
the subjective probability be influenced so that it is strictly greater
than zero, when the contents of religious concepts are sometimes very
hard to believe? And how can a low probability be raised, if humans
do not process the utility derived from the promise as an infinite
value? The answer lies in a big bundle of additional information and
extra services that are all offered together with the core product. Each

¥ No préximo capitulo sera exposto e comentado o modelo de Durkin e Greeley (1991) a que Eilinghoff
faz referéncia.
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of these components is supposed to affect the subjective probability of
a neutral individual that what a religion offers is really true. This
means that if the individual is confronted with two religions of which
one is equipped with the figured features and the other is not, he is
thought to be more convinced by the former one.

No entanto, deve ser dito que o risco ndo ¢ exclusividade das commodities
religiosas, porque o mesmo existe também em inameros outros mercados que nao o
religioso. Assim, por exemplo, no caso do mercado de acdes, a estratégia minimizadora
de riscos ¢ a diversificacdo do portfolio. Ja no caso do mercado de transplantes a
recomendacdo ¢ que se consulte o melhor especialista ¢ o melhor hospital para a
realizagao de cirurgias. Ambas as estratégias t€ém suas similares no mercado religioso,
as quais dao espaco ao surgimento de instituigdes e estratégias redutoras de risco.

Esse ¢ o caso das organizacdes com diferentes praticas religiosas. Estas tém
como um de seus objetivos a diminuicdo da incerteza inerente as commodities
religiosas, por meio da oferta de informacao, fornecimento de garantias e reducao de
fraudes (IANNACCONE, 1998b, p.1491). Isso ¢ feito de diversas formas: por meio de
testemunhos de béngdos e gracas alcancadas por fiéis’, principalmente aquelas
denominagdes que ensinam a Teologia da Prosperidade'’; pela adogdo de um estilo
frugal de vida pelos clérigos'', procurando demonstrar, com isso, que seu objetivo ndo é
a exploracio da fé de seus aderentes'”. Em relagio a essas estratégias ¢ importante

tomar nota do que diz Eilinghoff (2003, p.5):

? Os testemunhos sdo mais confiaveis quanto mais elevada ou notéria for a reputagdo dos testificadores e
quanto menos estes tiverem a ganhar com o seu testemunho.

' Doutrina neopentecostal que ensina que as béng¢dos materiais que um fiel pode receber estdo
condicionadas ao volume de contribui¢Ges financeiras que o mesmo fizer para a sua igreja.

' As pessoas normalmente aplaudem aqueles que seguem carreiras seculares e acumulam riqueza como
resultado de seu trabalho e de sua capacidade, ostentando uma vida luxuosa. Também ndo deixariam de
comprar um produto de uma empresa que, de um inicio modesto, cresceu rapidamente conquistando fatias
de mercado, enriquecendo seus proprietarios ou acionistas. Mas as mesmas pessoas ficariam
escandalizadas se forem informadas de clérigos que obtiveram fortunas oriundas de contribui¢des de seus
fieis e, pior ainda, de que aqueles clérigos exibem ostensivamente a riqueza acumulada. E, de modo
idéntico, desconfiariam de uma igreja que nasceu pequena, mas que rapidamente atraiu multiddes de fiéis
por meio de um intenso trabalho de proselitismo religioso baseado em promessas de bénc¢aos materiais.

"2 Isso explica porque tantos clérigos recebem saldrios relativamente baixos ao seu nivel de preparo. Em
algumas denominagdes, nem mesmo salarios sdo pagos, obrigando que seus sacerdotes precisem ter um
emprego secular, porque ndo recebem compensagdes financeiras pelo seu servigo eclesiastico. No caso de
padres catolicos, por exemplo, os quais tém que cursar Filosofia e Teologia por varios anos seguidos
antes de serem ordenados ao sacerdocio, isso ¢ mais do que flagrante. Com idéntico nivel de capital
humano, poderiam receber salérios significativos no mundo secular. E precisamente disto que vem boa
parte da credibilidade e do prestigio destes sacerdotes. Mas também, por outro lado, é parte da explicagdo
para a Igreja Catdlica Apostolica Romana, em varios paises, encontrar dificuldades para preencher as
lacunas deixadas por aqueles clérigos mais antigos que falecem ou que se aposentam, ja que muitos dos
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it is worth mentioning that the trust of a potential consumer of
credence goods is ruined ex-ante, if she perceives inconsistencies or
an incentive of enrichment. The occurrence of such credibility
diminishers should rather be avoided. Of course, religious information
must not be logically inconsistent or obviously wrong, because that
will cause the customer to judge the book by its cover, thus she takes
the mistake as a proxy for the truth of the whole concept, so she will
reject it. Inconsistent information also causes comparative
disadvantages with consistent competitors. An incentive of enrichment
exists, if a supplier directly profits from a transaction, because he can
keep the surplus. As a customer of a credence good usually cannot
determine the optimal amount of the good, he has to suspect that the
supplier tries to sell more than is needed, if such incentives are at
hand. Hence, potential enrichment triggers skepticism and weakens
the credibility of a concept.

Outras estratégias incluem a exigéncia de idoneidade ética e moral e de boa
conduta em relagdo aos clérigos, bem como destitui¢cdo daqueles que, no decorrer de
suas fungdes ndo honrarem seu chamado e desabonarem suas credenciais eclesiasticas;
exclusdo ou excomunhdao de aderentes com comportamento considerado reprovavel;
estabelecimento de estruturas organizacionais congregacionais, as quais limitam a
necessidade de mao-de-obra paga, enfatizando o voluntariado; e atividades religiosas
coletivas que busquem fortalecer a fé e o entusiasmo dos aderentes por meio do
exemplo e do incentivo.

A estrutura congregacional tem muitos beneficios, por reduzir a necessidade de
clérigos profissionais de tempo integral e diminuir o risco de fraudes, tornando o
produto religioso mais crivel. No entanto, permite o surgimento do problema do free-
rider, que ¢ o individuo que ira procurar se beneficiar das atividades religiosas sem
querer incorrer em qualquer tipo de custo correspondente a produgdo de commodities
religiosas. Este ¢ um tipico problema de “a¢do coletiva” identificado por Mancur Olson
(1965). Um problema de agdo coletiva ocorre sempre quando individuos véem a
possibilidade de colher beneficios da producao coletiva sem que sejam obrigados a

o S 13
contribuir para a realizacdo desta .

jovens potenciais candidatos ao sacerdocio preferem investir em capital humano para disputar carreiras
seculares. No caso do Brasil, tal fendmeno ¢ apontado por Correia (2003).

13 Os custos para o free-rider sdo mais elevados, conforme lannaccone (1994a, p.1185-1186) em seitas
comunais, como foi o caso dos “tremedores” (shakers), uma seita protestante norte-americana onde seus
adeptos eram conhecidos por causa dos movimentos espasmddicos que produziam durante seus cultos,
como se estivessem tremendo. Dai sua designagdo. Neste tipo de culto, dado o alto nivel de compromisso
que exige em relagdo aos seus fiéis, os custos do free-riding sdo bastante elevados. Tais cultos enfrentam
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A firma religiosa, a qual, sob a perspectiva da Economia da Religido, nada mais
¢ que uma organizagao religiosa que fornece bens e servigos religiosos, que podem ser
classificados como bens coletivos, ird se deparar com um dilema. De um lado, a
dependéncia do voluntariado no suporte a acdo coletiva ¢ um requisito necessario para
conferir credibilidade a uma firma religiosa que opta por uma estrutura congregacional.
Por outro lado, este tipo de estrutura abre espago ao surgimento de free-riders os quais,
pela sua acdo, poderdo inviabilizar a continuidade da existéncia da firma religiosa, ja
que esta depende do nivel de compromisso dos seus adeptos, exemplificado por suas
contribui¢des financeiras.

Essas consideragdes permitem estabelecer as seguintes premissas:

Premissa 9: A producdo coletiva de commodities religiosas tende a reduzir o
risco e aumentar o valor associado a atividades religiosas.

Premissa 10: Atividades religiosas coletivas sdo susceptiveis ao problema do
free-rider.

O problema do free-rider nas atividades religiosas pode ser atenuado pela
adocdo de imposigdes custosas, os chamados sacrificios religiosos ou estigmas sociais.
Entre eles estdo exigéncias quanto a aparéncia, vestimentas, dieta, comportamento
sexual, proibicdes quanto a jogos de azar, fumo, bebidas, dentre outras. Essas
interdi¢des estdo presentes em todas as religides, embora com graus variados, mas sao
mais intensas em cultos e seitas'*. Essas interdi¢des agem para reduzir o problema do
free-rider de modo duplo: desestimulando os individuos que ndo tiverem compromisso
com a produgdo das commodities religiosas, ja que, para participar dos beneficios
decorrentes da produgdo coletiva, tém que pagar um “pedagio” antecipadamente; e
aumentando o valor das atividades religiosas do grupo religioso para aqueles que
efetivamente participam, de alguma forma, com a sua producdo. Isso porque tais
atividades tornam custosa a participagao dos adeptos religiosos em atividades seculares
externas a firma que poderiam se caracterizar como concorrentes diretos das

commodities religiosas.

sempre um problema: se atrairem uma grande quantidade de adeptos, certamente virdo pessoas a quem ira
faltar o nivel de compromisso e de entusiasmo caracteristicos dos seguidores iniciais destes movimentos
religiosos.

4 0s Moérmons, por exemplo, exigem abstinéncia de alcool e de cafeina dos seus fiéis; as Testemunhas de
Jeova proibem a transfus@o de sangue; judeus ultra-ortodoxos sdo proibidos de exercerem uma profissdo
secular; os Adventistas do Sétimo Dia ndo podem trabalhar ou fazer exames aos sabados, além de ndo
ingerirem carne, dentre tantos outros exemplos que poderiam ser citados. Tais restrigdes poderiam fazer
com que tais seitas se tornassem ndo atrativas, considerando a hipdtese de ceteris paribus, conforme
analisa lannaccone (1994a, 1992d), mas ndo ¢ o que acontece de fato.
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Outra alternativa para reduzir o risco inerente ao mercado religioso ¢ a
diversificacao, por meio do investimento em um portfolio de ativos religiosos, conforme
a premissa 11:

Premissa 11: A diversificacio ¢ uma estratégia que pode reduzir o risco
associado a producao de commodities religiosas.

No entanto, deve ficar claro que a diversificagdo do portfolio religioso, em
termos de escolha individual, esté restrita a producdo privada de commodities religiosas,
onde estas podem ser transferidas de um produtor individual para um consumidor
individual sem a necessidade de um grupo intermediario.

Premissa 12: As commodities religiosas podem ser produzidas de forma
coletiva, beneficiando grupos, ou de forma privada, beneficiando consumidores
individualmente.

Aqui se percebe que a Escolha Racional também inclui produtores privados de

religido, ao contrario do que diz Mariano (2008, p.57), ao afirmar que

O novo paradigma ignora, por exemplo, as ‘“organizagdes
religiosas que ndo demandam compromisso exclusivo de seus
seguidores”, restringindo-se, em grande parte, as economias religiosas
ocidentais e, em especial, aos grupos religiosos compostos por
congregacgoes, que em geral procuram fidelizar seus membros.

A luz da premissa 12, ¢ interessante analisar a seguinte passagem de Mariano

(2008, p.57), em relacao a Escolha Racional

Por outro lado, entretanto, tal enfoque tende a revelar-se
pouco apropriado e até “irrelevante”, na opinido de Sharot (2002, pp.
443-445), para analisar economias formadas por religides nao-
monoteistas, majoritariamente nao-exclusivistas, e pelas orientais, nas
quais a maioria dos leigos “carece de quaisquer lagos organizacionais
formais com templos e sacerdotes”.

A Escolha Racional inclui as religides politeistas, as ndo-exclusivistas e as
orientais entre os produtores privados de religido. Quanto a afirmagao citada de Sharot

de que o chamado “novo paradigma” ¢ “irrelevante” para analisar as categorias de
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religido anteriormente mencionadas, pode ser citado, como evidéncia contraria, por
exemplo, o trabalho de Miller (1995), que aplica os conceitos da Escolha Racional e
formula um modelo de escolha religiosa para o Japao, pais de tradigao xintoista, religiao
que se enquadra, na concepcdo formulada por Iannaccone, na categoria de produtor
privado.

No Ocidente, a grande maioria das organizacdes religiosas esta estruturada de
forma congregacional, a qual possui a vantagem, conforme dito anteriormente, de
limitar a presenca de free-riders, por meio da ado¢do de imposi¢des custosas, as quais
sdo compensadas pelo retorno trazido pela acdo coletiva da pratica religiosa. Esta
confere aos aderentes desses agrupamentos religiosos beneficios de diversas formas:
unidade, comunhao, fraternidade, sentimento de pertencer a um grupo especial, apoio,
suporte, etc. Nesses agrupamentos religiosos, quanto maior o conceito de exclusividade
que possuem, maior a tendéncia de serem intolerantes e restritivos a participagao,
mesmo que eventual, de seus aderentes em atividades religiosas de concorrentes. Sao
exemplos o Judaismo e o Cristianismo, de um modo geral, e em particular, seitas como
os Adventistas do Sétimo Dia, os Mormons, as Testemunhas de Jeova ou as
denominagdes evangélicas pentecostais, etc.

Exemplos de produtores privados sdo aqueles individuos ligados a diversas
religides orientais e ao movimento da Nova Era, dentre outros, que fornecem contetdo
religioso de cunho esotérico por meio de diferentes canais independentes de produgdo e
de distribuicdo, os quais ndo estdo sujeitos a problemas tipicos envolvendo free-riders.
Um produtor privado de commodities religiosas ndo ira empregar imposigoes custosas
ao seu produto posto que ira ficar em desvantagem em relagdo aos seus concorrentes,
considerando que ndo possa ofertar nenhum beneficio adicional.

Essas consideragdes acerca do equilibrio do mercado religioso, com formas
coletivas e privadas de producdo religiosa, podem ser resumidas por meio das duas
proposi¢des seguintes:

Proposicio 1: A producdo privada de commodities religiosas permitird o
surgimento da diversificacdo do portfolio religioso.

Proposicdo 2: A producdo coletiva de commodities religiosas ira exigir
exclusividade, por meio de estigmas sociais, para limitar o problema do free-rider.

No caso da proposicao 2, deve ser entendido que, embora os aderentes de uma
firma de produgdo religiosa coletiva desejem diversificar o seu portfolio religioso, terdo

que abrir mao de sua vontade irrestrita de diversificagdo e se submeterem as restrigdes
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ligadas as exigéncias de exclusividade do seu grupo religioso, a fim de poderem
desfrutar dos beneficios da producdo coletiva. De outra forma, abre-se espago para o
surgimento de free-riders e a existéncia das firmas de producgdo religiosa coletiva
podera ser inviabilizada. Toda e qualquer flexibilidade que houver, nesse caso, em
termos de diversificagdo, ird apenas acontecer dentro dos limites da propria firma de
producdo coletiva. Dai que esse tipo de firma tenha que diversificar seus produtos
dentro de um vasto leque de itens, produzindo servicos religiosos desde o nascimento
até a morte, e possuir variedade de ordens confessionais e de redes sociais, como ¢ o
caso da Igreja Catolica Apostélica Romana. Nesse sentido, tais firmas se assemelham a
uma grande loja de departamentos cujo catidlogo de produtos ¢ extremamente
diversificado. Por outro lado, as firmas de produgdo religiosa privada, como estdo
menos suscetiveis ao problema do free-rider, podem se especializar em nichos de
mercado, funcionando como se fossem boutiques.

Interessante ¢ notar que a firma religiosa de produgdo coletiva exige
compromisso ¢ fidelidade por parte de seus aderentes, enquanto a firma religiosa de
producdo privada ndo inclui essas exigéncias, o que lhe permite ter muitos
consumidores, mas ndo muitos membros praticantes. Enquanto na primeira firma a
produgdo religiosa depende em muito do trabalho voluntario € os seus custos estdo
ligados mais propriamente a adogao de um estilo de vida sacrificial, tanto por parte de
leigos como de clérigos, os produtores privados de commodities religiosas cobram, as
vezes, caro pelos seus servicos e ndo tém receio de exibirem ostensivamente sinais de
opuléncia. Pelo contrario, associam a prosperidade material ao resultado da observancia
de seus ensinos. A tabela abaixo sumariza as diferencas entre a producdo privada e a

producdo coletiva de commodities religiosas.
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Tabela 3 Produgao privada e produgao coletiva de commodities religiosas

Tecnologia de produgdo
Caracteristicas Coletiva Privada
Restri¢des aos aderentes Comuns Raras
Relagdo produtor-consumidor | Complexa, em grupo Simples, individual
Compromisso Forte Fraco
Niveis de participagdo Alto Baixo
Sacrificio/estigma Comuns Raros
Contribui¢des Comuns Raras
Aquisigdo de produtos/servigos | Raras Comuns
Alcance dos servigos Abrangentes Especializados

Exemplos

Mundo Cristianismo Religides orientais
Brasil Catolicismo, Protestantismo | Nova Era
Antiguidade Cléssica Judaismo, Cristianismo Paganismo

Fonte: Adaptado de Iannaccone (1995)

O mercado religioso, assim como outros tipos de mercado, ¢ beneficiado com os
ganhos oriundos da especializagdo e das trocas. Quanto maior for o nivel de
especializacdo mais complexo serda o mercado, maior sera o nivel de produtividade
associado, menores os custos de producdo e maior o nivel de consumo. Considerando
que as pessoas possuem diferentes habilidades e niveis de estoque de capital humano
religioso, mesmo aquelas que possuem capacidades semelhantes de produgdo de
commodities religiosas irdo ser beneficiadas se optarem pela especializagao e pelas
trocas de mercado ao invés de produzirem para autoconsumo a margem do mercado.
Por sua vez, essas condi¢cdes se apresentam como favordveis ao surgimento de firmas
especializadas na produ¢ao de bens e servigos religiosos.

Os modelos mais elementares de mercado religioso podem prescindir de
caracteristicas especificas de commodities religiosas como risco, capital humano e
produgdo doméstica. Dessa forma, decisdes referentes ao lado da demanda se reduzem a
mera escolha de niveis de consumo de bens e servicos religiosos aos precos correntes.
De modo idéntico, as decisdes do lado da oferta podem ser simplificadas. Tais
consideragdes podem, por sua vez, ser condensadas na premissa seguinte:

Premissa 13: Igrejas sdo firmas religiosas maximizadoras de “lucro” (nimero de
aderentes, prestigio, influéncia social, etc.) especializadas na produc¢do de bens e
servicos religiosos. Os consumidores do mercado religioso buscam maximizar a
utilidade derivada do consumo religioso. Agentes do mercado religioso, tanto do lado
da oferta como do lado da demanda, sdo guiados pelos mesmos estimulos de agentes de

outros tipos de mercado.
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Se, no mercado religioso, os consumidores objetivam maximizar a sua utilidade
relativa ao consumo de bens e servicos religiosos e as firmas religiosas buscam
maximizar seu “lucro”, este passa a enfrentar restrigdes idénticas aquelas aplicadas a
outros tipos de mercado. Da mesma forma, tanto a estrutura de mercado religioso
(monopolista, oligopolista ou de livre competi¢do), bem como o nivel de regulacio e de
intervengdo governamental terdo impactos semelhantes aqueles de outros mercados.
Assim, com base nas premissas adotadas, pode ser predito, por exemplo, que um
mercado religioso com alto nivel de competi¢do e relativamente desregulado sera
caracterizado por grande numero de firmas religiosas disputando aderentes, os quais
terdo um amplo espectro de escolhas. Nesse tipo mercado, € de se esperar que o nivel de
comparecimento aos cultos das igrejas por parte de seus aderentes seja relativamente
alto e que os clérigos estejam empenhados e motivados em conquistar seguidores. Por
outro lado, num mercado monopolista ou oligopolista com igrejas patrocinadas e
financiadas pelo Estado, ¢ de se esperar que esse tipo de mercado funcione de forma
ineficiente, com clérigos acomodados e desinteressados em conquistar fiéis e estes se
mostrem pouco interessados, por sua vez, em freqiientar os cultos das igrejas, ja que ndo
contam com as opg¢des de escolha que gostariam de ter.

Em seguida sera apresentado, de modo condensado, a Teoria do Consumidor

aplicada a Escolha Racional religiosa.

2.5.2 Fundamentos: A Teoria do Consumidor

A partir de um enfoque microecondmico, com base na Teoria do Consumidor, a
fim de caracterizar como os consumidores se comportam relativamente a religido, pode
ser dito que os individuos administram seus gostos e preferéncias com base em um
limitador chamado de restricdo orgamentéria. Pode-se configurar um vetor de bens
oriundo da fé dos individuos. Estes podem utilizar, assim, parte de sua riqueza e de seu
tempo para atender os requisitos ou restri¢des de sua fé.

Seguindo a otica de que o consumidor escolhe o que ¢ melhor para si, pode-se
supor que este dispde de dois tipos de cestas, representadas por (X, X2). Admitindo que
os pregos (pi, p2) dos bens componentes destas cestas sdo dados e que o consumidor

tenha um limite de renda, chamado de restricdo orcamentaria, tem-se:
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Pxit D, x.sr (1)
Onde:
X - sdo os bens religiosos
X, - s@oosbens seculares
7 - ¢ ariqueza do consumidor

A inequacdo (1) representa o conjunto orcamentario do consumidor que, aliado a
seus gostos e preferéncias, determinara os pontos de equilibrio. As preferéncias devem

, . 1 . . . A .
atender aos pressupostos classicos' estabelecidos pela Teoria Microecondmica.

Assume-se que a funcdo utilidade U(x,,x,) ¢é crescente em x (axioma da ndo-

o~

saciedade), ¢ derivavel e quase-cOoncava. A taxa marginal de substitui¢do (TMgS)

O~

decrescente para a escolha dos bens seculares versus bens religiosos. Com isso,
possivel classificar trés tipos basicos das preferéncias dos consumidores quanto aos dois

tipos de bens apresentados, representados a seguir.

Bens
seculares A

v

0 X1 Bens
religiosos

Figura 1 Escolha 6tima de um consumidor religioso
Fonte: Elaboragao propria

'* a. Axiomas: Completa, Reflexiva e Transitiva e b. Propriedades: Monotonicidade e Convexidade.
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A figura 1 representa os individuos que possuem uma religido. Estes dedicam

parte de seu tempo e de sua riqueza ao consumo de bens religiosos e parte ao consumo

. , . *
de bens seculares, representados, respectivamente, pelos consumos 6timos em X, € em

*

x5 . O consumidor religioso acredita que exista alguma taxa de marginal substitui¢do

otima, TMgS*, que lhe permitiria maximizar sua utilidade individual. Essa taxa teria,

necessariamente, que igualar a inclinagdo de sua linha de restrigdo or¢amentaria,

representada pela relagdo entre os precos dos bens religiosos e dos bens seculares,dada
por p,/p, . Neste caso, temos que TMgS*=p,/p, .

Essa ¢ uma situacao, conforme os dados da tabela 1, apresentada na introdugao
desta tese, que representa o comportamento de, aproximadamente, 85% da populagdo do
mundo, que aloca sua renda para consumir bens seculares e bens religiosos.

A seguir, sera representado um comportamento minoritario dos individuos, no
que concerne ao consumo de bens religiosos, entre eles os ateus, que representam 2,35%

da populacdo mundial, segundo dados divulgados pela organizacdo World Christian

Encyclopedia (2005)"°.

Bens
seculares A

U,

v

0 Bens
religiosos

Figura 2 Escolha 6tima de um consumidor totalmente
materialista
Fonte: Elaboragado propria

16 Dados obtidos em http://worldchristiandatabase.org/.
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Representamos, no grafico acima, o comportamento de um tipico individuo sem
quaisquer crencas religiosas, materialista, agnostico ou que professa o ateismo, o que
pressupoe um consumo otimo somente de bens seculares. Esses individuos tém as suas
preferéncias moldadas de tal forma que a sua taxa marginal de substitui¢do ¢ nula, isto
¢, TMgS* =0 V x;, 0 que caracteriza o comportamento irreligioso como uma tipica
solugdo de canto, no que se refere a escolha 6tima entre bens religiosos e bens seculares.
Toda a renda do consumidor representado pela figura 2 ¢ alocada para a aquisi¢cdo de
bens seculares, o que esta representado pelo ponto A = x5, que € a intersec¢ao da linha
de restricdo or¢amentéria e da curva de indiferenca U;. Caso o consumidor dispusesse
de uma renda maior, consumiria mais bens seculares.

Poderia se perguntar sob que circunstancias os consumidores representados pela
figura 2 mudariam suas escolhas 6timas, passando a consumir bens religiosos. Mesmo
uma queda do preco dos bens religiosos ndo iria alterar essas escolhas desses
consumidores, ja que, para estes, TMgS* = 0 V x; . Nesse caso, a demanda de bens
religiosos, para esse tipo de consumidor, € perfeitamente ineldstica em relagdo ao prego

desses bens, isto &,

0Q0x1 Py
— = ou &, =0 1
apl Qx1 x1 ( )

A tunica forma de um consumidor irreligioso passar a adquirir bens religiosos,
relaxando o seu materialismo, ateismo ou agnosticismo, seria pela obtengdao de novas
informagdes a que tivesse acesso, por exemplo, a de que a fé aceleraria a recuperagao de
doencas. De qualquer forma, somente a alteragdo em suas preferéncias e,

consequentemente, em sua 7MgS , e ndo a mudanga nos pregos relativos faria com que o

consumidor irreligioso viesse a consumir bens religiosos.

A seguir sera representado um tipo de comportamento ainda mais restrito que o
anterior no que concerne ao consumo de bens seculares e de bens religiosos, que ¢ o
caso daqueles individuos cujo consumo ¢ fortemente orientado no sentido de consumir

bens religiosos.
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Bens
seculares A

U U

v

0 B Bens
religiosos

Figura 3 Escolha 6tima de consumo para um consumidor
ultrarreligioso
Fonte: Elaboragao propria

A figura acima representa a escolha 6tima de individuos que abdicam de suas
posses e de bens seculares por causa de sua fé. A esses individuos classificamos de
ultrarreligiosos, cujo consumo estd concentrado em bens religiosos, o que estd
representado pelo ponto B = x;. Se este tipo de consumidor tivesse um ganho em sua
renda, alocaria este ganho apenas no consumo de bens religiosos.

Nesta categoria estdo incluidas pessoas como o Buda Sidarta Gautama, Sao
Francisco de Assis, Gandhi, Madre Teresa de Calcutd, dentre outros, como, por
exemplo, os fiéis da Igreja Cristd primitiva, os ebionitas'’, o movimento monaquista
fundada por Santo Antdo, além dos clérigos de diferentes ordens religiosas que fazem
voto de pobreza. Esse caso também reflete uma escolha 6tima em que a taxa marginal
de substituicdo dos individuos ¢ nula, isto ¢, TMgS* =0 V x,, o que também
caracteriza uma tipica solu¢do de canto. Mesmo uma queda do preco dos bens seculares
ndo iria alterar as escolhas otimas desses consumidores, ja que, para estes, TMgS* =
0 V x, . Neste caso, a demanda de bens seculares, para esse tipo de consumidor,

também ¢ perfeitamente ineldstica em relagdo ao preco desses bens, isto &,

' Movimento judaico-cristio do primeiro século, que exaltava o desapego as posses materiais e defendia
a observancia conjunta da Lei Mosaica com as doutrinas cristds. Além disso, consideravam que apenas os
pobres poderiam ser salvos (V.L. WALTER, in ELWELL, 1990, v. II, p. 1-2).
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0Qx; P,
— = ou &, =0 2
aPZ sz X2 ( )

No caso desse tipo de consumidor, apenas novas informagdes que o
demovessem de seu viés antimaterialista poderia induzi-lo a alterar suas preferéncias e,

consequentemente, sua 7MgS , levando-o o adquirir bens seculares.

Esse tipo de individuo tem uma visao dualista, ja que considera o mundo secular
e o mundo religioso como estando separados, afirmando a necessidade de afastar-se
cada vez mais do primeiro e de aproximar-se o maximo que puder do segundo. Isso
porque supde que a proximidade do mundo secular seria particularmente nociva ao seu
progresso espiritual. Dai a sua preferéncia pelo consumo de bens religiosos e sua
rejei¢do aos bens seculares.

Tal pensamento ¢ defendido por determinadas correntes do gnosticismo e,
principalmente, pelo maniqueismo, cujos ensinos afirmam uma dualidade e oposicdo
entre o espirito ¢ a matéria. As correntes gndsticas rejeitam a matéria como sendo
pecaminosa. No entanto, essa postura tende a levar a polarizacao entre alguns ramos
gnosticos, no que se refere ao comportamento moral. Algumas escolas gnosticas, como
a de Basilides ou de tipo egipcio, as quais defendiam que ndo se precisavam observar as
normas éticas e morais, ja que a matéria ndo tinha valor, induziam os seus seguidores a
praticas imorais. Em contrapartida, outras escolas gnosticas, como a de Cerinto,
preferiam, por outro lado, seguir um ascetismo rigido e austero em seu modo de vida,
como meio de libertacio mais rdpida do mundo material e dos sentidos. Assim, ¢é
interessante observar como o ensino gnostico formava escolas de pensamento tdo
distintas e assimétricas no que se refere ao consumo de bens seculares e de bens
religiosos (BETTENSON, 2007, p.77-81).

A renuncia aos bens seculares também ¢ um pensamento fundamental de ordens
regulares da Igreja Catolica que exigem votos de pobreza. As ordens mendicantes, como
a Ordem de Sao Francisco, tiveram uma grande influéncia na Idade Média. No entanto,
o pensamento antimaterialista ndo ¢ exclusividade das religides, ja que algumas
correntes filosoficas também o defendem. Os cinicos (Antistenes e Didgenes), por
exemplo, afirmavam que a pratica da Areté (virtude) teria o efeito de libertar as pessoas
do desejo de adquirir bens materiais, tornando os individuos melhores. O cinismo

desprezava enfaticamente as riquezas e honrarias terrenas, as quais, segundo os
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filésofos cinicos, tendiam a contaminar o espirito humano. Outro exemplo sdo os
pensadores do Escolasticismo, que dominou o pensamento filoséfico no final da Idade
Meédia, os quais tendiam a ver com cautela a riqueza, o lucro e o juro, considerando-os
como males necessarios. E o caso do maior expoente do pensamento escolastico,
S.Toméas de Aquino, que caracterizou o desejo de ganho como turpitudo, isto é,
degradacao, vileza, derivado da auri sacra fames — a sagrada fome pelo ouro (WEBER,
2001, p. 60). No século XVIII, um dos expoentes do Iluminismo, George Berkeley
(1685-1753), marcou posi¢do contra o materialismo, propondo uma filosofia idealista
(W.A.HOFFECKER, p.470-471; N. V. HOPE, p. 202-206, in ELWELL, v.II, 1990; P.
H. DEVRIES, in ELWELL, v.I, 1988, p. 168-169).

O caso representado pela figura 1 pode ser classificado como um
comportamento tipicamente geral, que abrange a maioria da populacdo do mundo. Essa
conclusdo pode ser deduzida da tabela 1 mostrada na introdugdo desta tese, de onde
também se conclui que o caso representado pela figura 2, que retrata o comportamento
de individuos irreligiosos, ateus, agndsticos ou totalmente materialistas, ¢ minoritario. O
caso da figura 3, que representa um individuo que abre mao, voluntariamente, do
consumo de bens seculares, apesar de poder adquiri-los, ¢ muito mais restrito ainda,
pois apenas poucos individuos tomam a decisdo extrema de dedicar-se inteiramente a
religido.

O comportamento maximizador de utilidade, ao nivel do consumidor individual

tipico, iguala a sua 7MgS a sua linha de restri¢do or¢gamentaria. Conforme se observem
mudangas nas preferéncias intertemporais do consumidor, a sua 7MgS torna-se maior

ou menor que a sua linha de restricdo or¢amentaria. Partindo do caso padrao
representado na figura 1, conforme variem no tempo as preferéncias intertemporais dos
individuos em relacdo a escolha dos bens seculares/religiosos, as suas respectivas taxas
marginais de substituicdo tornam-se maiores ou menores do que sua linha de restri¢ao
orcamentaria. A medida que essa desigualdade se acentue, o comportamento dos
individuos pode se aproximar de um dos dois casos extremos das solugdes de canto
representadas pelas figuras 2 e 3, isto €, do puro materialismo, onde TMgS* =0 V x;
, ou da devocao religiosa extremada, onde TMgS* =0 V x,

Tem-se, assim, sob a Otica da restricdo orcamentdria e das preferéncias do
consumidor, a forma como este se comporta em relagdo a sua espiritualidade ou

religiosidade. O arcabougo proposto aqui ndo € novo e sim a determinacdo do espaco de
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atuacdo dos trés tipos de consumidores, que representam, em seu conjunto, o
comportamento da populagdo mundial em relacio ao modo de alocagao do seu
consumo, em que uma boa parte dessa populagdo consome bens derivados da
subjetividade da fé individual, que foram classificados como sendo bens religiosos.

A seguir, serd apresentado e discutido o modelo de produgdo doméstica e de
capital humano de Becker (1964, 1965), bem como o modelo de produ¢do doméstica
religiosa e de capital humano religioso de Iannaccone (1984, 1990b), que representam

outro fundamento da Teoria da Escolha Racional Religiosa.

2.5.3 Fundamentos: O Modelo de Producio Doméstica e de Capital Humano de
Becker

Gary Becker foi o pioneiro do modelo de produgdo doméstica (Becker, 1964,
1965; Becker e Michael,1973). Esta abordagem também passou a ser conhecida como
“The New Home Economics”, tendo contribuido para fazer avangar a analise econdomica
para fronteiras antes consideradas fora do objeto de estudo da economia, os chamados
comportamentos “non-market”: fertilidade, educagdo, casamento e divércio, satde e
crime. O principal conceito desta abordagem ¢ que as familias sdo ‘“quase-firmas”
empenhadas na producdo de commodities domésticas. O grande mérito do modelo de
producao doméstica ¢ a possibilidade de sua aplicacdo a commodities abstratas como
diversdo, saude, relaxamento e cuidado com criancas. Mesmo que ndo se possam
quantificar niveis de relaxamento e de satisfagdo oriundos de atividades recreativas,
conforme observa lannaccone (1990 b, p.298), o modelo permite tratar tais atividades
como produtos da “firma” doméstica ou da unidade de produgao familiar, que combina
insumos adquiridos e habilidades'® para produzir suas commodities domésticas. Por

exemplo, para produzir uma refeicdo em casa, quaisquer dos membros de uma familia

'8 As habilidades que sdo incrementadoras da produtividade sio conhecidas comumente por “capital
humano”, ja que sdo tdo necessarias para a produgdo como o capital fisico. Aquele tem em comum com
este a caracteristica de exigir investimentos (em educacdo, treinamento, etc.) para que comece a dar
retorno, semelhantemente a firmas que investem em equipamentos, maquinas e constru¢des, a chamada
formagdo bruta de capital. Para produzir um bem ou servigo, transformando mao-de-obra e insumos
fisicos em commodities que tenham valor, sdo necessarios ambos os tipos de capital. Estudos como o de
Krueger (1968), tém apontado que o capital humano é mais importante para o progresso econémico ¢ o
desenvolvimento tecnoldgico de uma nagédo do que o acesso ao capital fisico e a tecnologia. Varias so as
fontes originarias de capital humano: habilidades natas, educagdo geral, educagdo especifica, treinamento,
pratica, experiéncia, experimentacdo, observagao, etc.
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tém que usar os equipamentos da cozinha e suas proprias habilidades culindrias. A
refeicdo assim preparada € uma commoditie doméstica, desde que ndo seja vendida, mas
consumida em casa.

Este modelo' de Becker (1975, 1976) discute a alocagdo do tempo e de bens, ao
longo do ciclo de vida, entre trés principais setores: consumo, investimento em capital
humano e trabalho. Uma premissa basica ¢ que o individuo sabe qual a extensao do seu
periodo de vida: n periodos. Sua funcdo de utilidade est4 relacionada ao consumo de

commodities e ¢ dada por

Uu=uU(, ...,Cp) (1)

Em que C; representa o consumo da commoditie produzida domesticamente, no
periodo i, usando como insumos de produgdo o tempo associado ao consumo,
representado por t., ¢ pelos bens adquiridos no mercado para aquela finalidade,
representados por x;. Assim sendo, a quantidade de commoditie consumida no periodo i

¢ dada por

C; = fi(x;,t;;)) ondei=1,..,n (2)

Onde f; ¢ a funcdo de produgdo doméstica no periodo i. Inicialmente se assume
que o tempo pode ser alocado apenas entre consumo e trabalho, onde a seguinte

identidade deve ser valida em cada periodo

tCi + twi =1t, i = 1, e, n (3)

Em que t,,; ¢ a quantidade de tempo alocada para o mercado de trabalho e t o
tempo total disponivel no periodo i, sendo t independente de i se todos os periodos

forem igualmente longos.

1 Conforme Becker registra, 0 modelo em questio estd baseado no seu artigo 4 Theory of the Allocation
of Time, publicado no Economic Journal, em setembro de 1965.
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A dotacdo de renda de cada periodo varia® e ¢ dada pelo vetor (w;, v;), onde w;
¢ a taxa de salario e v; ¢ a renda apropriada no i-ésimo periodo.

Supde-se a existéncia de um mercado de capital perfeito com uma taxa de juros
dada por r, para uma restricdo or¢gamentaria em que o fluxo de renda e o total de gastos
ao longo do tempo de vida do individuo sdo igualados, de acordo com a seguinte

equacao:

Z" PiXi  _ 2" Wity + U, )
i=1 (1 +7)it =1 (1+7r)?

Substituindo o valor encontrado quando se isola t,,; em (3) a equagao (4) torna-

se entdo a seguinte

DiX; + WitCi _ Zn Wit + V; 5
i A+ L A+ n ®

Esta ¢ a restri¢do orgamentaria a ser observada. As seguintes restricdes também

devem ser verificadas
OStCi<t, XlZO l=1,,7’l (6)

O termo a direita em (5) designa a riqueza total do individuo e o termo a
esquerda o modo como essa riqueza ¢ utilizada: na aquisi¢do de commodities € no
consumo associado a estas. As variaveis de escolha sdo t.; e x;, sujeitas as restricdes
dadas em (6), e independentes de w;. Com isso, as condi¢des de primeira ordem serdo

dadas por

% Isso porque, de acordo com Becker, o montante de horas alocadas no mercado de trabalho é uma
variavel de escolha.
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U.f. = Ap; =1 7
ifxi—m i=1,..n (7
Uf = 21 =1 8
ifti_(].‘l‘r)i_l L=1,...,n ( )
Onde f; = Z—];i , fii = ngcii, U; = :—gi e A ¢é o multiplicador Lagrangiano

que iguala a utilidade marginal da riqueza. Ao se dividir (8) por (7), € obtida a seguinte

equacao
Ju _ Wi i=1,...,n ©)
fxi D

A equacdo (9) indica que o produto marginal do consumo de tempo relativo ao
produto marginal associado as commodities ¢ igual a taxa real de salario no mesmo
periodo, sendo independente da taxa de juros. Isso também significa dizer que o produto
marginal do consumo do tempo ¢ elevado quando a taxa real de saldrio também ¢
elevada.

Consideram-se validas as seguintes premissas: 1) a fung¢do de producao
intertemporal ¢ homogénea de grau um e, momentaneamente, 2) que a produtividade
dos bens e o consumo do tempo ndo variam com a idade, 3) que a fun¢do de produgdo
ao longo do tempo também ndo varia ¢ 4) que a produtividade marginal da fungdo de
producao homogénea depende apenas da proporcao entre os fatores de produgdao. Com
isso, se os produtos marginais estdo declinando, dadas as premissas, a producdo de
commodities € intensiva em tempo quando a taxa de salario ¢ relativamente baixa e
intensiva em bens quando a taxa de saldrio ¢ relativamente elevada. Isto ¢, quando o
individuo recebe baixos salarios, ira produzir commodities intensivas em tempo. Se
receber altos salarios, ird produzir commodities intensivas em bens adquiridos no

mercado. Matematicamente tem-se que
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t. t.
ﬂ>ﬂ se W] >Wi (10)

Um meio de verificar o que acontece ao consumo intertemporal da commoditie é

por meio de uma equagdo alternativa a (7), dada por

U; _ Difxj

(1+7r) i=1,..,n (11)
U pjfxi

Adotando a premissa de que haja estabilidade de pregos, entdo p; = p; = 1.

Dessa forma a equagdo (11) passa a ser

U, - y
P @(1 + )i i=1,...,n (12)

U~ fu

Considerando a equagdo (11), segue das premissas adotadas que fy; > fy; . De

onde segue que

U; < . <
7;(1 +7r) 7t wigw; = 1,...,m (13)
j

Em (13) a igualdade dos lados direito e esquerdo somente se verifica se a taxa de

salario ¢ a mesma no i-ésimo € no j-ésimo periodos.
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2.5.3.1 Investimento em Capital Humano

Além da alocagdo do tempo para o trabalho e consumo de tempo (lazer), Becker
também introduz o investimento em capital humano. De inicio considera que um
incremento na quantidade de capital humano, dada por E, afeta apenas a taxa de
salarios. Cada individuo produz seu préprio capital humano, usando como insumos
tempo e bens adquiridos, por meio de educagao obtida na escola, learning by-doing, etc.
A taxa de variacdo no capital humano do individuo ¢ igualada a diferenca entre a sua
taxa de producdo e a taxa de depreciagdo de seu estoque de capital.

Matematicamente tem-se que

i = Pi(tei, Xei) (14)

Em que ¢; ¢ o produto do capital humano no i-ésimo periodo e ;, a funcao de
producao de capital humano. As varidveis entre paréntese, isto €, t,; € Xx,; representam,
respectivamente, o insumo de tempo e de bens alocados para o investimento em capital

humano. Dessa forma tem-se que

Eiy1 = Ei + ¢; — dE; (15)

O estoque de capital no inicio do periodo i + 1 ¢é representado por  E;, 4, onde

d ¢ a taxa de depreciagao durante esse periodo. A fung¢do (1) ¢ maximizada pela familia,

que enfrenta uma restricdo de producao dada por (2), (14) e (15), além das restrigdes

or¢amentarias de bens e de tempo dadas por

tCi + twi + tei =t, [ = 1, v, n (16)
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Zn X + Xei _ Zn al-El-th- + v; (17)
i=1 (1 + 1) i=1 (1+7)

Em que w; = o;E; e «a; representa o pagamento por unidade de capital humano
no periodo i. Para efeito de simplifica¢ao, Becker considera que ¢;, o produto do capital
humano no i-ésimo periodo, depende apenas de t,;, o insumo de tempo alocado para
investimento em capital humano, e ;, a fungdo de producdo de capital humano, se
mantém a mesma intertemporalmente. Assim, se as condi¢des de otimizagdo apresentam

valores ndo-nulos para x;, t.; ,ty,; € te; as condi¢des de primeira ordem serdo dadas por

Uifxi = a+n i=1,...,n (18)
U.f, = 2ok =1 19
ifti_(1+r)i i=1,...,n (19)
0=21 a"—Ei_zn ﬂan (20)
(1+7) j=i+1 (1 + 1)) 0ty

As equacdes (18) e (19) sao idénticas as equagdes (7) e (8), de modo que o
investimento em capital humano ndo altera os resultados anteriores. Duas diferencas das
implicagdes anteriores ao investimento em capital humano sdo que 1) a trajetoria da
taxa de salario nao ¢ dada, mas ¢ condicionada pela trajetéria da variavel endogena E;; e
2) o comportamento de t,, ndo ¢ apenas o complemento de t., ja que t,, também ¢
dependente de t., onde este ¢ determinado pela equacao (20). Esta equagado representa a
condicdo de equilibrio em que o valor presente do custo marginal do investimento em
capital humano no periodo i equivale ao valor presente dos retornos futuros, isto €, ao
estoque de capital humano acumulado ao longo do periodo de vida do individuo. Além
disso, indica que a quantidade de tempo alocada para o investimento em capital humano
tende a declinar com a idade por dois motivos. O primeiro ¢ que o valor presente dos

retornos futuros declinaria com a idade. O segundo ¢ que o custo de investimento
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tenderia a aumentar com a idade devido ao aumento dos custos marginais associados ao
esfor¢o de acumulagdo de capital humano E;.

Quando o individuo ¢ bastante jovem e ndo ingressou ainda no mercado de
trabalho, pode-se considerar que t,, = 0, onde ¢, e t, seriam complementares. O custo
de investimento marginal ndo seria mais mensurado pelos ganhos renunciados, mas pelo
valor marginal do tempo associado ao consumo.

Neste caso, considerando t,,; = 0,i =1, ...,q , as condi¢gdes de primeira ordem

seriam dadas por

A .
Uifxi = (1 +1‘)l L= 11 ;CI (21)
Uifti = si i=1..,4q (22)
_twi OE; .
i=1,..., 23
[Z] i1 (1+ 1)) 01, q (23)

Onde s; ¢ a utilidade marginal de uma hora alocada em consumo no i — ésimo

periodo. Substituindo s; em (23) por U, f;;, tem-se que

U; a;t OE;
f“ [2 _Grwi_ i=1,..,q (24)
j=i+1 (1 + 7")1 atel

Essa condi¢do indica que, no equilibrio, o valor presente dos retornos associados
a uma hora adicional gasta em investimento na acumulacdo de capital humano seria
igual ao equivalente monetario associado a utilidade marginal de uma hora adicional

gasta em consumo.

Dividindo a equacdo (22) pela equagdo (21) e substituindo s; tem-se que



72

. n a;t,; OE;
Ju _ lz itwi 9%, i=1...,q (25)
fxi j=i+1 (1 + 7-)] atei

A equagdo (25) indica que a razdo entre os produtos marginais associados ao
tempo e aos bens ¢ equivalente ao valor monetario associado a produtividade do tempo
alocado em investimento em capital humano. Ainda que o valor de w; fosse
relativamente baixo para i < g, a producdo de commodities seria intensiva em bens se o

retorno do investimento associado ao capital humano fosse elevado.

2.5.3.2 A Idade, Consumo e Fung¢ao de Producao

Anteriormente, as premissas adotadas supunham que essa fungdo seria a mesma
independentemente do periodo associado a trajetoria da vida do individuo, sendo que as
diferentes combinacdes de bens e de tempo associadas a cada periodo poderiam ser
explicadas em termos de diferengas nas taxas de salario e de retorno. Mas quando o
estoque de capital humano de um individuo aumenta ou é depreciado ao longo do
tempo, este tipo de mudanca também tem conseqiiéncias sobre o nivel o6timo de
alocagdo de tempo e de bens para a producdo doméstica de commodities.

Assume-se agora que a produtividade aumenta até um limite maximo, que
corresponde ao auge da capacidade intelectual do individuo, passando a decair a partir
desse ponto até chegar a exaustdo em n. Considerando neutralidade na fungdo de

producao, tem-se que

fi = g,f (ti x;) (26)

Onde g; mensura a eficiéncia produtiva ou produtividade. Com isso, a equagao

(18) passa a ser a seguinte
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Uifxi = 91 Uifxi = AT (27)
De modo idéntico a equagdo (19) se tornaria

_ AaiEl'
Uifti = 9i Uifu = AT (28)

Enquanto a equacdo (20) ndo seria alterada. Ao se dividir a equagdo (27) pela
(28), a variavel g; ¢ eliminada, e a combina¢do 6tima de tempo e de bens novamente
passa a ser afetada somente por f; ¢ @;E;. Com isso, a produgdo serd intensiva em bens
até que seja atingido um maéximo, correspondente também ao maximo da taxa de
salario.

Becker também considera a situagdo em que o investimento de capital humano
ndo afetaria apenas a produtividade relacionada a alocagdo do tempo, mas também o
proprio consumo. Isso € feito pela inclusao do estoque de capital humano no consumo

de commodities produzidas com tempo e bens. Assim tem-se que

C; = fi(xy tei, Ep) ondei=1,..,n (29)

O efeito marginal do consumo de capital humano sobre o consumo no i —
ésimo periodo seria dado pela variagdo do consumo em decorréncia da variagdo de

capital humano, o que ¢ dado por

MP-Z%Z%:]C' (30)
el aEl aEl el
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A Uunica alteragdo relacionada a inclusdo do capital humano na fungdo de
consumo seria sobre o tempo alocado para o investimento em capital humano, dado por

t.. Com isso, a equagdo (20) seria mudada para

Zn U f aE] — 1 [ al-Ei Zn ajtwi 6E] (31)
jmivr 0ty (1+7) jri=1 (1 + 1)) 0t

Ou ainda

DY [Z e (32)
A+7) Lijop A9 Aatel jri=1 (L + 1)) 0ty

O valor presente dos ganhos ndo-auferidos no periodo i estd representado pelo
termo do lado esquerdo da equagdo (32). Este ¢ o custo de alocar mais tempo para
produzir capital humano. Os termos do lado direito se referem ao valor presente dos
beneficios. O primeiro termo mede o efeito de um investimento adicional no consumo e
informa o valor presente da redug¢do necessaria em termos de bens e de tempo a fim de
produzir uma determinada cesta de commodities com o investimento adicional em
consumo. O segundo mensura o valor presente dos retornos monetarios e informa o
incremento na riqueza resultante de um investimento adicional no capital humano no

periodo i.
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2.5.3.3 Producdo Doméstica Religiosa e o Capital Humano Religioso

Iannaccone (1990b, p.299) afirma que a pratica religiosa pode ser vista também
como um processo produtivo. De um modo semelhante aquele em que insumos, tempo e
capital humano influenciam na capacidade de uma familia para produzir commodities
domésticas como refei¢des, educacdo infantil, diversdo, etc., aqueles fatores também
tém implicagdes diretas na capacidade dessa familia para produzir commodities
religiosas. Embora alguns dos produtos religiosos sejam complexos, como a satisfacao e
o bem-estar oriundos da meditagdo — sendo, nestes casos, nao-mensuraveis — 0s
insumos para produzi-los podem ser medidos, porque incluem o tempo e os recursos
financeiros destinados a aquisi¢ao de bens e servigos religiosos, como o tempo de ida e
de volta da igreja, o tempo destinado a assisténcia do culto na igreja, o tempo destinado
a oracao, leitura de textos sagrados e de literatura religiosa em geral; tempo destinado a
evangelizacdo; tempo destinado a preparagdo de sermdes pelos pregadores;
contribui¢des financeiras na igreja, como dizimos, ofertas; dinheiro destinado & compra
de itens religiosos como Biblias, CDs, DVDs, livros; dinheiro empregado para
aquisicdo de material evangelistico como folhetos, literatura religiosa; recursos
financeiros para viagens evangelisticas e missiondrias, doacdes em dinheiro para obras
assistenciais de cunho religioso, etc.

Os membros de igrejas, na abordagem da produg¢do doméstica, ndo sdo meros
consumidores de religido, mas produzem também suas proprias commodities religiosas
usando suas habilidades para isso, entre as quais as suas experiéncias religiosas,
conhecimentos teologicos, doutrinarios e apologéticos” oriundos do aprendizado e
educacao religiosos. Esse conjunto de experiéncias, conhecimentos e habilidades forma
aquilo que lannaccone (1990b, p.299) denomina de capital humano religioso, o qual
denota a capacidade de alguém produzir e apreciar commodities religiosas. Esse tipo de
capital estd condicionado a pratica da atividade religiosa, isto ¢, quanto maior for o
envolvimento ou nivel de participacdo do individuo na produgdo e consumo de bens e
servicos religiosos, maior sera a sua acumulagao de capital religioso, o que também ira
proporcionar maior nivel de participacdo religiosa, gerando um efeito retroalimentador.

E interessante observar que o produtor da commoditie religiosa pode ser

I Palavra derivada de Apologética, que ¢ a defesa sistematica da fé cristd e, por extensdo, defesa
veemente de uma crenga, doutrina ou idéia.
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beneficiado diretamente com seu consumo. Assim, quem pratica uma a¢ao caritativa
para ajudar alguém necessitado, além de poder contar com promessas de béncaos nesta
e na outra vida, também sente satisfagdo direta proporcionada pelo seu ato. Por outro
lado, poderia ser afirmado que nunca alguém deveria fazer o bem apenas para ser
beneficiado com uma recompensa futura — posto que isso seria considerado um ato
egoista — mas sim como uma finalidade em si mesma. Ainda assim, o fato ¢ que quem
pratica uma boa a¢do, mesmo que como um fim Ultimo, sente prazer em ter realizado
algo bom e produtivo. E neste sentido que o produtor da commoditie religiosa também
se torna seu consumidor direto. Por isso, pode ser dito que o capital religioso é,

simultaneamente, causa e efeito da pratica religiosa.

2.5.3.4 Predig¢des do Modelo de Capital Humano Religioso e Evidéncias Empiricas

Os conceitos de producdo doméstica religiosa e de capital humano religioso sao
bastante tUteis para a Economia da Religido como geradores de proposicdes testaveis.
Muitas das predi¢des teoricamente fundamentadas nestas abordagens sdo usadas para
explicar fatos que sdo de amplo conhecimento, mas nem sempre bem compreendidos.
Outra vantagem ¢ a expansdo da fronteira exploratoria da pesquisa, no estudo cientifico
da religido, por meio de proposi¢des originais abertas a novas investigagdes. Abaixo sdo
discutidas proposi¢des preditivas do Modelo de Capital Humano Religioso, indicando
evidéncias empiricas, com base em lannaccone (1990b), sobre mobilidade religiosa,
perfil etario de convertidos, casamento inter e intrarreligioso, educacdo religiosa e o
perfil da produgao religiosa no que concerce ao emprego de insumos e de tempo.

Mobilidade denominacional®® — Os pais sdo, comumente, os responsaveis diretos
pela educagao dos seus filhos, bem como os educadores ligados as suas igrejas. Assim,
serd muito mais provavel que os filhos, criados numa determinada crenga religiosa por

. . . . 23 .
seus pais, permanegam, quando crescerem, em sua igreja de origem™. Mesmo diante da

22 Sherkat (1993) discute as fragilidades tedricas e empiricas das tabelas de ajustamento de mobilidade
religiosa e diz que um estudo ideal deveria ter dados, em nivel individual, de pelo menos 25.000
respondentes com medidas relativas a nimero de mudangas, tempo de mudanga, lagos de amizade e de
parentesco, e afiliagdo denominacional de familiares e de amigos.

# Quando se trata de capital humano nio-religioso, ¢ interessante observar que ¢ mais provavel o
individuo escolher uma profissdo diferente daquela escolhida pelos pais, do que escolher uma religido
diversa da deles.
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cogitacdo de mobilidade religiosa, a op¢ao mais provavel sera a escolha, pelo individuo,
em aderir a outra igreja com uma doutrina semelhante a adotada pelos pais. Quanto
maior a similaridade de crengas entre grupos religiosos distintos, maior serda a
probabilidade de mobilidade religiosa entre eles. O capital humano religioso ¢ muito
especifico. Assim, a mudanga ou mobilidade religiosa geralmente acontece quando nao
implica em ajustes extensos e custosos no seu perfil. Mobilidade entre religides com
crengas distintas requer, geralmente, o descarte ou uma acentuada adaptacdo do capital
humano religioso acumulado e isso, geralmente, tem um custo que aumenta com o
decorrer do tempo. Assim, ¢ muito mais comum, por exemplo, a mobilidade religiosa
entre individuos de grupos protestantes com perfis proximos, como luteranos e
presbiterianos, do que estes migrarem para um grupo religioso completamente distinto
como o mulgumano. E também que a mobilidade seja menos provavel conforme
aumente a idade do individuo.

Evidéncias empiricas — As predi¢des do modelo de capital humano religioso,
concernentes a mobilidade denominaciona124, tém sido verificadas nos estudos de
Mueller (1971) sobre mobilidade intergeracional, onde foi observado que os individuos
tendiam a permanecer na religido de seus pais, e também em Kluegel (1980). Este
pesquisador, com base em dados de uma série de cinco anos do General Social Survey
(GSS) do National Opinion Research Center (NORC), observou que os entrevistados,
em geral, respondiam ter filiacdo religiosa idéntica aquela em que foram criados pelos
seus genitores. Esta tendéncia era mais visivel em religides com escassos substitutos. As
taxas de permanéncia mais elevadas foram verificadas entre judeus (87%) e entre
catolicos (85%). Denominacdes protestantes menos distintivas € menos exclusivas
tiveram taxas de permanéncia menores, variando de 78% para luteranos a 55% para os
filiados a denominagdo Discipulos de Cristo. Os individuos que decidiram mudar de
filiacdo religiosa optaram por se integrar a outra que tivesse perfil semelhante a que
seguiam anteriormente. A mobilidade se caracterizou por trés aspectos ou linhas de
clivagem importantes: os cristdos se notabilizaram pela mudanga interna de filiacdo,
sendo menos provavel, por exemplo, de converterem-se ao judaismo; clivagem catélico-
protestante, isto ¢, geralmente os que migravam de um grupo para outro ndo mais
retornavam; e¢ mobilidade entre denominacdes protestantes baseada na afinidade ou

aversdo concernente a questdes doutrindrias, historicas e concentracao geografica.

* Sherkat (1993) aponta as dificuldades para a pesquisa teérica e empirica sobre mobilidade religiosa e
oferece algumas solugdes para os problemas ai encontrados.
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Greeley em seu trabalho Religious Change in America (1989) analisa a questao
das transformagdes religiosas nos EUA num periodo que compreende as varias décadas
p6s II Guerra, principalmente os ultimos 30 anos anteriores a publicagdo do estudo.
Dentre as varias conclusdes do estudo, a principal é a que aponta para a estabilidade dos
niveis de pratica religiosa nos EUA no periodo analisado, o que colocaria em xeque,
segundo o autor, os pressupostos da tese da secularizagdo. As mudangas que
aconteceram foram principalmente devido aos fatores idade e efeitos cohort, e nao
como resultados de efeitos de tendéncia. Um dos resultados do estudo revela duas
tendéncias opostas de crescimento: uma, de declinio das denominagdes liberais; outra de
crescimento das denominagdes conservadoras.

Musick e Wilson (1995), usando dados do National Survey of Families and
Households, dos EUA, investigaram a mobilidade denominacional de norte-americanos
em funcdo do casamento. Concluiram que a escolha da denominag¢do de destino tem
maior peso, relativamente a denominagao de origem, quando um casal escolhe mudar de
denominacdo. Os autores observaram ser provavel que protestantes oriundos de
denominacdes liberais e de seitas pentecostais migrem para denominacdes mais
conservadoras como a batista; que batistas e mérmons decidam por denominag¢des mais
liberais e luteranos e episcopais optem pelo catolicismo se houver necessidade de
harmonizar o casamento. No caso dos luteranos e episcopais o fator matriménio € o de
maior peso para a mobilidade religiosa. Por outro lado, a migragdo de casais, por razdes
de casamento, onde um dos conjuges ¢ metodista, mérmon ou pentecostal para a Igreja
Catdlica ¢ menos provavel. Ja os catolicos optam por abandonar a religido de modo
conjunto em lugar de se converter a f¢ do conjuge quando este ¢ protestante. Foi
constatada uma clivagem protestantismo conservador-catolicismo relativa a mobilidade
religiosa por questdes matrimoniais.

Fernandes (2006) procura destacar os principais fatos relativos a mobilidade
religiosa no Brasil. Um dos resultados mais interessantes publicados no livro® (2006,
p.24) ¢ aquele que indica que o maior percentual de mobilidade religiosa no Brasil,

relativamente aos protestantes pentecostais, de acordo com os dados obtidos, ocorre via

0 livro Mudanga de Religido no Brasil — Desvendando Sentidos e Motivagdes (Fernandes,2006) foi
encomendado pela Conferéncia Nacional dos Bispos do Brasil (CNBB) ao Centro de Estudos Religiosos
e Investigagdes Sociais (CERIS) para subsidiar a Igreja Catdlica com informagdes a respeito da
mobilidade religiosa no Brasil, ja que o catolicismo vinha sistematicamente perdendo seguidores para
outras religides, principalmente para o protestantismo.
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migragdo interdenominacional, o que confirma, para esse segmento, a predi¢cdo do
modelo.

Idade de conversdao — Como no caso da mudanga de emprego no mercado de
trabalho, o modelo prediz que a idade de conversdo religiosa das pessoas geralmente
acontece quando sdo bastante jovens, porque podem produzir -eficientemente
commodities religiosas com as suas habilidades inatas. Os custos da mudanca religiosa
aumentam com o tempo, 2 medida que acumula-se capital religioso e os ganhos
potenciais da mudanca diminuem em decorréncia da aproximagdo do fim do ciclo de
vida do individuo. Portanto, o modelo preconiza que conversdes de pessoas idosas sdo
bastante incomuns.

Evidéncias empiricas —Um estudo de 1928, conforme lannaccone (1990b, p.301)
, realizado com 1.207 pessoas, constatou que o “despertar” para a religido ocorre por
volta dos 12 anos de idade, mas que a conversdo religiosa ocorre por volta dos 16 anos.
Iannaccone analisou dados de surveys da NORC de 1964 e de 1973 e constatou que a
idade modal de conversdo ao catolicismo era de 20 anos e a idade mediana era de 25
anos. lannaccone (1990b) também informa que a idade modal de conversdo nas
cruzadas do pastor Billy Graham, em 1954, era de 15 anos.

Casamento inter e intrarreligioso e nivel de participacdo religiosa — Quando
ambos os coOnjuges possuem a mesma religido, serda possivel produzir mais
eficientemente commodities religiosas. Possuindo cada um deles um perfil de capital
humano religioso semelhante, suas atividades religiosas serdo complementares,
reduzindo custos e aumentando os beneficios do compartilhamento do seu capital. Isso
levara a um aumento da participacao religiosa e, conseqiientemente, mais acumulagao
de capital religioso por ambos, determinando, por sua vez, novo aumento da
participagao religiosa.

Ja conjuges com crengas distintas empregardo o seu capital religioso de forma
concorrente, aumentando custos e restringindo beneficios, porque os recursos da familia
serdo disputados competitivamente. Assim, o modelo prevé, com base nas chamadas
“economias de escala”, que conjuges com crencas semelhantes irdo ter maior nivel de
participagdo religiosa e de contribui¢des financeiras ndo s6 em relagdo a conjuges com
crengas distintas, como também em relacao a pessoas solteiras. O numero de divorcios
entre conjuges com crencas semelhantes também serd menor do que no caso de

conjuges com crencas diferentes. Mesmo uma pessoa que escolhe se casar com outra
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que possua uma crenca diferente da sua, tende a adotar a crenga desta se a mesma
possuir um nivel mais elevado de capital religioso do que o seu.

Evidéncias empiricas — [annaccone (1990 b, p.302) cita um trabalho de Travis
(1976), o qual realizou um estudo para analisar o padrdo de casamentos interreligiosos
no Canada no periodo de 1934-1969. Aplicando regressdes log lineares, concluiu que,
no periodo em questdo, verificou-se uma forte tendéncia de casamentos de pessoas com
mesma religido. A endogamia foi maior nos seguintes grupos religiosos, em ordem
decrescente: 1) judeus, 2) menonitas, 3) gregos ortodoxos, catdlicos ucranianos e
pentecostais, 4) catdlicos romanos, batistas, presbiterianos, luteranos e “outros” e 5)
anglicanos e membros da United Church of Canada. A endogamia alcangou uma taxa
de quase 90% entre os judeus e pouco menos de 50% entre os adeptos da United
Church of Canada. Quanto mais singular a religido, mais o fendmeno da endogamia se
destaca.

Outro estudo citado ¢ o de Jonhson (1980), o qual também empregou métodos
log-lineares para estudar o padrdo de casamento religioso nos EUA. Com esse objetivo,
utilizou dados do General Social Survey (GSS) de 1973-1976; do Growth American
Families de 1960 e do Area Detroit Study de 1958, 1959 e 1966 para analisar cerca de
7.000 casamentos. Constatou que a endogamia era forte entre os grupos religiosos, mas
variava em fun¢ao da denominacao.

Iannaccone (1990b, p.302) cita outros estudos realizados nos EUA que apontam
uma forte tendéncia de casamentos entre pessoas de denominagdes distintivas, isto &,
com poucos substitutos. Mesmo os conjuges que nao possuiam crenca idéntica antes de
se casarem, eram filiados a religides que possuiam similaridades. O proprio lannaccone
encontrou evidéncias de afinidades entre protestantes liberais (presbiterianos,
anglicanos e membros da United Church of Canada) e protestantes conservadores
(batistas, membros de seitas pentecostais e luteranos).

Sherkat (2004), com o objetivo de analisar os padrdes de associagdo entre
filiacdes religiosas de conjuges em dois amplos cohorts, emprega dados de 1973-1994
do General Social Survey (GSS). Conclui que catdlicos e membros de seitas
conservadoras tém menor probabilidade de realizarem casamentos heterégamos. Além
disso, verificou que incrementos nos niveis de educacdo tornam mais provaveis esse
tipo de casamento.

Educagdo religiosa — Considerando que a acumulagdo de capital humano

religioso esta condicionada a um nivel prévio de participagdo religiosa, o que contribui
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para aumentar, por sua vez, o estoque de capital religioso, em um processo interativo, o
modelo prevé que o nivel de participagdo religiosa de adultos também estard
relacionado ao prévio recebimento de educacao religiosa durante a infancia.

Evidéncias empiricas — Iannaccone (1990b) afirma que a educagdo ou
treinamento religioso ¢ o principal indicador de predicao de frequéncia religiosa na
idade adulta.

Chaves (1991), a partir de dados do General Social Survey (GSS) entre 1972-
1990, chega a conclusdo de que variagcdes na estrutura familiar explicam parcialmente
os efeitos de cohort e efeitos de idade sobre a frequéncia de protestantes a igreja.

Myers (1996) empregou um modelo intergeracional, onde discute o papel da
familia e especialmente dos pais na formagdo religiosa dos filhos, quais os fatores
condicionam a habilidade dos pais em influenciar o comportamento religioso dos filhos
e como as experiéncias destes no presente se relacionam com o legado religioso que
receberam da familia. Foram entrevistados 471 pais em 1980 e, em 1992, seus filhos ja
adultos. Os resultados apontam que trés varidveis auxiliam na transmissao de
religiosidade: religiosidade dos pais, qualidade das relacdes familiares e perfil da
estrutura familiar. A préatica religiosa dos filhos ¢ determinada diretamente pela
religiosidade dos pais. Aspectos como as relagdes entre os conjuges, o modo como as
criancas foram criadas, rigor moderado no tratamento dos filhos € uma familia onde
apenas o pai trabalhava e a mae cuidava da casa tinham influéncia direta sobre a
habilidade dos pais em transmitir suas crengas e praticas religiosas.

Branas-Garza ¢ Neuman (2004) usando dados de uma amostra de catdlicos
espanhdis, estimaram equacoes de pratica religiosa com um modelo de regressao logit
ordenado. Concluiram que o comparecimento de criangas a servigos religiosos
influencia a sua pratica religiosa futura.

Em outro artigo, Brafias-Garza e Neuman (2006), empregando uma regressao
logit ordenada, com base em dados de uma amostra de individuos catolicos, obtiveram
interessantes resultados para avaliar a transmissao intergeracional de capital religioso na
Espanha: a religiosidade dos pais afeta a religiosidade dos filhos, mas ¢ direcionada por
género, isto ¢, a pratica religiosa do pai influi na religiosidade do filho e a pratica
religiosa da mae influi na religiosidade da filha. Além disso, observou-se que os homens
nao eram influenciados pela religiosidade materna e as mulheres ndo eram influenciadas
pela religiosidade paterna. Também foi constatado que a religiosidade dos adultos da

amostra era influenciada pela participacdo destes nos servigos religiosos quando



82

criangas. Por outro lado, a religiosidade dos pais tinha mais influéncia sobre a pratica
religiosa futura dos filhos do que o fato destes participarem das missas.

Outro estudo, este de Cohen-Zada (2006), aponta para resultados igualmente
interessantes ao buscar modelar a decisdo de pais religiosos em enviar os seus filhos a
escolas confessionais, que estavam em sintonia com as crengas destes genitores, com o
objetivo de preservar a identidade religiosa de suas criangas. As conclusdes sao que
quando a minoria religiosa estudada cresce em determinada regido, e as influéncias
externas tornam-se menos ameagadoras, a demanda por escolas religiosas diminui.

Na realidade, segundo os resultados desse estudo, escolas publicas onde criangas
cujos pais sejam majoritariamente pertecentes a determinada religido, substituem, na
pratica, uma escola confessional que ensine doutrinas religiosas similares as mantidas
por aqueles pais. Assim, variaveis demograficas associadas a religiosidade de
determinados grupos, relacionadas a diferentes regides, poderiam tornar-se preditoras de
matriculas em escolas confessionais nesses locais. Esses resultados também permitem
analisar o impacto, segundo o autor, de programas de voucher para escolas
confessionais privadas, a luz da decisdo da Suprema Corte norte-americana sobre o caso
Zelman versus Simon-Harris®, na qual foi decidido que o financiamento a esses
programas nao viola o principio da separagdo entre Igreja e Estado. Tais resultados
podem, por exemplo, ser usados para predizer que haverd maior demanda de pais
catolicos por vouchers de escolas catolicas onde a populacdo catdlica for minoritéria.
Quando essa populacdo aumenta, ¢ provavel que diminua a demanda por esse tipo de
financiamento.

Brown e Taylor (2007) empregaram informacdes do National Child
Development Study (NCDS), do Reino Unido, para investigar as relacdes entre
educagdo na infancia e frequéncia religiosa na vida adulta, por meio de dados de painel.
A pesquisa permitiu tracar a frequéncia religiosa de individuos nascidos em 1958,
obtendo dados dos mesmos quando estavam com 7, 11, 16, 23,33 ¢ 42 anos de idade.
Os autores constataram que existe uma relagdo positiva entre educacdo e pratica
religiosa. Ainda concluiram que a frequéncia religiosa, no presente, ¢ influenciada pela
participagao religiosa do passado.

Um estudo de Brafas-Garza e Neuman (2007), usando dados do The

International Social Survey Programme: Religion II (ISSP), para paises do sudoeste da

%% Para maiores informagdes sobre esse caso ver http:/en.wikipedia.org/wiki/Zelman_v. Simmons-Harris
(acessado em 27/03/2009).
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Europa, entre eles Espanha e Italia, avalia as relagdes entre religiosidade dos pais e
fertilidade dos filhos e chega a interessantes resultados: na Espanha, mulheres que
foram criadas por maes muito religiosas t€ém, na média, um filho a menos que mulheres
que foram criadas por maes menos religiosas. J& a religiosidade da figura paterna tem
efeito inverso sobre o nimero de descendentes que suas filhas irdo gerar quando forem
maes.

Outro estudo de Brafias-Garza e Neuman (2008) para a Espanha, este
empregando dados do International Social Survey Program, confirmou que a pratica
religiosa e a frequéncia dos pais a igreja t€m influéncia na religiosidade presente dos
seus filhos na idade adulta.

Emprego de insumos (tempo e dinheiro) — O modelo prevé que o modo de
produgdo das commodities religiosas, seja intensivo em tempo ou intensivo em dinheiro,
sera dado pelo custo de oportunidade ou valor monetdrio do tempo que as pessoas da
familia dispdem. A renda, individual ou familiar, é vista como um importante paraimetro
de previsdo para a relagcdo entre nivel de participacao religiosa e nivel de contribuigao.
Familias com rendas mais elevadas, e com disponibilidade de tempo menor, irdo
preferir a produ¢do de commodities religiosas intensivas em dinheiro. Sendo assim, o
nivel de contribui¢do financeira desse tipo de familia para atividades religiosas sera
maior. A razdo entre o seu nivel de contribuicdo e o seu nivel de participagdo ou de
freqliéncia religiosa sera maior que a média. No entanto, isso ndo quer dizer,
necessariamente, que o nivel absoluto de tempo empregado nas atividades religiosas,
por familias de renda mais elevada, ira diminuir.

O modelo pressupde que deva existir um efeito positivo, mas pouco
significativo, do impacto do aumento do nivel de renda sobre o nivel de participacdo
religiosa. A razdo nivel de contribuicdo/nivel de participagdo religiosa aumenta, no caso
do aumento da renda, porque o numerador estara crescendo mais rapidamente que o
denominador ou porque, simplesmente, este permanece fixo. Exemplo: familias que
passem a dispor de renda maior, mas que dediquem a mesma quantidade de tempo para
atividades religiosas. O nivel de contribuicdo financeira, neste caso, estara crescendo,
enquanto o nivel de participagdo permanecera o mesmo.

Por outro lado, familias com renda menor e com maior disponibilidade de tempo
irdo produzir commodities religiosas intensivas em tempo e poupadoras de dinheiro. O
nivel de contribui¢do financeira para as suas igrejas sera menor. Assim, a razao nivel de

contribui¢cdo/nivel de freqliéncia sera menor que a média.
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O modelo também prevé que a relagdo entre o nivel de contribui¢do ¢ a idade
dos individuos terd uma forma aproximada de “U” invertido. Isso pode ser explicado
pelo fato de que, quando as pessoas sdo bastante jovens, geralmente antes de ingressar
no mercado de trabalho, ndo dispdem de renda e o custo de oportunidade de seu tempo €
relativamente baixo, lhes possibilitando maior frequéncia aos servigos religiosos. No
caso de pessoas religiosas com esse perfil etario-econdomico, sua producao de
commodities religiosas sera intensiva em tempo. Quando essas pessoas ingressam no
mercado de trabalho e passam a auferir renda, o valor monetario do seu tempo aumenta,
e sua razao nivel de contribui¢do/nivel de participacdo religiosa aumenta, preferindo
produzir commodities religiosas intensivas em dinheiro e poupadoras de tempo. A
medida que envelhecem e as pessoas se aposentam, o processo se inverte, ja que o valor
monetario do tempo destas pessoas diminui.

Outra predi¢do do modelo, com base no diferencial de renda a favor dos homens
no mercado de trabalho, onde estes possuem, em média, salarios maiores do que aqueles
das mulheres, ¢ que esse fato explica porque estas tendem a ter, em média, um nivel de
participagdo religiosa superior ao dos homens.

Evidéncias empiricas — lannaccone (1990b) realizou testes empiricos com dados
de trés pesquisas: 1974 American Catholic Survey, 1963 Church Member ¢ General
Social Survey 1983-1987, constatando que a frequéncia religiosa € intensiva em tempo
quanto maior a renda dos individuos e que a renda ¢ um forte preditor da razdo nivel de
contribuigdo/participacao religiosa.

Neuman (1986), a partir de uma amostra para judeus trabalhadores residentes em
Israel, constatou que o tempo alocado para a pratica religiosa estava correlacionado
negativamente com a taxa de salario para os individuos pesquisados. A relacdo entre
freqiiéncia religiosa e idade em formato de “U”, como apontado pelo modelo, foi
verificada.

Sawkins, Seaman e Williams (1997), empregando dados do British Panel
Household Study, do Reino Unido, estimaram equagdes de frequéncia religiosa com um
modelo Logit ordenado para homens e mulheres. Verificaram que a renda tem
influéncia positiva sobre a pratica religiosa.

E interessante, como diz Iannaccone (1990 b), que um tinico modelo dé conta de
tantas predi¢cdes, mostrando o seu alto poder explicativo. Em suma, o modelo de
producao religiosa e de capital humano religioso pode contribuir para o estudo cientifico

de trés diferentes formas: Integrando varias predi¢des dentro de um unico arcabougo
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teorico, fornecendo explicacdes tedricas para regularidades empiricas e gerando novas
hipoteses para pesquisas futuras.
Na proxima subsecdo serd discutido o fundamento da Teoria do Mercado

Religioso.

2.5.4 Fundamentos: A Teoria do Mercado Religioso

Esta teoria estd baseada no livro V, capitulo I, terceira parte, artigo terceiro de A
Riqueza das Nagodes, de Adam Smith (Smith, 2004, p. 241-264), o qual trata sobre o
modo de financiamento das instituicdes religiosas, especialmente na parte inicial do

capitulo, como segue (2004, p.241):

The institutions for the instruction of people of all ages are
chiefly those for religious instruction. This is a species of instruction
of which the object is not so much to render the people good citizens
in this world, as to prepare them for another and a better world in a
life to come. The teachers of the doctrine which contains this
instruction, in the same manner as other teachers, may either depend
altogether for their subsistence upon the voluntary contributions of
their hearers; or they may derive it from some other fund to which the
law of their country may entitle them; such as a landed estate, a tythe
or land tax, an established salary or stipend.

Smith considerou a existéncia de duas formas principais de os mestres religiosos
obterem o seu sustento: por meio da contribui¢do voluntaria, ndo compulsoria, de seus
ouvintes ou pela sua transformacao em servidores do Estado, com direito a um salario
pago com dinheiro oriundo de impostos. No entanto, essas duas formas de
financiamento dos estabelecimentos religiosos teriam, na concep¢do smithiana,
conseqiiéncias diametralmente opostas em termos de comportamento dos clérigos, ja
que no caso daqueles que nao contassem com o apoio estatal, relativamente aos clérigos

subsidiados pelo Estado, Smith (2004, p. 241) observava que
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Their exertion, their zeal and industry, are likely to be much
greater in the former situation than in the latter. In this respect the
teachers of new religions have always had a considerable advantage in
attacking those antient and established systems of which the clergy,
reposing themselves upon their benefices, had neglected to keep up
the fervour of faith and devotion in the great body of the people; and
having given themselves up to indolence, were become altogether
incapable of making any vigorous exertion in defence even of their
own establishment.

Essa postura diferenciada dos clérigos enquadrados na categoria de servidores
publicos pagos pelo Estado, com tendéncias a prestar um servi¢o de ma-qualidade ou

realizado com baixa produtividade teria como explicacdo o fato de que (2004, p.241)

The clergy of an established and well-endowed religion
frequently become men of learning and elegance, who possess all the
virtues of gentlemen, or which can recommend them to the esteem of
gentlemen; but they are apt gradually to lose the qualities, both good
and bad, which gave them authority and influence with the inferior
ranks of people, and which had perhaps been the original causes of the
success and establishment of their religion. Such a clergy, when
attacked by a set of popular and bold, though perhaps stupid and
ignorant enthusiasts, feel themselves as perfectly defenceless as the
indolent, effeminate, and full fed nations of the southern parts of Asia,
when they were invaded by the active, hardy, and hungry Tartars of
the North.

Asssim, a atitude dos clérigos de religides estabelecidas, quando ameagados, em
sua posicao, no mercado religioso, por concorrentes produtivos e dispostos a oferecer
bens religiosos de boa qualidade demandados pelos consumidores, seria apelar a

. ~ 2 .. - . . .
intervengdo do governo®’. Como no mercado religioso ndio existem barreiras naturais ou

" Esse foi um fato corriqueiro na historia do Cristianismo apos o Edito de Mildo (313) promulgado por
Constantino. A partir dai, foram inumeras as ocasides em que a Igreja crista, patrocinada pelo Império
Romano, apelou a este para que interviesse no sentido de debelar movimentos considerados heréticos,
como no caso do Arianismo, Montanismo, Donatismo (para respaldar o uso da forca e restaurar os
donatistas & comunhdo da Igreja, S.Agostinho citou Lucas 14.23 “obriga-os a entrar”), dentre outros.
Conhecidas também sdo as perseguicdes movidas contra os Valdenses e Cataros na Idade Média, como
também o chamado “massacre de Sdo Bartolomeu”, onde milhares de protestantes franceses foram
mortos pelo governo pro-catdlico da Franga. No caso do protestantismo, a perseguicdo € o massacre dos
anabatistas por governantes alemées apoiados por Lutero, também passaram a historia como episodios de
repressdo a movimentos religiosos que queriam se estabelecer de forma independente do Estado e da
igreja por este apoiada. Aqui também se enquadra o caso de persegui¢do dos menonitas e dos puritanos
ingleses pelo Estado britdnico cujo monarca também era o chefe da Igreja Anglicana, que queria se ver
livre da concorréncia daquelas seitas (WALKER, 2006, p.238-240; D. F. WRIGHT, in ELWELL, 1990, v
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tecnoldgicas a entrada de outros concorrentes, ja que este é caracterizado pelo baixo
custo do investimento para a producdo de bens e servigos, aquela seria a Unica
alternativa das religides estabelecidas para tentar impedir o avango de novas

organizagoes religiosas. Esse fato ¢ discutido por Smith (2004, p.241-242):

Such a clergy, upon such an emergency, have commonly no
other resource than to call upon the civil magistrate to persecute,
destroy, or drive out their adversaries, as disturbers of the public
peace. It was thus that the Roman catholic clergy called upon the civil
magistrate to persecute the protestants; and the church of England, to
persecute the dissenters; and that in general every religious sect, when
it has once enjoyed for a century or two the security of a legal
establishment, has found itself incapable of making any vigorous
defence against any new sect which chose to attack its doctrine or
discipline.

Numa situagdo em que religides estabelecidas passam a enfrentar a competicao
de novos concorrentes, em que as antigas tradi¢des religiosas ensinadas pelas primeiras,
muitas vezes ja desgastadas e inadequadas aos novos tempos, passam a ser confrontadas
com bens e servigos religiosos mais atraentes fornecidos pelas recém-chegadas

organizagdes religiosas, Smith (2004, p.242) aponta as vantagens comparativas de cada

lado:

Upon such occasions the advantage in point of learning and
good writing may sometimes be on the side of the established church.
But the arts of popularity, all the arts of gaining proselytes, are
constantly on the side of its adversaries. In England those arts have
been long neglected by the well-endowed clergy of the established
church, and are at present chiefly cultivated by the dissenters and by
the Methodists. The independent provisions, however, which in many
places have been made for dissenting teachers, by means of voluntary
subscriptions, of trust rights, and other evasions of the law, seem very
much to have abated the zeal and activity of those teachers. They have
many of them become very learned, ingenious, and respectable men;
but they have in general ceased to be very popular preachers. The
Methodists, without half the learning of the dissenters, are much more
in vogue.

11, p. 551-552, C.T MARSHALL in ELWELL, 1990, v.III. p. 607-608).
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Nessas passagens, percebe-se que a provisao publica de religido tende a ter como
conseqiiéncia uma alocagao ineficiente de recursos escassos no mercado religioso, em
que organizacdes religiosas de baixa produtividade, estabelecidas e patrocinadas pelo
Estado, fornecem commodities de baixa qualidade e com demanda escassa por parte dos
consumidores, insatisfeitos com o tipo de produto que lhes ¢ oferecido. Ao forcarem a
entrada neste tipo de mercado monopolizado, as novas organizagdes religiosas usam
como estratégia a provisdo privada de bens e servigos religiosos produzidas com
eficiéncia. Esses novos produtores religiosos, no caso da Inglaterra, compensavam a
desvantagem de possuirem um menor estoque de capital humano, relativamente aos
clérigos da Igreja Anglicana pagos pela coroa inglesa, por meio do apelo carismatico e
fervoroso as massas, interessadas em commodities religiosas que atendessem as suas
expectativas. Apesar das restricdes governamentais, as estratégias inovadoras de
pregadores eloqiientes como os irmdos John Wesley™ (1703-1791) ¢ Charles Wesley
(1707-1788), fundadores da Igreja Metodista, além de George Whitefield (1714-1770),
tiveram sucesso ao desafiar o monopolio de mercado mantido pela Igreja Anglicana. Ao
se verem proibidos de pregar nas congregacdes da igreja oficial, comegaram a ministrar
seus sermoes ar livre. Suas pregagdes eram marcadas pelo apelo direto as multiddes,
sem o formalismo litirgico das cerimonias da Igreja Anglicana, o que foi considerado
uma inovagao importante no mercado religioso que contribuiu para o sucesso inicial do
Metodismo, e que foi imitada posteriormente por outros pregadores de outras

organizagdes religiosas com idénticos resultados bem-sucedidos.

2.5.4.1 Ciéncia Econdmica e a Teoria do Mercado religioso

Iannaccone (1991a, p.157) enfatiza a importancia da aplicagdo dos conceitos
econdmicos como meio de investigar como a competicdo no mercado religioso

repercute na vitalidade deste.

% Apesar de ter sido proibido de pregar em templos anglicanos, John Wesley jamais deixou de declarar
sua lealdade a Igreja Anglicana, ndo sendo perseguido como foram outros precursores, como Latimer
Hugh (1485-1555). Assim, o metodismo somente veio a se estabelecer como igreja autdnoma na
Inglaterra apds a morte de Wesley (R.G. TUTLE JR, in ELWELL, 1990, v. III, p. 642-644).
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Na realidade, conforme diz lannaccone (1988, p.244), profissionais de outras
disciplinas das Ciéncias Sociais, como o socidélogo norte-americano Peter Berger, ja
haviam aplicado conceitos econdmicos formais para o estudo do pluralismo religioso

(1967). Sobre o trabalho de Berger, comenta lannaccone (1988, p. 244):

His description of contemporary religion bristles with
references to buying and selling, monopoly and cartels, marketing and
price-fixing, commodity standardization and product differentiation,
laissez-faire capitalism, religious free enterprise, and the dynamics of
consumer demand (1967, pp. 127-53). Berger's language and logic
make sense because the essence of the economic approach is not
preoccupation with monetary exchange but rather an emphasis on
"maximizing behavior, market equilibrium, and stable preferences"
(Becker 1976, p. 5). Indeed, it is aptly called a choice theoretic
approach and applies to any phenomenon concerning the allocation of
scarce among competing ends. The resources may be Church and
Sect material, but they can also be time and energy, offices and votes,
or power and prestige.

No entanto, Berger chegou a conclusdes diferentes aquelas que chegaram
economistas da religiio sobre as conseqiiéncias da estrutura do mercado religioso™.
Para Berger o pluralismo religioso teria como efeito o enfraquecimento das
organizacoes religiosas, levando a diminuicdo da freqiiéncia dos seus fiéis, j4 que a
multiplicidade de propostas tenderia a confundir os consumidores religiosos em busca
da proposta que melhor atendesse suas expectativas.

J& os pesquisadores ligados a Economia da Religido ou a Sociologia da Religido
baseados na Escolha Racional apontam que o pluralismo religioso resulta da
desregulamentacdo governamental, o que favorece os consumidores pelo aumento do
numero de firmas religiosas competindo no mercado, como em lannaccone (1991a) e
em lannaccone, Stark e Finke (1997). E interessante observar como estes resultados, na
Economia da Religido, sao originados dos fundamentos microecondmicos associados a
Escolha Racional, os quais, partindo da modelizacdo do comportamento do consumidor

e das firmas religiosas, estabelecem os alicerces que permitem a predi¢do dos resultados

» Frigerio (2008) observa que, no caso da América Latina, onde, segundo o autor, as propostas da
Escolha Racional n3o tém encontrado muito espaco no debate académico latino-americano a “leitura
regional deste modelo tedrico esta atravessada pela influéncia das idéias de Peter Berger e, por isso, na
interpretacdo do conceito de mercado sao atribuidas ao modelo norte-americano afirmag¢des que ndo
contém, que ndo necessariamente derivam de seus supostos — e que talvez antes o contradigam”.
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associados a producdo e ao consumo dos bens e servicos religiosos em diferentes
cenarios de regulagdo governamental, seja em monopolio, oligopdlio ou em livre
competicao.

Um dos conceitos fundamentais da Teoria do Mercado Religioso ¢ a definigdo
de commoditie religiosa, o qual designa, conforme visto anteriormente, a religido como
sendo um objeto de escolha. Os consumidores, no mercado religioso, tém a capacidade
de escolher qual a religido seguir e o seu nivel de compromisso em relacdo a esta. Essas
escolhas variam intertemporalmente e os consumidores podem mudar de religido, bem
como o seu nivel de participacdo na mesma. Além disso, essa capacidade de escolha dos
consumidores funciona como restri¢do aos produtores do mercado religioso, os quais
tém que ofertar commodities que sejam pelo menos tdo competitivas quanto as
oferecidas pelos seus concorrentes. Assim, quanto maior a competitividade no mercado
religioso, maior a eficiéncia, menores os custos de producdo de commodities religiosas e
maior o consumo.

Conforme Iannaccone (1991a, p. 159), monopdlios religiosos sdo uma excegao,
n3o uma regra no mercado religioso™". Isso porque uma organizagio religiosa ndo pode
atender a toda a diversidade de gostos e de preferéncias dos consumidores religiosos,
onde uma parte destes apresenta demandas religiosas mais terrenas e outra parte
apresenta demandas por bens religiosos com cardter mais extramundano. Uma firma
religiosa, por mais poder de monopolio que venha a possuir, ndo pode ser a0 mesmo
tempo ofertante de bens religiosos com ambos os tipos de caracteristicas. Dai surge o
espaco para o pluralismo no mercado religioso. Sobre esse ponto ¢ importante destacar a

observagao de Finke e Stark (1988, p.42):

Religious economies are like commercial economies. They
consist of a market and a set of firms seeking to serve that market.
Like all market economies, a major consideration is their degree of
regulation. Some religious economies are virtually unregulated, while
others are restricted to state-imposed monopolies. Deductions from a
general theory of religion (Stark and Bainbridge 1987) suggest that, to
the degree a religious market is unregulated, pluralism will thrive.
That is, the "natural" state of religious economies. Is one in which a
variety of religious groups successfully cater to the special interests of
specific market segments. This arises because of the inherent inability

30 A posigdo da Escolha Racional sobre essa questio é bem diferente daquela defendida por Peter Berger
em The Sacred Canopy (1967), onde para o autor em questdo o monopdlio seria o estado natural no
mercado religioso.
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of a single religious organization to be at once worldly and
otherworldly, while the market will always contain distinct consumer
segments seeking more and less worldly versions of faith. Indeed,
because of this underlying differentiation of consumer preferences,
religious economies never can be successfully monopolized, even
when a religious organization is backed by the state. Even at the
height of its temporal power, the medieval church was surrounded by
heresy and dissent (Johnson 1976; Stark and Bainbridge 1985). Of
course, when repression is great, religions competing with the state-
sponsored monopoly will be forced to operate underground. But
whenever and wherever repression falters, lush pluralism breaks
through.

Sempre que houver um monopdlio no mercado religioso, haverd também um
poder estatal coercitivo e marcado, em muitos casos, pela violéncia, como numa
teocracia, para eliminar os concorrentes existentes ou impor barreiras de entrada a
firmas religiosas rivais que porventura quiserem estabelecer-se. Onde quer que tais
barreiras artificiais sejam removidas, e a livre competi¢do passe a vigorar, o
florescimento do mercado religioso torna-se presente, fazendo com que novos
concorrentes passem a disputar ativamente a preferéncia dos consumidores. Com
opcdes abundantes de bens e servicos religiosos em um mercado marcado pelo
pluralismo religioso, existe a possibilidade das diversas demandas dos consumidores
religiosos serem satisfeitas. Isso se traduz em aumento da participagdo religiosa da
populagdo, ao contrario do que afirmam socidlogos como Peter Berger (1967) para
quem o aumento do pluralismo religioso faria com que a vitalidade religiosa fosse
minada. Esse fato também ¢ descrito de modo bastante claro por Finke e Stark (1988, p.

42):

The inability of the monopoly church to mobilize massive
commitment is inherent in the segmentation of any religious market.
The fact is that a single faith cannot shape its appeal to precisely suit
the needs of one market segment, without sacrificing its appeal to
another. In contrast, where many faiths function within a religious
economy, a high degree of specialization occurs. It follows that many
religious bodies will, together, be able to meet the demands of a much
larger proportion of a population than can be the case where only one
or very few faiths have free access. Moreover, in faith as in finance,
monopoly firms will be lazy. Since religious monopolies can only
exist as creatures of state power, monopoly faiths are not exposed to
market forces. In contrast, in an unregulated religious economy, faiths
seek to maximize their efforts to tract and to hold members—those
that can't compete will disappear. The more pluralism, the greater the
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religious mobilization of the population—the more people there are
who will be committed to a faith (grifo nosso). Put another way, the
more highly specialized and aggressive the churches are, the greater
the odds that any given individual will be activated.

Tal foi o que aconteceu com a adocao da primeira emenda a Constitui¢ao norte-
americana, garantindo liberdade religiosa. De um mercado oligopolizado e dominado
por relativamente poucas igrejas tradicionais nas colonias norte-americanas, as quais
usufruiam do suporte governamental, com estrito controle, os EUA se constituiram
rapidamente no mercado religioso de maior competitividade e pluralismo no mundo,
atualmente com cerca de mais de 1.350 denominagdes, seitas e cultos, segundo a
Encyclopedia American Religion (MARIANO, 2008, p. 50). Antes da Guerra de
Independéncia norte-americana, em um mercado religioso altamente regulado e
dominado por poucas denominagdes com apoio governamental, observam Finke e Stark
(1988, p.42), a taxa de aderéncia religiosa era de 16% na Puritan Commonwealth of
Massachusetts dos EUA, a qual passou a ser de aproximadamente 60% em 1988. No
entanto, apesar dos beneficios da desregulagdo, ¢ correta a observa¢ao de Mariano sobre
o fato de que ndo existe nenhum mercado religioso totalmente livre de regulagao

governamental (MARIANO, 2008, p. 49):

Dado que supor a total neutralidade estatal em relagao aos
grupos significa deparar-se fatalmente com sua impossibilidade
empirica ou inexisténcia historica, o que se analisa ai ¢ o grau de
regulacdo estatal das economias religiosas. Contudo, como o “grau”
de regulacao ndo ¢ passivel de mensuracdo, o que se observa e se
compara sdo os arranjos juridicos e politicos que conformam as
relagdes entre Estado e igrejas de cada economia religiosa, e seu efeito
sobre a liberdade e o pluralismo religiosos.

Assim, uma das caracteristicas do mercado religioso ¢ que nele os monopélios
sdo excec¢do, os quais s6 podem ser mantidos a custa da coer¢do estatal. Por outro lado,

ndo existiriam mercados religiosos com auséncia absoluta de regulacdo do Estado.
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2.5.4.2 Graus de regula¢ao no mercado religioso

O modelo mais basico ¢ o monopdlio simples, onde uma igreja dominante no
mercado religioso conta com o apoio estatal para dificultar a entrada de novos
competidores. A condicdo 6tima desta firma ¢ realizada pela restricdo em seu nivel de
oferta e custos marginais acima dos custos de mercado. Isso gera ineficiéncia alocativa
de recursos escassos, perda bruta e diminui¢ao do nivel de bem-estar dos consumidores.
Além disso, estes consomem bens e servigos religiosos em um nivel abaixo daquele que
desejam. Este modelo simples também ¢ aplicdvel para discutir a discriminacdo de
pregos e equilibrios multiplos. Considera-se que, inexistindo, por parte da igreja
dominante, o dominio de tecnologia especial que funcione como barreira a entrada ou a
existéncia de custos decrescentes de produgdo, o inico modo de a firma religiosa
monopolista manter sua posi¢do dominante no mercado ¢ por meio do controle estatal.
Este caso se aplica a Igreja Catolica Medieval.

No entanto, entre o0 modelo de livre competicdo e o monopodlio simples existe
um espectro de multiplas possibilidades relativamente ao grau de regulacdo no mercado
religioso. Existem mercados religiosos fortemente regulados, de perfil monopolista, e
mercados fracamente regulados, que se aproximam do modelo de competicdo pura,
como ¢ o caso dos EUA. Este pais possui um dos mercados religiosos mais
competitivos do mundo (MARIANO, 2008, p. 50).

Segundo lannaccone (1991a, p. 161), fatos empiricos acerca da intervengao
governamental, em diversos setores da economia, fornecem insights que permitem
formular hipoteses testaveis sobre possiveis resultados oriundos da regulagdo estatal
sobre o mercado religioso e da existéncia de igrejas patrocinadas pelo Estado:

1.A provisdo publica de bens e servigos religiosos sera marcada pela ineficiéncia
e qualidade inferior.

2.0 nivel geral de consumo religioso em um mercado religioso com igrejas
patrocinadas pelo governo sera menor, mesmo que esta provisdo seja “free”, isto &,
isenta de custos de aquisi¢ao pelos consumidores.

3. O Estado condicionard o conteudo dos bens e servigos fornecidos pelos
produtores religiosos por ele subvencionados, de modo a obter 0 méximo de dividendos

politicos.
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4. Religides patrocinadas pelo Estado restringem o bem-estar dos consumidores,
porque limitam suas possibilidades de escolha ao oferecerem uma quantidade, qualidade
e diversidade de bens e servigos religiosos aquém do que seria obtido em um mercado
desregulado.

5.0s efeitos da regulacdo do mercado religioso persistem mesmo apds a

regulamentacao ter sido removida.

2.5.4.3 Definicao de organizagdes religiosas e o conceito de compensadores

Segundo a defini¢do de Stark e Bainbridge (1996, p.42), “organizagdes
religiosas sdo empreendimentos sociais cujo principal proposito € criar, manter e fazer
trocas sobrenaturais baseadas em compensadores gerais”, onde compensadores sio
definidos como “postulagdes de recompensas de acordo com explicagdes que nao sao
prontamente passiveis de avaliagdo inequivoca” (STARK; BAINBRIDGE, 1996, p.36).
Os compensadores podem ser gerais ou especificos. Compensadores gerais sao aqueles
que “‘substituem um conjunto de recompensas de escopo e valor amplos” e
compensadores especificos sdo “aqueles que se colocam no lugar de recompensas
unicas e especificas”. Sobre a questdo dos compensadores € interessante o comentario

que Stark faz sobre esse conceito (STARK, 2004, p.6):

Eu também introduzi a nog¢do de compensadores, apesar de
nunca ter gostado dessa palavra — por achar que ela traz conotagdes
negativas implicitas. No entanto, ndo achei uma melhor que a pudesse
substituir. Compensadores seriam como substitutos para recompensas
desejadas. Ou seja, eles fornecem uma explicacdo sobre como a
recompensa desejada (ou um equivalente) pode ser obtida, mas propoe
um método de obtengdo da recompensa que ¢, por sua vez, complexo
e demorado. Geralmente a obtencdo sera no futuro distante ou mesmo
em outra realidade, e a verdade da explicagdo serad bastante dificil, se
ndo impossivel, de ser verificada com antecedéncia. Quando uma
crianca pede uma bicicleta e o pai propde que ela deixe seu quarto
limpo e ndo tire nenhuma nota baixa durante um ano, periodo apos o
qual ela ganhara seu presente, um compensador foi determinado no
lugar da recompensa desejada. Pode-se distinguir compensadores de
recompensas por que uma ¢é a coisa desejada, e a outra é a
proposta feita para que se ganhe a recompensa.
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Nesse caso pode ser dito que os compensadores religiosos, como bens religiosos
a serem transacionados, sdo fornecidos como substitutos de recompensas desejadas por
organizagdes ou firmas religiosas a consumidores no mercado religioso. Além disso,
ndo ¢ possivel caracterizar ou classificar, a priori, se um compensador ¢ verdadeiro ou
falso, posto que o seu recebimento, conforme Stark, estd condicionado a um
comportamento seguidor de regras, além de ser colocado num futuro distante ou

extramundano. Ainda sobre os compensadores, diz Stark (2004 p.6-7):

Enquanto seres que buscam recompensas, os humanos irdo
sempre preferir a recompensa ao compensador, mas freqlientemente
ndo se tem opg¢ao, ja que algumas das coisas que queremos ndo podem
ser obtidas em quantidade suficiente e, outras, as vezes, sequer podem
ser obtidas, aqui e agora, por ninguém. Os compensadores se
apresentam em abundincia em todas as areas da vida, mas meu
interesse principal sdo os compensadores religiosos. Permita-me
lembrar apenas o mais 6bvio deles. A maioria das pessoas deseja a
imortalidade. Ninguém sabe como alcanga-la no aqui ¢ no agora — a
Fonte da Juventude continua sendo algo ilusério. Mas muitas
religides fornecem instru¢cdes sobre como essa recompensa em
particular pode ser obtida a longo prazo. Quando o comportamento
se pauta por esse conjunto de instru¢des, a pessoa aceitou o
compensador. Dessa forma, se estd também demonstrando
comprometimento religioso, uma vez que as instrucdes sempre
incluem certas exigéncias frente a frente com o divino. De fato,
geralmente € necessario entrar em uma relacdo de troca a longo
prazo com o divino e com instituicdes divinamente inspiradas,
de maneira a seguir as instru¢des: as igrejas se baseiam nessas
relagdes de troca.

Stark também afirma que a necessidade de compensadores estd inversamente
ligada ao poder do individuo ou do grupo social. Quanto mais ricos estes forem irdo
demandar menos compensadores e mais recompensas. O oposto vale para os menos

ricos. No entanto, ainda conforme Stark (2004, p.7):

Independente de poder, pessoas e grupos tendem a aceitar
compensadores religiosos em troca de recompensas que ndo existem
nesta vida. Notei aqui que, em alguns aspectos, todos sdo privados de
algo e tém motivo para serem religiosos - ja que todo mundo enfrenta
a morte, doutrinas do pdés-morte  t€m um apelo para todos.
Poderiamos chamar esta de a forma universal do comprometimento
religioso.
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Desse modo, as organizagdes ou firmas religiosas oferecem aos consumidores no
mercado religioso um tipo de bem ou servigo que tém caracteristicas proprias e
dificilmente poderiam ser substituidos por outros bens em outros tipos de mercado,

além de serem grandemente demandados.

2.5.4.4 Tipos de organizacao religiosa e a regulagdo governamental

Em linhas gerais, as organizagdes religiosas podem ser enquadradas em trés
categorias basicas (STARK; BAINBRIDGE, 1996, p.124) : igrejas, seitas e cultos’’. A
primeira categoria, as igrejas, tem como caracteristica o fato de estar inserida na
sociedade, mantendo, em relacdo a esta, um baixo nivel de tensdo ou de atrito.

Formalmente, Stark e Finke (2000, p.143) definem igrejas como ‘“‘corpos
religiosos em relativamente baixa tensao com o seu ambiente”. Tensdo, neste contexto,
¢ definida por Stark e Finke (2000, p.143) como o “grau de distintividade, separacgdo e

2999

antagonismo entre um grupo religioso e o mundo “externo””. Outra definicdo mais
simples para igreja, encontrada em Stark e Bainbridge (1996, p.124), é “organizacao
religiosa convencional”.

A seita tem como caracteristica a tendéncia de rejeitar qualquer aproximacao
com a sociedade, mantendo com esta um nivel elevado de atrito, e de buscar resgatar a
cosmovisdo original que inspirou a fundacdo de uma igreja em particular. A defini¢ao
formal de seitas segundo Stark e Finke (2000, p. 144) se refere a “corpos religiosos em
relativamente alta tensdo com o seu ambiente”. Outra defini¢do para a seita, desta vez
dada por Stark e Bainbridge (1996, p.124) ¢ “organizacdo religiosa desviante com
crengas e praticas tradicionais”. O desvio, nesse caso, ¢ definido como “o
distanciamento das normas de uma cultura de modo a incorrer numa imposicao de um
custo extraordinario para quem mantém essa cultura” (STARK; BAINBRIDGE, 1996,
p.124). As normas sdo definidas como “regras que governam qual comportamento ¢
proibido ou esperado em varias circunstancias. Assim elas sdo equivalentes a

explicacdes partilhadas culturamente que governam os termos de troca”. Quanto maior

o nivel de tensdo mantida com o ambiente pela organizacdo religiosa, mais extensiva,

31 Os cultos também sdo chamados por sociélogos pelo nome de New Religious Movements (Novos
Movimentos Religiosos) ou, abreviadamente, NRM (DAWSON, 2003, p. 117).
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exclusiva e custosa sera a exigéncia de compromisso desta organizagdo relativamente a
seus membros.

J& a defini¢do para o movimento de cultos religiosos, segundo Stark e
Bainbridge (1996, p.124) ¢ “organizagdes religiosas desviantes com crengas € praticas
inovadoras”. Cultos se caracterizam por serem tipicas construgdes de grupos religiosos
pequenos que rejeitam a cosmovisao de qualquer igreja e articulam novas propostas
religiosas, muitas vezes antagdnicas as idéias religiosas prevalecentes na sociedade.
Com isso, terminam assumindo uma postura de radicalismo, com doutrinamento
apocaliptico, de prontiddo para o “Juizo Final” iminente ¢ de antinomismo, deliberada
ruptura ou recusa a conformacao com qualquer tipo de ordem institucional vigente. Em
alguns casos, adotam padrdes de comportamento extremistas e atividades suspeitas,
como o armazenamento de estoques de armas, atraindo sobre si a preocupacdo das
autoridades, devido ao potencial de danos que esse tipo de atitudes possa causar, ndao
apenas aos seus aderentes, mas a sociedade em geral®”.

No entanto, como poderia parecer a primeira vista, a solugdo para esse problema
ndo estd no aumento da regulamentacdo do mercado religioso pelo governo, ou na
adocdo de restricdes ou empecilhos ao funcionamento das atividades religiosas, pois
isso levaria 4 diminui¢io do bem-estar social e ndo o contrario®. Por outro lado, a

ameaca potencial de rupturas institucionais e o solapamento da ordem que tais

32 Exemplos que se enquadram nessas situagdes ndo faltam, pois que ficaram bastante conhecidos: o
suicidio coletivo, por ingestdo de cianeto, de centenas de seguidores de Jim Jones, fundador do Templo
do Povo, em Jonestown, na Guiana Francesa em 1978; a morte de dezenas de seguidores do Branch
Davidians (Ramo Davidiano) de Vernon Howell (que passou a ser conhecido como David Koresh), o
qual se intitulava Messias, em Wacco, Texas, em abril de 1993; o suicidio coletivo de dezenas de
seguidores do culto iniciatico da Ordre Du Temple Solaire (Ordem do Templo Solar) em outubro 1994 e
dezembro de 1995 (no Canadéd, Suiga e na Franca), os quais afirmavam que o mundo estaria prestes a
enfrentar o Apocalipse e apenas uma pequena elite iria sobreviver; o atentado com gés Sarin no metr6 de
Toquio, por adeptos da seita Aun Shinrikyo, em 1995, matando 12 e ferindo milhares de pessoas; o
suicidio coletivo por envenenamento, em margo de 1997, dos 39 integrantes da seita Heaven'’s Gate, 0s
quais acreditavam que poderiam, por meio de seu auto-sacrificio, serem transportados pelo cometa Hale-
Bopp para outra dimensdo. Como esses muitos outros casos tragicos resultantes de crengas sectarias
radicais poderiam ser citados (LIFTON, 1999, passim; DAWSON, 1996, p.339-340, 345-359; 2003,
p-116-117,208-223). Segundo Dawson (1996, p.346), o discurso apocaliptico de tais grupos tende a
exarcebar a violéncia porque, sob intensa expectativa de que o mundo estaria prestes a acabar, relativizam
as normas e costumes vigentes, os quais também ja estariam condenados. Ja que se consideram uma
minoria escolhida, buscam defender-se de possiveis agressdes dos que denominam de nao-eleitos,
inclusive armando-se para o conflito, como aconteceu no caso dos davidianos.

33 Para tratar com comportamentos desviantes das normas e dos valores socialmente aceitos e também de
atos tipificados como crimes é necessario e suficiente o emprego de sancdes previstas nas leis e Codigos
juridicos existentes. Para se lidar com grupos sectarios ou extremistas que se servem de argumentos
supostamente religiosos para praticar atos delituosos é bastante que as autoridades competentes apliquem
as leis vigentes. Sendo assim, ndo se necessita adotar legislacdo adicional restritiva, especifica para tratar
com esses movimentos religiosos, a fim de prevenir-se o surgimento de grupos religiosos infratores da
ordem publica e privada, ja que isso implicaria em aumento dos custos e conseqiiente diminui¢do do bem-
estar dos consumidores do mercado religioso.
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movimentos radicais possam representar sdo, em muitos casos, amplificadas pela
exposicao desses movimentos na midia, j& que, invariavelmente, geram grande
repercussdo por envolverem disputas judiciais e debates legais. Porém, a intervengdo
governamental no sentido de restringir ou criminalizar a pratica de todo e qualquer culto
considerado desviante, na verdade, agiria contra o interesse dos consumidores
religiosos, que teriam sua liberdade de escolha reduzida. Alias, como o demonstram os
episoddios do Templo do Povo e dos Davidianos, a interferéncia estatal precipitou as
tragédias das pessoas envolvidas nesses casos (LIFTON, 1999; DAWSON, 1996,
2003). Diferentemente do que se costuma pensar, exemplos similares a esses sdo
antigos, como o do auto-sacrificio dos membros remanescentes do movimento
montanista, também conhecido como a “Nova Profecia”, no século VI, os quais
morreram nos incéndios que provocaram em seus templos, ao perceberem que ndo
poderiam escapar da persegui¢ao movida pela Igreja com apoio do imperador Justiniano
(TREVETT,2002, p. 223-232).

O modelo de mercado religioso considera que mesmo no caso de individuos que
optam por se integrar a cultos radicais, assim o fazem com base em suas preferéncias a
fim de maximizar sua utilidade e ndo em decorréncia de inclinagdes patoldgicas. A
regulamentagdo estatal do mercado religioso, conforme os estudos de lannaccone
(1992b), Finke e lannaccone (1993) e Iannaccone, Finke e Stark (1991), teria um efeito
negativo, ja que, além de reduzir o bem-estar social, inibiria o processo de inovagdo
religiosa, reduzindo a variedade de commodities religiosas disponiveis no mercado e
induzindo as organizacdes religiosas a serem menos eficientes na utilizacdo de seus
recursos escassos. Mercados religiosos competitivos e livres aumentam o bem-estar
social. Inversamente, regulamentacdo, monopolios e restricdes diminuem o bem-estar
social no mercado religioso.

Na proxima subse¢do serdo apresentados trabalhos relacionados as evidéncias
empiricas dos postulados da Teoria do Mercado Religioso, onde serd dado destaque as
controvérsias sobre os resultados obtidos por diferentes autores e também sera
enfatizado o artigo de Iannaccone (1991a) em que o autor indica dois modelos para o

teste daquela Teoria.
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2.5.4.5 Evidéncias Empiricas da Teoria do Mercado Religioso

Finke e Stark (1988) usando dados do U.S. Census of Religious Bodies de 1906,
onde as unidades de andlise eram 150 grandes cidades, concluem que a diversidade
religiosa (ou pluralismo religioso, relacionado ao nimero de denominagdes presentes no
mercado religioso), representada por 1 — Y.(X/Y. X)? , em que X representa o total de
aderentes religiosos, esta positivamente correlacionada com a taxa de aderéncia
religiosa (isto ¢, o numero de adeptos religiosos na populagdo total que sdo
considerados membros de denominagdes, incluindo os clérigos das igrejas e também o
nimero estimado de criancas que sdo excluidas do seu rol de membros). A aderéncia ou
participagao religiosa, considerada a variavel dependente,

apresentou evidéncias de ser maior nas cidades em comparagcdo com o meio
rural, contrariando um dos fatos estilizados da secularizagdo, de que o aumento da
urbanizacdo afetaria negativamente a vitalidade religiosa. Uma das varidveis
explicativas que Finke e Stark empregaram ¢ a percentagem de catolicos na populagao,
justificada como sendo necessaria para avaliar a influéncia do catolicismo na vitalidade
do mercado religioso. No entanto, esse procedimento passou a ser motivo de
contestagdo por outros autores, conforme serd visto adiante, j& que teria provocado, na
opinido destes, sérios problemas de multicolinearidade que inflaram, artificialmente, o
valor dos coeficientes estimados e mudaram o sinal da correlagdo entre a aderéncia
religiosa e a diversidade religiosa.

Breault (1989a) emprega dados de numero de adeptos de organizacdes religiosas
por regides, estados e condados nos EUA para o ano de 1980. Diferentemente de Finke
e Stark (1988), Breault encontra evidéncias, de modo sistematico, de correlagdo
negativa entre diversidade religiosa e participacdo religiosa. Em principio, Breault
aponta trés possiveis razdes para as discrepancias entre seus resultados e os de Finke e
Stark: a) erros de medida nos registros de dados, b) mudangas e eventos historicos e c)
problemas metodoldgicos. No decorrer do artigo, Breault afirma que essa ultima razdo
¢ a explicagao dos resultados contraditorios.

De inicio, Breault observa que, nos resultados de Finke e Stark, a correlacao
entre diversidade religiosa e participagdo religiosa ¢ negativa, e ndo positiva conforme
encontraram esses dois autores. Essa relacdo, segundo Breault, tornou-se positiva,

devido a problemas de multicolinearidade, por causa da inclusdo de muitas varidveis em
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regressdoes multiplas. O principal motivo ¢ a forte colinearidade entre a percentagem de
catolicos na populagdo, usada como variavel explicativa, e a diversidade religiosa.
Outros fatores sdo a relativamente fraca rela¢do entre diversidade religiosa e aderéncia
religiosa e a forte relagdo entre percentagem de catolicos e aderéncia religiosa. Outro
problema, apontado por Breault, ¢ que as amostras de cidades utilizadas por Finke e
Stark estavam viesadas porque tinham uma grande percentagem de catodlicos. Além
disso, foram omitidas dreas com grande representatividade de religides conservadoras,
que apresentavam alto nivel de participagdo religiosa e baixo nivel de diversidade
religiosa. Isso ndo confirmaria a afirmacdo de Finke e Stark de que monopolios
religiosos sdo “preguicosos”. Um dado contrafactual seria Rhode Island, estado
predominamente catélico, o primeiro no ranking da participacao religiosa e o pentltimo
no ranking da diversidade religiosa. Foram omitidas também, no estudo de Finke e
Stark, segundo Breault, dreas com baixa participacdo religiosa e grande diversidade
religiosa. Os exemplos citados foram Alasca e Washigton, penultimo e antepenultimo,
respectivamente, no ranking da participacdo religiosa e, terceiro e primeiro,
respectivamente, no ranking do pluralismo religioso.

No entanto, Breault aponta que a relagdo negativa entre pluralismo religioso e
participagdo religiosa obtida em seu estudo ndo ¢ tdo forte como seria de esperar. O
autor explica que isso foi devido ao tipo de denominagdes predominantes em uma dada
area. Em lugares onde denominacdes conservadoras e tradicionais predominam, o
pluralismo afetara de modo ténue a participacao religiosa. Onde denominagdes liberais e
ecuménicas predominam, o efeito negativo do pluralismo sobre a participagdo religiosa
seria forte. Breault emprega regressoes onde confirma essa explicacao.

Finke e Stark (1989) respondem a Breault dizendo que um dos problemas do
estudo desse autor foi a utilizacdo de amostras ndo representativas, convic¢ao reforcada
pelo fato de Laurence lannaccone ter realizado testes econométricos com todos os
condados, utilizando os dados da fonte empregada por Breault, e ter encontrado uma
correlacdo fortemente positiva entre pluralismo religioso e participacdo religiosa. Apos
empregarem, como Breault, os mesmos 300 condados norte-americanos mais populosos
em 1980, Finke e Stark também encontraram uma relacdo negativa entre pluralismo
religioso e participagdo religiosa numa regressao contendo a percentagem da populacao
catolica como variavel independente. No entanto, afirmaram ter detectado um problema
de controle, ao constatarem que na amostra existiam quatro condados com baixa

diversidade religiosa e alto nivel de participagdo religiosa que comportavam-se como
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outliers. Usando esses condados como varidveis de controle o efeito negativo da
diversidade religiosa, sobre a participacdo religiosa, obtido por Breault passou a ser
positivo. Quando os outliers foram excluidos da amostra, o efeito positivo foi
fortalecido.

Outro problema apontado por Finke e Stark no artigo de Breault ¢ a limitagdo da
amostra de denominagdes representada no estudo deste, com apenas 111 organizagdes
religiosas, enquanto outra fonte (Melton,1987) teria 1.347 denominagdes. A fonte de
Breault, conforme Finke e Stark, omitiu denominac¢des com milhares de congregagdes e
milhdes de membros. Isso teria reduzido a representatividade do pluralismo religioso na
amostra usada por Breault, incluindo a omissdo de grandes denominagdes com
membresia de populacdo negra, causando problemas de subestimacdo de estimativas em
condados onde essa populacdo seria maioria.

Finke e Stark também discordam de que obtiveram uma correlag@o positiva entre
pluralismo religioso e participacao religiosa apenas porque havia forte multiconearidade
em seu modelo, seja entre a participacao religiosa e a diversidade religiosa (variavel
dependente e varidvel independente, respectivamente), seja entre a diversidade religiosa
e a percentagem de catdlicos (varidveis independentes), conforme aponta Breault,
afirmando que ndo existiria nenhum teste formal e definitivo para determinar o quao
extensa seria a multicolinearidade. Além disso, observam que os erros-padrao de seus
resultados sdo baixos, os coeficientes permanecem estaveis quando outras varidveis sao
adicionadas ao modelo e as equacdes permanecem essencialmente as mesmas para
subconjuntos da amostra, seja para subconjuntos com pequenas ou com grandes
cidades.

Sobre a afirmagdo de Breault de que onde denominacdes conservadoras
predominam o pluralismo religioso tera pouco impacto sobre participagdo religiosa,
Finke e Stark observam que esse resultado ficou comprometido pelo modo como
Breault definiu o seu subconjunto de religides conservadoras, ao reunir catolicos,
moérmons e batistas em um Unico bloco, justamente os trés grupos cuja participagdo
religiosa estava mais negativamente relacionada a diversidade religiosa.

Breault (1989b) faz uma réplica a Finke e Stark, onde alerta para a cautela que
deve-se ter no uso do indice de diversidade religiosa, dado por 1 — Y.(X/Y. X)?, ja que,
segundo ele, os resultados de Finke e Stark podem ser obtidos mesmo que o indice seja

empregado de modo incorreto.
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Breault analisa, desta vez, todo o conjunto de condados e varias subamostras,
empregando centenas de regressoes. Para os 286 condados com menos de 5.000
habitantes foi verificada uma relacdo positiva entre participacao religiosa e diversidade
religiosa. Para condados com menos de 10.000 habitantes, a relagdo ¢ nula. J& para
condados com menos de 15.000 habitantes a relagdo torna-se negativa. No caso dos
menores condados, Breault afirma que podem existir problemas de erro de medida, ja
que sdo, em termos religiosos, pouco representativos, e praticamente ndo apresentam
populacdo catolica, em um periodo onde o catolicismo tinha se tornado o maior
segmento religioso nos EUA.

Em referéncia aos condados mormons outliers, Breault observou que a simples
exclusdo destes da amostra de Finke e Stark, com o correspondente resultado que aponta
a relag@o positiva entre participagdo religiosa e pluralismo religioso, ndo poderia servir
para dar suporte as afirmacdes desses autores, j4 que havia problemas de forte
multicolinearidade entre diversidade religiosa e percentagem de catélicos. Breault busca
tratar o problema da multicolinearidade com diferentes métodos (WLS, NRR e
ampliacdo da amostra), reestimando o modelo sem os outliers. Novamente, os
resultados apontam para o fato de que somente quando existe multicolinearidade as
conclusdes de Finke e Stark podem ser mantidas.

Sobre a questdo da qualidade dos seus dados Breault concorda que gostaria de
ter empregado dados melhores, mas ressalta que esse ndo € o problema, apontando para
o fato de que, na amostra empregada por Finke e Stark, existiria um elevado valor do
coeficiente para a diversidade resultante da grande correlacdo entre a diversidade
religiosa e a percentagem de catolicos. Em relagdo a omissao de igrejas de populacao
negra em sua amostra, Breault realizou novos testes em que confirma que a exclusdo
dessas igrejas teve pouco efeito sobre os resultados.

Por fim, Breault afirma que Finke e Stark combinam dois sentidos de
causalidade relativamente a participagao religiosa, ao sugerirem que a diversidade
religiosa e a percentagem de catdlicos na populagdo sdo ambas varidveis explicativas
que causam participagdo religiosa. Breault discorda dessa abordagem, ja que o nimero
total de aderentes inclui os catolicos € os membros de outras denominagdes. Assim, a
percentagem de catolicos e a diversidade ndao apresentam termos de disturbancia
independentes. Incluir duas varidveis desse tipo numa mesma equacio provocou Sério
erro de especificacdo, segundo Breault, no modelo de Finke e Stark. Com isso, alguma

dessas varidveis deveria ser omitida. Quando se retira a percentagem de catolicos da
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regressao, os resultados apontam sempre uma correlagdo negativa entre pratica religiosa
e diversidade religiosa, independentemente de a amostra utilizada ser a de 1906 ou a de
1980, do tamanho da amostra e dos procedimentos de estimagao.

Land, Deane e Blau (1991) empregam dados de Censos em nivel de condado
para os anos de 1910, 1920 e¢ 1930. Os resultados desse estudo indicam que o
pluralismo religioso retarda o avanco da participacao religiosa. Os autores introduzem
uma medida que captura os efeitos da aderéncia religiosa nos arredores de um condado
sobre a aderéncia religiosa em um condado particular. Os novos resultados apontaram
para evidéncias de que a aderéncia religiosa teria sido maior, no inicio do século XX,
para os condados estudados com presenga de privagdo social e de marginalidade. Além
disso, observou-se que a diversidade étnica e religiosa retarda o avanco da participagdo
religiosa.

Iannaccone (1991a), empregando dados sobre nivel de atividade religiosa em 17
paises ocidentais, testa a premissa de que niveis de crencga e de participagdo religiosa
sd0 mais baixos em mercados religiosos com monopdélio em comparagdo com mercados
religiosos competitivos. lannaccone assume que o grau de monopolio religioso em um
pais se relaciona com seu indice de Herfindahl de concentracao religiosa.

Os dados sobre crenga e participacdo religiosa sdo oriundos de pesquisas
aplicadas pelo International Study of Values, entre 1981 e 1983. Esses dados sao
relativos a um conjunto de informagdes sobre percentagens da populagdo que freqlienta
a igreja semanalmente, que cré em um Deus pessoal, na vida apds a morte, no céu, no
inferno, no diabo, ora ou medita e que cré que sua igreja fornece as respostas adequadas
para as necessidades espirituais do ser humano. lannaccone usa o conceito de
denominacdo como sindnimo de religido ou segmento religioso. Assim, considera a
Igreja Catodlica como uma denominagdo, de modo equivalente a igreja Batista. Os dados
sobre a composi¢do religiosa de cada pais participante da amostra, por diferentes
denominagdes, foram tirados da World Christian Encyclopedia (1982). Isso permitiu a
lannaccone obter a participacdo de cada denominag¢do na populacdo religiosa e na
populacao total (religiosa e ndo religiosa).

No modelo de Iannaccone, S;; representa a participagdo de mercado da
denominacdo i no pais j, isto €, o numero total de pessoas pertencentes a denominagao
i no pais j dividido pelo nimero total de pessoas deste pais que pertencem a alguma

denominacao religiosa. A soma da participagdo de mercado de todas as denominagdes
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deve ser sempre igual a um, mas a participagdo individual de cada denominagdo esta
entre zero e um.

J4 o termo S ; € usado para representar a participagdo da denominagéo i no pais j
, isto €, o nimero total de pessoas pertencentes a denominagdo i no pais j dividido
pelo niimero total da populagdo neste pais. O termo S; ;j € sempre menor que um, ja que
em cada pais sempre existe um percentual da populagdo que afirma ndao possuir
qualquer filiagdo religiosa. A referéncia para os testes ¢ a porcentagem da populagdo
catolica em cada nagdo. A participacdo conjunta da populagdo protestante ¢ pouco
menor que um menos a populagdo catdlica, ja que o percentual da populacdo que diz
nao pertencer a qualquer religido ¢ geralmente pequeno.

Assim, o indice de Herfindahl de concentragdo religiosa para cada pais ¢ dado

por:

H; = %;S;*

Onde o subscrito i no somatoério se refere ao conjunto de todas as denominagdes
no pais j. O indice de Herfindahl é uma proxy para os reais niveis de competicdo no
mercado religioso.

Iannaccone se propde a testar dois modelos de atividade religiosa. O primeiro
considera que as taxas de freqliéncia e de crenca em cada denominagdo, representadas

por a;;, dependem diretamente da concentragéo total de mercado, isto €,

a;j = a;(H;)

Tomando como premissa a hipdtese de que a competitividade estimula a
participagdo religiosa, cada variavel a;; estaria negativamente relacionada ao indice de

concentragdo religiosa.
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No segundo modelo, lannaccone considera, como na concep¢ao de Adam Smith,
que a taxa de freqiiéncia de cada denominacao estaria negativamente relacionada a sua

propria participagdo no mercado religioso, isto &,

a;; = a;(Sj)

No entanto, como ndo existiam, segundo lannaccone, dados disponiveis para
taxas de freqiiéncia por denominagdo, o autor estimou os modelos em nivel agregado
para cada pais. Dessa forma, as taxas agregadas nacionais sdo as médias ponderadas das

taxas denominacionais:

Ao se tomarem aproximacdes lineares de primeira ordem, resulta que ai(Sl- j) =

a; + B (Sl- j). Com essa transformacao, podem ser estimadas equacdes por OLS:

A] = Z((li + ﬁlH])gl] = Z aigij + Z ﬁlngl]
i

i i

Aj = Z(ai + BiSiHSi; = Z a;S;j + z BiSijSij
; 7

i

Nos dois modelos, a hipotese ¢ a de que f; € negativo e a premissa € a de que as
taxas de atividade religiosa, dadas por «; , variam entre as denominagdes. lannaccone

também se propde a testar uma afirmagio>* de Adam Smith de que um clero motivado,

3 A afirmagdo se relaciona a seguinte passagem (Smith, 2004, p. 242): “In the church of Rome, the
industry and zeal of the inferior clergy is kept more alive by the powerful motive of self-interest, than
perhaps in any established protestant church. The parochial clergy derive, many of them, a very
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com correspondentes reflexos positivos na freqiiéncia religiosa dos fiéis catdlicos, €
algo mais exeqiiivel onde a Igreja Catolica seja a firma monopolista, do que em casos
onde igrejas protestantes tenham o monopolio do mercado religioso.

Além disso, comparando os parametros 3;s de ambos os modelos seria possivel
determinar se a competéncia de uma denominacdo em exigir compromisso
relativamente aos seus fi€is se refere ao seu proprio mercado, representado por S;;, ou
ao mercado como um todo, representado por H;.

Os resultados apontam que as taxas de freqiiéncia dos protestantes sdo
dependentes da estrutura de mercado, enquanto que para os catdlicos essas taxas sdo
independentes. A freqiiéncia dos catolicos a igreja independe do fato de constituirem
maioria ou minoria no mercado religioso, o que ndo acontece com os protestantes. A
taxa de freqliéncia religiosa entre os protestantes varia de 35% onde o mercado ¢
perfeitamente competitivo a zero onde sdo maioria. Esse efeito é responsavel por mais
que 60% da variacdo verificada entre taxas de freqiiéncia nacionais, e permanece forte
mesmo quando variaveis de controle como renda per capita e taxa de urbanizagdo sdo
adicionadas as equacdes de regressdo. Nao apenas a religiosidade publica, como
representada pela freqiiéncia a igreja, mas a religiosidade privada, como no caso da
oragao, confianca na denominagdo e as outras variaveis associadas a crencas religiosas
anteriormente citadas, sdo menores em mercados dominados por igrejas protestantes.
Por outro lado, quando a Igreja Catdlica possui o monopdlio, essas variaveis nao sao
afetadas por um alto valor do indice de Herfindahl.

lannaccone tem duas explicagdes para esses resultados assimétricos entre
monopolios de protestantes e de catolicos, relativamente ao modo como a concentracao

do mercado religioso afeta a religiosidade de ambos os grupos.

considerable part of their subsistence from the voluntary oblations of the people; a source of revenue
which confession gives them many opportunities of improving. The mendicant orders derive their whole
subsistence from such oblations. It is with them, as with the hussars and light infantry of some armies; no
plunder, no pay. The parochial clergy are like those teachers whose reward depends partly upon their
salary, and partly upon the fees or honoraries which they get from their pupils, and these must always
depend more or less upon their industry and reputation. The mendicant orders are like those teachers
whose subsistence depends altogether upon their industry. They are obliged, therefore, to use every art
which can animate the devotion of the common people. The establishment of the two great mendicant
orders of St. Dominick and St. Francis, it is observed by Machiavel, revived, in the thirteenth and
fourteenth centuries, the languishing faith and devotion of the catholick church.In Roman catholick
countries the spirit of devotion is supported altogether by the monks and by the poorer parochial clergy.
The great dignitaries of the church, with all the accomplishments of gentlemen and men of the world, and
sometimes with those of men of learning, are careful enough to maintain the necessary discipline over
their inferiors, but seldom give themselves any trouble about the instruction of the people.”
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A primeira considera que a Igreja Catdlica possui uma grande diversidade de
servicos religiosos, onde os seus fi¢is podem escolher com mais liberdade aquilo que
lhes interessa no mercado interno catolico: liturgia em latim, festas religiosas populares,
cultos de renovagdo carismatica, etc. Da mesma forma, a diversificagdo de estruturas de
hierarquia e de recompensa permitiria aos clérigos catolicos mais opgdes de sustentacio.
Assim, a competi¢do interna no interior da Igreja Catdlica substituiria a competi¢ao
externa com outras denominagdes. Na concep¢do de lannaccone, as multiplas ordens
religiosas catolicas, surgidas como movimentos de renovagao, entre as quais as ordens
mendicantes, seriam o equivalente as diferentes denominagdes surgidas dentro do
Protestantismo.

A outra explicacdo ¢ a de que os monopdlios catdlicos sdo menos sujeitos a
regulacdo governamental e a burocratizacgdo que monopdlios de denominagdes
protestantes. Essa explicacdo seria evidenciada pelo contraste entre os exemplos dos
monopdlios catdlicos existentes na Italia, Espanha e Austria relativamente ao
monopolio luterano em paises como Suécia, Finlandia, Noruega e Dinamarca. Nestes
paises nordicos, os clérigos das igrejas luteranas sdo funcionarios pagos pelos governos,
do que resultaria falta de incentivos e ineficiéncia, diferentemente do caso dos paises
dominados pelo catolicismo.

Box-Steffensmeier (1992), empregando um regressor que procura mensurar a
liberdade religiosa em diversos paises, chega a resultados diferentes e questiona as
conclusdes de lannaccone (1991a), afirmando que a) a diversidade do catolicismo ¢
menor, ¢ ndo maior como dito por Iannaccone, em comparagdo com as igrejas
protestantes estatais b) que as conexdes de monopolios catdlicos com o Estado nao
seriam mais ténues comparativamente ao caso das igrejas protestantes estatais, ¢) que os
resultados das regressdes realizadas por lannaccone na verdade refutariam sua
explicagdo para o sucesso do monopolio catodlico e d) que esses resultados seriam mais
bem explicados pela hipdtese alternativa de que a liberdade de escolha oferecida pelo
catolicismo seria espacialmente constante.

Iannaccone (1992c¢) refuta os questionamentos de Box-Steffensmeier. Sobre o
questionamento inicial de Box-Steffensmeier, Iannaccone reafirma sua perspectiva
sobre a grande diversidade de produtos e servigos religiosos existente no catolicismo, de
modo oposto a visdo superficial de que a Igreja Catolica seria um “bloco monolitico”.
Segundo lannaccone, essa diversidade poderia ser exemplificada por: diferentes estilos

de culto (litargico ou carismatico), diferentes crencas, diferentes filosofias politicas
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(monarquicas ou democraticas) e diferentes orientagcdes econdmicas (variando desde
concepgoes esquerdistas e socialistas como a Teologia da Libertacdo até perspectivas
conservadoras> como a da Opus Dei). lannaccone aponta novamente a multiplicidade de
ordens existentes na Igreja Catolica para corroborar a sua afirmagao sobre a diversidade
de escolha no catolicismo. Cita que somente nos EUA existiriam cerca de 150 ordens
religiosas masculinas e cerca de 400 ordens femininas, onde virtualmente todas elas
manteriam virtual autonomia, o que teria provocado um historico de atritos com o clero
diocesano.

Em relacdo a afirmacdo de Box-Steffensmeier de que os lagos que uniriam o
catolicismo ao Estado em paises catdlicos ndo seriam mais fracos comparativamente a
idénticas ligagdes para paises de maioria nominalmente protestante, lannaccone cita o
caso de paises como a Alemanha onde a igreja Luterana se colocou ao lado de Hitler de
modo subserviente, dado o seu historico de submissdo ao Estado alemdo desde os dias
de Lutero. Por outro lado, a Igreja Catolica, aponta [annaccone, tem uma extensa lista
de lutas contra o Estado em paises como a Itdlia, Franca, Espanha, Portugal e Polonia,
por causa de sua postura de defesa em questdes como educacdo, moralidade publica,
filosofia e economia politicas, designacdo de Bispos (onde deve se mencionar a questao
da investidura leiga, fonte permanente de atrito entre a Igreja Catdlica e as autoridades
temporais) € a sustentacao financeira do clero catolico.

Sobre o regressor de “liberdade religiosa” que Box-Steffensmeier emprega,
lannaccone observa que, de modo oposto as outras varidveis de carater objetivo e
quantificavel que utilizou em suas regressoes, o mesmo ¢ um indicador “subjetivo”,
“cru e implausivel”, sem qualquer justificativa ou explanagdo tedrica para o seu
emprego. lannaccone chama atencdo, ainda, para o equivoco de se reunir numa Unica
amostra sob um mesmo indice de liberdade religiosa, paises tdo dispares como aqueles
da Escandinavia, onde a relagdo entre as igrejas estatais neles estabelecidas e o Estado
sempre foi amistosa, diferentemente de paises como a Espanha, em que uma guerra civil
levou a morte cerca de 4.000 clérigos catdlicos.

Sobre a hipdtese alternativa de Box-Steffensmeier, de que aumentos no indice de

concentragdo de mercados religiosos catolicos, isto é, em paises de maioria catdlica, nao

35 Na verdade existem na Igreja Catélica concepgdes que podem ser classificadas de ultraconservadoras,
como a defendida pela Fraternidade Sao Pio X, que discorda da adogdo da reforma litirgica empreendida
pelo Concilio Vaticano II (1958-1963) , por afirmar que apenas a Missa Tridentina, realizada em latim, ¢
a correta. Ver informagdes no site http://www.fsspx-brasil.com.br/index.htm (acessado em 25/03/2009).
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implicam em queda da religiosidade devido as caracteristicas constantes do catolicismo,
lannaccone observa que, na realidade, os resultados ndo corroboram essa hipotese.
Indaga Iannaccone: Se o catolicismo ¢, conforme Box-Steffensmeier, “rigido”,
“uniforme” e ndo “oferece outra escolha”, como se poderia explicar o fato de que a
religiosidade entre paises catolicos varia mais do que entre paises protestantes? No
primeiro caso, entre os paises catolicos da amostra analisada por lannaccone, as taxas de
freqiiéncia semanais a missa variam de cerca de 12% na Frang¢a a 82% na Irlanda. J4 na
amostra dos paises protestantes, esse mesmo indicador varia de 3% na Dinamarca a
43% nos EUA. Tannaccone concorda com Box-Steffensmeier apenas sobre a afirmagao
de que haveria uma necessidade de desagregar os dados de religiosidade de cada pais
em nivel de denominagdes e de regides.

Chaves e Cann (1992) investigam a estrutura do mercado religioso de 18 paises
ocidentais, os mesmos estudados por lannaccone (1991a), medindo diretamente a
regulacdo em seus mercados religiosos. Isso foi feito empregando seis itens de medida:
a) a existéncia de uma Unica igreja suportada pelo Estado, b) reconhecimento estatal de
algumas denominac¢des em detrimento de outras, c¢) indicacdo ou aprovacdo estatal de
lideres de denominagdes, d) pagamento de clérigos pelo Estado, e) coleta de receitas
eclesiasticas pelo Estado e f) existéncia de subsidios estatais para a operagdo,
manutengdo ou despesas de capital das igrejas. As respostas foram computadas como 1
em caso afirmativo e 0 em caso negativo. Os resultados de Chaves e Cann indicam a
existéncia de uma forte conexdo entre competitividade religiosa e participagdo
religiosa™.

Hull e Bold (1998) analisaram a relagdo entre a variedade de produtos religiosos
e a participacdo religiosa. Inicialmente, utilizaram dados referentes a membresia de 111
denominagdes dos aproximadamente 3.100 condados dos EUA. Encontraram uma
relacdo significativamente negativa entre membresia total (ou participacdo religiosa) e
diversidade religiosa, contrariando a hipdtese defendida pela Teoria do Mercado
Religioso, que afirma ser positiva aquela relacdo. Pensando que o resultado se devia a
omissdo de varidveis, Hull e Bold incluiram outras varidveis demograficas em seu
modelo de regressdo. Contudo, os resultados se mantiveram.

Assim, resolveram aplicar o modelo padrao de variedade de produtos de

Lancaster (1975). Neste modelo, os consumidores tém diferentes preferéncias

36 Hull e Bold (1998) argumentam que a mensuragio da regulagio estatal religiosa no trabalho de Chaves
e Cann foi arbitrariamente construida.
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relacionadas as caracteristicas dos produtos ofertados em um mercado. Considerando a
existéncia de economias de escala, um monopolio nesse mercado implicara na restri¢ao
a entrada de novos concorrentes, limitando a variedade de produtos e a producao total
de mercado. Quando as barreiras sdo removidas, a diversidade de produtos aumenta,
assim como a producdo total, a partir da entrada de novas firmas. Com maior
possibilidade de escolher entre uma maior variedade de produtos a precos mais baixos,
as vendas totais também aumentam, ceferis paribus.

A partir da aplicagdo do modelo de Lancaster, incorporando o custo, para o
consumidor, da existéncia de uma variedade de produtos, Hull ¢ Bold concluem que
onde existe uma variedade de produtos religiosos com custos significativos, um
aumento na variedade pode reduzir a participagdo total no mercado religioso.

Olson (1998) retoma o debate que se verificou entre, de um lado, Finke e Stark
(1988, 1989), cujos trabalhos apontaram para uma relacdo positiva entre aderéncia
religiosa e pluralismo religioso; e, do outro lado, Breault (1989a, 1989b), cujos
resultados apontaram numa dire¢do oposta aos de Finke e Stark. Usando os mesmos
dados’’ que Breault (1989b) para todos os 3.049 condados norte-americanos com
informagdes validas, Olson encontrou uma correlagdo negativa de -0,22 entre as taxas
de aderéncia religiosa e os indices de pluralismo religioso, a mesma correlagdo
encontrada por Breault (1989b), o que confirma os resultados deste autor.

Com o objetivo de investigar os determinantes da freqiiéncia religiosa num
estudo cross-national, Smith, Sawkin e Seaman (1998) empregam dados sobre a
participagdo religiosa em 18 paises, obtidos do International Social Survey Programme
(ISSP). A participacdo religiosa de cada pais, considerada em nivel agregado, ¢
modelada como sendo funcdo do investimento em capital humano religioso. Os
resultados do estudo apontam que as diferengas de participacdo religiosa em nivel
internacional podem ser entendidas em termos de diferencas sistematicas em variaveis
sOcio-econdmicas.

Gill (1999), em um estudo comparativo sobre os efeitos da secularizacdo e da

regula¢do governamental sobre o crescimento do protestantismo em 20 paises latino-

37 Olson informa que Iannaccone lhe forneceu os dados para testar o modelo de Finke e Stark (1988,
1989) para todos os condados norte-americanos. Olson afirma que lannaccone cometeu um erro: ter
considerado o indice de concentragdo de mercado religioso, representado pelo indice de Herfindahl, dado
por X(X /Y. X)?2, como se fosse o proprio indice de pluralismo religioso, representado por 1 — Y.(X /Y X)?
. Dai a fonte do erro, ja que, na verdade, a correlagdo entre taxas de aderéncia religiosa e indice de
diversidade religiosa ou de pluralismo religioso eram na verdade negativas e nao positivas conforme
obtido por Iannaccone e divulgado por Finke e Stark.
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americanos, conclui que a flexibilizagdo regulatoéria no mercado religioso levou, nos
paises da amostra que a adotaram, ao aumento da participagao religiosa e do pluralismo
religioso, por reduzir o custo do consumo de bens e servigos religiosos.

Em outro artigo, Olson (1999) mostra que os controles usados por Finke e Stark
(1988, 1989) em termos de porcentagem de catolicos na populagdo, justificados, por
estes dois ultimos autores, como necessarios para mensurar a influéncia do catolicismo
sobre a vitalidade do mercado religioso, de fato ndo mensuram os efeitos visados. Além
disso, esses procedimentos criaram, segundo Olson, um controle matematico artificial, o
qual provocou, por sua vez, problemas de multicolinearidade que distorceram os
resultados. Assim, a correlacao entre aderéncia religiosa e pluralismo religioso passou a
ser positiva, quando, de fato, seria negativa. Olson afirma que, sem esses controles
artificiais, a maioria dos resultados dos testes envolvendo a relacdo entre participagdo
religiosa e pluralismo religioso mostra que, de fato, essa relagdo, tanto as de épocas
passadas quanto mais recentes, era negativa, corroborando os resultados obtidos por
Breault (1989 a, 1989b).

Empregando dados de doacdes financeiras para igrejas, Perl e Olson (2000)
buscam avaliar a relacdo entre participacdo de mercado e compromisso religioso em
cinco grandes denominag¢des dos EUA: Assembléias de Deus, Convengdo Batista do
Sul, Igreja Catélica Romana, Igreja Evangélica Luterana na América e Igreja
Presbiteriana. Foi observado que a participagdo de mercado tinha um efeito negativo
sobre o nivel de doagdes financeiras e um efeito negativo mais fraco sobre a freqiiéncia
religiosa em trés denominagdes: batistas, catolicos e presbiterianos.

Chaves e Gorski (2001) fazem uma ampla revisdo da literatura sobre as relagdes
entre participacdo religiosa, empregada como variavel dependente, e pluralismo
religioso, utilizado como varidvel independente. Foram encontrados 26 artigos ou
capitulos de livros com esse tema. Dez desses trabalhos encontraram uma relagdo
positiva (FINKE; STARK, 1988, 1989; IANNACCONE, 1991a; FINKE 1992; STARK;
FINKE; TANNACCONE, 1995; FINKE; GUEST; STARK, 1996; HAMBERG;
PETTERSSON, 1994, 1997; JOHNSON, 1995; PETTERSON; HAMBERG, 1997).
Onze estudos encontraram uma relacdo negativa (BREAULT, 1989a, b; LAND;
DEANE; BLAU, 1991; BLAU; LAND; REDDING,1992; BRUCE, 1992; BLAU ;
REDDING; LAND,1993; BLAU; REDDING; DAVIS; LAND, 1997; HULL; BOLD,
1998; PHILLIPS, 1998; OLSON ,1999; OLSON; HADAWAY, 1999). Cinco estudos
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encontraram efeitos nulos (CHRISTIANO, 1987; CHAVES; CANN, 1992; ZALESKI ;
ZECH, 1995; VERWEL; ESTER; NAUTA, 1997; PERL; OLSON, 2000).

Foram encontradas, nestes trabalhos, 193 andlises de regressdo, registrando
correlacdes bivariadas e parciais entre participacdo religiosa e pluralismo religioso.
Destas analises 86 (44,5%) registraram correlagdes negativas, 47 registraram correlagao
nula(24,3%) e apenas 60 (31%) registraram correlag@o positiva.

Voas, Crockett e Olson (2002) analisaram de forma aprofundada o debate, por
meio da literatura publicada, envolvendo aqueles que afirmavam existir um efeito
positivo do pluralismo religioso sobre a pratica religiosa, os quais sdo adeptos da
Escolha Racional, e aqueles que afirmavam que esse efeito ¢ negativo. Comentam sobre
o artigo de Chaves e Gorski (2001) que investigou os resultados dos testes, em diversos
trabalhos, para determinar o efeito do pluralismo religioso sobre a vitalidade religiosa.
Concluem que quase todos esses resultados deveriam ser desconsiderados, sejam
aqueles que favorecem a Escolha Racional ou aqueles que a desmentem. O motivo ¢
que existiria, segundo os autores, um problema metodoldgico envolvendo a relagao
entre o indice de pluralismo religioso (variavel explicativa) e a participacdo religiosa
(variavel dependente) que teria criado um artefato matematico, o qual implicaria na
existéncia de correlagdo ndo-negativa entre aquelas duas variaveis mesmo quando nao
havia qualquer efeito do pluralismo sobre a participacao religiosa.

North e Gwin (2004) empregam uma regressao cross-section de 59 paises com a
finalidade de examinar o impacto do estabelecimento de religides estatais, além da
adocdo de garantias institucionais para proteger a liberdade religiosa, sobre a
religiosidade de cada pais. A proxy adotada para esta variavel foi a percentagem da
populacdo que participa de servigos religiosos ao menos uma vez por semana. Os
resultados indicam que a existéncia de religdes estatais reduzem a religiosidade em
cerca de 14,6% a 16,7% da populacao que atendia os servigos religiosos semanalmente.
Por outro lado, cada década de garantias constitucionais a liberdade religiosa aumentava
a religiosidade em, aproximadamente, 1,2%.

Foi utilizado um conjunto de medidas para aferir o nivel de regulagdo religiosa
existente em cada pais: a) a existéncia de uma religido estatal ou oficial, b) exigéncia de
que grupos religiosos sejam registrados pelo governo , c¢) censura de religides ou de
crengas religiosas, d) censura de midia religiosa , e) influéncia governamental sobre
escolas religiosas, f) adocdo de ensino religioso da religido estabelecida em escolas

estatais, g) conversdo religiosa forgada ou proibicdo de conversdes voluntarias, h)
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restricdo de grupos missionarios e i) financiamento governamental de determinados
grupos religiosos. Os resultados foram registrados usando variaveis dummies para duas
categorias individuais (religido estatal e exigéncia de registro) e uma combinagdo de
todas as categorias, onde qualquer restri¢do sobre liberdade religiosa em quaisquer das
categorias era computada com valor igual a um. Também foi criado um indice de
restri¢ao religiosa, considerado como a soma de todas as nove categorias. Os resultados
indicaram que as medidas de regulacdo religiosa tinham impacto negativo sobre a
religiosidade.

Lopez e Santos (2008) buscaram avaliar a capacidade explanatéria das hipoteses
da Teoria do Mercado Religioso e da tese da secularizacdo. Os resultados apontam para
evidéncias de que o pluralismo religioso favorece a participagdo religiosa. No entanto,
os autores, talvez desconhecendo o artigo de Voas, Crockett e Olson (2002)
empregaram o mesmo indice de pluralismo religioso que aqueles empregados pelos
adeptos da Escolha Racional, de modo que seus resultados devem ser vistos com
cautela.

A seguir serdo comentadas algumas vantagens da abordagem da Teoria da

Escolha Racional Religiosa, bem como algumas criticas e objecdes a essa abordagem.

2.6. CRITICAS E OBJECOES A ESCOLHA RACIONAL: PROS E CONTRAS

A Teoria da Escolha Racional, como fundamento da Economia da Religido,
apesar das vantagens apontadas anteriormente, como seu poder de integrar de modo
sistematizado e formal premissas e hipoteses preditivas testaveis, ¢ alvo de disputas
intensas nos meios académicos norte-americanos e europeus ligados ao estudo cientifico
da religido. Anteriormente ao aparecimento do chamado “novo paradigma”, a tese da
secularizagdo usufruia do monopdlio quase exclusivo como paradigma teérico nas
Ciéncias Sociais ligadas a religido, como a Sociologia e a Antropologia da Religido.
Com seu enfoque no lado da demanda para explicar a mudanca religiosa ¢ a dindmica
dos movimentos religiosos, a tese da secularizagdo contava com o apre¢o indisputével
,principalmente, por parte dos socidlogos da religido, que atribuiam a fatores como a
cultura, a historia e a economia as alteragdes de gostos e preferéncias dos adeptos

religiosos.
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A Escolha Racional, com a sua Teoria dos Mercados Religiosos, veio a alterar
essa supremacia absoluta da tese da secularizacdo, ao afirmar como fundamento
principal suas trés premissas basicas: comportamento maximizador, estabilidade das
preferéncias religiosas, independentemente do tempo ou do lugar, e o equilibrio no
mercado religioso. Vista anteriormente como um aspecto inerentemente irracional do
comportamento humano, a religido, na concepc¢ao tedrica do chamado ‘“novo
paradigma”, passou a ser tratada como sendo um objeto de escolha racional, como uma
verdadeira commoditie a ser transacionada no mercado religioso. Com essa inversao de
enfoque, deslocando o eixo de explicagdo da dindmica do comportamento religioso
como sendo resultado das variagcdes de oferta, no mercado religioso, por parte de
organizagdes religiosas, e ndo como resultados de alteracdes na demanda, a Escolha
Racional passou a ser vista como concorrente respeitavel e séria candidata a ocupar
espacos anteriormente cativos da tese da secularizagdo. Isso pelo menos no que se
refere a Europa ¢ aos EUA, ja que, fora desse eixo, as propostas do “novo paradigma”
encontram pouca repercussao, como no caso da América Latina. Sobre isso comenta

Frigerio (2008, p. 18):

Comparado com o debate gerado nos Estados Unidos e na
Europa, a teoria das economias religiosas proposta e defendida
principalmente por Rodney Stark, Roger Finke e Larry lannaccone
tem obtido pouca aten¢do nos meios académicos latino-americanos.
Nesses, ¢ recebida com ceticismo porque alguns de seus pressupostos
despertam pouca adesdo, principalmente a importancia que atribui ao
mercado e a Escolha Racional na dinamica das religides. De fato,
poucos sdo os trabalhos locais que explicitam com precisdo seus
argumentos e os compreendem a partir de seus supostos e definigoes.

Uma das criticas a Escolha Racional ¢ a de que nao contempla as organizagdes
religiosas que ndo demandam exclusividade de seus consumidores (MARIANO, 2008,
p. 57). Mas essa critica carece de fundamento, ja que um dos pressupostos da Escolha
Racional religiosa, conforme apresentado anteriormente ¢ a de que “As commodities

religiosas podem ser produzidas de forma coletiva, beneficiando grupos, ou de forma
privada, beneficiando consumidores individualmente” (IANNACCONE, 1997c, p.37).

A produgdo privada de commodities religiosas, conforme explicitado pela Economia da
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Religido, ndo exige exclusividade de seus consumidores, como no caso das religioes
orientais e daquelas ligadas a Nova Era. Trabalhos como o de Miller (1995) aplicam
com sucesso os conceitos da Economia da Religido a religides orientais como Budismo
e Xintoismo, ao criar um modelo de escolha religiosa racional para o Japao.

Outra critica ¢ a limitagdo da Escolha Racional em dar conta da formacao de
preferéncias, limitagdes cognitivas, restricoes normativas, papel desempenhado pelas
emocoOes, interagdes e estruturas sociais, fatores culturais, entre outros
(IANNACCONE, 1995¢, p. 85), apontando-se a necessidade de se construir modelos
mais realistas que possam abranger a complexidade e as limitagdes relacionadas ao ser
humano.

Iannaccone (1995¢, p. 85) concorda que a Escolha Racional seja ndo-realista
neste sentido apontado pelos criticos, isto €, de que ndo abrange todos aqueles aspectos
complexos anteriormente citados, embora mencione estudos ligados a Escolha Racional
que buscam incorporar fatores igualmente complexos como altruismo, inveja,
dissonancia cognitiva, vicio, apego e autocontrole limitado (IANNACCONE, 1984;
FRANK, 1985, 1988). Mas qualquer modelo tedrico, de fato, ¢ uma simplificacdo da
realidade. Esperar que um tunico modelo incorpore todas as varidveis possiveis e
imaginaveis, ademais quando trata-se de lidar ,concomitantemente, com a complexidade
e limitagdes do comportamento religioso do ser humano, parece ser algo nao razoavel,
jé& que isso implicaria em rendimentos decrescentes para tal modelo. lannaccone (1995c,
p. 85) cita Hebert Simon, onde este afirma que a memoria de curto prazo do ser humano
¢ capaz de gravar apenas de trés a sete itens, para questionar a viabilidade de se
construir, expandir e testar um modelo que incorpore todas as variaveis que os criticos
apontam estar ausentes da Escolha Racional.

Sobre essa questdo ¢ importante a observacdo de Stark (YOUNG, 1997, p.4)
sobre o questionamento da cientificidade que Karl Popper fazia a respeito de teorias que
buscavam explicar todos os fendmenos de suas respectivas areas, pela incorporagao do
maior numero possivel de varidveis. Entre essas teorias sdo citadas a teoria da histéria
de Marx, a psicanalise de Freud e a psicologia individual de Alfred Adler. O “excesso”
de capacidade explanatéria destas teorias intrigava Popper, j4 que estas sempre se
ajustavam aos dados, segundo seus defensores. Na acepcao popperiana, essas teorias
ndo eram falsedveis, portanto ndo poderiam ser cientificas. Para Popper uma verdadeira
teoria cientifica deveria ser “incompatible with certain possible results of observation”.

Com isso, quis dizer que uma teoria cientifica deve predizer a observagao de algumas
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regularidades empiricas e prever que outras ndo ocorrerdo, por serem estas
incompativeis com as suas hipoteses. E o caso, por exemplo, da Teoria da Relatividade
de Einstein, que afirmou que a luz se curvaria em conseqiiéncia da gravidade, numa
época em que, a exce¢do de Einstein e seus discipulos, ninguém acreditava nisso, o que

s0 foi possivel comprovar por testes empiricos. Segundo Stark (YOUNG, 1997, p.4):

Systems of thought that could accommodate all possible
observations explained nothing because ahead of time they were of no
predictive use — they were merely post hoc (grifo do autor)
classifications schemes capable only of description or codification.

Diante das criticas, [annaccone (1995c, p.85) afirma a vantagem da modelagem
formal no fato de que esta evitaria as imprecisdes, além de certos aspectos
contraditorios e irrelevantes, que muitas vezes caracterizam as abordagens alternativas
do comportamento religioso baseadas apenas em linguagem verbal. Nesse sentido, a
clareza, a simplicidade, a concisdo e o poder de integracdo da Teoria da Escolha
Racional, evidenciados nos estudos ja existentes, assim como a sua capacidade
preditiva, num Unico arcabouco tedrico, de varios aspectos relacionados ao
comportamento religioso, em nivel individual, de grupo e da sociedade, contariam como
pontos favoraveis a utilizagdo da Escolha Racional.

Essa vantagem se tornaria mais evidente, principalmente quando se leva em
consideragdo, conforme Iannaccone (1995¢, p.86) que os estudos anteriores, realizados
por pesquisadores ligados a abordagens alternativas, produziram um grande volume de
dados, utilizados em explicagdes fragmentarias em decorréncia da falta de conceitos
unificadores. Estas explicagdes negligenciaram a hipotese de racionalidade na
explicacdo do comportamento religioso. Dai que as pesquisas realizadas sob a
perspectiva da Escolha Racional tenham alta possibilidade de retorno em termos de
capacidade explicativa, diferentemente dos retornos decrescentes que caracterizam
pesquisas com enfoques alternativos para o comportamento religioso, devido ao grande
numero de estudos ja realizados ressaltando, neste particular, o papel da pressao social,
doutrinagao, neurose, tradi¢ao, desvios, emogoes, fatores culturais e institucionais, entre

outros.
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Com o seu poder unificador, a Escolha Racional propde novas questoes,
métodos e hipdteses para interpretar os fatos, do passado ou do presente, ligados aos
mercados religiosos, sejam estes de livre competicdo ou regulados pelo governo,
indicando rumos para novas pesquisas. Além disso, permite, considerando a
simplicidade de suas premissas, a realizagdo de testes de hipdteses no que concerne aos
determinantes da religiosidade individual, de grupo e da sociedade no que concerne a
alocag¢do de recursos escassos; aspectos ligados a conversdo, mobilidade, casamento
inter e intrarreligioso, compromisso € comportamento free-rider; market-share estético
e dinamico das organizagdes religiosas, tipologias seita-igreja, o surgimento de novos
cultos, regulagdo governamental no mercado religioso e suas conseqiiéncias, entre

outros fatores.
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3 MODELOS DE ECONOMIA DA RELIGIAO

3.1 INTRODUCAO

Neste capitulo serdo apresentados e comentados alguns dos principais modelos
de Economia da Religido, os quais foram selecionados por pelo menos um dos seguintes
critérios: pioneirismo, inovagdo, importidncia e representatividade no campo da
Economia da Religido. No que se refere aos dois ultimos critérios, o método para se
chegar a esse resultado foi por meio da analise do nimero de citagdes dos artigos aqui
apresentados no ISI Web of Knowledge/Social Science Citation Index.

O moderno marco inicial da Economia da Religido ¢ o modelo apresentado por
Azzi e Ehremberg em 1975, publicado no Journal of Political Economy, o qual sera
exposto, juntamente com os outros modelos selecionados, nas se¢des seguintes. Alguns
modelos, como o de Azzi e Ehremberg (1975) e o de Durkin e Greeley (1991), contam
na literatura com trabalhos empiricos visando testar as hipoteses que defendem. Estes
resultados sdo apresentados, e, como uma contribuicdo empirica deste capitulo, os
modelos de Azzi e Ehremberg (1975) e de Durkin e Greeley (1991) foram testados com
dados oriundos de duas pesquisas realizadas no Brasil: a Pesquisa Nacional por
Amostra de Domicilios de 1988 (PNAD 88) e a Pesquisa Social Brasileira (PESB) de
2004, realizado pela FGV Opinido. No caso da PESB 2004, ¢ a primeira vez, de acordo
com 0 nosso conhecimento, que seus dados sdo utilizados em um trabalho da area de
Economia da Religido'.

E importante esclarecer que, neste capitulo, a maioria dos modelos apresentados
sd0 0s que mais comparecem em citagdes de referéncias bibliograficas na literatura de
Economia da Religido. O modelo de Azzi e Ehremberg, por exemplo, ¢ citado 88 vezes
em outros artigos e o modelo de Igreja-Seita de Iannaccone é citado 46 vezes®.

Os modelos sao apresentados em seqiliéncia cronoldgica, de acordo com o ano
em que foram publicados. A medida que os modelos forem expostos, se procurara,

sempre que possivel, chamar a aten¢do para alguns pontos nao ressaltados pelos autores

! Neto e Narita (2004) foram os primeiros autores, de acordo com nosso conhecimento, a publicar um
artigo de Economia da Religido que utilizou dados da PNAD 88. No entanto, ndo se propuseram a testar
nenhum dos modelos aqui apresentados, ja que pretendiam, usando os dados da PNAD 88, investigar a
influéncia da filia¢do religiosa na formagao de capital humano no Brasil.

% Segundo informagdes do ISI Web of Knowledge/Social Science Citation Index.
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dos trabalhos, de modo a adensar e contribuir, de algum modo, para a discussdo em

pauta.

3.2.0 MODELO DE AZZI E EHRENBERG (1975)

Azzi e Ehrenberg publicaram, em 1975, um artigo que se tornou seminal em
Economia da Religido, dando origem a um fluxo crescente e permanente de pesquisa na
area. Conforme observam os autores desse trabalho, todos os modelos de alocagao
doméstica do tempo pressupdem que o fluxo esperado de beneficios termina com a
morte do individuo. Mas para um modelo de participagdo religiosa isso seria
inapropriado, ja que a grande maioria das religides promete alguma espécie de vida apos
a morte. Também deveria ser considerado o fato de que os individuos religiosos véem
os beneficios esperados do periodo pds-vida como estando intrinsecamente relacionados
a sua alocacgdo de tempo no presente. Dessa forma, a alocagdo de tempo para atividades
religiosas deveria ser analisada dentro de um contexto de um modelo multiperiodo de
alocacdo temporal, o que iria permitir aos individuos religiosos a obtencao de beneficios
no periodo pods-vida.

Em seu artigo, Azzi e Ehrenberg propdem um modelo de maximizagdo de
utilidade multiperiodo para descrever os determinantes do comportamento religioso
incluindo a divisdo de participagdo entre marido e mulher, além do perfil de
participagdo religiosa em seu ciclo de vida. Os autores descrevem variagdes nas taxas de
freqiiéncia a igrejas ao longo do tempo e entre individuos em determinados lugares.

Os testes sao feitos usando modelos multivariados e dados estaduais, para os
EUA, de taxas de freqiiéncia religiosa para os anos de 1926, 1936 e 1952, bem como
dados de freqiiéncia religiosa para adultos no ano de 1973. A pesquisa procura focalizar
a alocacdo do tempo para atividades religiosas, tomando as crengas como sendo
predeterminadas. Os autores fazem questdo de observar que os dados estatisticos
coletados das igrejas nao tém muita qualidade, porque o critério utilizado para se definir
0 que ¢ um membro varia entre as diferentes igrejas e denominagdes, além de os

proprios membros muitas vezes superestimarem o nivel de sua participagao religiosa.
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Quanto as regularidades observadas por estudiosos de outras areas, como 0s
sociologos da religido, no comportamento religioso dos individuos, Azzi ¢ Ehremberg
destacam os seguintes fatos estilizados:

1.As mulheres tendem a participar mais em atividades religiosas do que os
homens;

2.A freqiiéncia a igreja tende a aumentar conforme a idade das pessoas aumenta,

com a excecdo das pessoas mais velhas ou idosas, em decorréncia de problemas de

saude;

3.A correlagdo entre renda e freqiiéncia a igreja seria positiva, mas de forma
ténue;

4.Pessoas de cor negra freqlientariam mais a igreja do que pessoas de pele
branca,

5.A freqiiéncia religiosa seria maior em areas rurais do que em areas urbanas.

3.2.1 O Modelo de Participacao Religiosa

Os individuos religiosos, segundo Azzi e Ehremberg, freqiientariam igrejas por,
pelo menos, trés razdes. A primeira estaria condicionada a crenga, chamada pelos
autores de “motivo salva¢ao”, que individuos religiosos teriam sobre o seu consumo no
periodo pos-vida, o qual estaria segundo essa crenca, relacionado a sua freqiiéncia a
igreja. A segunda razdo se fundamentaria na utilidade que os individuos religiosos
derivariam de sua participagdo religiosa no presente, como resultado de suas crengas
inerentes ou por causa de fatores sociais. O terceiro fator seria que, numa comunidade
religiosa como uma igreja, a participacdo em atividades eclesiasticas aumentaria a
probabilidade de sucesso material. Os autores chamam esse fator de “motivo de pressdo
social” e teria maior peso quanto menos igrejas houvesse em uma determinada regido
ou lugar e quanto mais recentes fossem os membros. O modelo de Azzi ¢ Ehremberg
enfoca principalmente o “motivo salvagao”.

Inicialmente considera-se uma familia composta de dois membros: marido e
mulher, onde se assume que ambos possuem uma ordenacdo de preferéncias

representadas por uma funcao de utilidade quase-concava.
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U=U(C,,GC,,...C,...C,.q) (1)

Onde C, representa o consumo esperado da familia no tempo fe ¢ representa o

valor esperado do consumo no periodo pds-vida. Assume-se que ambos sabem
antecipadamente a duragdo de suas vidas e que irdo morrer no final do periodo 7.
Ambos também sabem qual o nivel de salario que receberdo no presente e no futuro, os
quais sdo predeterminados no modelo.

O consumo no periodo ¢ ¢ dado por uma fung¢ao de produgdo doméstica, a qual

transforma as aquisigoes, pela familia, de um bem de mercado composto x,, € o tempo
de alocagao para o consumo utilizado pelo marido (%, ) e pela esposa (/,,) em unidades
de commodities de consumo final (C,). Assume-se que essa fun¢do € inalteravel

intertemporalmente, continuamente diferengdvel e concava

Cz = C(xt7hlt,h2t) 2 (2)

A fungdo que representa o consumo esperado do periodo pos-vida € considerada
continuamente diferencdvel e cOncava quanto ao tempo gasto em atividades

eclesiasticas pelo marido (7;,) e pela esposa (r,,) ao longo de suas vidas

q = (K5 hg s Ty s TapseeeesTay) 3)

A concavidade da funcdo de produgdo do consumo pos-vida ¢ justificada pelos
autores tendo em vista que se a mesma fosse estritamente convexa, isso resultaria em
solucdes de canto, onde os individuos religiosos estariam alocando todo o seu tempo em

atividades eclesiasticas. Tais pessoas seriam minoria € ndo iriam alterar o seu
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comportamento em resposta a alteragdes nas variaveis do modelo. A forma especifica
da funcao ¢ determinada pelas crengas dos individuos que constituem a familia. Aqueles
que consideram o valor de ¢ como sendo nulo seriam os descrentes’. No contexto do
modelo, esses individuos ndo alocariam nenhuma parcela de seu tempo em atividades
religiosas. Em modelos baseados em pressao social, o envolvimento nessas atividades

seria considerado racional.

Chame-se de p o preco de um bem de mercado em qualquer periodo, @, e @, o
nivel de salario do marido e da esposa, respectivamente, no periodo #; i uma taxa de
juros constante, v a renda exdgena intertemporal ndo-laboral da familia, /, e /, as
horas de trabalho do marido e da esposa em cada periodo ¢, respectivamente.
Considerando que a familia ndo pretende deixar nenhum tipo de heranca para seus

descendentes, entdo a sua restricdo or¢amentaria descontada ao longo da vida seria dada

por

n

px, _~Wtol0,l,) (4)
Ta+n" F A+

Sendo T o tempo total disponivel intertemporalmente, a restricdo de tempo

enfrentada pela familia ¢ dada por

3 Cumpre destacar que existem variantes religiosas que ndo ddo respaldo a crengas em uma vida futura,
como o zen-budismo. No entanto, esse fato ndo ¢ mencionado por Azzi e Ehremberg, que tratam os
individuos que ndo créem numa vida além-morte como se fossem todos descrentes. Mesmo entre adeptos
de religides que enfatizam uma vida pos-morte, existem aqueles que ndo acreditam nisso como um fato.
Em uma das tabelas apresentadas no artigo de Azzi ¢ Ehremberg, sobre freqiiéncia religiosa e crenga no
periodo pos-vida, baseada em pesquisas realizadas pelo Instituto Gallup em 1973, nos EUA, enquanto
entre catdlicos e adeptos protestantes de varias denominagdes a crenga no periodo pos-vida superava 70%
do total dos entrevistados, em média, entre judeus pesquisados essa crenca nao ultrapassava os 17%. Nio
custa ressaltar que o judaismo, no inicio, ndo acreditava num periodo pos-vida, o que so veio acontecer
mais tarde, principalmente por causa da influéncia do Zoroastrismo persa. No Brasil, conforme
levantamento de pesquisa amostral efetuada pelo Instituto Datafolha, entre 19 e 20 de margo de 2007,
com 5.700 individuos, em 238 municipios de varios estados brasileiros, a crenga absoluta no periodo pos-
vida entre os entrevistados, em termos percentuais, ficou assim distribuida, por ordem decrescente: 92%
entre os espiritas kardecistas e espiritualistas, 84% entre os adeptos do candomblé e de outras religides
afro-brasileiras, 69% entre os umbandistas, 62% entre os catdlicos, 60% entre os evangélicos
pentecostais, 55% entre os evangélicos ndo-pentecostais ¢ 54% entre os adeptos de outras religides. Essas
e outras infomagdes dessa pesquisa do Instituto Datafolha podem ser obtidas em
http://datafolha.folha.uol.com.br/po/ver_po.php?session=445 (acessado em 11/02/2009).
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hy,+r,+1, =T Vi=12,...,n e j=1.2 (5)

X, h,r,l,20 Vi e j (6)

127 jts L jes

Onde x,,h,r, e [

T .» Tepresentam, respectivamente, o bem de mercado
composto, o tempo de alocagdo para o consumo, o tempo gasto em atividades
eclesiasticas e as horas de trabalho.

O problema de maximizagdo do modelo fundamenta-se nas equagdes de (1) a
(6). Substituindo as func¢des de producao (2) e (3) na equagdo (1) obtém-se uma fung¢ao-
objetivo composta. A restricdo de tempo pode ser resolvida para /,, e /,, e substituida

em (4) para resultar em uma fun¢do de “riqueza plena”, o que permite escrever o

Lagrangiano para o problema em questao

L= U[C(xl’hll’hZI)’ C(xzshlzahzz )""C(‘xn’hln’th )aQ(”lls’”lza""”ln:rzla'"'vrzn)]"‘

j ) [u+zzla)ﬂ(T—hﬂ—rﬂ)}

t=1

i+1)"

- DX,
ﬂ(z (1+i)" 0

t=1

Tomando como premissas de que solugdes existem, as condigdes de primeira

ordem exigem que no 6timo

oq

on, o,

T = B gy 8
o0 o, 8)
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Tomando como premissa a hipdtese de que o marido e a esposa sejam ambos
igualmente eficientes na producdo de beneficios esperados no periodo pos-vida, de
modo que ambos alocam a mesma quantidade de tempo em atividades eclesidsticas, 0s
seus respectivos “produtos marginais” na produ¢do de beneficios esperados no periodo
pos-vida serdo igualados nesse periodo.

Dessa forma, a equacao (8) informa que se os saldrios de marido e mulher forem
os mesmos no mercado de trabalho, ambos irdo alocar a mesma quantidade de tempo
em atividades religiosas. Por outro lado, se o saldrio do marido for maior em relacdo ao
da esposa, esta ira alocar uma quantidade maior de tempo em atividades religiosas.
Assim, a diferenca salarial entre géneros, em favor dos homens, seria uma possivel
explicagdo do porqué de as mulheres alocarem mais tempo em atividades religiosas
relativamente aos maridos.

Pressupondo que marido e esposa recebam saldrios constantes ao longo de suas

vidas, as condi¢des 6timas de primeira ordem serdo dadas por

oq

or;, i :
=(+i)" VvVt e j=1ou?2 9)
oq

-1

A condig¢do acima significa que os membros da familia devem alocar tempo para
atividades religiosas apenas quando estiverem em idade madura. Isso porque, se para
um individuo o produto marginal da alocagdo de uma hora adicional para atividades
religiosas ¢ o0 mesmo para os periodos t—1le ¢ ,quando o individuo aloca 0 mesmo
nimero de horas para os dois periodos, o tempo dedicado as atividades religiosas, para
cada periodo, deveria aumentar conforme aumenta a idade.

Os modelos tradicionais de acumulacdo de capital humano mostram que o
individuo maximiza seu retorno de investimento quando este ¢ feito nos periodos
iniciais de seu ciclo de vida, de modo que se possa recuperar o investimento em um
grande numero de anos posteriormente. Por outro lado, o modelo de investimento de
capital religioso de Azzi e Ehremberg indica que ¢ otimo investir em atividades

religiosas apenas em estdgios posteriores do ciclo de vida, j& que esse tipo de
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investimento somente ird gerar retorno no periodo pds-vida. Desse modo, os fatores que
geram uma fungao de investimento em capital humano monotonicamente decrescente
com a idade dao suporte a geragdo de uma fungdo de investimento em capital religioso
monotonicamente crescente com a idade.

Se em dois periodos subseqiientes t—1le ¢ as taxas salariais dos membros da

familia sofrerem variacdo, entdo a equagdo (9) passa a ser

=P gyt e j=1 ou? ©)

ji-1

Assim, quanto mais rdpido aumentar a taxa salarial menor serd a velocidade com
que ira aumentar a alocacdo de tempo para atividades religiosas. Sabendo que as
diferencas de variacao na taxa de salério relativamente a idade sdo mais acentuadas para
os homens do que para as mulheres, entdo, por outro lado, da-se exatamente o oposto na
alocagdo de tempo para as atividades religiosas, onde a variagdo nesse quesito
relativamente a idade ¢ maior no caso das mulheres. Isto é, conforme avanga a idade, as
mulheres irdo aumentar o tempo alocado em atividades religiosas mais rapidamente que
os homens, j4 que o custo marginal de investimento em capital religioso cresce numa
velocidade menor para o sexo feminino relativamente ao sexo masculino.

Se a taxa de incremento salarial entre dois periodos € significativa, isso pode
fazer com que o efeito de desconto seja superado, fazendo com que a alocacao de tempo
em atividades religiosas venha a declinar entre dois anos. A curva de ganhos versus
idade tende a ser concava, onde a taxa de incremento salarial diminui com o avango da
idade. J4 a curva de comportamento religioso tende a ter a forma de U, onde a alocagdo
de tempo para atividades religiosas inicialmente diminui com a idade para depois
aumentar.

As condi¢des de otimizacdo do modelo também permitem que se calcule o
impacto sobre as atividades religiosas relativamente ao auferimento de renda ndo-
laboral exdgena ou de uma mudanga intertemporal na taxa de salarios. Considerando

que o consumo pods-vida seja um bem normal, um aumento exodgeno no nivel de renda
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ndo-laboral teria como resultado o aumento na alocagdo de tempo para atividades

religiosas, ou seja:

or.
—L >0 Vj=1 ou 2 (10)
ow

O efeito de uma alteragdo salarial sobre o comportamento religioso de um
individuo pode ser decomposto em dois: efeito substituigdo e efeito renda, conforme

mostrado a seguir

£

or, or, or.
L= — | 41— V¥j=1lou2 (11)
ow . o, " ov,

J J

Adotando premissas fracas, pode ser demonstrado que o efeito renda tende a ser
positivo e o efeito substituicao, negativo.

Relaxando a premissa de que a atividade religiosa decorre do “motivo salvagao”,
Azzi e Ehrenberg incluem outros fatores, como o “motivo consumo”, seja este movido
por causa de crencgas inerentes ou por pressdo social, onde a familia obtém utilidade por
meio da participagdo em atividades religiosas. Dessa forma, a funcdo utilidade da

familia tomaria o seguinte formato

u=U(,,s,,C,,s,...C,s,...,C .S, ,q) (11')

Em que s, ¢ o valor do consumo da participagao religiosa no periodo ¢, onde se

assume que ¢ uma funcdo concava continua da seguinte forma
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Sl = S[ (rlt > r2t) Vf (1 2)

Considerando que o marido e a esposa sejam igualmente eficientes na produgao
de beneficios decorrentes da participacdo religiosa do presente e de beneficios
esperados no periodo pos-vida e que o nivel de salario do marido ¢ superior ao da
esposa, esta ira alocar mais tempo em atividades religiosas. A generalizagdo da equagao

(97) mostra a alocagdo intertemporal do tempo para atividades religiosas:

ovYes ), (ov)
Os, \ or

. oq : ;
¢ i -+t Ve e j=1ou2 %)
aiU 0s, N (GU) oq @
ast—l al’jt_l aq arjl‘—l

Apesar de Azzi e Ehremberg considerarem no seu modelo o “motivo salva¢ao”
como sendo o principal fator explicativo do comportamento religioso, ¢ ressaltado que
outros fatores, entre os quais aqueles que aumentam a utilidade presente decorrente da
participagdo em atividades religiosas, conduzem também a um aumento da alocag¢do do
tempo destinado a essas atividades. Por exemplo, como hipodtese explicativa para o
provavel fato de que a religiosidade no meio rural ser maior do que no meio urbano,
eles indicam a escassez de alternativas de consumo relativamente ao consumo de bens
religiosos. Nesse caso, bens substitutos aos bens religiosos em areas rurais seriam mais
escassos. Outros fatores, como a adogdo de crengas idénticas por um casal e o nimero
de criangas em idade escolar também tendem a aumentar a alocagdo do tempo para
atividades religiosas.

Todas as implicagdes, conforme observam Azzi e Ehremberg, resultantes do seu
modelo, onde se considera que a morte é prevista antecipadamente ¢ marido ¢ mulher
sabem a extensdo de suas vidas, também podem ser deduzidas de um modelo onde a
morte € incerta. Isso ¢ verdadeiro, desde que se tomem como premissas as hipdteses de

que marido e mulher morrem ao mesmo tempo, que a probabilidade de morte de modo
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prematuro é pequena e que o consumo esperado da etapa pos-vida inicia no periodo
n+1, independentemente da época em que a morte venha a acontecer.

No entanto, quando a probabilidade de morte ¢ suficientemente grande, o nivel
de participacdo religiosa tende a aumentar, ja que o individuo pode rapidamente morrer
sem realizar investimentos em capital religioso que lhe permitam um retorno em forma

de consumo pds-morte.

3.2.2 Resultados Empiricos do Modelo

Os testes econométricos visando testar as implicagdes do modelo foram
baseados em dois tipos de dados: dados estaduais de nimero de membros de igrejas nos
EUA para os anos de 1926, 1936 e 1952; e freqiiéncia a igreja ao longo do ano de 1973
para aproximadamente 1.500 adultos. Ambos os dados foram tomados como proxies
para a varidvel dependente do modelo a ser testado.

Azzi e Ehremberg enfatizam que os dados sdo precérios quanto a sua qualidade,
por causa de erros de registro e de cobertura incompleta, como falta de dados ou de
subestima¢do de nimero de membros de igrejas “negras”. Quanto a definicdo do que
constitui um membro de uma igreja, o conceito varia entre religides e no tempo. A
Igreja Catolica define membro de suas fileiras todo aquele que foi batizado, incluindo
criangas recém-nascidas. J4 as denominagdes protestantes consideram como membro
somente aqueles que tém condi¢des de fazer profissdo de fé, geralmente pessoas ja
adultas. Entre os judeus, apds completarem doze anos e passarem pela cerimdnia de
Bar-Mitzva, os adolescentes do sexo masculino passam a ser considerados adultos,
assumindo todas as fungdes religiosas que podem ser exercidas em uma sinagoga, como
a leitura e comentario da Tord e a guarda dos livros. Algo idéntico acontece com
adolescentes judias do sexo feminino ao completarem treze anos, que passam por uma
cerimonia semelhante e sdo integradas oficialmente a comunidade judaica como adultos
plenos. No entanto, em uma das pesquisas utilizadas por Azzi e Ehremberg, apenas os
judeus pais de familia foram considerados membros.

Os autores utilizaram regressdes cross-section para cada ano com o objetivo de

explicar as variagdes interestaduais no niumero de membros. As variaveis explicativas
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que sdo relacionadas ao modelo estdo baseadas em dados de estruturas de idade e
género de populagdes estaduais, saldrios médios recebidos por homens e mulheres, e
indicadores de renda nao-laboral e de riqueza. Foram incluidas também como varidveis
explicativas, para controle dos erros de medida, percentagens da populagdo estadual
classificada como judia e catolica, percentagem de populagdo nao-branca e densidade
demografica da populacao estadual.

Na avaliagdo dos resultados para a pesquisa de 1952, constatou-se que quanto
maior a percentagem da populacdo feminina numa amostra, maior o nimero de adeptos
religiosos/freqiiéncia a igreja (variavel dependente do modelo). A variavel riqueza,
medida tanto pela mediana da renda familiar ou da mediana da renda do chefe de
familia, e a varidvel idade também tiveram um efeito positivo sobre o percentual de
membros/freqiiéncia a igreja. Ja a variavel referente a salarios de homens e mulheres
esteve correlacionada negativamente com a variavel dependente. Todas as varidveis
apresentaram significancia e apresentaram o sinal conforme previsto pelo modelo.

Para os anos de 1926 e 1936 os testes constataram também que houve um efeito
positivo da varidvel riqueza sobre a variavel dependente e um efeito negativo referente a
saldrios. Incrementos na idade estdo correlacionados negativamente com a varidvel
dependente. Por outro lado, amostras com maior percentual de populagdo idosa tiveram
influéncia positiva sobre o nimero de membros/freqiiéncia religiosa. Isso esta de acordo
com o previsto pelo modelo, que prevé um formato em U para a curva que relaciona
idade e freqiiéncia religiosa. Outro resultado interessante para aqueles anos foi o de que
incrementos na populacdo masculina tiveram influéncia negativa sobre a variavel
dependente. Para o ano de 1926, incrementos na forca de trabalho masculina tiveram
efeito negativo sobre a variavel explicada. Por outro lado, o mesmo ndo se verificou no
caso de aumento de participacdo de mulheres no mercado de trabalho.

Em termos gerais, os dados da pesquisa de 1952 dido suporte consistente as
implicacdes do modelo. Ja as pesquisas de 1926 e de 1936, embora os seus dados
confirmem as previsdes do modelo para a influéncia da riqueza e da renda sobre o
nimero de membros/freqiiéncia religiosa, ndo dio o mesmo respaldo para os efeitos
previstos pelo modelo no caso das variaveis género e idade.

O levantamento de 1973 para uma amostra de 1.504 adultos norte-americanos,
inclui sua freqiiéncia anual a igreja ou sinagoga. Os entrevistados foram questionados
em relagdo a sua crenga sobre uma vida pds-morte, onde 76% dos protestantes, 70% dos

catolicos e 17% dos judeus responderam de modo afirmativo a pergunta. A pesquisa
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tem algumas limitagdes, como o fato de incluir apenas os dados de homens
relativamente a freqiiéncia a igreja e de nao incluir dados relativos a salarios. Com isso,
0s autores tiveram que usar variaveis proxies para tentar sanar essa lacuna.

A amostra foi dividida em cinco grupos religiosos: protestantes, catolicos,
metodistas, luteranos e batistas. Constatou-se que a freqiiéncia religiosa varia
positivamente conforme aumenta a idade para todos os grupos; que as mulheres
freqiientam mais a igreja do que os homens®; que ndo-brancos sdo mais assiduos ao
servigo religioso do que os brancos. A crenga no periodo pds-vida e crencas idénticas
dos conjuges incrementam de forma significativa o nivel de participagdo religiosa, que
também ¢ influenciada positivamente pela renda familiar total até um determinado
nivel, quando entdo passa a decrescer (no caso dos protestantes, metodistas e luteranos).

Os resultados da regressao indicam que o nivel de participagao religiosa ¢ maior
pelo menos em trés casos em que foram utilizadas varidveis de controle: minorias
raciais, ja que a discriminacdo pode restringir suas alternativas de consumo; idénticas
crengas religiosas do marido e da mulher; e familias com criangas em idade escolar. Em
contrapartida, a presenca de criangas em idade pré-escolar e de pessoas com problemas
de saude tende a reduzir a participacao religiosa.

Long e Settle (1977) realizaram um estudo, baseado em uma pesquisa com
chefes de familia de Wisconsin, em que empregaram variaveis adicionais para testar o
modelo de Azzi e Ehremberg, tais como renda ndo-salarial, mobilidade familiar e o
nivel de crenca dos pais dos entrevistados, considerando que, ceteris paribus, esta
ultima influencia positivamente o comparecimento dos filhos a igreja. Estes pertenciam
a trés filiagdes religiosas: protestantes, catolicos e luteranos. Long e Settle apontam que
o estudo apresenta a vantagem de restringir a amostra de modo a incluir apenas familias
que: a) tenham informac¢do de ambos os conjuges e b) revelem a informagado das fontes
e nivel de renda familiar. Estas informag¢des ndo foram incluidas no teste realizado por
Azzi e Ehremberg ou, no maximo, o foram por meio de proxies.

Os resultados da regressao com os trés grupos religiosos ndo confirmaram, em
sua maioria, as predicdes do modelo de Azzi e Ehremberg. Suas estimativas ndo
encontraram ligagdo entre comparecimento a igreja e idade, renda nao-salarial, riqueza,

ou o numero de criangas em idade pré-escolar. No caso da idade, os autores

* Stolzemberg, Blair-Loy e Late (1995) citam outros estudos que indicam ser a freqiiéncia religiosa das
mulheres maior que a dos homens. Entre estes estudos estdo o de Vaus e MClister (1987), Hout ¢ Greeley
(1987), Cornwall (1989), Ellison et alli (1989) e Ploch e Hastings (1993).
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argumentam que, possivelmente, a ndo incorporacdo da varidvel referente ao estado de
saude do entrevistado possa ter viesado o resultado, j& que um estado de saude precario
tende a diminuir o comparecimento a igreja, além de considerar que esta variavel esta
positivamente correlacionada a idade. Também foi apontada uma fraca relacdo entre
renda do conjuge feminino e freqii€ncia a igreja. As variaveis que apresentaram impacto
positivo sobre a freqiiéncia a igreja foram crenga no periodo pos-vida, numero de
criancas em idade escolar e idénticas crencgas religiosas do marido e da mulher, o que
esteve de acordo com o modelo de Azzi e Ehremberg. Long e Settle incorporaram
variaveis de controle, como mobilidade da familia, profissdo e nivel de crenga dos pais
do entrevistado, as quais ndo demonstraram ter qualquer impacto significativo sobre o
comparecimento a igreja.

Ehremberg (1977) apresenta um novo teste para o0 modelo com dados de outro
estudo, confirmando as previsdes do modelo, além de refutar as objecdes de Long e
Settle. Em primeiro lugar, Ehremberg aponta que aqueles dois autores empregaram
amostras relativamente pequenas, o que reduziria a probabilidade de se obter
coeficientes estatisticamente significativos e incrementar o R%>. Em segundo lugar,
aponta que a falta de correlagdo entre idade e comparecimento a igreja no estudo de
Long e Settle poderia ser explicado como decorréncia da ndo inclusdo do estado de
saude dos entrevistados, o que teria gerado um viés nos resultados. Terceiro, a restricdo
do estudo a pessoas do sexo masculino, no caso de Long e Settle, impediu que se
pudessem testar as implicacdes referentes ao diferencial de sexo na participacdo
religiosa, o que, segundo Ehremberg, ¢ fundamental para a confirmacdo das predigdes
do modelo. Em quarto lugar, as varidveis referentes a salario, renda nao-salarial e
riqueza apresentam problemas de medidas de erro, o que certamente teria influenciado
os resultados.

Por outro lado, Ulbrich e Wallace (1983, 1984) ndo encontraram nenhuma
evidéncia de que expectativas do periodo pos-vida tenham quaisquer impactos sobre a
relagdo entre freqiiéncia religiosa e idade, nem que o fato de as mulheres terem salarios
mais baixos, relativamente aos homens, tenha influéncia sobre o maior nivel de
freqiiéncia religiosa de membros de igrejas do sexo feminino. J& Dennis Sullivan’s
(1985) empregou equacdes simultdneas para testar a relagdo entre contribuicdes e
comparecimento a igreja, encontrando fracas evidéncias que confirmassem o modelo.

Utilizando dados relativos a trabalhadores judeus do sexo masculino residentes

em Israel, Neuman (1986) constatou, para a sua amostra, que o tempo alocado para a
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pratica religiosa estava correlacionado negativamente a taxa de salario, que existia uma
relagdo em formato de “U” entre a idade e a pratica religiosa, onde o ponto minimo
médio era de 43 anos, isto ¢, até esta idade, o tempo alocado para a religiosidade
diminuia , passando a aumentar a partir deste ponto. Um resultado interessante obtido
por Neuman foi constatar que, com o aumento de escolaridade, o ponto minimo da
relagdo idade versus tempo alocado para a religido era deslocado para a direita. Assim,
para homens com escolaridade de 0 a 8 anos, o ponto minimo era de 36 anos, para
escolaridade entre 9 e 12 anos a idade passava a ser de 40 anos e para um nivel de
escolaridade superior a 13 anos o ponto minimo passava a ser de 60 anos.

Harley e Firebaugh (1993), baseados em dados do General Social Survey (GSS)
entre 1973 e 1991, concluiram que a crenga no periodo pos-vida entre os norte-
americanos mudou muito pouco nesse periodo. Também observaram que essa crenca
ndo aumenta de modo significativo com o passar do tempo e que ndo estd diminuindo
como seria esperado em fun¢ao dos efeitos cohorts de nascimentos.

Heineck (2001), usando dados do German Socio-Economic Panel (GSOEP) e
aplicando um modelo probit com equagdes para frequéncia religiosa e para intensidade
da fé relativamente a homens e mulheres, de modo separado, encontrou evidéncias de
que a idade ¢ um forte preditor para o comparecimento a igreja na Alemanha.

Loewenthal, MacLeod e Cinnirela (2002) empregando uma amostra com dados
relativos a cristdos, mulgumanos, judeus e hindus de ambos os sexos, residentes no
Reino Unido, encontraram evidéncias de que apenas entre os cristdos pode ser detectado
um nivel de pratica religiosa superior entre as mulheres, relativamente aos homens,
enquanto que para as demais religidoes pesquisadas os homens se mostraram mais
religiosos relativamente as mulheres. Os autores concluiram que o fato estilizado de que
as mulheres sdo mais religiosas do que os homens depende do contexto cultural-
religioso analisado e do método utilizado.

Barros (2003) aplicando um modelo modificado de Sullivan (1981) que utiliza a
funcdo de producao doméstica de Becker (1965) procurou investigar o perfil da pratica
religiosa em Portugal. O autor utilizou dados da pesquisa denominada Atitudes e
Praticas Religiosas dos Portugueses e empregou um modelo logit binomial. Os
resultados apontaram que a frequéncia a igreja, tomada como varidvel enddgena,
depende da crenga em Deus e que as mulheres e as pessoas mais velhas vdo mais a
igreja. Nao se constatou qualquer influéncia da renda, da classe social e da situagdo

profissional sobre a frequéncia a igreja.
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Empregando um modelo de regressao logit ordenado, Brafias-Garza e Neuman
(2004), a partir de dados obtidos de uma amostra de catdlicos espanhois, constataram
que a pratica religiosa era mais intensa entre as mulheres e entre pessoas mais velhas. A
pratica religiosa dos homens estava correlacionada positivamente ao niimero de filhos
pequenos e ao fato de serem casados. A crenga no periodo pds-vida também esteve
associada positivamente a pratica religiosa de ambos os sexos.

Brafias-Garza (2004), com dados do International Social Survey Programme
(ISSP) de 1998, para a freqiiéncia religiosa na Espanha entre 1930-1992, constatou que
a taxa de declinio para essa variavel foi de 2% ao ano no periodo analisado.

Em outro estudo, Brafias-Garza e Neuman (2008), usando dados do
International Social Survey Program para a Espanha, empregaram um indice de pratica
religiosa e outro de crencas religiosas como variaveis dependentes e informacdes socio-
demograficas como varidveis independentes. Esses autores observaram em seus
resultados que a pratica religiosa e a crenca dos individuos estdo correlacionadas, e que
mulheres, pessoas mais velhas e pessoas casadas sdo mais inclinadas a pratica religiosa.
O efeito da educagdo sobre a pratica religiosa apresentou correlagdo negativa.

Rossi e Rossi (2008) empregaram dados de paises latino-americanos e europeus
para investigar a relagdo entre frequéncia religiosa e algumas varidveis socio-
econdmicas. Seus resultados apontam para evidéncias de que a pratica religiosa ¢ mais
intensa entre mulheres e estd positivamente associada a idade e a renda individual,
embora os paises de renda per capita mais elevada tenham apresentado menor nivel de
religiosidade. Além disso, concluiram que os efeitos da educagdo sobre a pratica
religiosa sao ambiguos.

A seguir sera apresentado o modelo de igreja e de seita de lannaccone (1988).

3.3 O MODELO DE IGREJA E DE SEITA DE IANNACCONE (1988)

Neste modelo seminal sobre igrejas e seitas de [annaccone (1988), publicado no
American Journal of Sociology e citado 46 vezes segundo a Web of Science, um
individuo aloca seus recursos para maximizar sua utilidade. Esta deriva de duas

commodities: uma religiosa e outra secular, denominadas de R e Z, respectivamente.
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As commodities religiosas sdo multidimensionais. Incluem certeza da salvacao pessoal,
associacao com outras pessoas, seguranca, iluminagao espiritual, dentre outros fatores
que dependem de insumos de tempo e de bens, da experiéncia religiosa (capital
religioso humano) e da conduta. Da mesma forma, commodities seculares sdo
multidimensionais e dependem de tempo, de bens, de capital humano e da conduta.

Os determinantes de R ¢ Z sdo determinados por um par de fung¢des de produgao

domésticas

R =R(T'1"Xr’Sr’C)
Z=Z2(1T,X_S.,C)

Onde 7,X,S e C representam o tempo, bens, experiéncia somada ao capital

humano e conduta, respectivamente. Os subscritos em 7" ¢ Z significam que o tempo e
os bens devem ser divididos entre atividades religiosas e seculares, onde esses insumos
possuem o carater de rivalidade, isto ¢, os recursos destinados a uma atividade ndo estio
disponiveis para empregar na outra atividade concorrente. O problema do agente ¢
escolher a combinagdo de insumos que maximiza a func¢ao de utilidade U (R, Z) sujeita
as funcdes de producdo dadas e a restricdo de tempo e de dinheiro.

O insumo 7, inclui o tempo de assisténcia ao culto, bem como o tempo gasto

r

na ida e na volta da igreja, orando, louvando, lendo e meditando nas Escrituras. Embora
lannaccone ndo cite isso, deveria ser computado também o tempo empregado em
atividades como ensino das Escrituras, evangeliza¢do, ministragdo aos doentes, viivas,

orfaos, pobres e desassistidos em geral. Os bens religiosos X, incluem contribui¢des em
dinheiro como ofertas e dizimos, e gastos em roupas e viagens relacionadas a atividades
religiosas. O insumo S, representa conhecimento, experiéncia, crengas, conhecimento
das Escrituras, familiaridade com rituais da igreja e com a doutrina, experiéncias

transcendentais e redes sociais religiosas. Os insumos 7., X, e S, para a produgdo da

commoditie secular sdo definidos de forma semelhante. As experiéncias religiosas e
seculares sdo distintas, embora ndo necessariamente dissociadas. J& o insumo que
representa a conduta, dada por C, ndo possui subscrito, pois se considera que a conduta

do individuo afeta simultaneamente as commodities religiosas e seculares.
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Segundo lannaccone, o insumo C tem trés atributos criticos: a) ndo pode ser
convertido em outros insumos como tempo ¢ bens; b) afeta a produtividade religiosa e
secular e ¢) permanece o mesmo nos contextos religioso e secular. Atividades como
dizer sempre a verdade em quaisquer circunstancias, abster-se do dalcool e de
comportamento sexual permissivo ndo podem ser convertidos em tempo e dinheiro. O
custo dessas atividades ¢ medido em termos de oportunidades seculares renunciadas ou
perdidas, isto é, as perdas sdo computadas em Z . A conduta que aumenta a produgao de
R tende a diminuir a producdo de Z e vice-versa. A consisténcia na conduta do agente
¢ importante, desde que adotar comportamentos incoerentes na vida secular com os

principios religiosos em que ele cré se conhece como dissonancia cognitiva.

3.3.1 Simplificacoes

lannaccone assume uma série de premissas de modo a preservar caracteristicas
criticas do modelo ao mesmo tempo em que simplifica sua analise:

1. R e Z podem ser medidos como commodities unidimensionais e compostas;

2. R e Zdependem apenas da conduta e da experiéncia. lannaccone exclui os
insumos restantes (tempo e bens) da andlise com a justificativa de que a mesma se
tornaria bastante complexa e pelo fato de que Azzi e Ehremberg (1975) ja teriam
realizado uma analise do comportamento religioso contendo estes insumos;

3.Considera-se que o individuo ja tenha definido sua fé, pertencendo a um grupo
religioso, desejando determinar qual o comportamento 6timo que lhe possibilite
continuar associado aquele grupo;

4. A conduta varia continuamente sobre um espago multidimensional de
atributos comportamentais, onde o individuo escolhe uma posicao, referente a escolhas,
envolvendo questdes como dieta, conduta sexual, vestimentas, dentre outras;

5. Em cada grupo religioso existe um modo especifico de conduta religiosa, dada
por C,, que maximiza R. Esse modo de comportamento religioso ¢ chamado por
Iannaccone de “posi¢ao do grupo” ou norma de comportamento. O grau de afastamento
em relagdo a essa norma por parte do individuo ird determinar o nivel de penalidade ou

retirada de beneficios aplicada sobre o individuo. R decresce monotonicamente
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conforme C, venha a decair. Por outro lado, também existe um modo particular de
conduta secular C. que maximiza Z, chamada de norma secular, a qual ird depender da

estrutura tecnolédgica e social da sociedade.

6. A participagdo no grupo religioso ¢ considerada voluntaria.
Independentemente do grau de afastamento do individuo da norma de comportamento
sancionada pelo grupo religioso ao qual pertence, este s6 poderd punir o individuo com
medidas como ostracismo e excomunhdo, sendo vedadas agdes como tortura, prisdo,

confiscacdo de propriedades pessoais ou pena de morte.

3.3.2 Otimizacao

R e Z sio fungdes de C, dadas por R(C) e Z(C), ja que ambas afetam a
produtividade religiosa e secular do individuo. Essas fun¢des podem ser representadas
como curvas com picos em seus respectivos pontos maximos, dados por C, e C_,
respectivamente. As curvas tendem a suavizar conforme C se afasta dos pontos
maximos. As fungdes terdo forma de sino: concavas perto do ponto maximo e convexas

quando longe dele.
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Figura 4 Perfil religioso-secular individual e fronteira de possibilidades
de produgéo

Reproduzido de Iannaccone (1988)

A parte 4 da figura 4 representa os perfis (religioso ¢ secular) do individuo
superpostos. O eixo vertical representa unidades de Z e de R. A parte B da figura
representa as fronteiras de possibilidades de produ¢ao Z— R correspondente aos perfis
Z(C)e R(C).

O individuo enfrenta um trade-off na escolha entre investir em Rouem Z, a
menos que as normas religiosas e seculares guardem similaridade entre si. Para
aumentar a producdo de R o individuo deve adotar um comportamento mais préximo da

norma religiosa C,, distanciando-se da conduta secular C. e reduzindo a produgdo de
Z . Isso pode ser visto na figura 44, onde o individuo, ao se mover de C, para C,,

produz mais unidades de R reduzindo sua producgdo de Z . Cada ponto em particular
na figura 4B representa, nos eixos Re Z, as quantidades de R e Z , respectivamente,
que podem ser obtidas a partir de uma escolha de conduta C. O par de pontos
(C,,R(C))) e (C,,Z(C,)) na figura 44 corresponde ao tinico ponto (R(C,),Z(C,)) na
figura 4B , onde esta representada a fronteira de possibilidades de producdo Z—R, a
qual mostra quais combinag¢des de commodities religiosas e seculares podem ser obtidas
quando o individuo varia a sua conduta. Nessa curva pode ser percebido nitidamente
que o individuo, para obter uma unidade a mais de uma commoditie, precisa abrir mao

de uma unidade da outra.
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Considerando uma escolha apropriada de C pelo individuo, ainda que este possa
obter qualquer combinagao ao longo de Z — R que lhe seja satisfatoria, nem todos esses
pontos sdo igualmente preferiveis. Para maximizar sua utilidade, o individuo deve
escolher quais pontos na fronteira de possibilidades de producdo mais lhe satisfazem. O
conjunto de preferéncias do individuo ¢ representado pela funcdo de utilidade U(R,Z),
a qual pode ser retratada por um conjunto de curvas de indiferenca. A escolha 6tima do
individuo sera dada pelo ponto de tangéncia entre a curva de indiferenga mais alta e a
curva que representa a fronteira de possibilidades de produgdo conforme pode ser visto

na figura 5B

Z(C*) [~ ——_ U

Z-R

———— e p——

a
\ 4
=

R(C*)

A B

Figura 5 Otimizagdo de conduta individual
Reproduzido de Iannaccone (1988)

Na figura 54, R(C)e Z(C) representam os perfis de conduta religiosa e secular
superpostos. As condutas religiosa, secular e individual 6tima estdo representadas,
respectivamente, por C,, C. e C*. Na figura 5B temos a fronteira de possibilidades
de produg¢do Z—R, as curvas de indiferenga U,,U, e U; e o ponto de tangéncia

(R(C*),Z(C*)).
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3.3.3.Estatica Comparativa

lannaccone aplica a técnica de estatica comparativa para observar como
mudangas nas preferéncias pessoais, nas normas religiosas e seculares, tolerancia ao
desvio das normas, além de caracteristicas socioecondmicas, afetam a curva de fronteira
de possibilidades de produgdo ou as curvas de indiferenca ou ambas, em termos de
respostas 6timas de comportamento.

1. Mudangas de preferéncias ou de gostos — Considerando que as preferéncias
sdo representadas por curvas de indiferenga, alteracdes que afetem aquelas irdo afetar
estas, conduzindo a novos pontos de tangéncia e de comportamento. Se, apos ter
escolhido seu ponto 6timo, o individuo escolher obter mais unidades da commoditie
religiosa, essa decisdo fara com que a curva de indiferenga da figura 5B torne-se mais
inclinada, implicando em que o ponto de tangéncia mova-se para baixo e para a direita,

deslocando o ponto 6timo C* em dire¢do a C,.

2. Mudangas nas normas: alteracdes nas normas correspondem a movimentos de

translag@o horizontal nos perfis de Z ede R.

Figura 6 Mudangas nas normas
Reproduzido de Iannaccone (1988)
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No caso exemplificado pela figura 64, uma visdo mais igualitaria de géneros,
em termos de normas seculares, provoca um deslocamento para a esquerda da curva
Z(C), onde Z, converte-se emZ,. Isso porque esta sendo considerado que a norma
religiosa seria ndo igualitaria entre os géneros. Com isso C, desloca-se para a
esquerda também e havera um crescimento da distancia entre as normas seculares e
religiosas, a ndo ser que estas wltimas sejam liberalizadas. A medida que essa distancia
aumenta, podera haver um colapso da fronteira de possibilidades de produgdo, a qual,
deixando de ser concava, passard a ser convexa. O ponto de tangéncia entre a curva de
indiferenca e a curva Z — R iré se deslocar do meio para as extremidades da fronteira de
produgdo. Nesse caso, o individuo tende a assumir posi¢des que estejam mais afastadas

do centro do espectro C, — C, . Assim, pequenas diferengas nas preferéncias individuais

podem levar a grandes disparidades em termos de conduta, conforme mostrado na
figura 6B, onde se encontram duas curvas de indiferenca representando as preferéncias
de dois individuos. Embora os pontos de tangéncia otimos 2 e 2' estejam bem
proximos, a forma como cada um dos individuos reage a alteracdes nas normas
seculares difere bastante, o que esta representado pela distancia entre os pontos 1 e I'
localizados nas extremidades da fronteira de possibilidades de producdo Z — R. Feitas
essas consideragdes sobre os impactos das mudangas das normas, relativamente a
conduta dos individuos que buscam otimizar a alocacdo de seus recursos entre
commodities religiosas e seculares, lannaccone faz a seguinte proposicao: modificagdes
sociais que resultam em aumento da distancia entre normas seculares e religiosas podem
provocar a polarizacdo entre membros de uma mesma igreja, apds uma acomodacao
inicial, em grupos antagonicos. Isso pode acontecer mesmo que as preferéncias entre os
individuos sejam ligeiramente diferentes.

3.Redugdo da tolerancia. A determinacdo do custo de desvio das normas
religiosas ¢ dada pela taxa a qual declina a curva R(C)a medida que a conduta do
individuo distancia-se de C, . Quanto maior for a taxa de declinio, maior sera o custo do
desvio. A diminuicdo da tolerancia corresponde a um estreitamento da curva R(C), que,
se for tomada como uma func¢do densidade de probabilidade, significa dizer que havera
uma diminui¢do da variancia. O modo pelo qual os individuos irdo reagir a redugdo da
tolerancia serd similar aos resultados vistos no item anterior. Isso quer dizer que, mesmo
havendo pequenas diferencas em termos de preferéncias individuais, a transformagao da

fronteira de possibilidades de producdoZ — R de curva concava em curva convexa ira
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produzir reagdes opostas dos individuos a reducdo da tolerancia, o que vai depender de
suas posi¢des iniciais. Penalidades que tenham o objetivo de impedir a disseminagdo de
comportamentos considerados heréticos podem afastar ainda mais aqueles que ja tinham
uma conduta distanciada de C,, fazendo-os abandonar definitivamente o grupo
religioso.

4.Caracteristicas socioecondmicas. De modo idéntico ao que a produtividade
secular do individuo depende da cultura em que ele vive, da educagdo que recebeu, de
sua idade, de suas habilidades profissionais, de sua experiéncia, dos contatos sociais que
possui, a produtividade religiosa também ira depender de uma série de fatores. Entre
esses fatores esta o suporte implicito do grupo religioso ao qual o individuo pertence,

denominado de ¢,(C) e também da capacidade individual para utilizar esse suporte,
dada por S, . Este ultimo fator ¢ correlacionado positivamente com uma série de outros

fatores: tamanho da comunidade religiosa ao qual pertence o individuo, conhecimento
das doutrinas, dogmas e rituais dessa comunidade religiosa; freqiiéncia aos cultos,
envolvimento nas atividades eclesiasticas desenvolvidas pela comunidade, dentre

outros. Conforme esses fatores cresgam, S, crescera na mesma propor¢ao, fazendo com

que a curva R(C) desloque-se para cima, como pode ser percebido nas figuras 74 e

1B.

A B

Figura 7 Caracteristicas socioeconomicas
Reproduzido de Iannaccone (1988)
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3.3.4 A diferenca entre igreja e seita

Iannaccone define, de um modo preciso ¢ elegante, a diferenga entre igreja e
seita ao basear esses conceitos em termos matematicos. Segundo ele, as organizacdes
religiosas que tém fronteiras de possibilidade de produgdo concavas podem ser
denominadas de igrejas. Por outro lado, aquelas organizagdes que apresentam fronteiras
de possibilidades de producdo convexas podem ser chamadas de seitas. Normalmente, a
curva Z-R ¢ concava. No entanto, quando a distancia entre as normas religiosas e as
normas seculares aumenta, a curva pode colapsar e tornar-se convexa. Isso também
pode acontecer se a tolerancia em relacdo ao afastamento das normas diminuir.

A curvatura da fronteira de possibilidades de producdo é determinada pelas
relacdes entre as fungdes de producdo de commodities religiosas e seculares, sendo o
resultado das interacdes existentes entre a organizacdo religiosa e a sociedade na qual
estd inserida. Além disso, a propriedade de concavidade/convexidade da curva ndo esta
relacionada ao individuo e sim a organizagdo religiosa, derivando-se das propriedades
das funcgdes de producdo religiosa e secular. Além disso, essa propriedade ¢ formada
endogenamente no modelo de lannaccone, resultando diretamente das condigdes
vigentes de escassez, de producdo e de escolha racional. Se a organizagdo religiosa
tiver um perfil mais proximo das normas seculares ela terd uma fronteira de
possibilidades de produgdo concava. Se, pelo contrario, tiver um perfil de afastamento
dessas normas, sua fronteira de possibilidades de producdo serd convexa. Essas

diferengas estio representadas nas figuras 84 ¢ 8B.
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Figura 8 Perfis de Igreja e de Seita
Reproduzido de Tannaccone (1988)

A figura 8B retrata uma fronteira de possibilidades de producao gerada por uma
igreja padrdo, isto €, com um perfil R ¢ também uma fronteira de possibilidades de
producdo associada a uma seita padrao R®. Os membros de uma igreja padrdo escolhem
suas cestas de consumo ao longo da fronteira de possibilidades de produ¢do concava
Z-R°. Considerando que os pontos de tangéncia 2 e 2’ representam o consumo 6timo,
essas escolhas estdo associadas as condutas C, e C’,, respectivamente. Os membros da
seita fazem suas escolhas ao longo da fronteira de possibilidades de produgdao Z-R®.
Suas cestas escolhidas correspondem aos pontos de tangéncia 1 e 17, o que corresponde
as condutas C; e C’;. Depois da andlise de como as mudangas nas preferéncias, nas
normas de conduta, na tolerdncia ou nas caracteristicas socioecondmicas afetam a
fronteira de possibilidades de produgao, sdo feitas as seguintes proposigoes:

Proposi¢do 1: Os membros de uma igreja sdo tendentes a ter uma conduta
relativamente proxima aquela adotada pelas normas seculares. Esses individuos também
sdo bastante influenciaveis por mudangas nessas normas. No entanto, o ajustamento do
padrao de conduta dos membros de uma igreja as alteragdes das normas sociais ¢
realizado de modo gradual, sem descontinuidades. Os membros de uma seita, ao

contrario, tendem a adotar posi¢des extremistas, ou muito proximas das normas sociais
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ou muito distantes destas, ndo existindo a possibilidades de adog¢do de posturas
intermediarias. Essa proposi¢ado leva ao seguinte corolario:

Corolario: As seitas dividem os individuos em duas categorias: os seus
membros, denominados de “crentes verdadeiros”, e aqueles classificados pela norma
sectdria como nao-membros, pagios, heréticos ou infiéis, os quais rejeitam a postura
adotada pela seita e sdo, por sua vez, excomungados por esta. Nas seitas existe uma
flutuagdo relativamente grande no fluxo de entrada e saida de pessoas.

No caso das chamadas “seitas” neopentecostais brasileiras, entre as quais
podem ser citadas a Igreja Universal do Reino de Deus, Igreja Internacional da Graga de
Deus, Comunidade Sara Nossa Terra e Renascer em Cristo, todas fundadas por pastores
brasileiros, essa distingdo de Iannaccone, se adotada, deveria levar a uma revisao no
modo como os socidlogos classificam essas organizacdes religiosas, ja que as
denominam, comumente, de seitas . No entanto, sdo grupos religiosos que procuram
conformar-se as normas seculares, liberando seus aderentes para praticarem atividades
vedadas a seitas pentecostais mais antigas, como a Igreja Deus ¢ Amor. Segundo

Mariano (2004):

Sem perder necessariamente sua distintividade religiosa, as
igrejas neopentecostais revelam-se, entre as pentecostais, as mais
inclinadas a acomodarem-se a sociedade abrangente e a seus valores,
interesses e praticas.

Nesses grupos religiosos, continuam proibidos apenas o consumo de alcool,
drogas, fumo e a pratica de atividades sexuais condenadas pela Biblia. Em outro artigo
(2008, p. 60,61), Mariano sustenta opinido semelhante, no caso, sobre a Igreja Universal

do Reino de Deus:

Veja-se o caso, por exemplo, da Igreja Universal, definida
como seita por manter uma elevada tensao com a cultura nacional. Por
conta do evangelismo eletronico, dos megatemplos, das fartas
promessas de béncaos de prosperidade material e de cultos de massa, a
Universal apresenta elevado contingente de clientes — free-riders — a
procura de gragas pontuais, o que deveria resultar em baixo
compromisso e declinio numérico, ainda mais por cobrar, com a
importante exce¢ao do sacrificio financeiro, custos comportamentais
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relativamente baixos. No entanto, dados da pesquisa Novo
Nascimento, realizada em meados dos anos de 1990 no Rio de
Janeiro, reiteram a teoria da stricteness, ao revelar que os fiéis da
Universal participaram menos do evangelismo no més anterior a
pesquisa que seus pares de outras igrejas, mas, por outro lado,
colocam essa teoria em xeque, ao mostrar que eles pagaram
proporcionalmente mais dizimos e ofertas, e freqiientaram mais os
cultos, o que evidencia custos e compromissos elevados(cft.
Fernandes, 1998).

Na verdade, se tais organizagdes forem consideradas como igrejas € ndo como
seitas, o suposto problema com a defini¢do de lannaccone desaparece.

Proposicao 2: As seitas caracterizam-se por estabilidade e uniformidade na sua
postura adotada frente as mudangas sociais, em contraposi¢do ao comportamento de
seus membros. Enquanto muitos individuos ingressam e abandonam uma seita com
relativa facilidade, aqueles que permanecem na seita tendem a adotar uma conduta
uniforme, tendendo essa uniformidade a ser tdo mais intensa quanto maior for a
mudanca nas normas sociais. A Unica alternativa para aqueles que ingressarem na seita e
ndo aderirem de forma estrita e rigorosa as suas normas sectarias serd abandonarem esse
grupo religioso. Nesse caso, as mudangas sociais tendem a conferir maior poder de
coesdo ¢ unidade de conduta aqueles membros aderentes da seita. Por outro lado, as
comunidades religiosas classificadas como igrejas tendem a ser mais inclusivas,
permitindo uma grande variagdo em termos de conduta individual a seus membros.

Também reagem com flexibilidade as mudangas sociais.



146

RC

c* Cs

A B

Figura 9 Compensag@o de perdas de oportunidades seculares
Reproduzido de Iannaccone (1988)

Quanto a questdo da escolha entre ingressar numa igreja ou numa seita, o
individuo ird apenas optar por essa Ultima, segundo lannaccone, se a seita oferecer
maior compensacdo que a igreja. lannaccone considera que a maioria das commodities
religiosas, como certeza da salvacdo e iluminagdo interior, apresenta pouca
substitutibilidade em relacdo a commodities seculares como riqueza e status, atirmando,
por isso, que as seitas devem fornecer uma ampla diversidade de recompensas seculares.
Essa afirmag¢do pode e deve ser questionada, tomando como exemplo o caso do
Cristianismo primitivo, o qual era visto pelo Judaismo, uma religido estabelecida ha
séculos, como uma seita (Atos dos Apostolos 24.5), tendo em conta o ensino de Cristo

sobre a questao:

Nao ajunteis para vOs tesouros na terra; onde a traca e a
ferrugem os consomem, ¢ onde os ladrdes minam e roubam; mas
ajuntai para vos tesouros no céu, onde nem a traga nem a ferrugem os
consomem, ¢ onde os ladrdes ndo minam nem roubam.( Evangelho de
Mateus 6.19,20)

Pois que aproveita ao homem se ganhar o mundo inteiro ¢
perder a sua vida? ou que dard o homem em troca da sua vida?(
Evangelho de Mateus 16.26).
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Esses ensinos eram contrarios aos conceitos religiosos do Judaismo sobre a
riqueza, que viam na prosperidade material um sinal indubitdvel da aprovacao Divina
quanto a conduta da pessoa. Empregando os conceitos da Economia da Religido, pode
ser afirmado que o apostolo Paulo de Tarso, escritor da maioria dos livros do Novo
Testamento, considerava , assim como Jesus Cristo, os bens espirituais do Cristianismo
como sendo substitutos dos bens seculares, como esta escrito na carta de Paulo aos

Filipenses, no capitulo terceiro, versiculos 7-14:

Mas o que para mim era lucro passei a considera-lo como
perda por amor de Cristo. Sim, na verdade, tenho também como perda
todas as coisas pela exceléncia do conhecimento de Cristo Jesus, meu
Senhor; pelo qual sofri a perda de todas estas coisas, ¢ as considero
como refugo, para que possa ganhar a Cristo, ¢ seja achado nele, nédo
tendo como minha justi¢a a que vem da lei, mas a que vem pela fé em
Cristo, a saber, a justi¢ca que vem de Deus pela fé; para conhecé-lo, e o
poder da sua ressurrei¢do e a participagdo dos seus sofrimentos,
conformando-me a ele na sua morte, para ver se de algum modo posso
chegar a ressurrei¢ao dentre os mortos. Nao que ja a tenha alcangado,
ou que seja perfeito; mas vou prosseguindo, para ver se poderei
alcangar aquilo para o que fui também alcancado por Cristo Jesus.
Irméos, quanto a mim, ndo julgo que o haja alcangado; mas uma coisa
faco, e ¢ que, esquecendo-me das coisas que atras ficam, e avangando
para as que estdo adiante, prossigo para o alvo pelo prémio da vocacdo
celestial de Deus em Cristo Jesus.

O apostolo Paulo, que pertencia a respeitada classe religiosa dos fariseus, ao
converter-se ao Cristianismo, na época chamado de “Seita dos Nazarenos” (Atos dos
Apostolos 24.5), teve que abrir mao de seus privilégios enquanto fariseu e, além disso,
foi deserdado por sua familia. Mas, diferentemente do que afirma lannaccone sobre a
oferta das commodities seculares, pelas seitas, ao recém-convertido, ao ingressar numa
comunidade religiosa considerada como uma seita, Paulo ndo teve nenhuma oferta de
bens seculares que compensassem o que ele havia perdido.Pelo contrario, ele teve que
enfrentar muitas perseguicdes e sofrimentos. No entanto, considerava isso como sendo
valido, tendo em vista a recompensa futura que esperava receber na outra vida,

conforme esta escrito na Segunda Epistola a Timdteo, capitulo quatro, versiculos 6-8:
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Quanto a mim, ja estou sendo derramado como libagdo, ¢ o
tempo da minha partida esta proximo. Combati o bom combate, acabei
a carreira, guardei a fé. Desde agora, a coroa da justica me estd
guardada, a qual o Senhor, justo juiz, me dard naquele dia; e ndo
somente a mim, mas também a todos os que amarem a sua vinda.

A grande esperanca de Paulo, assim como de outros cristdos que viviam no
Império Romano e preferiram ser despojados de tudo que possuiam ou mesmo ser
martirizados a negar a sua fé , era a de alcangar a vida eterna, como esta escrito na

Segunda Epistola de Paulo aos Corintios, capitulo quatro, versiculos 7-11:

Temos, porém, este tesouro em vasos de barro, para que a
exceléncia do poder seja de Deus, e ndo da nossa parte. Em tudo
somos atribulados, mas ndo angustiados; perplexos, mas ndo
desesperados; perseguidos, mas nao desamparados; abatidos, mas ndo
destruidos; trazendo sempre no corpo o morrer de Jesus, para que
também a vida de Jesus se manifeste em nossos corpos; pois nos, que
vivemos, estamos sempre entregues a morte por amor de Jesus, para
que também a vida de Jesus se manifeste em nossa carne mortal.

Esse tipo de pensamento tinha como base o ensino de que os bens materiais e
seculares eram transitorios e efémeros, mas os bens espirituais ligados a salvagao crista

eram eternos (I Co 4-16-18) :

Por isso nao desfalecemos; mas ainda que o nosso homem
exterior se esteja consumindo, o interior, contudo, se renova de dia em
dia. Porque a nossa leve ¢ momentéanea tribulacdo produz para nos
cada vez mais abundantemente um eterno peso de gloria;ndo
atentando nds nas coisas que se véem, mas sim nas que se nao véem,;
porque as que se véem sdo temporais, enquanto as que se nao véem
sdo eternas.

Esse ultimo versiculo demonstra como eram importantes os bens religiosos para
0s primeiros cristdos e o quanto julgavam esses bens como substitutos perfeitos dos
bens seculares.

Proposicdo 3: Seitas sdo mais atrativas para individuos com menores
oportunidades seculares. Assim, condi¢des de escassez de oportunidades seculares

favorecem a conversdo de pessoas a seitas. Isso pode acontecer, por exemplo, no caso
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de pessoas que véem subitamente seu padrao socio-econdomico cair como resultado de
demissdo, recessdo ou desemprego. Isso esta representado nas figuras 104 e 10B.

O deslocamento da curva zZ, para Z, na figura 104 representa a redugdo de

oportunidades seculares para o individuo, fazendo com que o ponto C*, relativo a seita,
passe a se tornar mais atrativo que o ponto C¢, relativo a igreja. Abundantes
oportunidades seculares geram o ponto de otimizacdo C na figura 108 , o qual estd
relacionado a fronteira de possibilidades de producdo coOncava, enquanto escassas
oportunidades sociais geram o ponto de otimizacdo S na fronteira de possibilidades de
producdo convexa.

Corolario: Uma seita que pretende tornar-se vidvel deve impor pesadas
exigéncias sobre os recursos de seus aderentes, principalmente tempo e dinheiro, sob
pena de ndo poder fornecer as recompensas demandadas por estes. Assim, uma seita
tem niveis de participagdo e de contribuicdo financeira maiores comparativamente aos
membros de uma igreja.

Proposicao 4: Mesmo que as seitas nao consigam converter a maioria de
qualquer segmento social, mostram-se mais atraentes para individuos com relativamente
escassas oportunidades seculares e, portanto, menores custos de rejeicdo as atragdes

mundanas, conforme representado nas figuras 104 e 108
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A B

Figura 10 Impacto da diminui¢do de oportunidades seculares
Reproduzido de Iannaccone (1988)

Outro fato a ser ressaltado também ¢ que oportunidades seculares mais escassas,
como no caso de mulheres e de minorias, fazem com que as seitas sejam mais atrativas
para esses grupos. Assim, haveria uma correlacdo positiva entre status social e
econdmico e o tipo de religido professada pelo individuo. As igrejas e denominagdes
maiores tendem a atrair as pessoas com maior nivel de renda e de instrugdo. J4 as seitas

tenderiam a atrair as pessoas com menor renda e menor escolaridade.

3.3.5 O modelo matematico

O objetivo do individuo ¢ dado por

Max U(Z,R)
s.a.

Z=5.9.
R=S¢
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onde ¢ =¢,(C,C,,0,) Vi=z,r e os pardmetros C,,S.,0, >0 sdo dados. O
termo ¢, (C) representa o suporte da igreja, S, a capacidade individual para utilizar
esse suporte’ ¢ o, a tolerancia do afastamento da norma C,.

Assume-se que a fun¢do utilidade U(Z,R) ¢ quase-cOncava e crescente em

ambos os argumentos, além de ser duas vezes continuamente diferengdvel, da mesma

forma que o sdo as fungdes de producdo de commodities Ze R . Para i =z,r assume-
se que @, tem um limite inferior (que pode ser igual a zero) que alcanga um maximo
global em C,. Além disso, @, ¢ estritamente crescente para C<C,, estritamente
decrescente para C > C,, estritamente concava para |C - C,.| < 0;, estritamente convexa
para |C - Cl.| > o,;. Também ¢ assumidoque C, #C, e C, <C,.

As condi¢cdes de primeira ordem e de segunda ordem sdao dadas,

. oU o°U
respectivamente, por —=0 ¢ 3
oC oC

<0 . A condi¢do de primeira ordem pode ser

escrita da seguinte forma

dU/oz  @R/aC
oUJ6R ~ 07/0C

O termo do lado esquerdo da equagdo mensura a inclinacdo da curva de
indiferenca no ponto C *. O termo do lado direito indica a inclinagdo da fronteira de
possibilidades de producao. A condi¢do de primeira ordem requer que C* seja o ponto
de tangéncia. As premissas sobre U,¢, € ¢, asseguram que o termo do lado esquerdo
permaneca sempre com o sinal negativo. O termo do lado direito é positivo quando
C<C,, igual a zero em C,, negativo entre C, ¢ C, e tende a —oo quando C

aproxima-se de C,. A concavidade/convexidade da fronteira de possibilidades de

produgdo ¢ dada por

> Embora Iannaccone ndo mencione, aqui poderia ser empregada uma expressdo logaritmica para Z e R.
Dessa forma, o suporte da igreja e a capacidade individual para utilizar esse suporte poderiam ser
separados, de modo a representar o caso de pessoas que, mesmo sem o apoio de igrejas, mantém a sua
religiosidade de forma privada.
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d’z _(0°z/ac? \or/aC)-(07R/0C?foz/aC)
dR> (0r/aCY

Uma condigdo suficiente para a concavidade/convexidade no ponto

(Z(C),R(C)) ¢é que tanto R e Z apresentem localmente concavidade/convexidade em

C. A fronteira de possibilidades de produgdo deve ser sempre concava quando |C, —
C,| >0, +0, VC€|[C,+ ag,;C, + a,]. Por outro lado, se |C, —C,| <o,+0, a
fronteira de possibilidades de produ¢do serd convexa. Assim, fica demonstrado que um
grupo religioso poderd ser caracterizado como igreja se a distdncia entre as normas
religiosa e secular adotadas for suficientemente pequena ou o seu nivel de tolerancia for
suficientemente grande. Alternativamente, um grupo religioso assumiré o perfil de uma
seita se a distancia entre as normas religiosa e secular for suficientemente grande e o
nivel de tolerancia for suficientemente pequeno.

Quanto a forma de Z e de R, as fungdes de producdo, duas consideragdes
adicionais sdo feitas por lannaccone a fim de garantir que estas sejam bem-
comportadas, conforme asseverado anteriormente. A primeira ¢ a de que fungdes bem-
comportadas sdo a classe mais simples de fungdes suavizadas que garante as premissas
5 e 6. A segunda ¢ a que assevera que fungdes bem-comportadas surgem em condic¢des
de incerteza.

Suavidade e simplicidade — Assumindo que Z(C) ndo possui nenhuma
descontinuidade ou canto, existira uma derivada Z (C) que é continua para todos os
valores de C, onde Z(C,) =0, desde que Z alcance o maximo em C, e
limg,i0,Z (C) =0 , contanto que Z seja limitado pela esquerda e decresca
monotonicamente quando C — +oo. A continuidade implica em que Z alcanga um
maximo ndo negativo em algum ponto C; < €, € um minimo ndo positivo em algum
ponto C, > C,, onde Z ¢ estritamente concava < Z € [Cy, C,] e estritamente convexa
se estiver fora desse intervalo. Idéntico raciocinio se aplica a R.

Incerteza — Assumindo que um individuo é penalizado apenas no caso em que
sua conduta seja percebida como desviante das normas pelos demais e que essas
percepgdes sejam estimativas imperfeitas de sua real conduta estabelecidas pela equagdo
C = C; + €, onde C; ¢ a real conduta do individuo e € ¢é variavel estocastica simétrica

com média zero. A fungdo de recompensa esperada ¢ dada por E(Z) que tende a ter
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forma de sino mesmo que Z ndo tenda a assumir esse formato, o que se torna possivel
substituindo Z(C) por sua média ponderada dada por Z = f:: Z(C + ¢e)p(e)de.

Em seguida sera apresentado o modelo de Durkin e Greeley (1991).

3.4 O MODELO DE DURKIN E GREELEY (1991).

Em 1991 Durkin e Greeley criaram um modelo de escolha racional para a
religido envolvendo incerteza. A escolha religiosa é considerada como sendo ligada a fé.
A pratica religiosa € vista como sendo a alocagao do tempo necessario pelo individuo
para que este mantenha a sua fé diante de um mundo envolto em incertezas. A
quantidade otima de fé e a quantidade O6tima de pratica religiosa vao depender,
principalmente, do custo de manutencao da fé e do nivel de capital religioso.

A maioria dos modelos de escolha racional opera sob a premissa da informagao
perfeita, em que as decisdes dos individuos ndo sdo afetadas pelo risco ou pela
incerteza. No entanto, grande parte das decisdes a serem tomadas no dia-a-dia envolve a
incerteza e, assim, aqueles modelos estariam incompletos. A escolha religiosa, por
exemplo, segundo os autores, ¢ aquela que envolve o maior nivel de incerteza e de risco,
j4 que a informagdo a respeito da existéncia de Deus e de uma vida pds-morte €
imperfeita e ndo se tornaria mais precisa com o passar do tempo, ainda que a pratica
religiosa possa conferir sentido de proposito aos individuos religiosos.

Os autores fundamentam o problema da incerteza da escolha religiosa na Aposta
de Pascal como um problema de maximizagao de utilidade esperada e na fé como sendo

um seguro. A Aposta de Pascal serd sumarizada logo a seguir.
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3.4.1 A Aposta de Pascal e Criticas

Tabela 4 A Aposta de Pascal

Deus existe Deus nao existe
Crente 400 0
Descrente — 0 0

Fonte: Penseés (2002)

A Aposta de Pascal envolve dois estados da natureza: a existéncia ou a nao
existéncia de Deus; e dois jogadores: um crente, que vive de acordo com a sua fé¢ em
Deus; e um ndo crente, que vive como se Deus ndo existisse.

No caso de Deus existir, o individuo crente tera uma vida de felicidade eterna no
céu e o seu ganho sera infinito. Se Deus ndo existir, segundo Pascal, o individuo ndo
terd como saber que a sua crenga estava errada e nao tera perdido nada com isso.
Quanto ao descrente, que vive sem acreditar que Deus ndo existe, se a sua op¢ao for
correta, ndo ird ganhar nenhuma recompensa. Por outro lado, se sua op¢do de ndo
acreditar na existéncia de Deus estiver errada, ele ird perder a oportunidade de
experimentar uma vida eterna de felicidade. Dessa forma, a op¢do dominante ¢ acreditar
que Deus existe.

No entanto, a Aposta de Pascal estd sujeita a uma série de criticas e objecdes.
Uma delas ¢ a de que para ter-se a vida eterna é preciso muito mais do que crer em
Deus, ja que, conforme a Biblia, da qual Pascal derivou sua fé, até¢ os demdnios créem
que Ele existe (Tg 2.19), mas nem por isso diz-se que serdo salvos. Segundo a Biblia
para alguém ser salvo € necessario, dentre outras coisas, arrepender-se (Lc 13.3,5), crer
em Jesus Cristo e ser batizado (Mc 16.6), nascer de novo (Jo 3.3), ser como uma crianca
(Mc 10.15), invocar o Nome do Senhor (At 2.21) e perseverar até o fim (Mt 24.13). Na
concepc¢do Paulina, a salvagdo tem trés estagios: comeca com a justificagdo, que
significa declarar alguém justo como se nunca tivesse pecado antes (Rm 5.1), continua
com a santificacdo, que ¢ a separacdo do crente para ser instrumento nas maos da

Divindade, e termina apenas com a glorificagao no céu.
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Outra objecdo ¢ a de que existem custos para a pratica religiosa, diferentemente
do que afirmou Pascal. Com base em suas crencas, os adeptos religiosos fazem
contribuicoes financeiras, como dizimos, ofertas ¢ doacoes. Além disso, esses crentes
investem parte consideravel do seu tempo, um recurso escasso, para exercer a sua f¢.
Devem ser mencionados também os custos de aspecto psicologico relacionados a
pratica religiosa, ja que as religioes, via de regra, adotam codigos de conduta que, em
muitos casos, restringem as alternativas de seus fiéis em relagdo a determinadas
escolhas tais como casamento, profissdo, investimentos e consumo de bens e servigos
considerados prejudiciais a fé, como bebidas alcoodlicas, fumo e literatura erdtica. Sdo os
chamados sacrificios e estigmas, conforme lannaccone (1992d). Esses custos poderiam
tomar a forma de discriminag¢do de género, como ocorre em paises mulgumanos, onde
as mulheres sdo submetidas a diversos tipos de coerc¢ao religiosa, podendo levar mesmo
a violéncia fisica. Nesse quesito, podem ser citados os diversos tipos de conflitos
religiosos que provocaram perseguigoes, prisdes, tortura e morte, como na Inquisigdo e
na perseguicdo dos Valdenses, Albigenses e Cataros (C.T MARSHALL in ELWELL,
1990, v.III. p. 607-608; R.G CLOUSE, p. 36,37 ¢ O.G OLIVER JR in ELWELL,1988,
v.l, p.246) , ou em guerras em cuja origem estiveram subjacentes questdes religiosas,
como na Guerra dos Trinta Anos (R.G.CLOUSE in ELWELL, 1990,v.I11,p.233) .

Outro argumento contrario ¢ a possibilidade de que em lugar do Deus judaico-
cristdo exista outro deus que ndo estaria disposto a recompensar a fé dos cristaos, pelo
contrario, iria puni-los, invertendo os resultados previstos pela Aposta de Pascal
(JORDAN, 1994).

A subsecao, apresentada a seguir, trata da critica de Montgomery a utilizagao da
Aposta de Pascal por Durkin e Greeley. A parte referente aos comentarios sobre a
controvérsia Pelagio-Agostiniana ndo estd presente no artigo original. Assim, ¢ uma

contribui¢do do autor da tese ao modelo de Durkin e Greeley.
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3.4.2 A critica de Montgomery, a Controvérsia Pelagio-Agostiniana e o risco e
incerteza de Knigth.

Montgomery (1992) faz uma critica a utilizagdo da Aposta de Pascal como
fundamento para o artigo de Durkin e Greeley. Ele observa que, em lugar de considerar
que a fé de um crente esté relacionada a crenca subjetiva sobre a existéncia de Deus, o
artigo avalia a f¢ como sendo uma varidvel de escolha, equiparando-a com a pratica
religiosa. Isso, segundo Montgomery, ndo seria possivel, pois as pessoas ndo tém a
capacidade de poder escolher entre crer ou ndo crer.

De fato, a concep¢do de Montgomery nessa questdo estd de acordo com
Agostinho®, que formulou a doutrina do Pecado Original, derivada do Livro do Génesis,
a qual sustenta que o ser humano s6 pode ser salvo pela Graga Divina por meio da f&,
embora Montgomery, em seu artigo, ndo tenha feito nenhuma referéncia ao Bispo de
Hipona.

Agostinho refutou a doutrina de Pelégio’ sobre o livre-arbitrio, a qual ensinava
que o ser humano poderia, por si mesmo, caminhar em direcdo a salvagdo sem o auxilio
especial da Graga Divina. Segundo esse conceito, as pessoas poderiam escolher entre
acreditar em Deus e submeter-se aos seus propositos ou ndo acreditar nele e
permanecerem rebeldes. Deve ser dito também que a concepcao de Durkin e Greeley,
que ¢ pelagiana, embora estes autores ndo se déem conta disso, apresenta problemas de
ordem pratico-teologica, como o de o individuo simplesmente crer para escapar de um
castigo ou para receber uma recompensa sem avaliar que isso poderia ser considerado

ndo como fé e, sim, como puro motivo egoistico.

6 Aurelius Augustinus nasceu em Tagaste, norte da Africa, em 354, onde cresceu, e foi Bispo de Hipona,
onde morreu em 430. Viveu em Roma ¢ em Mildo, onde tornou-se professor de retorica. Antes de
converter-se ao Cristianismo, foi adepto do Maniqueismo, doutrina dualista que dividia 0 mundo entre
bons e maus (ver N.L. GEISLER in ELWELL, 1988, v.I, p. 32,33). Um dos mais importantes tedlogos ¢
pensadores cristdos de todos os tempos. Segundo Geisler, Agostinho foi talvez o maior tedlogo da
antiguidade. A influéncia do pensamento agostiniano teve conseqiiéncias profundas ndo apenas sobre o
Cristianismo, mas sobre a vida de todo o Ocidente (ROYAL, 2007, p.100). Escreveu numerosas ¢
importantes obras, entre elas Confissdes e A Cidade de Deus.

7 Tedlogo cristdo nascido na Britdnia romana que viveu no IV-V século D.C, o qual sustentava que todos
os seres humanos escolhiam entre acreditar em Deus ou ndo, e que poderiam tornar-se perfeitos por meio
de uma vida justa baseada em seus proprios esforgos ascéticos. Conseguiu angariar a simpatia de bispos e
leigos, fazendo varios discipulos, entre os quais o mais famoso foi Celéstio, um polemista que
notabilizou-se por sua defesa fervorosa das doutrinas de seu mestre. Pelagio, ao ser condenado
inicialmente, conseguiu defender-se muito bem, sendo absolvido. Mas as pressdes exercidas por bispos
muito influentes sobre o Papa Z6zimo fizeram com que a doutrina Pelagiana fosse declarada herética e os
seus defensores excomungados, incluindo Pelagio e Celéstio (B. L. SHELLEY in ELWELL, 1990, v. III,
p-126-128).
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Por outro lado, Beck (2007) afirma que o debate entre Pelagio e Agostinho
revela motivos racionais de auto-interesse também por parte da ctipula da hierarquia da
Igreja, no século V, época da controvérsia, que a levaram a condenar a doutrina
Pelagiana como sendo herética. Esses motivos eram basicamente dois: a) a
possibilidade, temida pelos clérigos, de que a autoridade da Igreja fosse posta em xeque
e b) a possibilidade de que os custos de conversao ao Cristianismo pudessem tornar-se
elevados pelas exigéncias do rigoroso ascetismo por parte do Pelagianismo, minando o
crescimento da Igreja e, particularmente, afastando os potenciais aderentes das classes
elevadas do Império Romano.

A motivacdo de ordem econOmica para a condenacao de Pelagio, por parte da
alta hierarquia da Igreja, estd de acordo com os trabalhos de Iannaccone (1988, 1992 d,
1994 a), o qual afirma que a elevacdo dos custos de conversdo, pelas organizacdes
religiosas, por meio de sacrificio e estigma, implica na atragdo de pessoas com menores
oportunidades sociais ¢ de menor renda, as quais teriam a sua percepcao de beneficios
derivados da producgdo religiosa coletiva aumentada pelo afastamento de potenciais
free-riders. Assim, sob a oOtica da Escolha Racional, se as doutrinas de Pelagio tivessem
prevalecido, as classes altas do Império Romano, principalmente a eqiiestre e a
senatorial, tenderiam a ficar afastadas do Cristianismo e este atrairia mais intensamente
apenas as camadas de mais baixa renda, principalmente escravos.

Assim, Beck sustenta que ndo foram apenas razdes de ordem teoldgica que
levaram os Sinodos a condenar Peldgio, visto que a doutrina deste estava fortemente
alicercada na Biblia, assim como a doutrina do Pecado Original de Agostinho. Diz

Beck:

That the wvalidity of theological arguments alone was not
decisive is demonstrated by the view of some modern scholars that the
Pelagian doctrine did not deserve to be branded as “heresy.”

Em favor de sua afirmagao ele cita Ferguson:

If a heretic is one who emphasizes one truth to the exclusion
of others, it would at any rate appear that [Pelagius] was no more a
heretic than Augustine. His fault was in exaggerated emphasis, but in
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the final form his philosophy took, after necessary and proper
modifications as a result of criticism, it is not certain that any
statement of his is totally irreconcilable with the Christian faith or
indefensible in terms of the New Testament. It is by no means so clear
that the same may be said of Augustine. (1956: 182)

Além disso, Beck cita diversos versiculos biblicos que dao sustentagdo aos
ensinos de Pelagio: na questdo da liberdade e responsabilidade humanas (Deuterondomio
30.15, Eclesiastes 15.14-17, Ezequiel 18.20 e 33.12,16), sobre a necessidade conjunta
de fé e de boas obras para a salvacao (Mateus 7.19-22, Romanos 2.13, Tito 1.16), sobre
o exemplo de Cristo e o preceito da perfeicdo (Mateus 5.48, I Epistola aos Corintios
11.1, Epistola aos Filipenses 2.14,15 e I Epistola de Joao 1.6).

O alcance tedrico-pratico das diferentes concepgdes entre, de um lado, Durkin e
Greeley, e, de outro, Montgomery, ainda que nenhum deles tenha percebido as
intrinsecas conexdes de suas respectivas abordagens, no que concerne a salvagdo
humana, com os pressupostos teologicos suscitados pela controvérsia Peldgio-
Agostiniana, deve ser esclarecido a luz das conseqiiéncias desse debate. As diversas
interpretacdes da Biblia feitas por diferentes ramificagdes do cristianismo, relativas aos
meios da Redengdo do ser humano, resultam em diferentes Soteriologias, isto &,
doutrinas da salvagdo humana. A controvérsia que opOs Agostinho e Pelagio teve
repercussoes duradouras para o desenvolvimento do Cristianismo. Para algumas
correntes cristas, como a Catolica Romana, a salvacdo humana decorreria da cooperagao
entre Deus e o ser humano, onde a Divindade ja teria feito sua parte ao enviar seu Filho
para salvar as pessoas e estas t€ém que possuir fé e praticar boas obras para que possam
ser salvas. Mesmo aquelas que ndo reunissem suficientes pré-requisitos poderiam ser
salvas depois da morte, segundo a doutrina catdlica, por meio da expiagdo no
Purgatorio. Neste lugar, segundo o catolicismo, depois de um periodo de sofrimento que
variaria de acordo com a gravidade dos pecados cometidos em vida pelos individuos,
estes poderiam ser absolvidos por Deus, podendo, finalmente, ir para o Paraiso. A
doutrina do Purgatorio € considerada uma importante inovagao teoldgica com profundas
implicacdes por Ekelund, Hebert e Tollinson (1992).

A Reforma Protestante retomou a posi¢do agostiniana original no que se refere a
salvacdo. A concep¢ao de Lutero, que embasou a Confissao de Augsburgo (J.M.
DRICKAMER in ELWELL, 1988, v.I, p. 328), e cuja opinido fundamenta grande parte

dos Credos protestantes, ¢ a de que a salvagdo decorre exclusivamente da fé, pois,



159

segundo a Biblia, as pessoas sdo salvas pela Graga de Deus por meio da fé e esta ¢ um
dom divino, um presente de Deus (Ef 2.8,9). Para os calvinistas, a op¢ao referente ao
individuo escolher entre crer ou ndo crer em Deus, conforme afirmam Durkin e Greeley,
seria, na verdade, absurda, porque as pessoas, segundo os calvinistas, ja& nasceriam
predestinadas a serem salvas ou condenadas. Dessa forma, ndo poderiam escolher entre
crer ou nao crer em Deus. Montgomery afirma que a salvacdo vem da crenca subjetiva
(fé) e esta ¢ um ato de vontade, o que esta de acordo com a posi¢ao agostiniana baseada
na Biblia (Efésios 2.8,9) e com a maioria dos credos protestantes derivados da
Confissdo de Augsburgo.

A concepgao de Pascal, de que agdes podem levar a mudancas nas crencas®, é
mostrada por Montgomery como estando relacionada a Teoria da Dissonancia
Cognitiva. Dentro desse contexto, a Aposta de Pascal processa-se de um modo em que
um individuo tem que escolher entre ter um comportamento religioso ou ndo. Dois
estados da Natureza sdo possiveis: aquele em que Deus existe e aquele em que 0 mesmo
nao existe. No caso de Deus existir, o individuo que escolhe ter um comportamento
religioso tera uma recompensa R . Por outro lado, se Deus ndo existir ou o individuo
escolher ndo ter um comportamento religioso, este ndo ira receber recompensa alguma.
Considerando que a estimativa da probabilidade subjetiva da existéncia de Deus ¢ fixa e

igual a p, o individuo racional escolhera exercer uma pratica religiosa apenas no caso
em que pR—C >0, onde C ¢ o custo da pratica religiosa.

No entanto, segundo Montgomery aponta, a Teoria da Dissonancia Cognitiva
sugere que a estimativa da probabilidade subjetiva pode ser modificada de acordo com
as agdes. No caso em que o individuo escolher ter um comportamento religioso apesar

de p assumir um valor relativamente baixo, isto ird criar uma situacdo de conflito
cognitivo, que pode ser atenuado, por exemplo, se o individuo aumentar sua estimativa
da probabilidade subjetiva sobre a existéncia de Deus para p, > p. Por outro lado, se o
nivel de pratica religiosa diminuir, aquela probabilidade ird também diminuir para
P, < Pp. A escolha racional, no caso em que ndo se sabe se Deus existe ¢ aquela em que
pyR-C>0>p,R-C.

Para Montgomery, Pascal assume que p <[0,1], sendo, portanto conhecido,

introduzindo o risco na andlise da escolha racional. Considerando que a recompensa

¥ Isso estaria em oposi¢do ao que é defendido pela Teoria da Escolha Racional, a qual afirma que as
crengas subjetivas ndo mudam na auséncia de novas informagoes.
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seja infinita, a escolha racional é aquela em que o individuo opta em exercer a pratica
religiosa, Vp > 0. No entanto, se a recompensa ¢ finita, a escolha racional ¢ aquela em
que p seja conhecido e onde pR > C.

Adotando a distingdo de Frank Knight (2005) entre “risco” e “incerteza”,
Montgomery distingue “risco” como sendo a situacdo em que p ¢ conhecido e
“incerteza” a situacdo em que p ¢ desconhecido. Simultaneamente, baseando-se em

Rescher, Montgomery admite a existéncia de dois tipos de deuses, denominados de G e
de G'. O individuo pode escolher entre trés estratégias: crer em G, crer em G' e ndo

crer em nenhum dos dois. As recompensas (Rs), puni¢cdes (Ps), custos da pratica

religiosa (Cs) e probabilidades p sdo indicados na tabela a seguir:

Tabela 5 A Aposta de Pascal com dois tipos de deuses

Deus G existe Deus G’ existe Nenhum deus existe
Probabilidade p Probabilidade p’ Probabilidade 1-p-p”
Crenca em G R-C P _C -C
Crenga em G’ -P-C R -C -C
Nenhuma crenga - P -p 0

Fonte: Montgomery (1992)

Assume-se, por simplicidade, que as recompensas e puni¢des aplicadas por cada
tipo de deus aqueles que lhes reverenciam, ou ndo, sdo equivalentes. Para cada opcao,

os valores esperados para cada opg¢ao sao dadas por:

VE(creng¢a em G) = pR-p'P'-C
VE(cren¢ca em G') = p'R'-pP-C'
VE(nenhuma crenga) = — pP— p'P'

Quando as probabilidades p e p', bem como os payoffs sdo conhecidos, o

individuo escolhe a op¢do que oferece a utilidade esperada de maior valor. No entanto,
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considerando que a existéncia dos dois tipos de deuses embute incerteza, os valores de

p e p' sdo desconhecidos e a escolha racional pode nao se dar de modo claro. A crenca
em G pode ser a dominante se p tiver um valor elevado ou a crenca em G' pode
dominar caso p' tenha um valor elevado. Mas se pe p' tiverem um valor reduzido,

entdo a estratégia dominante serd a de nao acreditar em nenhum dos dois tipos de
deuses. Nesse contexto qualquer estratégia que ndo seja dominada em relagdo a outra

pode ser considerada como “maxima”. Como pou p' podem assumir um valor

elevado, ou ambos podem assumir um valor baixo, as estratégias de crer em G, crer em
G' ou de ndo crer em nenhum dos dois tipos podem ser consideradas, individualmente,
como sendo “maximas”.

Com o objetivo de predizer qual das opgdes serd escolhida, a Teoria da Decisao
de Knight afirma que o sfatus quo serd abandonado apenas se a escolha nao for
“maxima”, onde o status quo tera sido determinado, por exemplo, pela educagdo que os
filhos receberam dos pais para acreditarem num determinado tipo de deus, em que a
probabilidade subjetiva dessa crenga assume um alto valor. Nesse caso, dificilmente o
individuo abandonaria sua opgdo religiosa. Isso explicaria a reduzida mobilidade
interdenominacional’, segundo Montgomery, a qual resulta da incerteza associada a
escolha religiosa, que teria alguma rigidez. Mas nem todas as opgdes sob cogitagao

poderiam ser consideradas maximas. Considerando, por exemplo, se G distribui

indistintamente recompensas e puni¢des para crentes e descrentes, onde P =R, a
crenca nesse tipo de deus ndo poderia ser considerada como sendo “méaxima”, ja que a
mesma envolve um custo C >0 e seria uma estratégia dominada em relagio a crenga
em G ou a descrenca em ambos os tipos de deuses. Assim, uma predi¢do desse modelo
teorico seria que as religides que créem num deus que perdoa indistintamente a todas as
pessoas, independentemente de serem crentes ou ndo, de terem se arrependido de seus
pecados em vida ou, ao contrario, se caracterizado por serem rebeldes e transgressoras

por toda a sua existéncia terrena, terdo, na pratica, dificuldades de atrair e manter fieis'’.

? Essa conclusio de Montgomery néo esta de acordo com os dados sobre mobilidade interdenominacional
apresentados no capitulo 2 desta tese, onde foi discutido o modelo de capital humano religioso.

' A tese ensinada pelos pensadores cristdos como Origenes , Gregério de Nissa, Jodo Escoto Erigena, F.
Scheleiermacher, F. D. Maurice, dentre outros, da Apocatastasis ou Universalismo, isto ¢, de que todos
no final seriam salvos, até mesmo incluindo o grande opositor de Deus e da humanidade, Satanas, foi
rejeitada como herética pela Igreja cristd oficial. Dentre os mais conhecidos opositores desta tese estavam
Agostinho e Jeronimo (ver B. A. DEMAREST in ELWELL, 1988, v.1, p.94-95; D. B. ELLER in
ELWELL, 1990, v. III, p. 597-600). A decisao de qualificar a doutrina origenista como herética esteve de
acordo com a previsdo da Teoria de Knight da decisdo, antecipando em séculos uma predi¢do importante
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Durkin e Greeley, em um artigo de 1992, respondem a Montgomery que o
comentario deste, apesar de util e construtivo, em lugar de focalizar as limitagdes da
Teoria da Escolha Racional para explicar a opgdo religiosa dos individuos, sugere as
oportunidades existentes de aplica¢do dessa teoria para a escolha religiosa. Os autores
afirmam que, independentemente de a Aposta de Pascal ser analisada pela perspectiva
da incerteza knightiana ou da dissonancia cognitiva, isso nao invalida o modelo que
propuseram, onde, segundo eles, ndo se especifica se o individuo cré ou ndo em Deus,
mas o grau de importancia que atribuem a Divindade em sua vida.

Também ndo concordam com a afirmacdo feita por Montgomery de que a
salvagdo resultaria da crenga, como na Aposta de Pascal, porque, segundo a doutrina
cristd, a salvagdo resultaria da aceitagdo da mensagem de Cristo, apesar das incertezas.
Nesse sentido, uma interpretagdo valida da Aposta de Pascal ndo seria aquela em que
um individuo descrente na divindade deveria assumir essa crenca, de algum modo, para
obter uma recompensa ou fugir da puni¢do; mas sim aquela em que o individuo com

uma crenga fraca, isto é, com p ou p' reduzidos, deveria atribuir um papel importante

para Deus em suas vidas, mesmo com a preseng¢a de incerteza.

Durkin e Greeley afirmam que, em seu modelo, as escolhas relativas a crengas
feitas no presente influenciam o nivel 6timo de crenca a ser adotada no futuro. No
entanto, essa influéncia ndo ¢ determinada pelas expectativas e sim por meio do efeito
produtividade resultante do “/earning by doing” associado com a acumulagao de capital
religioso pelos individuos crentes, mesmo aqueles que tém um nivel de crenca ainda
baixo. Isto é, a medida que esse tipo de individuo pratica sua fé, esta ird crescer
conforme o seu nivel de participagado religiosa aumente no decorrer do tempo.

Outra refutacdo de Durkin e Greeley a Montgomery se d4 no caso em que este

acentua sua restrigdo quanto a possibilidade de p ser conhecido e bem definido,

recorrendo, para isso, a Teoria da Decisdo de Knight. Durkin e Greeley afirmam que a
distingdo entre risco e incerteza nao ¢ algo conclusivo em Teoria Econdmica. Apesar
disso, a teoria indica que, mesmo se as probabilidades ndo sdo conhecidas, desde que o
problema satisfaga um conjunto de axiomas, a diferenca entre risco e incerteza ndo ¢
crucial para a resolugdo do problema. Assim, se os axiomas da escolha sob incerteza sao

satisfeitos, a Teoria da Utilidade Esperada pode ser aplicada a Aposta de Pascal.

da Teoria knightiana.
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Durkin e Greeley argumentam que a probabilidade p de que Deus existe pode

ser, a priori, conhecida em sentido semelhante aquele em que eventos incertos podem
sé-lo a partir da aplicacdo da Teoria da Utilidade Esperada, como no caso de contratos
de seguros de residéncias contra incéndios. Os autores sustentam que, mesmo quando as
informagdes relativas a questdes transcendentais, como a existéncia de Deus e de um
periodo pds-vida, sdo carregadas de incerteza, existiriam algumas informagdes a partir
das quais se poderiam formar expectativas.

Esse seria o caso de experiéncias de quase-morte e de fendmenos
parapsicologicos, juntamente com informacdes da Fisica Teorica de que a criacdo do
Universo teria sido um evento aleatorio. Assim, se no caso de eventos corriqueiros da
existéncia busca-se a explicagdo se estes tém carater aleatdrio ou estariam obedecendo a
algum tipo de causa determinada, raciocinio idéntico estaria sendo aplicado ao
comportamento religioso adotado por alguém que cré em uma divindade e numa vida

pos-morte. Aqui, segundo os autores, ndo se estaria atribuindo um valor igual a p =1,
mas se estaria atribuindo a crenga na divindade um valor em que p €[0,1], de modo

semelhante a outros tipos de problemas analisados com base na Teoria da Utilidade

Esperada.

3.4.3 Um modelo de escolha religiosa como um seguro

Conforme dito anteriormente, o modelo de Durkin e Greeley baseia-se na
Escolha Racional religiosa de um individuo que opta, de acordo com sua utilidade
esperada, em exercer um nivel 6timo de fé. A utilidade esperada ¢ influenciada pela fé
de duas formas: primeiro, como um seguro, a fé permite que o individuo possa proteger-
se contra as incertezas relativas a existéncia de uma vida p6s-morte. Por outro lado, a fé
permitiria a esse individuo emprestar significado e objetivo a sua vida,
independentemente da existéncia ou ndo de uma vida eterna. Por causa da incerteza,
existe um custo para o exercicio da fé''. O nivel 6timo de fé depende estreitamente da

dimensao desse custo. Aqui, o principal determinante do custo associado ao exercicio

' 'Na Biblia a fé ndo esta associada a incerteza. Segundo a Epistola aos Hebreus, capitulo 11 e versiculo
primeiro, a fé é definida como “ o firme fundamento das coisas que ndo se véem e a certeza de fatos que
se esperam”.
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da fé ou da pratica religiosa seria o nivel de capital humano religioso, o qual refletiria o
nivel de conhecimento, adquirido pelo individuo, dos ritos, tradi¢cdes, doutrinas e
dogmas de uma religido especifica. O capital religioso, conforme o conceito definido
por Iannaccone (1984, 1990 b) e apresentado no capitulo 2 desta tese, ¢ acumulado ao
longo do ciclo de vida por meio da pratica religiosa e esta associado positivamente com

o nivel 6timo de fé.

3.4.4 O modelo heuristico

Durkin e Greeley tratam a fé como uma variavel continua de escolha e ndo como
algo que se possua ou ndo se possua. Aqui, novamente, deve ser apontado que essa ¢
uma perspectiva pelagiana, embora Durkin e Greeley ndo tenham se apercebido desse
fato. A fé, segundo eles, varia em termos de importancia de individuo para individuo.
Enquanto algumas pessoas dedicam suas vidas a uma carreira religiosa, outras tém uma
fé ténue e inconstante. Outras simplesmente ndo tém fé alguma, como no caso de
agnosticos, ateus, materialistas, etc.

O problema de maximizag¢ao individual estd condicionado & escolha de um nivel
de fé (ou de crencga) relativamente as expectativas de probabilidade de uma existéncia
poOs-vida e aos efeitos da pratica religiosa sobre a utilidade esperada da vida atual e da
vida futura, no caso de acreditar-se naquela existéncia. Os autores comparam essa
analise ao problema da aquisicdo de um contrato de seguros para uma casa, onde sdo
definidos dois estados da natureza: um no qual a residéncia ¢ destruida pelo fogo e outro
no qual isso nao ocorre. Como o agente racional desconhece qual estado ird ocorrer, a

solucdo ¢ maximizar sua utilidade esperada da seguinte forma:

UE = py(W—pr)+pg,(w—d—s)

Onde:
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UE = Utilidade esperada

pe1 = Probabilidade de ocorréncia do estado 1
Pg2> = Probabilidade de ocorréncia do estado 2
w = Valor da residéncia

p, = Prémio de risco

d = Perda decorrente de incéndio

s = Valor do seguro

Se o prémio de risco e o valor do seguro forem iguais a zero nenhum contrato de
seguro ¢ estabelecido. Fazendo o contrato e pagando o valor do seguro, o agente estara
incrementando sua riqueza no caso em que se verifique o estado 1, em que nenhum
incéndio venha a ocorrer, e diminuindo sua perda potencial caso verifique-se o estado
2, onde acontega o incéndio. Com isso, o agente estara reduzindo o diferencial entre os
dois estados e maximizando UE .

Raciocinio idéntico pode ser aplicado ao comportamento religioso. No estado 1,
a existéncia de Deus torna-se conhecida em algum tipo de pos-vida; no estado 2, ndo
existe vida pds-morte. Com isso, toma-se como premissa que o individuo atribui uma

probabilidade subjetiva p €[0,1] da ocorréncia de cada estado.

O nivel de renda em cada estado determina a utilidade desse estado. A renda em
cada estado tem um componente pecunidrio € um ndo pecuniario, cujo tipo vai depender
do comportamento religioso do individuo. Se o individuo ndo adota nenhuma crenca
terd uma renda de dotacdo apenas, em qualquer um dos dois estados. Se o nivel de
pratica religiosa for nulo e o estado 1 ocorre, o individuo ira enfrentar uma situacao de
perda em sua renda. Adotando um nivel positivo de fé e ocorrendo o estado 1, ha
aumento na renda.

O custo da pratica religiosa estd estreitamente ligado ao nivel da fé. Quanto
maior for o nivel de fé, maiores os custos. Os custos podem ser mensurados pelo tempo
e dinheiro alocados para o exercicio da fé, como o tempo empregado em servigos
religiosos e os recursos financeiros ofertados para uma comunidade religiosa. Adota-se
como premissa que maiores niveis de fé implicam em um nivel maior de pratica

religiosa e, conseqiientemente, maiores custos. Os autores consideram que a informacao
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sobre a existéncia de Deus ndo ¢ baseada sobre nenhuma experiéncia aprioristica direta
e que esse conhecimento ndo pode aumentar no decorrer do tempo'?.

No modelo em questdo, o custo de manutencao da fé depende de varios fatores.
O primeiro deles ¢ o prego de mercado da fé. Tratando a fé como um contrato de seguro
fornecido por igrejas ou organizagdes religiosas, o prego da fé seria o prémio de seguro.
No problema classico de contrato de seguro, o valor do prémio segurado esta
relacionado com a competi¢ao existente no mercado de seguradoras. Se a manutengdo
de um nivel de fé depende do nivel correspondente de pratica religiosa, essa demanda ¢
suprida pela oferta de contratos religiosos oferecidos pelas organizagdes religiosas, que
exigem alocagdo de tempo e de dinheiro do fiel. Da mesma forma que no mercado de
seguros, 0 pre¢o que as organizagdes religiosas cobram pelos seus servigos, que € o
preco de mercado da fé, vai depender do grau de competi¢io do mercado religioso".
Quanto maior o nivel de concorréncia nesse mercado, menor o “prémio de seguro da f&”
e maior seria o nivel de pratica religiosa dos individuos religiosos, conforme predito
pela Teoria do Mercado Religioso, apresentada no capitulo 2 deste trabalho. Os autores
citam um estudo de Lawrence lannaccone, que na época nao havia sido ainda publicado,
onde se apontava, com base em dados de questionarios, que nos paises onde existem
igrejas monopolistas ou dominantes seria menor a importancia dada pelos entrevistados
a crenga em Deus em suas vidas.

O custo de manutengdo da fé, em segundo lugar, também esta relacionado ao
nivel de fé¢ mostrado por todos os participantes de uma comunidade religiosa ja que, por
ser a religido, de modo geral, praticada em grupos, a observagao da fé¢ de outras pessoas
faria com que o fiel fosse impactado positivamente. Assim, o nivel de fé de um fiel seria
influenciado pelo nimero de membros de sua comunidade religiosa e do nivel de fé
destes'.

Em terceiro lugar, o custo de manutencdo da fé depende do nivel de capital

humano religioso, conforme definido por Iannaccone (1984 ,1990 b). Quanto maior o

'2 Na Biblia sdo apontados diversos exemplos em que pessoas tiveram sua fé e o seu conhecimento
aumentados sobre o sobrenatural, intertemporalmente, de forma significativa, como resultado de uma
experiéncia direta com Deus, como esta relatado sobre o patriarca Jo no livro que leva o seu nome.

" Em Azzi e Ehremberg (1975) o prego da fé é definido como sendo o custo de oportunidade do tempo
alocado em servicos religiosos relativamente ao tempo alocado em outras atividades. Nesse modelo, o
preco da fé muda ao longo do ciclo de vida, acompanhando as mudangas no valor do tempo no mercado
de trabalho. Espera-se que o nivel 6timo de fé seja correlacionado negativamente ao valor do tempo (ou
ao salario).

' S30 raros os casos de pratica religiosa de forma isolada, como o dos monges do deserto, entre eles
Paulo de Tebas e Antdo. Este tltimo viveu durante décadas de modo isolado em uma caverna.
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nivel de capital religioso, que ¢ uma fun¢do da soma dos niveis passados de fé e onde o
capital ¢ acumulado por um processo de “learning by doing”, menor sera o custo de
manuten¢do de um determinado nivel de fé e maior sera, portanto, o nivel de fé
individual. Nem todos os individuos possuem a mesma habilidade para acumular capital
religioso. Assim, pessoas casadas que tivessem a mesma crenga — o que se define como
casamento endogamo - seriam mais habeis para acumular capital religioso do que
pessoas solteiras ou do que individuos casados que ndo tém a mesma crenga. Essa
habilidade também ¢ afetada pelo nimero de membros de uma familia, onde a
participagdo dos membros, de modo conjunto, em servigos religiosos, aumenta a
acumulagdo de capital humano religioso de forma individual. Se os conjuges tiverem o
mesmo tipo de crenga, isso também ird contribuir para aumentar a acumulagdo de
capital.

Os autores comparam o problema da escolha religiosa a uma loteria do tipo da
Aposta de Pascal. Quando o individuo adentra a fase adulta, ele ¢ for¢ado a fazer essa
op¢ao religiosa, onde o mesmo escolhe um determinado nivel de fé¢ de modo a
maximizar sua utilidade total esperada.

Um caso limite, onde o individuo ¢ incapaz de auferir qualquer renda nao-
pecunidria para a sua vida presente, isto €, de conferir significado e propdsito para a sua
existéncia, implica em que o nivel de fé 6tima para esse individuo depende tdo somente
da sua habilidade para auferir renda na etapa pds-vida. Dessa forma, a utilidade

esperada, nesse caso, ¢ dada por

UE:pEl(rp—’_rf+_c)+pE2(rp_C)

Onde:

UE = Utilidade esperada
pg1 = Probabilidade de ocorréncia do estado 1
P> = Probabilidade de ocorréncia do estado 2

1, = Renda da vida presente
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e = Renda da vida futura

¢ = Custos da pratica religiosa

Esse problema ¢ similar aquele do estabelecimento do contrato de seguro onde o
agente racional escolhe reduzir sua renda no estado em que nenhum incéndio ocorre
com o objetivo de aumentar a renda no estado em que isso aconteca. No modelo de
Durkin e Greeley o agente racional, ainda que seja incapaz de auferir renda nao-
pecuniaria, pode escolher racionalmente reduzir sua renda no estado 2 para aumenta-la
no estado 1. A qualidade do periodo pods-vida , no modelo, exige que essa qualidade se
caracterize como uma funcao crescente do nivel de fé, assim como tenha uma
probabilidade subjetiva da existéncia de uma vida futura diferente de zero, sendo essas
condigdes necessarias para que seja feita uma opgao religiosa no caso em que nao seja
possivel obter uma renda nio-pecuniéria’.

Pode acontecer também de o individuo incrementar sua utilidade esperada
independentemente de qual estado da natureza venha a ocorrer. Neste caso, sempre que
os beneficios decorrentes do significado e do proposito conferidos a vida de um
individuo superarem os custos da pratica religiosa, este ird optar por manter algum nivel
de fé.

O principal fator determinante para os custos de manutencdo da fé, bem como
dos beneficios oriundos da fé ao longo da vida ¢ o nivel de capital humano religioso. Ao
iniciar sua vida adulta, um individuo tem uma determinada quantidade desse capital.
Durkin e Greeley assumem que esse individuo estd consciente de que sua escolha
religiosa atual terd impactos sobre o seu nivel de capital religioso em periodos
subseqiientes e, portanto, escolhe uma trajetoria 6tima de fé até a sua morte. No caso de
acontecer choques aleatorios que perturbem essa trajetoria, isso fard com que haja uma
atualizacdo das escolhas religiosas previamente feitas. Os autores citam, por exemplo,
que experiéncias negativas como catastrofes, morte de pessoas queridas ou a percepgao
acerca de injustigas existentes poderiam ter a capacidade de reduzir o nivel 6timo de fé
individual'®, ao produzirem questionamentos sobre a existéncia ou a justica de Deus.

Experiéncias positivas teriam o efeito contrario.

'S Essa hipotese explicaria o porqué de individuos manterem sua fé mesmo se ndo conseguem obter
nenhuma satisfa¢do para a sua vida atual.

1 112 ~ . A . .

% Na Biblia, sio apontados relatos onde tais experiéncias foram percebidas pelos crentes como sendo
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Nessa abordagem intertemporal, para uma escolha de fé diferente de zero, um
nivel 6timo de fé surge no decorrer do tempo, no caso de tudo o mais permanecer
constante. Ao se participar de servigos religiosos o nivel de capital religioso aumenta.
Isso diminui o custo de manutencdo da fé. Assim, aqueles que tiveram uma educagdo
religiosa consistente durante suas infancias irdo apresentar um nivel maior de capital
religioso quando ingressarem na vida adulta e um maior nivel de fé ao longo do seu
ciclo de vida. Nessa perspectiva, trocar de religido implicaria em diminuir o nivel de
capital religioso e aumentar o custo de manutengdo da fé. Dessa forma, o custo de troca
religiosa estaria positivamente relacionado ao nivel de capital religioso. Quanto maior a
quantidade de capital religioso, maior o custo da troca. Por isso seria tdo dificil
individuos educados numa determinada religido optarem por mudar sua escolha
religiosa em algum periodo de sua vida. Individuos que mantém a religido na qual
foram educados sdo conduzidos a um nivel maior de fé relativamente aqueles que fazem
a opcao de trocar de religido ou de crenga.

O custo de manutencao da f€¢ ¢ menor em casamentos enddégamos, onde os
conjuges sdo levados a acumular mais capital religioso numa velocidade maior e,
conseqiientemente, terdo maior nivel de fé relativamente aos conjuges em casamentos

nao-endo6gamos.

3.4.5 O modelo matematico

O arcabougo matematico do modelo de Durkin e Greeley ¢ relativamente
simples e esta baseado no que se segue.

Chama-se de p a probabilidade do estado 1 ocorrer , (1— p) a probabilidade do
estado 2 ocorrer ¢ f o nivel de fé ou de pratica religiosa. Seja W a riqueza pecunidria
recebida ao longo da vida, A(f)a qualidade do periodo pds-vida se o estado 1 ocorrer.
Considerando />0 = A(f)>0Vf >0 e A(f)<0< f=0.Chama-sede M(f) a

riqueza nado-pecuniaria acumulada ao longo da vida, isto €, aquilo que os autores

chamam de proposito e significado.

provagdes. Em lugar de terem sua fé abalada, tais experiéncias fizeram com que o nivel de fé dessas
pessoas fosse fortalecida. Ver, por exemplo, o Livro de Jo.
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Seja uma fungdo de custo associada a pratica religiosa dada por
C=C(p,,R,,F, f)onde p, € o prego fixo de mercado associado & pratica religiosa ou
N
“prémio de seguro”. R, é o capital religioso dado por R, = ch’t_l ,onde o ¢ a
=0
habilidade para acumular capital religioso para um determinado nivel de participacao.
F ¢ a quantidade total de fé de todos os participantes de uma comunidade religiosa e ¢
N
dada por F = Z f, e f ¢éaféindividual.
i=l1
Se nenhuma crenca for adotada, entdo a renda sera “endowed” e, nos estados 1 e

2 sera dada, respectivamente , por
I =W+ A(f) e I =W

No caso de existir um nivel positivo de crenga, a renda sera dada nos estados 1 e

2 respectivamente por
=W+ A(N)+ M(f)+C(f) e I, =W +M(f)+C(f)
A funcdo de utilidade esperada sera dada por

UE(f) = pU,(1))+(1=p)U,1, )

Denominando 7z como o pre¢co da medida da fé em termos de renda no estado 1,
a restricdo orcamentaria ou a quantidade de renda que pode ser transferida entre os dois

estados sera dada por
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L-1,=x(-1) (2)

Considera-se, assim, que ao chegar a fase adulta a pessoa ¢ obrigada a fazer uma

escolha religiosa. A escolha ¢ feita de modo a que o individuo escolhe um nivel 6timo
de fé f para maximizar sua fungio de utilidade esperada (1) sujeita a restrigio (2),

resultando na seguinte condi¢ao de primeira ordem

pU,

(- ©

ou, oI, . oU, al,
e Uy=—2°2,
al, of oI, of

onde U, = Empregando formas de fungdes

. 04
especificas para U, C e A4 e resolvendo para f = f(p, pf,R,F,g,A(O)) , onde os

sinais das derivadas sdo iguaisa f, >0,f, <0,f, >0,f, >0,f, <0 e f, <0.

Dessa forma, o nivel 6timo de fé é uma fungdo positiva da probabilidade da
existéncia divina, do nivel de capital religioso e da fé dos outros crentes. Por outro lado,
¢ uma funcdo negativa do preco relativo da fé, da perda de renda no pos-vida e da

descrenca.

3.4.6 Resultados empiricos do Modelo de Durkin e Greeley

Usando dados do General Social Survey (GSS) de 1988, realizado pelo National

Opinion Research Center’s (NORC), baseados em questiondrios aplicados a uma
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amostra de 1.481 individuos selecionados aleatoriamente, Durkin e Greeley chegam a
resultados que revelam que dois fatores basicos explicam a variagdo no nivel de fé e de
pratica religiosa: a existéncia ou ndo de um periodo pos-vida e os custos associados a
pratica religiosa, sendo a variacdo no nivel desta explicada apenas se ambos aqueles
fatores forem levados em considerag¢do. Foram encontradas evidéncias de que o nivel de
capital religioso ¢ afetado pela duracdo do casamento. Além disso, os resultados
apontam evidéncias de que a fé ¢ uma func¢do crescente da observacgio da fé de outras
pessoas.

Sdo varias as predicdes relativas ao comportamento religioso e a escolha
religiosa que podem ser inferidas do modelo de Durkin e Greeley:

1. A premissa de que o nivel de pratica religiosa ¢ proporcional a fé implica em
que as variaveis que de algum modo afetam a fé também devem afetar o nivel de pratica
religiosa;

2. A escolha de fé¢ 6tima ¢ uma funcdo crescente da probabilidade subjetiva
atribuida a existéncia de Deus e do periodo pos-vida;

3. Os beneficios decorrentes da pratica religiosa usufruidos, pelo individuo, ao
longo de seu tempo de vida estdo correlacionados negativamente aos custos de
manutengdo da fé. Esses custos, por sua vez, dependem, principalmente, do nivel de
capital humano religioso acumulado. Este, por outro lado, ¢ determinado pela educagao
religiosa recebida, pela crenga dos conjuges, pelo nimero de membros da familia e pela
idade dos individuos.

A dificuldade inicial, de Durkin e Greeley, em testar as predicdes do modelo foi
encontrar dados que refletissem variagdes em expectativas, niveis de fé e de
participagdo e capital religioso. Essa dificuldade foi superada pelos autores usando os
dados do GSS.

Foi perguntado aos entrevistados o quanto eles sentiam-se proximos de Deus
(NEARGOD) e sobre a importancia que suas crencas tinham em ajuda-los a tomar
decisdes sobre questdes praticas (DECCHURC). No primeiro caso, a resposta incluia
alternativas cujo intervalo variava de 1 (muito proximo) a 5 (ndo acredito em Deus),
respectivamente. No segundo caso, as alternativas também tinham um intervalo
variando de 1 (muito importante) a 5 (ndo importante). Para a medida de pratica
religiosa foram utilizados os dados de freqiiéncia anual a igreja (YRMASS). As trés

medidas foram usadas como variaveis dependentes
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A variagdo nas expectativas foi medida pela crenca no periodo pos-vida
(POSTEXP), onde as respostas possiveis eram sim, ndo e nao sabe, cujos valores
atribuidos foram 1, 0 e 0,5; e pelo grau de duvida sobre a existéncia de Deus
(NODOUBT), onde as respostas variavam de 1 (nenhuma duvida) a 7 (davida).

Para mensurar a variacdo no nivel de capital religioso, foram empregadas as
variaveis idade (AGE), permanéncia na religido original (STAY), endogamia do
casamento (ENDOG) e nimero de membros da familia (HOMPOP). Como proxy para
mensurar a variagdo no nivel inicial de capital religioso foi utilizada a variavel
(MAYRMASS), com base nas respostas de pais dos entrevistados que freqiientavam
servicos religiosos. O preco relativo da fé foi medido pelo salario (WAGE), como em
Azzi e Ehremberg (1975). Outra varidvel foi empregada para medir o custo de
manuten¢do da fé: a tendéncia dos entrevistados de perceberem a moral de modo
subjetivo (MORALSUB).

Constatou-se, conforme predito pelo modelo, que as trés varidveis dependentes
(DECHURCH, NEARGOD e YRMASS) estavam correlacionadas positivamente com
as expectativas de f&é (POSTEXP e NODOUBT), permanéncia na religido de origem
(STAY), casamento endogamo (ENDOG), idade (AGE), freqiiéncia dos pais aos
servigos religiosos (MAYRMASS) e o tamanho da familia (HOMPOP). Por outro lado,
outras duas variaveis, quais sejam, salario (WAGE) e tendéncia a perceber a moral de
modo subjetivo (MORALSUB) se apresentaram correlacionadas negativamente, o que
estd de acordo com o modelo. Dois resultados ndo foram confirmados: NEARGOD
esteve correlacionado negativamente 8 HOMPOP, e também houve correlagdo negativa
entre as variaveis YRMASS e STAY, onde as estatisticas nao foram significativas. Com
excecao da varidvel WAGE, todas as demais varidveis apresentaram signifiCancia para
os testes estatisticos.

Um estudo de Stolzemberg, Blair-Loy e Late (1995), analisou dados do National
Longitudinal Study of High School Class, com 19.001 alunos pesquisados em 1995.
Outros surveys foram aplicados para esses mesmos individuos em 1973, 1974, 1976,
1979 e 1986, quando os entrevistados tinham 18, 20, 22, 25 e 32 anos de idade. Foram
obtidas informag¢des em relacdo a freqiiéncia religiosa dos respondentes, bem como dos
seus valores em relagdo a familia, além de seu estado civil e educacao religiosa que
tiveram na infancia. O estudo indicou que a influéncia do niimero de criangas sobre a

freqiiéncia religiosa dos pais depende da idade destes e da idade das criancas.
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A seguir serdo apresentados os resultados de testes econométricos, de modo
conjunto, para os modelos de Azzi e Ehremberg (1975) e de Durkin e Greeley (1991)
com dados de duas pesquisas: Pesquisa Nacional por Amostra de Domicilios de 1988
(PNAD 88), realizada pelo IBGE, e Pesquisa Social Brasileira — PESB (2004), realizada
pelo instituto FGV—Opinido.

3.4.7 Testes econométricos dos Modelos de Azzi-Ehremberg e Durkin e Greeley
com dados da Pesquisa Nacional por Amostra de Domicilios de 1988 (PNAD 88) e
da Pesquisa Social Brasileira —-PESB (2004)

Uma das dificuldades de realizar testes de modelos de Economia da Religido
como o de Azzi e Ehremberg (1975) e o de Durkin e Greeley (1991), com dados de
paises em desenvolvimento, entre eles o Brasil, diferentemente de paises desenvolvidos
como os EUA, ¢ a extrema escassez de informagdes sobre freqiiéncia religiosa
(semanal, mensal, anual, etc) e niveis de crengas, oriundas de pesquisas cientificas, que
permitam fazer esses testes. Dentre essas raras excecdes, em termos de dados, estd a
Pesquisa Nacional por Amostra de Domicilios de 1988 (PNAD 88) realizada pelo IBGE
em 1988, em cujo Suplemento de Participacdo Politico-Social, no item 2.9, parte 9,
foram inseridas algumas perguntas, referentes a religido e, principalmente, sobre
freqiiéncia religiosa. Foram apenas seis perguntas feitas aos 197.509 entrevistados
relacionadas a sua pratica religiosa:

1) Tem religiao? (sim, ndo);

2) Qual ¢ a sua religido? (catdlica, protestante/evangélica, espirita
kardecista ou espiritismo de mesa, candomblé/xang6/umbanda, outra)

3) Com que freqiiéncia participa de encontros ou atividades de sua religido
(semanalmente, mensalmente, anualmente, nunca)

4) Participa de encontros ou atividades de outra religido? (sim, ndo)

5) Qual ¢ esta outra religido? (catolica, protestante/evangélica, espirita
kardecista ou espiritismo de mesa, candomblé/xang6/umbanda, outra)

6) Com que freqiiéncia participa de encontros ou atividades desta outra

religido (semanalmente, mensalmente, anualmente, nunca).
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Anuatti-Neto e Narita (2004), usando os dados da PNAD 88, confirmaram a
maioria dos fatos estilizados de Azzi e Ehremberg (1975), a excecao de dois: da
diferenga na participacdo religiosa no meio urbano e no meio rural, onde o fato
estilizado relacionado afirma que a freqiiéncia religiosa seria maior no meio rural; e da
maior participacdo religiosa de negros relativamente aos individuos de cor branca. Os
dados da PNAD 88 indicaram o oposto para o caso do Brasil, isto ¢, em nosso pais, para
a amostra utilizada, a freqiiéncia religiosa no meio urbano foi maior relativamente ao
meio rural. Em relagdo ao segundo fato estilizado desmentido, segundo os dados da
PNAD 88, foi constatado que a populagdo branca apresentava um maior percentual de
freqiiéncia religiosa em relagdo a negros, pardos e pessoas de cor amarela.

No entanto, Anuatti-Neto e Narita (2004) ndo fizeram testes econométricos do
modelo de Azzi e Ehremberg (1975), apenas usaram comparagdes percentuais, porque o
objetivo destes autores foi o de investigar, usando os dados da PNAD 88, a influéncia
da filiac¢do religiosa na formagao de capital humano no Brasil. Assim, pretende-se fazer
aqueles testes econométricos na subsecdo a seguir, para os modelos de Azzi e

Ehremberg (1975) e Durkin e Greeley (1991).

3.4.7.1 Testes com dados da PNAD 88 e Metodologia

Para os testes econométricos dos modelos de Azzi e Ehremberg (1975) e Durkin
e Greeley (19891), a metodologia empregada foi rodar uma regressao de survey
multinomial logistica no Stata 8.0, ja que a freqiiéncia religiosa, que representou a
variavel dependente utilizada, possuia mais de duas categorias (semanal, mensal, anual
e nunca). Foi usado o moédulo do Stata para fixar as variaveis para os dados do survey
(svyset) e extrair uma amostra aleatoria simples (SRS). A variavel dependente utilizada
foi freqiiéncia ao servigo religioso (semanalmente, mensalmente, anualmente, nunca).
As varidveis independentes fixadas foram: lugar do domicilio (urbano/rural), nimero de
residentes no domicilio, sexo, cor, anos de estudo, carteira assinada (2=sim,4=ndo),
classe de renda familiar, idade, escolaridade do pai e escolaridade da mae. Usando esse
procedimento foram selecionadas, pelo método de amostra aleatéria simples (SRS),
32.072 observagdes, de um total de 197.509. Os resultados da regressdo para a

freqliéncia religiosa aparecem a seguir:
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. svyset, srs
simple random sample (SRS)
svymlogit freqrelig urbanarural residentes sexo cor anosestudo cartassin clasrendfam
idade escolarpai escolarmae
survey multinomial Tlogistic regression

pweight: <none> Number of obs = 32072
Strata: <one> Number of strata = 1
PSU: <observations> Number of PSUs = 32072
Population size = 32072
FC 40, 32032) = 39.41
Prob > F = 0.0000
freqrelig | Coef. std. Err. t P>|t] [95% Conf. Interval]
_____________ o e T
semanal
urbanarural -.1021469 .0112842 -9.05 0.000 -.1242644  -.0800295
residentes -.037088 .0509846 -0.73 0.467 -.1370197 .0628438
sexo .1045107 .0231256 4.52 0.000 .0591836 .1498378
cor -.0092182 .008088 -1.14 0.254 -.0250711 .0066346
anosestudo .0342391 .0058297 5.87 0.000 .0228127 .0456655
cartassin .0277836 .0165379 1.68 0.093 -.0046312 .0601984
clasrendfam .0391464 .0114814 3.41 0.001 .0166425 .0616503
idade .3285514 .0330107 9.95 0.000 .2638492 .3932537
escolarpai .0130612 .0082026 1.59 0.111 -.0030162 .0291387
escolarmae -.0217338 .0089005 -2.44 0.015 -.0391791 -.0042884
_cons -.6055816 .0943558 -6.42 0.000 -.7905226  -.4206406
_____________ e m el il C
anual
urbanarural .027582 .0101868 2.71 0.007 .0076155 .0475484
residentes .0085736 .0570464 0.15 0.881 -.1032396 .1203867
sexo -.1470328 .025637 -5.74 0.000 -.1972823 -.0967833
cor .0503395 .0082786 6.08 0.000 .0341131 .0665658
anosestudo -.0110278 .0059465 -1.85 0.064 -.0226832 .0006277
cartassin .002948 .0169721 0.17 0.862 -.0303179 .0362139
clasrendfam .0314825 .0117752 2.67 0.008 .0084027 .0545623
idade -.0825689 .0342685 -2.41 0.016 -.1497364  -.0154013
escolarpai .0272573 .0084137 3.24 0.001 .0107661 .0437485
escolarmae -.0194483 .0091048 -2.14 0.033 -.0372941 -.0016026
_cons -.3032696 .0973798 -3.11 0.002 -.4941377 -.1124016
_____________ e
ndo partic~a
urbanarural -.0829776 .0117281 -7.08 0.000 -.105965 -.0599902
residentes -.2047462 .0603348 -3.39 0.001 -.3230047 -.0864877
sexo -.1666852 .0268558 -6.21 0.000 -.2193237  -.1140467
cor .0082724 .0084782 0.98 0.329 -.0083451 .02489
anosestudo .0101687 .0060092 1.69 0.091 -.0016095 .021947
cartassin -.0424697 .0177043 -2.40 0.016 -.0771709 -.0077686
clasrendfam .1010881 .012041 8.40 0.000 .0774873 .1246889
idade -.0941803 .0353221 -2.67 0.008 -.1634129 -.0249476
escolarpai .0523345 .0084196 6.22 0.000 .0358318 .0688373
escolarmae .0075013 .0089553 0.84 0.402 -.0100515 .0250541
_cons -.2200439 .1005301 -2.19 0.029 -.4170867 -.023001
_____________ o T T LT T
ignorado
urbanarural -.2337793 .2736349 -0.85 0.393 -.7701142 .3025555
residentes .5794905 .9204894 0.63 0.529 -1.224704 2.383685
sexo -.3678365 .4200586 -0.88 0.381 -1.191167 .4554943
cor -.2797471 .1768455 -1.58 0.114 -.626371 .0668768
anosestudo .2229439 .1031022 2.16  0.031 .0208596 .4250282
cartassin .0708165 .2821442 0.25 0.802 -.4821969 .6238299
clasrendfam -.3053797 .1900078 -1.61 0.108 -.6778022 .0670427
idade -.4249162 .7260159 -0.59 0.558 -1.847935 .9981025
escolarpai .0580518 .0924924 0.63 0.530 -.1232369 .2393405
escolarmae .1071506 .1023402 1.05 0.295 -.09344 .3077412
_cons -6.046103 1.435464 -4.21 0.000 -8.859668 -3.232538

(outcome freqrelig==mensal is the comparison group)

De acordo com os resultados anteriores, no caso dos entrevistados que
freqiientavam servigos religiosos semanalmente, a variavel urbanarural (localizagdao do
domicilio) apresentou-se significativa, mas com o sinal negativo, contrariando a
expectativa do fato estilizado do modelo de Azzi e Ehremberg (1975). Isso indica que

os entrevistados que residiam na zona urbana freqlientavam mais servigos religiosos
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semanalmente relativamente aos entrevistados do meio rural. A variavel que representa
o niamero de residentes apresentou o sinal contrario ao esperado dos resultados do
modelo de Durkin e Greeley (1991), e ndao se mostrou significativa. A varidvel que
representa o sexo do entrevistado mostrou-se significativa e com o sinal positivo, de
acordo com o esperado, de acordo com os resultados de Azzi e Ehremberg. A variavel
cor apresentou sinal negativo, mas ndo se mostrou significativa. As variaveis indicadas
como anosestudo, representando o nivel de escolaridade; cartaassin, que representa a
situacdo de formaliza¢do do entrevistado no mercado de trabalho (carteira assinada);
clasrendfam, representando a classe de renda familiar, e idade mostraram-se todas
significativas e com o sinal positivo. A variavel escolarmae, representando o nivel de
escolaridade da mae, apresentou-se significativa e com o sinal negativo. Esses
resultados indicam que, relativamente aos entrevistados que declararam freqiientar
semanalmente servigos religiosos, esses individuos sdo predominantemente moradores
da zona urbana, do sexo feminino, tém maior nivel de escolaridade, tém menor
percentual de carteira assinada, t€m maior renda familiar, t€ém mais idade e o nivel de
escolaridade de suas genitoras ¢ menor.

No outro extremo estdo aqueles que declararam ndo participar ou ndo frequentar
servigos religiosos. Os resultados para essa categoria de entrevistados indicam que as
variaveis urbanarural, sexo e residentes mostraram-se significativas e com o sinal
negativo, de acordo com a teoria. Isto ¢, os entrevistados que declararam ndo freqiientar
servigos religiosos sdo, predominantemente, habitantes da zona urbana, do sexo
masculino e tém menor nimero de residentes em seus respectivos domicilios. O nivel
de signifiCancia e o sinal positivo da varidvel anosestudo, que indica o nivel de
escolaridade do entrevistado, indicam também que essa categoria de pessoas tem maior
nimero de anos de estudo. A variavel que representa o nivel de formalizacdo no
mercado de trabalho, cartassin, mostrou-se significativa e com o sinal negativo, o que
indica a predominancia de individuos com carteira assinada nesta categoria. A variavel
que representa a classe de renda familiar, clasrendfam, apresentou signifiCéancia
estatistica e sinal positivo, o que indica que os entrevistados que declararam ndo
freqiientar servicos religiosos tém nivel de renda familiar mais elevado. A variavel
idade apresentou-se significativa ¢ com o sinal negativo, o que indica que esses
individuos sdo relativamente jovens comparativamente aqueles que freqiientam
semanalmente os servigos religiosos. Um resultado interessante e curioso, relativamente

ao caso dos entrevistados que frequentam servigos religiosos toda semana, cujas
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genitoras apresentaram menor nivel de escolaridade, ¢ que as pessoas que declararam
ndo participar de atividades religiosas tinham genitores com maior nivel de
escolaridade. Isso ¢ indicado pelo nivel de signifiCéancia estatistica da variavel
escolarpai, que possui sinal positivo. Em outras palavras: quanto mais escolarizado o

pai do entrevistado, menos este tendia praticar atividades religiosas.

3.4.7.2 Testes com dados da PESB 2004 e Metodologia

Outra exce¢do de pesquisa com informagdes sobre a freqiiéncia religiosa e o
nivel de crengas, no Brasil, ¢ a Pesquisa Social Brasileira'’ (PESB), cuja mais recente
edicdo ¢ a de 2004, realizada pela FGV—Opinido (com 1.524 entrevistados de varias
cidades do pais), que ¢ um instituto de pesquisa ligado ao Centro de Pesquisa e
Documentagdo da Historia Contemporanea do Brasil, da Fundacao Getalio Vargas
(FGV) e patrocinada pela Fundagdo Ford. Tem similaridades com o GSS (General
Social Survey), realizado anualmente nos EUA e sob responsabilidade do National
Opinion Research Center (NORC), da Universidade de Chicago e do British Social
Atitudes, realizado no Reino Unido. No entanto, a abrangéncia da PESB ¢ mais restrita,
j& que o seu conjunto de variaveis ¢ bem inferior ao do GSS, por exemplo. O GSS mais
recente, o de 2006, possui mais de 5.000 varidveis. J4 a PESB possui pouco mais de 900
variaveis.

A PESB ¢ uma pesquisa de carater cientifico, realizada com entrevistados em
domicilios sorteados em todo o pais, procurando obter dados sobre atitudes, valores e
percepgdes culturais, além de informagdes socio-econdmicas dos entrevistados com o
objetivo de permitir, a partir do conjunto de dados desse universo amostral, inferéncias
estatisticas sobre o comportamento da populagdo brasileira. Inclui questdes sobre
politica, violéncia, cultura, comportamento sexual, desigualdade social, renda, educagdo
e, o que ¢ fundamental para nosso objetivo, a PESB 2004 incluiu questdes sobre
religido, com uma pergunta sobre a freqiiéncia religiosa dos entrevistados, uma sobre

filiagdo religiosa e outras duas sobre niveis de crencga religiosa.

'7 Para outras informagdes sobre a PESB consultar http://www.uff.br/datauff/PESB.htm (acessado em
26/03/2009).
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As perguntas relativas a religido na PESB 2004 foram sobre as seguintes
questoes:

1) Alternativas de filiagdo religiosa: a) Mormon, Adventista, Testemunha
de Jeova, b) Evangélica pentecostal ¢) Evangélica ndo-pentecostal, d) Candomblg, e)
Umbanda, f) Espirita kardecista, espiritualista, g) Seicho-No-I€, Messidnica, Perfeita
Liberdade, h) Catolica , 1) Judaica , j) Budista, 1) Santo Daime, esotérica, outra religiao,
m)N3o tem religidio e n) E ateu/ndo acredita em Deus.

2) Freqiiéncia a missa ou a culto religioso: a) Mais de uma vez por semana,
b) Uma vez por semana, ¢) Duas ou trés vezes no més, d) Uma vez por més, e¢) Mais de
uma vez por ano, €) Uma vez por ano, f) Raramente e g) Nunca.

3) A pessoa se considera: a) Muito religiosa, b) Religiosa, ¢) Um pouco
religiosa e d) Nada religiosa (chamaremos de autoavaliacdo de religiosidade dos
entrevistados).

4) Em uma escala de 1 a 10, onde 1 € pouco religioso e 10 ¢ muito religioso,
qual o nivel de religiosidade que o entrevistado se atribui (chamaremos de autoavalia¢ao

de intensidade religiosa).

Pelo nosso conhecimento, esta tese ¢ o primeiro trabalho, no Brasil, a fazer uso
dos dados da PESB 2004 para testar um modelo de Economia de Religido. A freqiiéncia
religiosa (modelo 1), a autoavaliacdo de religiosidade (modelo 2) e autovaliacdo de
intensidade religiosa dos entrevistados (modelo 3), foram utilizadas como varidveis
dependentes. Sexo, idade, numero de residentes no domicilio (incluindo os bebés), cor,
lugar do domicilio (urbano/rural), ultima série cursada, nimero de horas trabalhadas
diérias e renda familiar foram utilizados como variaveis explicativas. Infelizmente, ndo
foi possivel incorporar variaveis como crenca no periodo pos-vida, existéncia de Deus,
crenga dos conjuges e educagao religiosa recebida, existentes no GSS norte-americano,
ja que a PESB 2004 ndo incluiu essas questdes. Iremos realizar testes com as trés
varidveis dependentes: modelo 1(freqiiéncia religiosa), modelo 2 (autoavaliagdo de
religiosidade) e modelo 3(autoavaliacdo da intensidade religiosa).

Modelo 1: A metodologia consistiu em rodar uma regressdo de survey
multinomial logistica no Stata 8.0, ja que as varidveis a serem regredidas tinham mais
de duas categorias. Foi usado o modulo do Stata para fixar as varidveis para os dados do
survey (svyset) e extrair uma amostra aleatéria simples (SRS). A varidvel dependente

utilizada foi freqiiéncia a missa ou a culto religioso. As variaveis independentes fixadas
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foram sexo, idade, nimero de residentes no domicilio (incluindo os bebés), cor, lugar do
domicilio (urbano/rural), escolaridade (ultima série cursada), nimero de horas
trabalhadas diarias e renda familiar. Com isso, foram selecionadas 691 observagdes

validas. Os resultados da regressao para a freqiiéncia religiosa aparecem a seguir:

. svyset, srs
simple random sample (SRS)

irﬁg1ogit frequrelig sexo 1idade residentes cor escolaridade urbanarural horastrab
rendafam

Ssurvey multinomial Tlogistic regression

pweight: <none> Number of obs = 691
Strata: <one> Number of strata = 1
PSU: <observations> Number of PSUs = 691
Population size = 691
F(C 56, 635) = 2.10
Prob > F = 0.0000
frequrelig | Coef. std. Err. t P>t [95% conf. Interval]
_____________ o mmmm I T
mais de um~a
sexo .9224087 .2792412 3.30 0.001 .3741444 1.470673
idade .0353979 .0116222 3.05 0.002 .0125788 .058217
residentes .0337158 .0813329 0.41 0.679 -.1259738 .1934054
cor -.1484551 .1679536 -0.88 0.377 -.4782166 .1813063
escolaridade -.0226346 .0308829 -0.73 0.464 -.0832703 .0380011
urbanarural -.6024835 .4016448 -1.50 0.134 -1.391076 .1861092
horastrab -.058494 .0555985 -1.05 0.293 -.1676565 .0506686
rendafam -.0002369 .0000967 -2.45 0.015 -.0004267 -.0000471
_cons -1.120058  1.189822 -0.94 0.347 -3.456163 1.216047
_____________ P
uma vez po~a
sexo .7261197 .2497576 2.91 0.004 .2357438 1.216496
idade .0168416 .0104448 1.61 0.107 -.0036659 .0373491
residentes .0904962 .0746269 1.21 0.226 -.0560268 .2370193
cor .1340604 .1502321 0.89 0.373 -.1609066 .4290274
escolaridade .0236372 .0295406 0.80 0.424 -.0343631 .0816375
urbanarural .1876165 .3433901 0.55 0.585 -.4865985 .8618314
horastrab -.0204555 .0492594 -0.42 0.678 -.1171719 .0762608
rendafam -.0000756 .0000742 -1.02 0.308 -.0002212 .00007
_cons -2.631064 1.028294 -2.56 0.011 -4.650025 -.6121034
_____________ e I
duas ou tr~a
sexo .5892632 .2984349 1.97 0.049 .0033136 1.175213
idade .0057884 .0125208 0.46 0.644 -.0187951 .0303719
residentes -.0980745 .0998544 -0.98 0.326 -.2941294 .0979804
cor -.0909077 .1610544 -0.56 0.573 -.4071232 .2253079
escolaridade -.0557544 .03618 -1.54 0.124 -.1267904 .0152817
urbanarural -.132096 .4182833 -0.32 0.752 -.9533569 .6891649
horastrab -.0022623 .0549748 -0.04 0.967 -.1102001 .1056756
rendafam 5.82e-06 .0000741 0.08 0.937 -.0001396 .0001513
_cons -.3962193 1.280375 -0.31 0.757 -2.910118 2.11768
_____________ g m It
uma vez po~s
sexo .0424569 .2842158 0.15 0.881 -.5155748 .6004885
idade .0174732 .0114019 1.53 0.126 -.0049133 .0398597
residentes .049722 .0839431 0.59 0.554 -.1150926 .2145365
cor -.1181628 .1619719 -0.73 0.466 -.4361797 .1998542
escolaridade -.0294915 .0315157 -0.94 0.350 -.0913697 .0323867
urbanarural .1778245 .3367378 0.53 0.598 -.4833292 .8389782
horastrab -.0696483 .0582317 -1.20 0.232 -.1839809 .0446844
rendafam -.0000198 .0000724 -0.27 0.784 -.0001619 .0001223
_cons -.3454973 1.16022 -0.30 0.766 -2.623483 1.932489
_____________ O
mais de um~o0
sexo .1283423 .3819725 0.34 0.737 -.6216256 .8783102
idade .0136357 .0158366 0.86 0.390 -.017458 .0447294
residentes .0926093 .1093313 0.85 0.397 -.1220526 .3072712
cor .09073 .2251227 0.40 0.687 -.3512778 .5327378
escolaridade .0365839 .0462949 0.79 0.430 -.0543118 .1274796
urbanarural -.2361264 .5200734 -0.45 0.650 -1.257243 .7849899
horastrab .0728632 .0691929 1.05 0.293 -.0629906 .208717
rendafam -.0001103 .0001476 -0.75 0.455 -.0004001 .0001794
_cons -3.046236  1.842311 -1.65 0.099 -6.663444 .5709719
_____________ Il

uma vez po~o0 |
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sexo -.0957729 .3467424 -0.28 0.782 -.7765697 .5850239
idade -.0063173 .0146779 -0.43 0.667 -.0351359 .0225013
residentes .0913811 .1029296 0.89 0.375 -.1107117 .2934738
cor .1178903 .1888438 0.62 0.533 -.2528872 .4886678
escolaridade -.0871576 .0359448 -2.42 0.016 -.157732 -.0165833
urbanarural -.2584235 .4259015 -0.61 0.544 -1.094642 .5777949
horastrab .1532703 .0571518 2.68 0.007 .0410579 .2654826
rendafam .0000124 .0000885 0.14 0.888 -.0001613 .0001862
_cons -1.417509  1.335453 -1.06 0.289 -4.039548 1.20453
_____________ e mmm— I LTI T
nunca
sexo -.9058053 .4557032 -1.99 0.047 -1.800537 -.011074
idade .0086182 .0155889 0.55 0.581 -.0219891 .0392255
residentes -.4938165 .1538509 -3.21 0.001 -.7958885 -.1917445
cor .0416244 .2428532 0.17 0.864 -.4351955 .5184442
escolaridade -.011567 .0451225 -0.26 0.798 -.1001609 .077027
urbanarural -1.245578 .7833075 -1.59 0.112 -2.78353 .292374
horastrab -.0486024 .0794813 -0.61 0.541 -.2046567 .1074518
rendafam .0001102 .0000508 2.17 0.030 .0000106 .0002099
_cons 2.628437 1.711765 1.54 0.125 -.7324574 5.98933

(outcome frequrelig==raramente is the comparison group)

De acordo com os resultados obtidos, para os entrevistados que declararam ter
freqiientado servigos religiosos mais de uma vez por semana (varidvel dependente),
houve influéncia positiva das seguintes varidveis: ser do sexo feminino e idade. Essas
duas variaveis apresentaram signifiCancia estatistica e o sinal conforme o esperado. Ja a
variavel denominada de residentes na familia, apesar de apresentar sinal positivo, nao se
mostrou significativa, diferentemente do resultado de Durkin e Greeley. As variaveis
representadas pela cor, escolaridade, local de residéncia e horas de trabalho ndo foram
significativas. A variavel renda familiar apresentou-se significativa, mas com o sinal
negativo, diferentemente dos resultados de Azzi e Ehremberg. Assim, no caso dos
entrevistados que disseram freqiientar servicos religiosos mais de uma vez por semana,
os resultados indicam que essas pessoas eram do sexo feminino, tinham mais idade e
menor nivel de renda familiar.

Para aqueles que declararam ter freqlientado os cultos uma vez por semana ou
duas a trés vezes no més constatou-se que a variavel sexo foi a unica que se apresentou
significativa e com o sinal positivo, indicando uma propor¢do maior de mulheres que
freqiientam cultos uma vez por semana ou duas a trés vezes no més. As demais
variaveis ndo foram significativas, embora algumas apresentem o sinal esperado, como
no caso da idade, com sinal positivo.

Para quem declarou freqiientar servigos religiosos uma vez por més ou mais de
uma vez por ano nenhuma das varidveis explicativas apresentou-se significativa.

No caso dos que declararam freqiientar servigos religiosos uma vez por ano a
variavel escolaridade apresentou-se significativa e com o sinal negativo. A variavel

representada por horas de trabalho mostrou-se significativa e com sinal positivo. Assim,
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para essa categoria, os resultados indicam que a probabilidade dos mais escolarizados
irem a servigos religiosos uma vez por ano ¢ menor relativamente aos de menor
escolaridade e aqueles que trabalham mais horas didrias tém mais probabilidade de
frequentar servigos religiosos uma vez por ano.

Para os que nunca vao a servigos religiosos, os resultados apontam que as
variaveis relacionadas ao sexo e ao numero de residentes sao significativas e t€m sinal
negativo. Isto ¢, os que nunca vao a servigos religiosos sao predominantemente pessoas
do sexo masculino e t€m menos residentes em seus domicilios (t€ém familias menores),
0 que confirma os resultados com dados da PNAD 88 para a categoria de pessoas que
ndo participa de servigos religiosos, também predominantemente homens com menor
nimero de residentes no domicilio. A renda familiar também se mostrou significativa e
com o sinal positivo, indicando que aqueles que nunca freqiientam servicos religiosos
tém maior renda familiar. As demais varidveis ndo se mostraram significativas.

Modelo 2: A metodologia empregada foi a mesma utilizada para testar o modelo
1. A variavel dependente utilizada foi a autoavaliacdo de religiosidade da pessoa
entrevistada (muito, religiosa, um pouco ou nada religiosa). As varidveis independentes
fixadas foram as mesmas do caso anterior. Foram selecionadas 692 observacdes por

amostra aleatoria simples (SRS). Os resultados da regressdo para a religiosidade

aparecem a seguir:

. svyset, srs
simple random sample (SRS)

svymlogit nivelrelig sexo idade residentes cor escolaridade urbanarural horastrab
rendafam

Survey multinomial Tlogistic regression

pweight: <none> Number of obs = 692
Strata: <one> Number of strata = 1
PSU: <observations> Number of PSUs = 692
Population size = 692
F(C 24, 668) = 2.47
Prob > F = 0.0001
nivelrelig | Coef. Std. Err. t P>|t]| [95% conf. Interval]
_____________ e
nada relig~a
sexo -.4023568 .3660992 -1.10 0.272 -1.121157 .3164434
idade .0182413 .0142517 1.28 0.201 -.0097405 .0462231
residentes -.0795764 .1129145 -0.70 0.481 -.301273 .1421203
cor -.1476282 .2400187 -0.62 0.539 -.6188816 .3236252
escolaridade .0357808 .0412113 0.87 0.386 -.0451336 .1166952
urbanarural -.9277764 .6321749 -1.47 0.143 -2.16899 .3134376
horastrab .0010018 .0616999 0.02 0.987 -.12014 .1221436
rendafam .0000689 .0000396 1.74 0.083 -8.96e-06 .0001467
_cons -1.019266 1.614044 -0.63 0.528 -4.188285 2.149752
_____________ e e S
religiosa
sexo .1289678 .1823941 0.71 0.480 -.2291454 .487081
idade .0160494 .0074945 2.14 0.033 .0013346 .0307642
residentes -.0319369 .0554538 -0.58 0.565 -.1408151 .0769413
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cor .2069975 .1065238 1.94 0.052 -.0021517 .4161467
escolaridade .0660021 .0223936 2.95 0.003 .0220346 .1099697
urbanarural -.1249996 .2530295 -0.49 0.621 -.6217985 .3717993
horastrab -.01184 .0359369 -0.33 0.742 -.0823987 .0587186
rendafam -.0000887 .0000579 -1.53 0.126 -.0002023 .000025
_cons -1.921185 .7886393 -2.44 0.015 -3.469602 -.3727684
_____________ eIl
muito reli~a
sexo .1390182 .2415219 0.58 0.565 -.3351867 .613223
idade .0315283 .010914 2.89 0.004 .0100998 .0529569
residentes .0964407 .0746766 1.29 0.197 -.0501795 .2430608
cor -.1126494 .1468983 -0.77 0.443 -.40107 .1757712
escolaridade -.0353936 .0276639 -1.28 0.201 -.089709 .0189217
urbanarural -.4482754 .3314408 -1.35 0.177 -1.099027 .2024765
horastrab -.0450153 .0472327 -0.95 0.341 -.1377522 .0477216
nivelrelig | Coef std. Err. t P>t [95% Conf. Interval]
rendafam | -.000047 .0000984 -0.48 0.633 -.0002402 .0001463
_cons | -1.390331 1.049448 -1.32 0.186 -3.450819 .670158

(outcome nivelrelig==um pouco religiosa is the comparison group)

De acordo com os resultados, para aqueles que se consideraram nada religiosos,
a Unica variavel significativa foi a renda familiar, que apresentou sinal positivo, o que
indica que aqueles que se declararam nada religiosos possuiam um nivel de renda mais
elevado. As demais variaveis foram ndo significativas.

Para aqueles que se consideraram religiosos a idade, a cor e a escolaridade
mostraram-se significativas e com sinal positivo. Isso indica que aqueles que se
definiram como religiosos tinham mais idade, eram ndo brancos e possuiam maior nivel
de escolaridade. As variaveis restantes mostraram-se ndo significativas.

No caso de quem se definiu como muito religioso a unica variavel significativa
foi a idade, que se apresentou com o sinal positivo. Isto €, as pessoas que se
autoclassificaram como muito religiosas na pesquisa eram aquelas que tinham mais
idade. As demais variaveis ndo se mostraram significativas.

Modelo 3: Aqui se empregou a mesma metodologia dos modelos 1 ¢ 2. A
variavel dependente utilizada foi a autoavaliacao de religiosidade que o entrevistado se
atribuiu numa escala de 0 a 10 (onde O=pouco religioso e 10=muito religioso). As
variaveis independentes fixadas foram as mesmas do caso anterior. Foram selecionadas
686 observagdes por amostra aleatoria simples.

Os resultados da regressdo para a

religiosidade aparecem a seguir:
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. svyset, srs
simple random sample (SRS)

svymlogit nivelintrelig sexo idade residentes cor escolaridade urbanarural horastrab
rendafam

Survey multinomial Togistic regression

pweight: <none> Number of obs = 686
Strata: <one> Number of strata = 1
PSU: <observations> Number of PSUs = 686
Population size = 686
FC 72, 614) = 1.45
Prob > F = 0.0121
nivelintre~g | Coef. Sstd. Err. t P>|t] [95% conf. Interval]
_____________ e
pouco reli~o
sexo -.4549205 .4680876 -0.97 0.331 -1.373979 .4641382
idade .031389 .0173932 1.80 0.072 -.0027614 .0655394
residentes -.3122108 .1438349 -2.17 0.030 -.594621 -.0298005
cor .2194539 .3159929 0.69 0.488 -.4009771 .8398849
escolaridade .0060648 .0471535 0.13 0.898 -.0865179 .0986474
urbanarural .532558 .5375315 0.99 0.322 -.5228492 1.587965
horastrab -.011222 .0888221 -0.13 0.899 -.1856182 .1631742
rendafam .0000641 .0000463 1.38 0.167 -.0000268 .000155
_cons -2.15704 1.840678 -1.17  0.242 -5.771088 1.457009
_____________ o LI
2
sexo -.0982752 .502015 -0.20 0.845 -1.083948 .8873978
idade .0178203 .0151514 1.18 0.240 -.0119284 .047569
residentes -.192735 .1434149 -1.34 0.179 -.4743205 .0888505
cor .3374292 .3043475 1.11 0.268 -.2601369 .9349952
escolaridade -.024586 .0536394 -0.46 0.647 -.1299035 .0807314
urbanarural .0204209 .7309572 0.03 0.978 -1.414765 1.455607
horastrab .100276 .0801075 1.25 0.211 -.0570097 .2575617
rendafam .0000431 .0000437 0.99 0.324 -.0000427 .0001289
_cons -3.169741  2.074972 -1.53 0.127 -7.24381 .9043279
_____________ m e T T T
3
sexo .0368954 .3989924 0.09 0.926 -.7464994 .8202903
idade -.0044189 .0164671 -0.27 0.789 -.036751 .0279132
residentes -.2961305 .1451556 -2.04 0.042 -.5811339 -.0111271
cor .3312902 .2298053 1.44 0.150 -.1199171 .7824976
escolaridade .0408947 .0474592 0.86 0.389 -.0522883 .1340778
urbanarural -.9703342 .7954393 -1.22 0.223 -2.532126 .5914578
horastrab .0676226 .0758207 0.89 0.373 -.0812463 .2164915
rendafam -.0001597 .0001347 -1.19 0.236 -.0004242 .0001047
_cons -.6833938 1.732436 -0.39 0.693 -4.084916 2.718129
_____________ e mmm L LT
4
sexo -.3026539 .3647314 -0.83 0.407 -1.01878 .4134718
idade -.0017703 .0151888 -0.12  0.907 -.0315926 .028052
residentes .1516203 .0923513 1.64 0.101 -.0297052 .3329458
cor .298572 .2232575 1.34 0.182 -.1397792 .7369232
escolaridade .0061697 .0437405 0.14 0.888 -.0797119 .0920513
urbanarural -.0243808 .5353213 -0.05 0.964 -1.075448 1.026687
horastrab .0513702 .0642981 0.80 0.425 -.0748749 .1776152
rendafam -.0000961 .0001401 -0.69 0.493 -.0003711 .000179
_cons -2.006291 1.486837 -1.35 0.178 -4.925596 .9130142
_____________ o e T T It
6
sexo -.0017758 .2958792 -0.01 0.995 -.5827148 .5791631
idade -.0091296 .012441 -0.73 0.463 -.0335567 .0152976
residentes -.0638499 .0997193 -0.64 0.522 -.2596421 .1319423
cor .5682902 .1714946 3.31 0.001 .231572 .9050085
escolaridade .0262376 .0310221 0.85 0.398 -.0346723 .0871475
urbanarural .1950603 .408951 0.48 0.634 -.6078876 .9980082
horastrab -.0020703 .059227 -0.03 0.972 -.1183586 .114218
rendafam -.0000794 .0000874 -0.91 0.364 -.000251 .0000922
_cons -1.56945 1.159644 -1.35 0.176 -3.846333 .707434
_____________ e
7
sexo -.064529 .3055741 -0.21 0.833 -.6645033 .5354452
idade .0182942 .0122692 1.49 0.136 -.0057955 .0423839
residentes -.1329466 .0928092 -1.43 0.152 -.3151712 .0492781
cor .0701409 .152106 0.46 0.645 -.228509 .3687909
escolaridade .0794169 .0341754 2.32  0.020 .0123157 .1465181
urbanarural .520277 .4110617 1.27 0.206 -.2868153 1.327369
horastrab .0665208 .0613664 1.08 0.279 -.0539681 .1870097
rendafam -.0001058 .0000724 -1.46 0.145 -.000248 .0000365
_cons -2.52127 1.238426 -2.04 0.042 -4.952837 -.0897033
_____________ Il
8 |

sexo | .2078163 .2715245 0.77 0.444 -.325304 .7409366
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idade .0042607 .0118077 0.36 0.718 -.0189229 .0274442
residentes -.0623154 .0809241 -0.77 0.442 -.2212046 .0965737
cor .2898604 .1486006 1.95 0.052 -.0019068 .5816277
escolaridade .0130177 .0322652 0.40 0.687 -.050333 .0763683
urbanarural .0502471 .3983504 0.13 0.900 -.7318872 .8323814
horastrab .0146163 .0556015 0.26 0.793 -.0945536 .1237863
rendafam -.0001035 .0001044 -0.99 0.322 -.0003085 .0001015
_cons -1.169208 1.130637 -1.03 0.301 -3.389139 1.050723
_____________ o T T Tl
9
sexo .5633781 .387397 1.45 0.146 -.1972501 1.324006
idade .0077481 .0176385 0.44 0.661 -.0268839 .0423801
residentes .1274293 .1252475 1.02 0.309 -.1184857 .3733443
cor .3307046 .2035009 1.63 0.105 -.0688558 .7302651
escolaridade .0432787 .0444399 0.97 0.330 -.043976 .1305335
urbanarural .3536708 .5634539 0.63 0.530 -.7526333 1.459975
horastrab -.0822874 .0871156 -0.94 0.345 -.2533331 .0887583
rendafam -.0000725 .0000876 -0.83 0.409 -.0002445 .0000996
_cons -3.855959 1.669687 -2.31 0.021 -7.134278 -.5776392
_____________ O
muito reli~o
sexo .2766388 .2818981 0.98 0.327 -.2768494 .830127
idade .0347568 .0121819 2.85 0.004 .0108384 .0586753
residentes .0400917 .0851367 0.47 0.638 -.1270685 .207252
cor .2500912 .1598371 1.56 0.118 -.0637383 .5639207
escolaridade -.0410304 .0314614 -1.30 0.193 -.1028029 .020742
urbanarural .0565645 .3784858 0.15 0.881 -.686567 .799696
horastrab .0265119 .0555011 0.48 0.633 -.0824609 .1354847
rendafam -.0003289 .000136 -2.42 0.016 -.0005959 -.0000619
_cons -2.14881 1.194584 -1.80 0.072 -4.494296 .1966772

(outcome nivelintrelig==5 is the comparison group)

Para esse modelo iremos comparar os resultados de duas categorias: aqueles que
se autoclassificaram como pouco religiosos (nivel 1) e aqueles que se autoclassificaram
como muito religiosos (nivel 10).

No caso da primeira categoria, a de pessoas pouco religiosas, a variavel idade
apresentou-se significativa e com o sinal positivo, 0 que contraria a expectativa, ja que
se espera que pessoas autodefinidas como pouco religiosas sejam mais jovens
relativamente aquelas que se definem como muito religiosas, as quais devem apresentar
idade mais elevada. A varidvel que se comportou como o esperado foi o numero de
residentes, que apresentou signifiCancia estatistica e sinal negativo, indicando ser esta
categoria formada por individuos com menor nimero de residentes na familia,
corroborando os testes com dados da PNAD 88 para a categoria de pessoas que nunca
freqlientam servigos religiosos, os quais também apresentam domicilio com menor
numero de residentes. As demais variaveis ndo apresentaram signifiCancia estatistica.

Para a categoria dos entrevistados que autodefiniram como muito religiosos
(nivel 10) a varidvel idade apresentou signifiCéncia estatistica e sinal positivo,
conforme as expectativas. A varidvel renda familiar mostrou-se significativa e com sinal
negativo. Esses resultados indicam que os entrevistados autodefinidos como muito
religiosos sao individuos de mais idade e com menor renda. As demais varidveis ndo se

mostraram significativas para essa categoria.
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A seguir sera apresentado o modelo da Teoria do Sacrificio e Estigma de

lannaccone (1992d).

3.5 0 MODELO DA TEORIA DO SACRIFICIO E ESTIGMA DE IANNACCONE
(1992D)

lannaccone (1992 d) desenvolveu outro importante e fundamental modelo de
comportamento religioso baseado no conceito de clubes, mais especificamente o
conceito de taxa de utilizagao varidvel do clube, conforme descrito por Cornes e Sandler
(1986). Nesse modelo o bem de clube ¢ considerado anticongestionavel, isto ¢, cada
membro participante do clube contribui com beneficios para os outros membros e ndo
impde custos sobre estes, de modo que existe retorno positivo para a sua participagao
nas atividades do clube. O problema principal ¢ assegurar um alto nivel de participacdo
para todos os membros do grupo. Manter o tamanho do grupo ¢ uma preocupacao
secundaria.

Considerando um “clube religioso” de N+1 individuos idénticos, assume-se que
os recursos adquiridos sdo fixos. Cada membro do grupo, representado por i, procura
maximizar a utilidade de um vetor de commodities seculares S', da sua propria
participagdo religiosa R® e da qualidade do clube, representada por Q°, a qual é dada
pelo nimero e pela média de participacao dos outros membros do clube. Dessa forma, a

utilidade do membro do clube religioso ¢ dada por:

Ut = U(S%, R, QY) (1)

Onde U ¢ duas vezes continuamente diferencavel, estritamente quase-concava e
estritamente crescente em todos os argumentos. A fun¢do de producdo de commodities

dos membros ¢ dada por:
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jt= ajfj(x},tji) paraj = S,R (2)

Onde xji e t} representam os insumos dos bens e do tempo, respectivamente, e
a; representa a produtividade (ou gosto) dependente da habilidade e da experiéncia do

membro do clube. Assume-se que a fun¢do de producdo de commodities ¢ duplamente
diferengavel, estritamente crescente e linearmente homogénea nos bens e no tempo. Os

membros do clube também enfrentam uma restri¢do orcamentaria dada por:

Z (p;x! +wth) <I 3)

j=sr

Dada a forma que a restri¢do orcamentaria assume, a equacao (3) pode assumir o

seguinte formato:
S '+ m R <1 (4)

Onde 7; indica o preco sombra das commodities, consideradas homogéneas de
grau 1 em (p;,w) e homogénea de grau -1 em a;. Ja a qualidade do grupo tem a

seguinte forma:
Q' =F(R,N) (5

Em que
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Considera-se que F ¢ duas vezes continuamente diferencavel, estritamente

concava em ambos argumentos e estritamente crescente em seu segundo argumento.
. . , . L, *

Considera-se que existe um Unico tamanho 6timo do grupo, representado por N, o qual
maximiza U, independentemente de S,R e R. Além disso, considera-se que os clubes
mantém sempre esse tamanho.

O problema agora ¢ maximizar a fun¢ao objetivo (1) dadas as restri¢des de (2) a
(6). A condicao de otimizagao estabelece que os beneficios de participacdo no clube e

os custos marginais devem ser equalizados, isto €,

T
n—r = MRS, + MRS (7)
S

O termo U° indica a utilidade obtida por um membro do clube quando este esta
funcionando em um nivel de equilibrio Pareto-6timo. O termo MRS, indica os
beneficios que sdo externos ao individuo . Um clube que funciona em nivel de
equilibrio Pareto-6timo deve subsidiar a participacdo dos seus membros a fim de que
estes internalizem os beneficios externos de sua participagdo no clube. Se ndo houver
este subsidio, havera espago para o surgimento de free-riders e o clube ira operar em um
nivel de equilibrio ineficiente. Nesse nivel, cada membro individualmente ird considerar
a participacdo dos outros membros como sendo dada, resultando em um equilibrio de

Nash onde:

T[T
— = MRS, (8)
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A utilidade obtida neste equilibrio de Nash, dada por U®, sera inferior aquela
obtida no nivel de equilibrio Pareto-6timo U® . Assim, cria-se uma oportunidade para a
aplicacdo de interdigdes religiosas. Se o clube religioso ndo puder subsidiar a
participagdo religiosa, representada por R, terd que aumentar o custo de aquisi¢do de
commodities seculares S;.

Chamando de V a utilidade indireta obtida por um membro do clube religioso

condicionada a qualidade do clube tem-se que

V(I s, Q) = "E¥HU(S,R, Q) /msS + m R < I} )

De onde obtém-se a fun¢do de demanda marshaliana dada por j(I, 7, ., Q) =
—(0V/om;)/(@V/ol)  para j =r,s. Em um equilibrio simétrico a participagdo de
cada membro iguala a participacdo de todos os demais membros. Nesse caso, existe um

equilibrio de Nash simétrico dado por:

F =[R(, 75,7y, Q°)N"] = Q° (10)

Onde o equilibrio sera estavel se (F/OR)(0R/0Q) <1. Aplicando a
diferenciag@o parcial de (10) em relagéo a m;, pode ser avaliado o impacto que tera,

sobre o nivel de participagao no clube religioso, o aumento de custo de uma commoditie

S; , que € conseqiiéncia de uma proibicdo:

dQ®  (0F/dR)(0R/0m))

dm; 1 — (0F/dR)(AR/Q)

(1D

Quanto maior o grau de substitutibilidade de R em relagdo a S; ,e quanto maior o

grau de complementaridade entre R e Q° , mais intenso e positivo serd o efeito de
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aumento de preco. O efeito sobre a utilidade de equilibrio deve ser obtido da

diferenciagdo de U® =V (I, ms, m,, Q°) em relagdo a m;

oue v AV 9Q°

om; am; 0Q°am,

(12)

No lado direito da equagdo (10) o primeiro termo indica o impacto de um
aumento de preco sobre a renda e, por isso, tem o sinal negativo. O segundo termo
indica o efeito substituicdo nao-padronizado decorrente do aumento de preco, o qual
pode ser positivo. Desde que R e S; sejam substitutos proximos, o aumento do preco de
S; ir4 provocar um aumento na participagdo religiosa R, o que ird aumentar o nivel de
utilidade U®. Dessa forma, os ganhos oriundos do aumento de participacdo poderdo
mais do que compensar a perda de renda relativa. Ao se substituir as equacdes (10) e
(11) na equacdo (12) e reescrevendo os resultados em termos de elasticidade, chega-se
as condigdes em que um aumento de precos ird incrementar a utilidade decorrente da

participacao religiosa:

leg(Ue) EFrErnj
R A R e S 1
dlog(m;) ki + kq 1 — €pr€rg €vi (13)

Em que ¢;; indica a elasticidade de i em relagdo a j , k; representa a participagdo
do gasto da commoditie j ¢ k, indica a participagdo do gasto sombra de Q
relativamente ao prego-sombra dado por m, = (dV/dQ)/(dV/dI). Dessa forma
Iannaccone pode provar, matematicamente, a seguinte proposi¢ao:

Proposi¢do 1: Considere-se um equilibrio simétrico e estavel entre os membros
de um clube religioso, equilibrio este representado por (S¢, R¢, Q¢). O incremento no
custo de uma commoditie secular S; ird aumentar a utilidade dos membros do clube se a
elasticidade preco-cruzada for suficientemente grande relativamente a participagdo do

gasto. Nesse caso a utilidade ird aumentar desde que a condi¢do abaixo seja verificada
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Errtj 1-— EFrErq

14
kj quFr ( )

Essa proposi¢do identifica que tipos de clubes irdo, com maior probabilidade,
empregar interdi¢des religiosas ao consumo de commodities seculares e quais os tipos
destas commodities irdo ser atingidas por essas interdicdes. O lado direito da
desigualdade indica que, com maior probabilidade, uma interdicdo ou proibi¢ao
religiosa ird aumentar o nivel de utilidade quando o valor de Q, a qualidade do clube
religioso, representado aproximadamente por k, , for alto € a complementaridade entre
Q e R for grande. O termo do lado esquerdo da inequagdo acima indica que as
commodities que serdo mais afetadas pelas interdigdes religiosas serdo aquelas que
forem substitutas proximas da participacdo de cada membro nas atividades do clube,

representada por R.

3.5.1 Estigma e Sacrificio como Mecanismos de Sinalizacdo e de Screening: a
Heterogeneidade Populacional

Segundo Iannaccone, o tipo de andlise acima desenvolvido consegue explicar
determinados tipos de custos e interdicdes que alguns grupos religiosos impdem sobre
seus membros, dentre os quais estdo restricoes dietéticas, padrdes de vestudrio,
exigéncia de abstinéncia sexual antes do casamento, dentre outras. Mas quando questdes
relativas a heterogeneidade populacional entram em cena, a andlise torna-se mais
complexa. A questdo da heterogeneidade traz complicagdes porque pessoas que tendem
a ter baixo nivel de participagdo no clube religioso tém estimulo para tornarem-se free-
riders. A imposi¢ao de custos a tal comportamento, na forma de sacrificios e estigmas,
elimina esse tipo de problema. Alguns desses custos seriam iniciacdes dolorosas ou a
exigéncia de que o potencial candidato ao ingresso no clube religioso entregue a este
todos os seus bens. Isso funciona como um screening religioso. Essas consideragdes
levam a seguinte proposicao:

Proposi¢cdo 2: Considere-se que existem dois tipos de pessoas , 1 ¢ 2, e as

seguintes condi¢des: num grupo religioso com a qualidade Q, (a) a pessoa de tipo 1
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participa sempre menos do que a pessoa do tipo 2 (R'(Q....)<R*(Q....)) e (b) a pessoa do
tipo 1 valoriza menos a qualidade do grupo do que a pessoa do tipo 2, isto &, né < né.
Entdo, admitindo que exista uma fracdo maior de pessoas do tipo 1, haverd um
equilibrio separador onde as pessoas do tipo 2 irdo ingressar em grupos religiosos que
imponham custos a pratica religiosa, enquanto as pessoas do tipo 1 irdo ingressar em
grupos religiosos onde esses custos ndo existam.

lannaccone propdoe um modelo formal (1994 a) baseado na Teoria dos Jogos
que elucida o processo de free-riding em populagdes heterogéneas.

Esse modelo considera uma populagdo com dois tipos de individuos: um
comprometido (C) e outro relativamente nao-comprometido (NC). Os individuos
tomam apenas duas decisdes: juntarem-se ou ndo a um grupo religioso; e caso decidam
optar por isso, escolher se irdo manter um nivel de participacdo alto ou baixo, de modo a
maximizar o seu nivel de utilidade pessoal, o qual depende das escolhas de cada
individuo e dos demais participantes do grupo religioso. O modelo também poderia
incluir um terceiro tipo de individuo, classificado como indiferente ou opositor da
religido, representado por I.

Se os dois individuos escolherem um baixo nivel de participagdo o payoff
resultante serd aquele representado pela célula no canto superior do lado esquerdo da
tabela 6, onde ambos terdo uma utilidade de 2. Se ambos escolherem um alto nivel de
participagdo, o payoff sera representado pela célula do canto inferior do lado direito,
onde ambos terdo um nivel de utilidade igual a 3. Se os participantes do grupo
escolherem niveis diferentes de participagdo, os payoffs resultantes serdo representados
pelas células do canto inferior esquerdo e canto superior direito, onde o individuo com
baixo nivel de participagdo, agindo como free-rider, apenas usufruindo dos beneficios
sem incorrer em custos, terd um nivel de utilidade igual a 4 e o individuo com alto nivel
de participagdo tera um nivel de utilidade igual a 1, j4 que ndo tem o seu esforgo
correspondido. Essa situa¢dao corresponde a um tipico Dilema dos Prisioneiros, onde
cada individuo se vera tentado a agir como free-rider e, com isso, o equilibrio resultante
da estratégia individual dominante sera representado pela célula do canto superior
esquerdo, onde cada individuo obtera um nivel de utilidade igual a 2. Quanto maior o
tamanho do grupo, mais esse resultado se tornard provavel, dados os custos inerentes

em monitorar o comportamento de cada individuo.
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Tabela 6 Individuos ndo-comprometidos e seus niveis de participagao.

Individuo ndo comprometido

Baixo Alto
Baixo (2,2) 4,1)

Individuo ndo comprometido
Alto (1,4 (3.3)

Fonte: lannaccone (1994).

J& a situacdo em que ambos os individuos sdo do tipo comprometido, em que
cada um deles tem como estratégia dominante ter um alto nivel de participacao, estd
representada pela tabela 7. Nesse caso, em que nenhum dos participantes se mostra
tentado a agir como free-rider, o equilibrio resultante serd aquele representado pela

célula do canto inferior do lado direito.

Tabela 7 Individuos comprometidos e seus niveis de participagdo

Individuo comprometido

Baixo Alto
Baixo (4,4) (5,3)

Individuo comprometido
Alto (3,5) (6,6)

Fonte: lannaccone (1994).

Em caso de heterogeneidade, onde os individuos sdo de tipos diferentes, cada
um deles ird buscar o grupo que apresenta um alto nivel de participacdo, inclusive os
que forem do tipo ndo-compromissado, ja que agem como free-riders, que migrarao de
grupos fracos para grupos fortes. Esse comportamento sé podera ser evitado se for
possivel verificar exatamente o tipo do individuo ou se puder monitorar o seu
verdadeiro nivel de participagdo. Grupos heterogéneos desse tipo t€ém uma estrutura
semelhante aquela representada na tabela 8. Nesta, pode-se observar que os primeiros
elementos dos pares ordenados, que representam os niveis de utilidade do individuo

comprometido, sao oriundos da tabela 7. Por outro lado, os segundos elementos dos
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pares ordenados, que representam os niveis de utilidade do individuo nao
comprometido, sdo oriundos da tabela 6.

Neste grupo, o free-rider continua a agir como no caso da tabela 6, procurando
obter apenas os beneficios de sua participacdo, sem incorrer em custos. Em
contrapartida, o individuo comprometido ndo tem incentivo em manter um alto nivel de
participagdo. Dessa forma, ambos os individuos terdo como estratégia dominante ter um
baixo nivel de participagdo. O equilibrio resultante serd aquele representado pela célula
do canto superior esquerdo, onde o individuo C terd um nivel de utilidade igual a 4
(inferior ao obtido no caso do grupo com individuos comprometidos) e o individuo NC
um nivel de utilidade igual a 2 (igual ao que obteria no caso de grupos com individuos

nao-comprometidos).

Tabela 8 Grupo heterogéneo e seus niveis de participagdo

Individuo ndo comprometido

Baixo Alto
Baixo (4,2) (5,1)

Individuo comprometido
Alto 3.4 (6,3)

Fonte: [annaccone (1994).

A solugdo a ser adotada para dirimir o problema dos free-riders, em grupos
heterogéneos, pode ser representada na forma de uma penalidade, a ser imposta aos
participantes do grupo, de uma unidade a menos na utilidade de cada um dos seus
membros, independentemente do seu nivel de participacdo. Assim, 0s payoffs
resultantes serdo aqueles da tabela 8, diminuidos em uma unidade cada, conforme pode
ser visto na tabela 9. Os individuos comprometidos, diante da estratégia dominante dos
free-riders, preferirdo ter um baixo nivel de participagdo, obtendo um nivel de utilidade
igual a 3, e os free-riders um nivel de utilidade igual a 1, como representado na célula
do canto superior esquerdo. Mas nesse caso, os free-riders terdo um nivel de utilidade
inferior aquele que poderiam obter participando de um grupo com individuos ndo-
comprometidos, como na tabela 6, ou do grupo heterogéneo, como na tabela 8. Dessa

forma, os free-riders irdo preferir abandonar o grupo que adota a imposi¢do custosa.
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Assim, restardo no grupo apenas individuos comprometidos. Estes, embora percam uma
unidade em sua utilidade, manterdo um alto nivel de participagdo, ficando numa posi¢ao
apenas inferior ao do grupo com individuos totalmente comprometidos, o qual na
pratica ¢ muito dificil de obter, e também no caso do grupo heterogéneo. Os free-riders,
mesmo depois que o grupo tenha se tornado mais forte, pela presenca apenas de
individuos comprometidos, ndo se sentirdo tentados a retornar ao grupo, ja que teriam
que exercer um alto nivel de esfor¢o para obter um nivel de utilidade igual a 2, como
representado na célula do canto inferior direito, quando poderiam obter esse mesmo
nivel de utilidade exercendo pouco esfor¢o, como no caso do grupo de individuos nao-
comprometidos, como representado na tabela 6. Com solugdes custosas, como no caso
de estigmas e sacrificios, fica assegurada a manutengao de grupos fortes com individuos

comprometidos, mitigando o problema do free-rider.

Tabela 9 Niveis de participacdo da solucdo de equilibrio

Individuo ndo comprometido

Baixo Alto
Baixo 3,1 (4,0)

Individuo comprometido
Alto (2,3) (5.2)

Fonte: Tannaccone (1994).

3.5.2 Uma proposta de modelo de screening religioso em populagoes heterogéneas

Tendo por base o modelo desenvolvido por Spence (1973), em que a variavel
educag¢do ¢ analisada como meio da sinalizacdo dos trabalhadores em relagdo aos
empregadores, no que se refere ao seu grau de produtividade, como uma contribui¢ao
tedrica desta tese, aqui se propde a aplicagdo do mesmo modelo de Spence adaptado
aos propositos deste trabalho, cuja varidvel de sinalizagdo ¢ o grau de religiosidade dos
individuos, como, por exemplo, a sua fé e obediéncia aos preceitos estabelecidos por

determinada religido por meio de um contrato religioso.
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Sera considerado, inicialmente, um mercado religioso de livre competi¢do, onde
cada organizagao ou firma religiosa tem a sua divindade.

Quando se diz livre competicao religiosa, neste caso, ndo se estd afirmando que
exista concorréncia perfeita entre as diversas religides existentes. Pelo contrario. Esse
tipicamente é um mercado de concorréncia imperfeita. E bem sabido que sempre
existiram religides, ao longo da historia humana, que foram favorecidas em detrimento
das outras por contarem com o apoio do Estado. E o caso, por exemplo, dentre outros,
do Atonismo'® durante o reinado do Farao Amenotep IV ou Akinaton (1375-1358 a.C.)
no Egito Antigo, o culto aos deuses do Pantedo Romano, o cristianismo a partir de sua
ascensao como religido patrocinada pelo Estado por meio de Constantino, o Taoismo na
China entre os séculos V-VIII, o catolicismo romano nas nagdes européias durante a
Idade Média, o Xintoismo no Japdo antes da II Guerra, ou do islamismo nos paises
arabes atualmente. Evidentemente, o apoio estatal, nesses € em tantos outros casos,
permitiu que essas religides fossem beneficiadas, atraindo um grande numero de
adeptos, em decorréncia do status social que os praticantes adquiriam, deixando,
conseqlientemente, as demais religides concorrentes em desvantagem. No entanto, o
apoio oficial ndo implica em vantagem permanente de uma religido sobre outra, como
ocorreu com o Atonismo, que, apds a morte do seu fundador, Akinaton, deixou de
existir. E interessante notar também que neste aspecto as religides sdo também
semelhantes a firmas, porque, como estas, podem surgir, expandir-se, estabilizar-se,
definhar e desaparecer.

As firmas religiosas serdo denominadas de principais, as quais anunciam suas
ofertas, tentando estabelecer um contrato religioso com as pessoas, por meio dos que
sdo considerados representantes da divindade: os lideres clericais ou classes sacerdotais
das diversas firmas religiosas.

As pessoas que sdo disputadas por essas fimas, podem aceitar ou ndo estabelecer
um contrato religioso com o principal, sendo chamadas de agentes. Pode acontecer
comumente que diferentes firmas tenham a mesma divindade, como no caso do
judaismo e do cristianismo. Semelhantemente, pode acontecer que os agentes tornem-se

aderentes de mais de uma firma.

'8 Primeira tentativa de instituigio do monoteismo em uma nagdo, o Atonismo visava a eliminar a
concorréncia do politeismo zooantropomorfico egipcio, reforcando o poder do Farad, ao colocar em
condi¢do de desvantagem a classe sacerdotal.
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Deve-se ter em mente aqui que ndo se estd afirmando nada a respeito de provas
da existéncia ou nao da Divindade. Essa € uma critica que Montgomery (1996 b) faz a
respeito dos trabalhos de Economia da Religido. Montgomery afirma que alguém
poderia ser tentado a rejeitar a abordagem econdmica para a religido sob bases
epistemologicas, ja que essa abordagem poderia acomodar riscos, mas nao a incerteza,
e, além disso, trataria de fenomenos nao apenas desconhecidos, mas nao passiveis de
conhecimento (1996b, p. 445). Por esse raciocinio, os individuos podem lidar com
situacdes envolvendo risco, atribuindo a essas situagdes probabilidades. Ja diante de
situacdes envolvendo incerteza isso ndo seria possivel .

Mas essa critica ndo tem razao de ser, j& que o objeto de estudo da Ciéncia
Econdmica e de seus diferentes ramos ¢ a a¢do do ser humano. Este, enquanto tal,
utiliza, em diferentes situacdes e com diferentes objetivos, seus recursos escassos, como
tempo e dinheiro, para adquirir diversos tipos de bens, de acordo com suas preferéncias
e limitagdes impostas por sua linha de restri¢do orcamentaria. Entre os bens disponiveis
nos diferentes tipos de mercado, estdo os bens religiosos, os quais podem ser incluidos
ou ndo pelas pessoas em suas cestas de consumo. O mercado religioso ¢ um fato, ndo
uma suposi¢do ou hipotese, e como tal a Ciéncia Econdmica reune ferramentas que
podem ser legitimamente utilizadas para estudar esse mercado.

O que deve ser ressaltado ¢ que a falta de provas cientificamente incontestaveis a
respeito da existéncia da Divindade ou de um periodo pds-vida favorece a existéncia do
mercado religioso. Na auséncia de informagdes irrefutaveis a respeito da inexisténcia de
Deus ou de uma vida eterna, a maioria das pessoas prefere ficar com a op¢ao contraria:
a de que existe uma realidade metafisica além da realidade material, adotando um
comportamento religioso. Caso fosse estabelecida de forma inequivoca a ndo-existéncia
da Divindade, ou a inexisténcia de um periodo pds-vida, as firmas religiosas perderiam
seu principal pilar de sustentagdo. Isso aconteceria porque, obviamente, agentes nao
iriam fazer contratos religiosos para aquilo que ndo existiria nem poderia existir. Pode-
se concordar com Montgomery em que as pessoas devem fazer escolhas em face da
incerteza ¢ em que agdes influenciam crengas, mas sempre com base em novas
informagdes, conforme preconiza a Escolha Racional. Assim, o contrato religioso

estaria representando uma espécie de seguro espiritual que garantiria ao agente segurado

1 . - . . . ~
? Uma discussdo sobre risco e incerteza foi apresentada na subsegdo 3.4.2.
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os beneficios decorrentes do cumprimento desse contrato, diante da incerteza da
existéncia de uma realidade espiritual.

O comportamento religioso ¢ generalizado, conforme a tabela 1 apresentada na
introducdo desta tese. Isso também ¢ um fato. Ja a tarefa de provar a existéncia da
Divindade compete a teologia ou a teodicéia. Assim, ndo ha sentido Montgomery
desafiar os economistas a que provem que sinais transportam informacgdes a respeito da
“realidade ultima” ou Deus. Nem seria o caso de pedir-se a Montgomery, ou a qualquer
outra pessoa, que provasse que sinais confirmam a ndo-existéncia de Deus. Assume-se
aqui, simplesmente, que os agentes créem ou ndo créem em Deus, praticam ou nao
praticam uma religido. Os agentes religiosos incorporam a idéia ou conceito de que
fizeram um contrato com a Divindade por meio de seus representantes e de que
precisam cumpri-lo. Assim o conceito de Divindade ¢ endogeneizado.

Um ponto que merece ser ressaltado ¢ que as firmas religiosas, dizendo-se
representantes diretas das divindades que cultuam, afirmam que estas conhecem tudo
sobre os aderentes do contrato religioso. E o caso do Judaismo e do Cristianismo, cujas
Escrituras Sagradas apresentam um Deus Onisciente, Onipotente e Onipresente. Os
aderentes dessas religides sdo doutrinados, sob pena de sofrerem san¢des ndo apenas
nesta vida como na eternidade, a cumprir os termos do contrato religioso que
escolheram, em quaisquer circunstancias, em quaisquer lugares, em todo o tempo.

E isso independentemente de estarem sendo monitorados por clérigos ou
sacerdotes, jA que a propria Divindade, de acordo com o contrato, estard, a cada
momento, monitorando todo o comportamento dos agentes. Essa idéia de vigilancia
permanente dos agentes pela Divindade, estabelecida pelas firmas religiosas, ¢ poderosa
na redug¢do dos custos de monitoramento dessas firmas, no que se refere ao
cumprimento do contrato pelos agentes, j4 que a estes ¢ transferida, diretamente, a
responsabilidade de assumir esses custos. A cada decisdo tomada pelo agente, este terd
que levar em consideracao se sua acao nao infrigira os termos do contrato religioso.
Além disso, existem firmas religiosas, como o Catolicismo Romano, onde mecanismos
como o confessionario possibilitam o acesso a informacgdes privilegiadas do agente,
pelo principal, de modo direto, reduzindo também os custos de monitoramento daquele

por este.
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3.5.2.1 O contrato religioso

Para atender aos nossos objetivos nesta subse¢do, sera adotado aqui o conceito
de “produtividade religiosa”, o que pode ser avaliado pelo grau de fé e de obediéncia do
agente aos preceitos estabelecidos no contrato religioso com o principal. Um dos
critérios, mais comumente utilizados, para avaliar essa produtividade ¢ a freqiiéncia a
igreja.

Para efeito de simplificagdo, assume-se aqui que existem dois tipos de agentes
no mercado religioso: agentes com alta produtividade religiosa, classificados como
sendo do tipo A, e agentes com baixa produtividade religiosa, classificados como sendo
do tipo B. Aos primeiros serd atribuida uma produtividade igual a 2 e aos Gltimos uma
produtividade igual a 0.

Agentes com alta produtividade religiosa seriam, por exemplo, os devotos
religiosos ou que tém fé. Os agentes de baixa produtividade religiosa seriam, em
principio, por exemplo, os adeptos ndo religiosos, os ateus, os agndsticos e 0s
materialistas em geral. Presume-se que os contratos religiosos, ao serem estabelecidos
entre o agente e o principal, estipulam condi¢des a serem cumpridas pelo agente, para
efeito do recebimento da recompensa. Essas condi¢des também estabelecem que ndo
deva existir tolerancia em relacdo aos comportamentos desviantes. Por exemplo, um
agente pode autoclassificar-se como religioso, mas apresentar um comportamento nao
condizente com a fé que diz professar. Nesse caso, estaria sinalizando ao principal o
contrario de sua alegada condigdo religiosa, isto €, que seria um agente do tipo B. O
principal informa, no contrato, que tal tipo de comportamento deve ser evitado, porque
0 “joio” sera identificado e separado do “trigo”. Isso seria semelhante ao caso de um
trabalhador que comprou um diploma universitario para sinalizar a um empregador que
seria de alta produtividade, sendo antes de baixa produtividade.

Em contrapartida, um agente que professasse o ateismo, ou o materialismo, mas
que pratica boas acdes, por exemplo, reuniria condi¢des para ser classificado como
“trigo”, nao importando se possui filiagdo religiosa ou nao. Poderiamos fazer uma
analogia desse caso com o de um trabalhador que ndo tem titulo universitario, mas que
tem alta produtividade, por ser um autodidata aplicado, por exemplo. O que importa em
nossa analise é que somente os agentes que forem classificados como sendo do tipo A,

pelo principal, ¢ que fardo jus ao prémio espiritual, ficando os agentes classificados
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como sendo do tipo B impossibilitados de receberem o prémio. A questdo reside no fato
de que as firmas anunciam que apenas se 0s agentes estabelecerem contratos com o
principal poderdo ser salvos. Aqueles que ndo aceitarem, ndo serdo salvos. Voltando a
analogia do trabalhador autodidata: este poderia ter as habilidades para executar as
tarefas em uma fun¢do com uma vaga disponivel numa firma, mas se esta exige um
diploma universitario, o trabalhador em questdao ndo poderia se candidatar ao emprego.

Assim, seria possivel que alguns agentes que ndo tenham estabelecido qualquer
contrato religioso pudessem ser considerados aprovados para receberem o prémio
espiritual. No entanto, as firmas religiosas excluem ou desconsideram essa
possibilidade, pois se fizessem o contrario, estariam desestimulando a pratica religiosa,
0 que seria um contra-senso do seu ponto de vista. O que acontece ¢ justamente o
oposto: muitas religides adotam uma postura exclusivista ou monopolista, dizendo-se as
unicas que podem oferecer acesso a determinados prémios espirituais, como, por
exemplo, a salvacao.

Um exemplo que pode ser citado foi a postura adotada pelo Catolicismo apds o
IV Concilio de Latrdo, realizado em 1213. Era uma época em que Igreja Catolica
enfrentava problemas como o crescimento de movimentos classificados como heréticos,
além do aumento da piedade laica. Nos Canones desse Concilio, foram afirmadas
doutrinas que condenavam o que se intitulava como ‘“hereges”, penalizando-os com
diversos tipos de castigos e com a perda dos seus bens. Da mesma forma que os
chamados “hereges”, quem os auxiliasse ndo poderia exercer cargos publicos, receber
herancas, nem dar esmolas ou fazer outras doacdes. Assim, a pratica das boas obras s6
poderia ter efeito salvifico se realizada sob os auspicios da Igreja Catolica. Isso refletia
o pensamento do credo extra ecllesia nulla salus, isto ¢, fora da Igreja (Catdlica) ndo ha
salvagdo™.

Historicamente, pessoas ndo comprometidas com hierarquias religiosas, apenas
com o exercicio da fé em nivel individual ou coletivo, ou que divergissem abertamente
dos termos de um contrato religioso, invocando suas proprias crencas, foram
classificadas como “hereges” pelo clero de religides dominantes. Relativamente ao
Cristianismo, temos varios casos famosos. Um dos mais interessantes foi o de Origenes,

um eminente tedlogo do século II, considerado inicialmente um dos doutores da Igreja

2 O Canone 3 do Concilio afirmava : “Condenamos a todos os hereges sob qualquer denominagio com
que se apresentem; embora seus rostos sejam diferentes, estes se encontram atados por uma cola, pois a
vaidade os une” .Ver http://www.ifcs.ufrj.br/~pem/html/Latrao.htm (acessado em 07/04/2009).
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Cristd. Posteriormente, foi rotulado como heresiarca, por ter formulado doutrinas
divergentes as aceitas pelo Credo oficial da época. Algumas doutrinas origenistas, como
a Apocatastase — Universalismo, ou Restauragdo Universal, segundo a qual todas as
pessoas, independentemente do que fizeram em vida, seriam salvas — foram rejeitadas
porque nao mais se coadunavam com a ortodoxia clerical vigente (C.C KROEGER in
ELWELL,1990, v.III, p. 68-69). Se o raciocinio de Origenes estivesse correto, ninguém
precisaria ter fé religiosa para se salvar’'. Com isso a Igreja estaria ameagada em sua
influéncia, perdendo espaco no mercado religioso.

No século XIII, pode ser mencionado, dentre outros grupos classificados como
hereges, o movimento Cataro. Os cataros dividiam-se em “aperfeicoados”, os quais
tinham uma vida totalmente ascética e viviam em mosteiros; € “crentes simples”, os
quais deveriam manter também um alto padrdo moral, mas podiam casar e estabelecer-
se comercialmente. Classificado como seita herética - entre outros motivos por advogar
doutrinas estranhas aos dogmas oficiais catolicos, como a Apocatastase ou
Universalismo - 0 movimento Cataro condenava todos os sacramentos catolicos e todos
os juramentos. Estes ultimos eram parte essencial do feudalismo. Apesar disso,
conseguiram muitos simpatizantes entre os senhores feudais e os negociantes, ja que
ndo se opunham a atividade econdmica e eram contrarios a exaltagdo da pobreza, como
faziam os catdlicos. Esse movimento foi disperso apos a Cruzada Albigense e também
do inicio das atividades da Inquisi¢do em 1233 (O.G. OLIVER JR. in ELWELL, 1988,
v.1, p. 246).

Outro exemplo de individuos considerados heréticos por firmas religiosas sdo os
membros da Religious Society of Friends (Sociedade dos Amigos), mais conhecidos
como quakers (tremedores) ou quacres. Movimento fundado por George Fox na
Inglaterra, em meados do século XVII, e posteriormente disseminado nos Estados
Unidos, os quakers sdo anti-clericalistas: ndo reconhecem a autoridade de sacerdotes e
pastores ¢ nao se filiam a igrejas estabelecidas. No entanto, apresentam alta
produtividade religiosa, isto €, sdo extremamente devotos (J.E. JOHNSON in ELWELL,
1990, v. I11, p. 215-217).

Atitudes de independéncia religiosa como essas ndo costumam ser toleradas por

2l Com isso a Igreja estaria ameacada em sua influéncia. Considerando que a Apocatastase afirma que
todos irdo ser salvos no Juizo Final, uma pergunta interessante a ser feita seria o efeito da crenca na
Apocatastase sobre os niveis de esfor¢os desempenhados pelo agente. Neste caso, ndo existiria um
equilibrio separador e, sim, um equilibrio agregador.
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firmas religiosas ja estabelecidas e com perfil dominante, ja que isso representa, para
estas, ameaga ao seu poder de mercado. Por isso os quackers foram perseguidos ( J. E.

JOHNSON in ELWELL, 1990, v.I, p.215-217).

3.5.2.2 O estabelecimento do contrato religioso

Ao estabelecer um contrato com um agente, o principal promete a este um
prémio ou recompensa, que pode ser, por exemplo, a imortalidade ou vida eterna. Esta ¢
a recompensa espiritual, denominada de w. O principal tem interesse em que os agentes
cumpram os termos do contrato religioso e os agentes tém interesse em obter a

recompensa w. O lucro do principal serd 2 ou 0, de acordo com o perfil da

produtividade religiosa dos agentes. O principal promete aos agentes com alta
produtividade espiritual uma recompensa igual a 2. Por outro lado, afirma que agentes
com baixa produtividade ndo receberdo prémio algum®.

Dadas as ofertas feitas pelas firmas religiosas, os agentes tém a possibilidade de
escolher (ou ndo) o tipo de contrato religioso que mais lhes agradam. Isto ¢, os agentes
podem sinalizar (ou nao) de livre e espontanea vontade, por meio de sua fé (caso a
possuam), que estao aptos a receber um prémio. A pratica dessa religido terd um custo
para o agente, que sera maior ou menor dependendo de seu tipo. Esse custo esta
associado ao tempo dedicado a pratica religiosa pelo agente e serd indicado por

C(y)=y . Se o agente for do tipo A, o custo da pratica religiosa para o mesmo sera de
C(y) = y/2. Se o agente for do tipo B, o custo dessa pratica religiosa sera de y . Nesse

modelo, para fins de simplificacdo, considera-se que o tempo ¢ dedicado a pratica
religiosa nao tem efeito sobre a produtividade religiosa do agente.

No equilibrio do jogo de sinalizacdo, serd adotado o pressuposto de que as
religides t€ém um critério padrdo de classificagdo quanto a produtividade religiosa de
seus agentes, que ¢ a avaliagdo do grau de fé e de obediéncia destes aos preceitos

religiosos. Esse critério sera endossado ou ndo de acordo com o comportamento dos

22 E razoavel admitir que os agentes com baixa produtividade religiosa nio recebem nenhum prémio,
porque caso as religides sinalizassem com um prémio espiritual para esse tipo de agente estariam, com
esse sinal, desestimulando a propria pratica religiosa, desautorizando o esfor¢o dos agentes classificados
como sendo do tipo A.
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agentes e esta baseado num nivel considerado aceitavel em termos de pratica religiosa,

que sera denominado por y*. Supde-se que as firmas religiosas avaliam que um

candidato ao prémio espiritual serd do tipo A se o grau de pratica religiosa desse agente

satisfizer a condicdo de que y > y*. Em contrapartida, o candidato sera considerado do
tipo B se for enquadrado na condi¢@o oposta, isto &, y < y*. A partir dessas avaliagdes,

as firmas religiosas irdo ofertar aos agentes uma recompensa espiritual de w=2se

y>y* . Por outro lado, se o agente for classificado na condi¢do oposta, ou seja,
y < y*, ndo receberd nenhum prémio espiritual, isto ¢, neste caso w=0.

Escolhido um determinado contrato, os agentes terao de escolher que nivel de
pratica religiosa satisfaz os seus objetivos ou expectativas presentes e futuras dentre
dois niveis que, para efeito de simplificacdo, considerados como possiveis, sdo
y=y* ou y=0.Formalmente, ye (0,y*). Os critérios estabelecidos pelas firmas
religiosas, relativamente a sinalizagdo por parte dos agentes, serdo endossados na

pratica se os agentes do tipo A escolherem y = y* e os agentes do tipo B escolherem
v =0. Formalmente, tem-se um padrdo de escolhas feitas pelos agentes, quer sejam do

tipo A ou do tipo B, que obedece as seguintes condi¢des

*

Escolha de A:C(y):y?<w:2

M
Escolha de B= C(y)=y" >w=2

O que significa que y* e[2,4], isto ¢, o grau de pratica religiosa dos agentes que
estd contido nesse intervalo ¢ considerado 6timo pelo principal, o que caracteriza um
nivel de sinalizagdo de equilibrio multiplo. Se o principal avalia que um agente tem alta
produtividade religiosa, isto €, como tendo fé suficiente, este sera classificado como
sendo do tipo A, ja que, teoricamente, apenas agentes desse tipo teriam de fato incentivo
para a pratica religiosa. Em contrapartida, o agente de baixa produtividade religiosa
sera classificado como sendo do tipo B se o custo do mesmo para a pratica religiosa for
muito alto. Considerando que os agentes queiram sinalizar ao principal que sdo do tipo

A e, concomitantemente, queiram minimizar seus custos, eles optardao por escolher o
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menor custo, isto €, y*=2, que sera chamado de equilibrio separador com custo

minimo. As figuras abaixo representam as escolhas o6timas dos dois agentes quanto ao

nivel de sinalizagao.

Recompensa Recompensa

espiritual espiritual
C=y

c» =Y

w=2 w=2
> >
0 1 2 3 4 0 1 2 3 4
Escolha Grau de pratica Escolha Grau de pratica
otima otima
Tipo A Tipo B

Figura 11 Recompensa espiritual
Fonte: Adaptado de Standler e Castrillo
(1997)

A probabilidade de que o agente do tipo A conquiste o prémio espiritual ¢ p* e
a probabilidade de que o agente do tipo B conquiste o prémio é p” . O lucro do principal
relativamente ao resultado do esfor¢o dos agentes ¢ Il ou I, , onde o subscrito S

significa sucesso e o subscrito F indica insucesso. Neste nosso modelo adaptado,
pressupde-se que exista, pelo menos, um agente que possa ser classificado como sendo
do tipo A, para se poder caracterizar a existéncia de um equilibrio separador. Considera-
se também que existe informagdo imperfeita neste modelo, admitindo-se apenas que o
principal tem absoluta certeza sobre quem de fato receberda o prémio espiritual. Com
isso se quer dizer que, embora os agentes do tipo A possam sinalizar com 0 maximo

nivel de produtividade religiosa, isto €, y*=4, apenas o principal tem a informagao
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segura se foram considerados aprovados para receber o prémio. Caso houvesse
informacao perfeita, com os agentes, tanto do tipo A como do tipo B, conhecendo a
priori se os seus esforcos lhes valeriam o prémio espiritual, as suas utilidades e seus

prémios seriam.

U =ulplls + (1 — pIIg]

wh* = pAlls + (1 — p)IIg
()
UP* = ul[p®lis + (1 — p®)Ig]

w?* = pPlig + (1 — pP)IIp

Nesse caso, se as pessoas tivessem a informagao certa ou perfeita da existéncia
de um prémio espiritual futuro, independentemente do seu tipo, sinalizariam ao
principal com a religiosidade. Isso quer dizer que, na pratica, ndo haveria estimulo ou
incentivo para alguém professar o ateismo, o agnosticismo, o materialismo ou a
irreligido de um modo geral. Haveria um grande incentivo a pratica religiosa, em maior
ou menor grau, ja que, tendo a certeza de que somente possuindo algum grau de
religiosidade poderiam receber um prémio espiritual, as pessoas procurariam afiliar-se a
alguma religido, admitindo a premissa de que apenas por esse meio receberiam esse
prémio. Assim, w" e w” designariam os prémios espirituais para os agentes de
ambos os tipos, tanto os de alta como os de baixa produtividade religiosa, os quais
estariam sinalizando com seu esfor¢o o seu grau de mérito para a obtencdo do prémio.
Aqui esse esforco nem mesmo deveria ser caracterizado como fé religiosa, ja que todos

. . ~ © A . A+ 2
teriam a informacdo segura da existéncia do prémio™.

3 Poderia ser questionado porque se a certeza do prémio existisse, todos os agentes ndo iriam exercer o
esforgo religioso maximo, como no caso do nivel de produtividade religiosa de modelo aqui apresentado

em que y*=4. Mas isso seria semelhante a perguntar por que todos os trabalhadores ndo tém todos

alta escolaridade, sinalizando que estdo aptos a receber altos salarios; o que ndo faz sentido, ja que nesse
caso, sabe-se que a aquisi¢do de uma alta escolaridade esta associada a fatores tais como custos de
oportunidade, em que nem todos os trabalhadores estdo dispostos ou aptos a incorrer, a habilidades
naturais ou a questdes de preferéncia. De forma idéntica, ainda que houvesse certeza do prémio espiritual,
nem todos os agentes estariam dispostos a restringir suas escolhas atuais optando por consumir bens
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Como nao existe a certeza concreta de que tal prémio exista de fato, isso resulta
em problemas de informacao imperfeita. Sem essa certeza, muitas pessoas consideram
dispensavel a pratica religiosa e optam por ndo afiliar-se a nenhuma religido,
declarando-se irreligiosas, atéias, agndsticas ou materialistas. Somente a fé, definida
como uma crenga em algo almejado e nao visto, ¢ o que permite justificar todo o
esforco que os agentes de alta produtividade religiosa fazem para ser considerados aptos
a receberem um prémio espiritual. Como nem todos tém essa fé, ou estdo dispostos a
incorrer nos custos do exercicio desta, ¢ 6bvio o motivo que explica por que muitos
agentes optam por ndo alocar o seu tempo em praticas religiosas. Ainda ¢ importante
considerar que mesmos os agentes envolvidos nessas praticas podem nao estar seguros a
respeito da obtengdo do prémio, isto €, de que terdo ou ndo sucesso nessa conquista, o
que aumenta ainda mais o custo da pratica religiosa. Quanto maior a incerteza quanto ao
recebimento do prémio, maior o custo dessa pratica.

O modelo aqui apresentado considera que existe informagdo imperfeita, isto €,
os agentes nao tém certeza em relagdo ao sucesso de seu esforco religioso na obtengao
do prémio ou mesmo da propria existéncia desse prémio. Nesse caso, o0 modelo com
informagdo imperfeita apresenta as seguintes utilidades esperadas e os seguintes

prémios em relagdo aos dois tipos de agentes:

E[U4] = pu(wd) + (1 — pDu(ws) < U*

w € {w¢, wi'}
3)
E[UB] =0

religiosos em vez de bens materiais. Nesse caso, tais agentes, mesmo com a certeza do prémio espiritual
para os que esforgam-se por meio da obediéncia religiosa, em decorréncia desse custo, poderiam preferir
um carpe diem de prazeres do presente a uma beatitude futura. Considerando um modelo de geracdes
sobrepostas, isso equivale a dizer que a sua taxa de preferéncia intertemporal p lhes direciona a investir

no consumo do primeiro periodo em detrimento do consumo no segundo periodo.
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A primeira equacao de (3) significa que a utilidade esperada do agente do tipo A
em relagdo ao prémio espiritual com informagao perfeita ¢ inferior a utilidade esperada
que obteria caso ndo existisse esse problema. E simples entender porque isso ocorre.
Com informacdo perfeita, ¢ relativamente facil para o agente do tipo A sinalizar esfor¢o
religioso, ja& que o mesmo possui certeza absoluta de que obterd o prémio. Sem essa
certeza, o agente do tipo A precisa superar quaisquer duvidas que lhe ocorram sobre o
sucesso ou insucesso futuro de seu esforco atual®.

A segunda equagdo de (3) indica que o contrato religioso 6timo que o principal
oferece ao agente do tipo A estd condicionado ao desempenho deste em termos de
esforco religioso, isto €, a recompensa a ser recebida pelo agente do tipo A serad
decorrente de ter o seu esfor¢o considerado bem-sucedido ou nao.

A terceira equacdo significa que os agentes do tipo B ndo derivam nenhuma
utilidade da alocagdo do seu tempo em esforcos religiosos, j& que ndo acreditam num
prémio espiritual. A ultima equacdo significa que, considerando que esse prémio venha
a existir, os agentes do tipo B ndo o receberdo, ja que nao sinalizaram esfor¢o para o
principal.

No modelo assume-se a premissa de que o principal garante ao agente que a
divindade, ao observar os sinais enviados pelos agentes, passa a reunir informagdes
sobre o perfil destes, para efeito de recompensa futura. Outra premissa necessaria ¢ que

o agente deve escolher o tempo ¢ que deve alocar para a pratica religiosa, que ¢

observado pelo principal, entre dois valores possiveis: t=0 ou t=t¢'. O agente, uma

vez escolhido o nivel de pratica religiosa, procura nao desviar-se de sua escolha.

A pratica religiosa, como tem um custo, estd associada a uma desutilidade que
serd de v*(f) quando o agente for do tipo A e de v’(¢) se o agente for do tipo B,
assumindo-se que v*(¢") >v"*(0) e v’ (¢')>V"(0). Para efeito de simplificagio, faremos
vI(0)=v"(0)=0 e v'=vI(t) =V ().

Para a pratica religiosa, o agente do tipo A escolhe #=t¢" e o agente do tipo B

escolhe # =0. O principal afirma ao agente que a divindade sempre observa o sinal ¢',

0 agente do tipo A ndo sabe a priori se a sua avaliagio final pelo principal serd condizente com sua
expectativa de receber o prémio futuro. Pode acontecer que o agente do tipo A, duvidando da existéncia
do prémio futuro ou se o recebera ou ndo, apesar do seu esforco religioso, considere este como sendo
muito custoso relativamente ao que seria se tivesse a certeza do prémio. Conseqiientemente, no caso de
informag@o imperfeita, o custo de sua pratica religiosa ird aumentar e sua utilidade esperada do prémio
diminuir, ja que envolve uma condigdo de incerteza, relativamente a condi¢do oposta, em que houvesse
informacao perfeita.
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concluindo que tal sinal s6 pode ser enviado por um agente do tipo A, com

probabilidade igual a ¢(¢') =1, considerando que esse sinal ndo pode ser enviado por

um individuo do tipo B. Sempre que verificar o sinal ¢', o principal afirma que a
divindade tera certeza de que quem o enviou foi um agente do tipo A. Por outro lado, o
principal afirma ao agente que, quando a divindade observa o sinal # =0, ela conclui

que a probabilidade de que esse sinal esteja associado a um agente do tipo A ¢ ¢(0)=0.

Dessa forma, fica caracterizado aqui um equilibrio separador em relagdo ao sinal
enviado pelos dois tipos de agentes. Nesse tipo de equilibrio, o agente do tipo A ndo
tem interesse em se comportar como se fosse do tipo B, o mesmo raciocinio valendo
para o caso oposto.

Foi apresentado aqui um equilibrio separador com dois tipos de agentes: crentes
(alta produtividade religiosa) e ndo-crentes (baixa produtividade religiosa). Como
indicacdo de pesquisas futuras, propde-se aplicar um jogo de sinalizacdo religiosa para
um equilibrio separador com trés tipos de agentes: crentes, ndo-crentes e heréticos,
recorrendo a literatura de sinalizacao (SPENCE, 1973; CHO; KREPS, 1987).

A seguir serd apresentado o modelo de Hevia (2004).

3.6 O MODELO DE HEVIA (2004)

Desde que o artigo de Azzi e Ehremberg foi publicado, muito poucos trabalhos
publicados em Economia da Religido procuraram analisar as implica¢des da crenga no
periodo pos-vida sobre o comportamento humano, conforme Hevia (2004). Nesse
trabalho o autor propde-se a preencher essa lacuna, pelo menos de modo parcial, ndo se
restringindo a analisar as conseqliéncias da pratica religiosa ao longo do ciclo de vida,
mas também outras questdes como a relacdo entre religido e saude. A racionalidade,
ligada a crenca na existéncia de uma vida pdés-morte, a qual fundamenta as agdes
terroristas de homens-bomba também ¢ analisada.

Hevia constroi um modelo padrao de consumo intertemporal ampliado, com
base na literatura de capital humano, para incorporar a alocacdo do tempo destinado a
praticas religiosas, pressupondo que os agentes acumulam um estoque de capital

espiritual que lhes sera util no periodo pos-vida, onde, nesta, a utilidade esperada sera



209

tanto maior quanto maior for o capital espiritual acumulado ao longo do ciclo de vida do
individuo.

Uma diferenca fundamental do modelo desenvolvido por Hevia em relacdo ao
de Azzi e Ehremberg ¢ que o modelo de Hevia funciona em um ambiente estocastico
em que a incerteza ¢ incorporada por meio de ciclos de vida com duragdo incerta. No
modelo de Azzi e Ehremberg, os agentes religiosos racionais sabiam antecipadamente a
duragdo de suas vidas. Isso permite, segundo Hevia, que possam-se estudar mudangas

de saude, doengas e interesse em investir-se no aumento da longevidade.

3.6.1 O modelo

No seu modelo de escolha intertemporal padrao ampliado Hevia incorpora uma
nova variavel de estado denominada, por ele, de estoque de capital espiritual. E
empregado o conceito de tempo discreto. Considera-se que, no inicio de cada periodo, o

agente pode estar morto ou vivo. No periodo i, o agente ingressa com duas variaveis de

estado: ativos 4, e um estoque de capital espiritual K,. O pressuposto fundamental do

modelo ¢ que os agentes acreditam que um elevado nivel de capital espiritual
incrementa a utilidade do periodo pds-vida. As duas variaveis de estado desempenham

um papel complementar para o agente: os ativos A4 estdo disponiveis apenas quando o

agente estd vivo e o estoque de capital espiritual K, apenas quando o mesmo esta

morto. Para simplificar a andlise, Hevia ndo investiga o caso sobre como a utilidade do
individuo, enquanto este vive, ¢ afetada pelo estoque de capital espiritual. O nivel deste
pode ser modificado por meio de um investimento, determinado pelo tipo de religido,
considerado como dado, professada pelo individuo. Nesse modelo ndo se contempla a
possibilidade de mudanca de religido por parte do agente. O nico insumo desse tipo de

investimento, no modelo, ¢ o tempo. O capital espiritual é dado por:

K., =(1-0)K + f(t) M
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onde

& = taxa de depreciagdo , V6 € [0,1]
f(t;) = investimento tecnologico

t; = tempo empregado para acumulacdo de capital espiritual no periodo i.

Considera-se que f(¢;) tenha rendimentos decrescentes de escala e que de K,
sejam dados. Também define-se que K, ¢ depreciado endogenamente em decorréncia

de agoes realizadas pelo agente, onde isso pode ser estabelecido fazendo com que o se

torne uma fun¢do dependente de um bem x, chamado por Hevia de “bem do pecado”.
Quando vivos, os agentes extraem utilidade de dois bens nao-duraveis e

normais: um bem de consumo, dado por ¢, ¢ outro de lazer, dado por /. Ambos tém

uma funcdo de utilidade dada por u(c,/), crescente e concava. Se o agente falecer no

inicio do periodo i+1, o mesmo desfrutard de um fluxo de renda perpétua dado por

1-p5)J(K,,,). A fungdo J(K,,,)¢ estritamente crescente e duplamente diferencavel.

1+i
Essa fun¢do capta a situagdo em que o agente percebe que se morrer com um alto nivel
de capital espiritual tera aumentada sua utilidade no periodo pos-vida. Para a maior
parte do tempo assume-se que J(-)€ cOncava. Se houver acentuada concavidade no
investimento tecnologico, J(-) pode se tornar convexa, onde d4 origem a retornos
crescentes em K .

Sdo duas as interpretacdes para J(K,, ). A primeira ¢ a de que representa o

nivel de consumo no periodo pos-vida ou insumo para a funcdo de producdo que

permite o consumo no pds-vida. No segundo tipo de interpretacdo, a existéncia de um
céu e de um inferno gera, respectivamente, os fluxos de utilidade (1- B)V e (1-B)V .
A probabilidade de o agente, ao morrer, ser levado para o céu ¢é funcdo do estoque de
capital espiritual acumulado pelo mesmo ao longo do seu ciclo de vida, isto ¢&,

P=P(K),onde J(K,,)=P(K, )V +(1-PK,))V.

i+l

A utilidade que o agente tem de viver do periodo 0 ao periodo i é dada por
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Y Blute, )+ UK ,)

em que Fe€[0l) é o fator de desconto subjetivo. Chama-se de g, a

probabilidade de se morrer no inicio do periodo i+1, ou, de modo equivalente, a
probabilidade de o individuo viver exatamente até o fim do periodo i. Dessa forma , a

utilidade esperada sera dada pela seguinte expressao
Zgi+l|:2ﬁju(cj’lj) + ﬂHlJ(KHl)
i=0 =0

Chamando S; a probabilidade de o individuo estar vivo no periodo i e fazendo

o0
S, = Z g ;.1 » a tltima equagéo pode ser escrita como
i=j

Vo= ZﬂiSi[u(xi’li) +fh,J(K )] (2)
i=0
em que h,,, = % ¢ a taxa de morte no periodo i+1 e também pode ser

i
definido como a probabilidade de estar morto no inicio do periodo i +1 quando se esta
vivo no periodo i.

A equagdo (2) tem a seguinte interpretagdo: considerando que o agente esteja
vivo no periodo i, o mesmo deriva utilidade da func¢do u(c;,/;)e uma probabilidade de
estar morto no proximo periodo de #4,,. Quando o agente morre, ele deriva uma
utilidade dada por J(K,,,), que, se descontada até o periodo i passa a ser dada por
AJ(K,,,). Mas desde que as preferéncias sdo medidas no periodo zero, o fluxo de

utilidade tem de ser ponderado pela probabilidade incondicional de o agente estar vivo

no periodo i, dada por S, e descontado pelo fator S'.
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Dada a seqiiéncia {c LK 1}0? , as preferéncias podem ser escritas em forma
20 g ) oo
recursiva, em que V,, que ¢ empregado para representar a utilidade de um agente vivo

no inicio do periodo i, deve satisfazer a seguinte equagao recursiva

Vi = M(Ci,jl.) + ﬁ[hi+1J(Ki+l)+ (1 - hi+1)Vi+1]

Essa equacao ¢ a base do modelo de programacao dindmica de Hevia, onde, por
meio da utilizacdo de métodos recursivos, se poderd analisar como o consumo, lazer,
tempo alocado em praticas religiosas e poupanga dependem de K, e 4, .

Assume-se que exista uma companhia seguradora onde os agentes contratam
seguros de vida. A companhia organiza grupos de agentes com idéntico perfil de risco.

Cada individuo contribui com 4; dodlares no periodo i—1. A seguradora aplica os
recursos dos segurados a uma taxa de juros 7,. Uma propor¢do A, destes morre e 0s

4,0+ 1)

seus recursos sdo divididos entre os sobreviventes, a fragdo de para cada

i

sobrevivente. Se o agente estiver vivo no proximo periodo ira receber

A (1+7)h, B A (1+r)

AA+r)+
A+7) 1 4

A linha de restri¢do orcamentaria, considerando os ativos iniciais 4, , ¢ dada por

1+7r

A, +c,+w(t,l)< A |

i+1

i
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O termo representado pelo lado direito da desigualdade ¢ a renda, que ¢ gasta em

consumo, lazer, praticas religiosas € poupanga.

Um agente inicia cada periodo com um vetor de estado (K, 4) e o seu problema

de escolha dinamica esté representado pela seguinte equacao de Bellman

Vi(K,4) = <u(c,l)+,5[hi+1J(K')+(l—hi+1)K+1(K A1)

max
pt,d K

g |

s.a

l+7
A SAi+wi—c—wl.(l+t)

K =(1-8)K + f(t)
e,t>0; [+¢<1

Um caso particular interessante que Hevia analisa ¢ aquele onde a escolha do
agente depende apenas dos ativos que possui, isto €, de A . Neste caso, as premissas sao

de que as taxas de morte sdo crescentes no decorrer do tempo, ou seja, s, <h, Vi, o

que pode ser interpretado como envelhecimento.

As condigdes 6timas desse problema sao dadas por

u,(¢;,1;) _
ﬂ[h[Jrl'],(K[:rl )+ (=D Wi (K, A D1 @) =y (e 1) 4
BA=h W (K5 4r) =u.(c;01) ®)

A escolha intertemporal entre consumo e lazer esta representada pela equagao

(3). A equacdo seguinte (4) estabelece uma condicdo de igualdade entre o valor

marginal do tempo gasto em praticas religiosas e o valor marginal do tempo gasto em
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lazer. A equagdo (5) iguala o valor marginal da poupan¢a com o valor marginal do
consumo.

Considerando a premissa de normalidade e que o consumo ¢ uma fungdo
crescente do lazer, tem-se que ¢ = A(/), onde A™>0.Assumindo que u,(A(/),A)¢é uma
fung@o decrescente de /.As condi¢des resultantes do Teorema do Envelope sao dadas

por

u (4 (K, 4)),[;(K, 4))

VKi K,A B i 1-06 6
D F(t(K, A)) w;(1-5) ©
V(Ko )=1, (2,0, (K ADL (K ) ™)

1

As fungdes de escolha tém as seguintes propriedades:

c,(K,A), [(K,A4),t,(K,A) e A,,(K,A) sdocrescentes em A
c,(K,A),,(K,A) esta crescendo em K

t.(K,A) é decrescen¢ em K e A,/ (K, A) podeser crescente ou decrescen¢ em K

i+l

Um estoque maior de A4 implica em um nivel maior de consumo, lazer,
poupanca e tempo gasto em praticas religiosas. Um estoque maior de K, ceteris
paribus, resulta em nivel de consumo mais elevado no periodo pds-vida. Se K possuir
rendimentos decrescentes de escala, os agentes irdo aumentar o consumo € o lazer e

reduzir o tempo alocado em espiritualidade. O fato de ¢, ser decrescente ou ndo em K

vai depender da concavidade estrita de J(-). Sendo essa fungdo convexa, um elevado

estoque de capital espiritual implica em aumento da utilidade marginal de uma unidade
adicional de K. Neste caso, o tempo alocado em espiritualidade estaria crescendo. Por

outro lado, a0 mesmo tempo, os niveis de consumo e de lazer estariam diminuindo.
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3.6.2 Implicacoes sobre o ciclo de vida

Um fato empirico robusto, segundo o modelo de Hevia, ¢ que o tempo gasto
com atividades religiosas ao longo do ciclo de vida de um individuo tem um formato de
"U", onde pessoas mais jovens e mais velhas alocam mais de seu tempo para a
religiosidade do que pessoas de faixa etdria intermediaria. Ou pode ser sempre
crescente. Hevia mostra que o seu modelo ¢ consistente com esse fato, usando o caso
em que J (K)zaK em que u(c,/)é estritamente concava. Aqui, a fungdo de valor
assume a forma V,(K, 4)=¢.K +U,(A4), onde ¢, é a solucio para a seguinte equacio a

diferencas

¢ = Blh,a+1-h)4,,] (®)

em que ¢, <@, < h <h, . Como decorréncia disso, o valor de uma unidade

adicional de capital espiritual é crescente no decorrer do tempo. Por outro lado, se a taxa
de morte no periodo i+1 ¢é estritamente mais elevada do que aquela prevalecente no
periodo i, entdo o valor do capital espiritual é estritamente mais elevado no periodo
i+1, o que pode ser depreendido considerando a condig¢do de envelope de Bellman, em

que

VK‘(K’ A): &

1

Uma taxa de mortalidade mais elevada implica numa probabilidade mais elevada
de que o individuo ira morrer. Considerando que sua utilidade depende apenas de K no

periodo pds-vida, cada unidade adicional de capital espiritual ¢ mais valiosa.

Nesse exemplo, as condigdes de (4) e (5) sdo transformadas em



216

¢if’(ti ) =u, (2’1‘ (li)’li )a)

ﬂ(l —h, )U’m (Am ) = ”c(/li ()1, ) (1 0)

As fungdes A',,,,c,,/; e t; sdo dependentes apenas de 4. Ja o estoque de

i+1°
capital espiritual pode ser crescente ou decrescente no decorrer do tempo. Nesse ultimo
caso, isso poderia acontecer se, por exemplo, um individuo comeca com um elevado
capital espiritual, mas, por causa de mas atitudes e agdes, este comega a ser depreciado a

taxa o ao longo de sua vida.

Da condi¢do de otimalidade (9) entre os periodos i e i+1 decorre que

6.0 ) _  u (U)o
¢i+1f' (ti+1 ) Z/lc (ﬂ’iﬂ (li+1 )’ li+1 )a)i+1

Usando as equagdes (5) e (7), pode ser obtida a equagdo de Euler
u, (4, )A)= pU+r, u, (4, )4, ), que permite obter a ultima condicio de

otimalidade
f ’(ti) _ ¢i+1 a)i
f’(ti+1) - ﬂ ¢i a)i+1 (1 " riﬂ) (1 1)

Os efeitos que determinam a inclinacdo da trajetoria associada ao tempo
empregado em praticas religiosas sdo dois: um ¢ o prego intertemporal do lazer entre os
periodos i e i+1, que ¢ dado por —(1+rlﬂ.). O segundo ¢ a taxa marginal de

i+l
substituicdo do capital espiritual entre os periodos i e i+1. O primeiro permite avaliar

o efeito substituicao intertemporal resultante de variagdes no prego relativo do tempo. O
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outro informa quanto uma unidade adicional do capital espiritual aumenta a medida que

o individuo envelhece.

Se f %&(l+r. )>1, a concavidade estrita da func¢do f () implica que

i+1
w

i i+l

ot Sepdn Oy,

1+i i i+l
i a)i+l

)<1=1¢,, <t,. Assumindo que A(l+r,)=1 e que

i+l

t

¢.., = ¢., isso implica em que ¢, ird acompanhar as variacdes em @,. Considerando que

1
a curva de salarios tem o formato de U ao longo do ciclo de vida, isso implica em que o
tempo alocado em praticas religiosas também terd esse formato. Se as taxas de

mortalidade aumentam no decorrer do tempo isso implica em ¢, 2@, Vi, o que

determina um aumento na alocacdo do tempo em espiritualidade ao longo da vida do

individuo.

3.6.3 A correlacio entre saude e religiosidade

Hevia cita pesquisas de Levin (1994) e de Koening (1997) para apontar a
correlacdo existente, como fato empirico, entre religiosidade e saude fisico-mental, onde
elevados niveis de espiritualidade estdo correlacionados negativamente com taxas de
morbidade e mortalidade. Isso € possivel porque a religido promoveria estilos de vida e
comportamento considerados saudaveis, reduzindo stress, ansiedade e depressdo. Além
disso, o fato de alguém pertencer a uma comunidade religiosa permitiria aos fiéis
partilharem de cuidados e apoio quando necessario.

Hevia acrescenta outra explicagdo, considerando que retornos crescentes em

J (K ) ¢ um fator fundamental para permitir correlacdo positiva entre satde e
religiosidade. Admitindo que u(c,l) =logc+logl ,4,=K,=0,0=1,r=0,6=0 e

considerando que, sem investimento em saude, a vida de um individuo acaba em um

determinado periodo de tempo, o problema do agente ¢
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max<logc +logl + J(f(t)» (4)
s.a.
c+l+t=1

Admite-se que, se o individuo investir 2¢g unidades monetarias em saude, sua
expectativa de vida ¢ aumentada em um periodo, onde ¢, =c,,/, =/,t, =t ¢ o©

problema torna-se em

max<2[10gc +logl]+ J(2f(t))> (B)
s.a.
2(c+1+t)+2qg=2

Nos dois casos considera-se que o individuo maximiza sua utilidade ao fazer

¢ =1, onde as condigdes de otimalidade para (A) e (B) sao dadas por

Tfle)re)=

FEOr0 e ;
0

2c+t—-1=0 2"+t —1+qg=

Onde o asterisco indica a escolha 6tima se o individuo investe em saude, quando

g ¢ suficientemente pequeno. O modo como o tempo alocado em espiritualidade vai
relacionar-se nos dois casos ird depender da convexidade ou da concavidade da funcao
J() No caso limite em que ¢ =0 ¢ J (K)=a=t=t"¢ c=c".Se ¢g=0 ¢ J() é
cOncava, entdo ¢t <t e ¢">c. Se gq=0 ¢ J() é convexa, entdo t° >t € ¢ <c.
Adotando a continuidade, para ¢ suficientemente pequeno ¢ J! () convexa , 1SS0

resultara em ¢* >¢ e ¢" <c, o que significa que para o agente estard otimizando a sua

utilidade ao investir em saude e aumentar o nivel de alocagdo de seu tempo em



219

espiritualidade. Isso mostra que, para existir uma correlagdo positiva entre religiosidade

e saude, ¢ necessaria a existéncia de retornos crescentes de escala para K .

3.6.4 O caso dos homens-bomba

Hevia aplica o seu modelo para explicar, sob uma determinada perspectiva, a
racionalizagdo que serve de base para que individuos tomem a decisdo de tornarem-se
homens ou mulheres-bomba. A premissa fundamental é que exista doutrinagdo e
promessa de uma recompensa a ser desfrutada no periodo pos-vida. Assume-se que,
nesse caso, o modelo ndo varia com o tempo e que os terroristas sempre obtém sucesso.
No inicio de cada periodo, o agente escolhe comprometer-se em realizar o atentado ou

ndo escolhe. A recompensa pelo ataque ¢ dada por ®(K), que ¢ levemente crescente em
K mas que ndo esta relacionada a 4 | isto ¢, os ativos-

O problema pelo qual o agente escolhe se vai ou ndo cometer o atentado

terrorista € dado pela seguinte expressao

V(K,A)= max {U(K,A4);D(K)

{ataca, nao ataca}

em que

U(K,A)= max }<u(c,l)+ BRI (K )+ (1= h)V (K", A)])

(e K A
S.a.
A< A1+—2+a)—c—a)(1+t)

K'=(1-8)K + f(t)

c,l,t20; [+1<1
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U(K, A) ¢ a utilidade que o agente obtém caso ndo escolha cometer o atentado
suicida e ®(K)¢ a utilidade que o mesmo deriva ao comprometer-se na realizagdo do
ataque terrorista. Essa tltima fungdo pode ser considerada crescente ou constante e o
seu formato ¢ de fundamental importancia para as implica¢des derivadas desse exemplo.
Na figura 1 sdo mostrados dois casos em que o agente ira decidir cometer o atentado
tendo como critério de escolha o seu nivel de capital espiritual. A figura 12-I representa

o caso em que ®(K) tem retornos decrescentes de escala. Considerando um nivel de

ativos A qualquer, existe um unico E(A) tal que se K < E(A) entdo o agente estara

otimizando sua escolha ao decidir cometer o atentado terrorista. No entanto, conforme
observa Hevia, militantes suicidas geralmente sdo vistos como pessoas fanaticas. Mas,
neste exemplo, aqueles que cometem atentados sdo individuos que possuem um baixo

nivel de capital espiritual. Na figura 12-II, mostra-se um caso em que K ¢
suficientemente elevado. Aqui, a decisdo 6tima ocorre quando K >E(A). Esse caso
implica em que os beneficios para o agente, resultantes da escolha de efetivamente
tornar-se um suicida, por meio da realizacdo do atentado, tém retornos crescentes de
escala. Neste exemplo, o agente acumula capital espiritual enquanto estiver vivo e
torna-se um suicida apenas quando tiver um elevado K. Nos dois casos, quando A4
aumenta, E(A) diminui. A explicagdo ¢ a de que, se o nivel de ativos aumenta, o agente
deriva maior nivel de utilidade se continuar vivendo. Com isso, quanto menor for o
capital espiritual e mais rico for o agente, menor sera a sua disposi¢do de tornar-se um

suicida.
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UK, A4,)) II > UK, A4,))
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O(K)

v

A <A,

Figura 12 Regras de decisdo na dimensao K
Reproduzido de Hevia (2004)

Hevia também analisa dois casos nos quais o nivel de estoque de ativos

desempenha um papel fundamental na decisdo do agente em se tornar ou ndo um
suicida. Nos dois casos existe um nivel tal de estoque de ativos que se 4 < Z(K ), 0
agente decide cometer o atentado. Considerando a utilidade derivada pelo agente
oriunda da recompensa ®(K)prometida aos suicidas, quanto menos ativos tiver e mais
pobre for o agente, menor o nivel de utilidade obtida por este enquanto estiver vivo e,
portanto, maior serd a possibilidade de realizacdo do atentado. Novamente, a forma
assumida pela fun¢do ®(K) ird determinar o tipo de escolha do agente. Se a fun¢ao for
apenas levemente inclinada ou horizontal, como no caso 7, isto €, se tiver retornos
decrescentes ou constantes de escala, quando o estoque de capital espiritual aumenta, o
ponto de corte Z(K ) decresce. Um nivel mais alto de K, neste caso, fard com que o

agente torne-se menos propenso a tornar-se suicida. O caso II ¢ oposto ao anterior,

porque nele esta representada uma fung¢do ®(K)com retornos crescentes de escala. O

ponto de corte Z(K )€ crescente em K. Aqui, quando o estoque de capital espiritual

aumenta, ¢ maior a probabilidade de o agente cometer o atentado, ja que o retorno de se
tornar um suicida ¢ maior do que a utilidade desfrutada por continuar vivendo, dada por

UK, A).
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Figura 13 Regras de decisdo na dimensdo A
Reproduzido de Hevia (2004)

3.6.5 Paciéncia e religiao

Com base em um artigo de Becker e Mulligan de 1997, onde o pardmetro de

preferéncia intertemporal f ¢ endogeneizado, Hevia emprega seu modelo para analisar

as conexdes entre paciéncia e religiosidade. No modelo de Becker e Mulligan, se o
agente prever que o nivel de utilidade futura serd elevado, isso fara com que haja

reducdo em . Isso ¢ realizado pelo investimento no capital “orientado para o futuro”,

que tem como base em recursos gastos para planejar circunstancias futuras pretendidas
de modo a que elas tornem-se mais plausiveis. Um dos fatores que poderiam afetar o

tempo e os recursos gastos de modo a reduzir £ esté a religiosidade.

Hevia assume que o agente tem condi¢des de modificar, em =0, o fator de

desconto £ por meio do investimento no capital “orientado para o futuro”, denotado
por ¢ . Para eliminar retornos sem limites, assume-se que Vg, f(q) <1. Isso implica em
que, independentemente do esfor¢o do agente para reduzir £, ndo é possivel dar tanto

peso a utilidade futura quanto se dd a utilidade presente. Assume-se f'(g) >0 e

B @)=<0.
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Considerando a seqiiéncia {c,,/,,t,,K, }.,, 0 problema do agente ¢ dado pela

seguinte expressao

i

maX§ﬁ(q) S,u(e,. 1) + B@h, J(K,.,)]

s.a

o0

YRS [c; —o,(1-1, —t)]+yq = 4,

i=0

onde ¢ o prego de ¢. No que se refere a condi¢do de primeira ordem relativa ao

capital orientado para o futuro, a mesma pode ser dada por

i-1

' (q){max Z S.B(q) Tliule, 1)+ +DB@h,J (KD} =w-ucyly)

Na equagdo acima, a utilidade esperada futura do agente depende do consumo,
do lazer e do consumo pos-vida. A utilidade esperada do periodo pos-vida ¢ derivada do

capital espiritual acumulado em vida. Dada a concavidade da funcdo £, quanto maior o

nivel de utilidade esperada futura, mais o agente ird alocar recursos para reduzir a taxa
de desconto. Qualquer fator que aumente a utilidade esperada futura, sem que provoque
mudangas na utilidade marginal do consumo no periodo zero, reduz o fator de desconto.
A utilidade futura determina a escolha do fator de desconto. Este, por sua vez,
determina o nivel de acumulacdo de capital espiritual e o consumo futuro, o que vai
determinar a utilidade futura, num processo de retroalimentacdo. Maior nivel de riqueza
implica em maior nivel de consumo e mais tempo gasto em praticas religiosas, o que
estimula o incentivo para ser paciente.

Em seguida serdo apresentadas as conclusdes gerais sobre o capitulo 3 da tese.
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3.7 CONCLUSOES GERAIS

O modelo de Azzi e Ehremberg (1975) foi aquele que primeiro incorporou,
formalmente, os conceitos do modelo de produgcdo doméstica de Becker (1964,1965)
para explicar o comportamento religioso. Com esse objetivo, considera individuos que
alocam seus bens e seu tempo no consumo de commodities religiosas e seculares, a fim
de maximizarem sua utilidade no presente e no periodo pds-vida. Este modelo retoma a
discussao iniciada por Adam Smith (1996, 2004) duzentos anos antes sobre o mercado
religioso. A partir do modelo de Azzi e Ehremberg, o longo siléncio da Ciéncia
Econdmica sobre o comportamento religioso terminou, passando a existir, a partir dai,
um permanente, crescente e saudavel influxo de trabalhos buscando estudar a religido a
partir da utilizacdo das ferramentas econdmicas. O trabalho de Azzi e Ehremberg
(1975), por isso, se constitui em um verdadeiro marco refundador da disciplina. Os
resultados empiricos dos diversos trabalhos que buscaram testar as hipoteses do modelo
de Azzi e Ehremberg sdo divergentes, onde uma parte dos testes confirma as hipdteses
do modelo e outra parte ndo confirma.

O modelo de lannaccone sobre Igreja e Seita (1988) se destaca por seu
pioneirismo e importincia ao modelar e conceituar, de forma precisa e elegante, a
tipologia igreja-seita, que tantos debates e controvérsias suscitaram na Sociologia da
Religido, precisamente por falta de uma rigorosa definicdo e modelagem formal do que
significa de fato o conceito de igreja e o conceito de seita, algo que lannaccone buscou e
conseguiu superar com precisao.

O modelo de escolha religiosa sob incerteza, de Durkin e Greeley (1991),
inovou, particularmente, no modo pioneiro como aborda o comportamento religioso, ao
incorporar a questdo da incerteza, estudada sob o ponto de vista de Knight e da Aposta
de Pascal. Ao longo da apresentagdo, buscou-se contribuir com alguns insights proprios,
particularmente no caso da discussdo do papel da graga e do livre-arbitrio na salvacdo
humana, envolvendo os pensadores cristdos Pelagio e Sto Agostinho, um aspecto que
nao foi abordado por Durkin e Greeley. Peladgio ensinou que o ser humano tinha um
papel predominante em sua salvagdo, ja& que possuia livre-arbitrio. J& Sto Agostinho
enfatizou o papel da graca divina, afirmando que o pecado original impossibilitava ao
ser humano ter méritos proprios em se salvar. A Igreja condenou os ensinos de Pelagio,

considerando-os como sendo heréticos. Na realidade, a doutrina pelagiana exigia um
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comportamento ascético daqueles que quisessem ser cristdos e isso, segundo, Beck,
afastaria os romanos das classes mais ricas, os quais relutariam em ingressar em uma
religido com perfil sectario. Nesse sentido, a Igreja agiu de acordo com pressupostos da
Escolha Racional, mesmo sem o saber.

Uma predi¢cdo importante, e que deve ser enfatizada, do modelo de Durkin e
Greeley, esté relacionada as religides que créem num deus que perdoa indistintamente a
todas as pessoas, independentemente de serem crentes ou ndo. O modelo prediz que tais
religides terdo dificuldades de atrair e manter fiéis. Isso pode explicar porque
denominagdes liberais tém dificuldades de crescimento, ja que acreditam num Deus que
seria bastante condescendente.

A tese ensinada pelos pensadores cristdos como Origenes, dentre outros, sobre a
Apocatastasis ou Universalismo, isto ¢, de que todos no final seriam salvos,
independentemente do que tenham feito em vida, foi rejeitada como herética pela Igreja
cristd oficial. Dentre os mais conhecidos opositores desta tese estavam Sto Agostinho e
Jeronimo. A decisdo de qualificar a doutrina origenista como herética esteve de acordo
com a previsdo da Teoria de Knight da decisdo, antecipando em séculos uma predi¢do
importante da Teoria knightiana. A Igreja, quando decidiu condenar a doutrina do
Universalismo, agiu racionalmente ¢ impediu que a sua participagdo no mercado
religioso fosse seriamente afetada.

Durkin e Greeley empregaram dados do General Social Survey (GSS), de 1988,
para testar o seu modelo. Concluiram que dois fatores bésicos explicam a variagdo no
nivel de fé e de pratica religiosa dos individuos: a crenga na existéncia (ou nao
existéncia) de um periodo pds-vida e os custos associados a pratica religiosa, sendo a
variacdo no nivel desta explicada apenas se ambos aqueles fatores forem levados em
consideracdo. Houve evidéncias de que a duragcdo do casamento tem influéncia sobre o
capital religioso e de que a fé ¢ uma fungdo crescente da observacdo da fé de outras
pessoas.

Os autores constataram que as trés variaveis dependentes empregadas,
representadas pelo sentimento de proximidade de Deus, importincia da crenca em
ajudar a tomar decisdes praticas e a freqliéncia anual a igreja, apresentavam correlagdo
positiva com as expectativas de f€, permanéncia na religido de origem, casamento
endogamo, idade, freqiiéncia dos pais aos servigos religiosos e o tamanho da familia.

Houve correlagdo negativa com a varidvel que representa os salarios e com uma
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varidvel empregada para medir o custo da fé. Todas as varidveis, a excegdo de salarios,
apresentaram signifiCancia estatistica.

Dada a escassez de trabalhos relacionados a Economia da Religido no Brasil, se
propds, como contribuicdo empirica desta tese, a realizagdo de testes econométricos
para o modelo de Azzi e Ehremberg e para o modelo de Durkin e Greeley, por conta da
disponibilidade de alguns dos dados que permitiriam alcangar esse objetivo, como a
informagao crucial de freqiiéncia religiosa. Como meio de contribuir para a discussdo
nessa area, foram aplicados modelos econométricos de analise de survey com dados de
duas pesquisas para dois dos modelos tedricos apresentados, o de Azzi-Ehremberg
(1975) e o de Durkin Greeley (1991): Pesquisa Nacional por Amostra de Domicilios
(PNAD) de 1988, aplicada pelo IBGE, e Pesquisa Social Brasileira (PESB) de 2004,
realizada pela FGV Opinido.

No caso da PESB 2004, foram utilizadas, em trés modelos, trés variaveis
dependentes: freqiiéncia religiosa dos entrevistados (modelo 1), autoavaliacdo de
religiosidade (modelo 2) e autoavaliagdao de intensidade religiosa (modelo 3). Sexo,
idade, niimero de residentes no domicilio (incluindo os bebés), cor, lugar do domicilio
(urbano/rural), escolaridade (Gltima série cursada), numero de horas trabalhadas diarias
e renda familiar foram utilizados como varidveis explicativas.  Diferentemente dos
resultados de Azzi e Ehremberg e dos testes de Durkin e Greeley, ndo foi possivel a
utilizacao de variaveis como crenga no periodo pos-vida, existéncia de Deus, crenga de
ambos os conjuges e educacdo religiosa recebida, pois a pesquisa ndo tratou destas
questdes. Nestes testes, variaveis relativas a idade, ao sexo, a escolaridade e a renda
familiar foram significativas para algumas categorias de entrevistados. Em alguns
resultados os sinais dessas variaveis foram aqueles esperados, enquanto em outros
resultados apresentaram sinal contrario. As demais varidveis explicativas mostraram-se
ndo significativas.

Em termos gerais, pode ser dito que os pressupostos da Teoria da Escolha
Racional da Religido que embasam a Economia da Religido sdo, em parte, sustentados
pelas evidéncias empiricas, ja& que os testes econométricos divergem nos resultados,
onde alguns confirmam as hipdteses da Teoria, enquanto outros ndo sdo conclusivos ou

desmentem aquelas hipoteses.
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4 CONTRATOS ENTRE CLERIGOS E ORGANIZACOES
RELIGIOSAS SOB O ENFOQUE DO MODELO DE TORNEIOS DE
PROMOCAO.

4.1 INTRODUCAO !

Doeringer & Piore (1971) elaboraram um trabalho seminal, ao qual se seguiu
uma série de outros estudos onde se destacaram as regras de remuneracio especificas
para trabalhadores de grandes firmas, além de analisar a fun¢ao do mercado interno de
trabalho destas organizacdes na determinagdo do nivel salarial recebido por seus
funcionarios.

As organizagdes de grande porte pareciam adotar regras que eram, pelo menos
quando submetidas a uma andlise superficial, desvinculadas da determinacao salarial de
um mercado de alto nivel de concorréncia. Incluidas nestas regras havia a definicdo do
sistema de promogdes, as posi¢cdes € os respectivos saldrios. Estes, aparentemente,
seguiam uma légica hierarquica, independente da produtividade da mao-de-obra. De
modo geral, a um aumento de salario corresponderia a uma elevagao de patamar
funcional na estrutura hierdrquica da organizacao.

Em algumas organizac¢des de grande porte, conforme Cahuc e Zylberberg (2004,
p. 334), os salarios dos Chief Executive Officers - CEO’s eram trés vezes maiores
relativamente aqueles recebidos pelos vice-presidentes da respectiva organizacao. Esse
diferencial estaria indicando que o mercado interno de trabalho da firma, no que se
refere a remuneragdo salarial de seus funciondrios, seria uma estrutura peculiar com
solugdes endogenas para a questdo do estabelecimento de contratos 6timos. Isso poderia
ser interpretado como um mecanismo proprio de incentivo para estimular o esforgo
produtivo de seus trabalhadores, de modo que estes venham a se manter motivados ao
longo de todas as suas carreiras € ndo somente em um cargo ou fungdo especificos por
determinado periodo de tempo.

Desse modo, conforme Cahuc e Zylberberg (2004, p. 334), a teoria dos Torneios

de Promog¢do poderia ser empregada para explicar algumas das propriedades dos

! Nesta introdugdo, e em alguns itens deste capitulo, foram usadas como referéncia de consulta algumas
notas de aula do Prof. Giacomo Balbinotto Netto, meu orientador, relativas ao curso, por ele ministrado,
de Economia de Recursos Humanos no PPGE da UFRGS (2004).
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mercados internos de trabalho de grandes organizagdes e as regras de remuneragdo
adotadas por essas firmas no sentido de premiar os seus trabalhadores. Essas regras de
remunera¢do geralmente envolvem a promocao a um patamar hierarquico superior com
seus respectivos beneficios, entre estes o aumento de salario, de acordo com critérios
que enfatizam o desempenho relativo dos agentes atrelado aos seus respectivos niveis de
esforco despendido.

A remuneragdo por produto ndo € uma regra entre as organizacdes para
estimular o esfor¢o dos seus trabalhadores, e isto ¢ particularmente verdadeiro para
organizagdes religiosas, considerando a dificuldade intrinseca em medir e monitorar o
desempenho dos seus clérigos (ver Zech, 2001, p.331). Assim, neste trabalho se
considera as promo¢des como um mecanismo de remuneragdo por incentivo, isto €, o
Modelo de Torneios de Promocdo (Tournaments), como marco tedrico explicativo e
plausivel das regras para remuneracdo de trabalhadores em organizagdes religiosas.
Estes torneios (Tournaments) sdo comumente utilizados por organizagdes nao religiosas
para estimular seus trabalhadores, que atuam num cendrio de mercado interno
organizacional onde se destaca a informacdo assimétrica e de custos relativamente
elevados de monitoragdo, onde as promocgdes sdo a principal forma de incentivo.

Se os custos de monitoramento sdo elevados, incorre-se no problema de Moral
Hazard, onde os ganhos de eficiéncia do produto, baseados no esquema de pagamento
produto-salario, podem ser superados pelas perdas relativas a divisdo dos riscos. A
remuneracdo dos agentes baseada na classificacdo (ranking) altera os custos de
mensuragdo, bem como a natureza dos riscos incorridos pelos agentes. Os torneios
buscam solucionar os problemas de moral hazard, no mercado interno de trabalho das
firmas, onde existam cargos envolvendo tarefas complexas com dificuldades intrinsecas
de monitoragdo e de mensuracdo. E esse € o caso especifico de organizagdes religiosas
onde, geralmente, ndo ha sele¢do ou contratacdo externa para os seus cargos e fungdes,
apenas selecdo ou contratacao interna. Essa ¢ mais uma das especificidades do mercado
religioso.

Para que o torneio venha a ter éxito, ¢ importante que cada participante,
individualmente, perceba que terd condigdes de ser o vencedor, bastando para isso que
empregue o maximo de seus esforcos ao longo de toda a sua carreira. Os torneios,
assim, sdo empregados para criar um esquema competitivo dentro da organizagdo, com
0 objetivo de que os agentes empreguem suas melhores habilidades e estratégias para

alcangar o melhor desempenho possivel. No que se refere a organizagdes religiosas, esse
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desempenho pode ser aferido em termos de numeros de fiéis convertidos e/ou batizados,
assisténcia de cultos e de servigos religiosos em geral, volume de contribuigdes
financeiras, nimero de igrejas construidas, etc.

Observado o desempenho relativo dos agentes ao término da competicdo, pode-
se determinar o tamanho do aumento relacionado a uma promogado especifica. Esse
esquema de remuneragdo possui propriedades normativas que sao uteis, levando-se em
consideracdo os incentivos que os torneios criam, sob certos pressupostos, permitindo
lidar com o problema de moral hazard, onde o prémio para o vencedor ¢ diferido no
tempo, mas o esfor¢o exigido tem que ser realizado de modo continuo. Segundo
Ehremberg e Bognanno (1990, p. 1308) isso torna os modelos de torneios alvo do
interesse da pesquisa académica, j4 que parecem descrever de modo apropriado as
compensagdes recebidas por agentes que trabalham em diversas organizacdes. Para
Weiss e Stiglitz (1983) uma das vantagens dos modelos de torneios ¢ que permitem
criar uma estrutura de incentivos adaptavel, de modo automatico, a mudancas
observadas no ambiente de trabalho. No caso do ambiente de trabalho religioso, este,
geralmente, envolve aspectos internos, como ensino, doutrinacdo e aconselhamento de
fiéis, ministracdo de eucaristia, batismos e casamentos; e externos, como evangeliza¢ao
em massa, visitas aos doentes em hospitais, visitas a orfanatos, a asilos, a presidios, etc.

Os torneios de promogao tém como objetivo estimular, dentro da organizagao e
em toda a sua estrutura hierarquica, a criagdo de mecanismos de incentivo ao esforco e a
melhoria de desempenho relativamente aos seus trabalhadores, por meio de um critério
de classificagdo (ranking) onde todas as informagdes importantes devem estar contidas.
O pay-off de um agente depende apenas de sua classificacao. Se qualquer trabalhador,
individualmente, pode estar seguro de que a ele sdo dadas e garantidas todas as
condicdes para que chegue ao topo da estrutura hierdrquica da organizacdo onde
trabalha (CEQ), entdo este agente deveria empenhar-se com firme compromisso para
alcancar esse objetivo.

A finalidade de um torneio de promog¢do numa organizacao religiosa deve ser,
portanto, a de incentivar os seus clérigos a que se esforcem ao maximo, evitando o
comportamento “corpo mole” (shirking), para que, assim, por meio da avaliacdo de seus
desempenhos, em termos relativos, possam os melhores ser escolhidos e promovidos
para os cargos existentes, principalmente para o topo da hierarquia religiosa.

No caso da Igreja Catolica Apostodlica Romana, por exemplo, o cargo de

Romano Pontifice (Papa), quando de sua vaCancia, estd aberto, em tese, a qualquer
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catolico’. No entanto, na pratica, pela tradicio criada nos ultimos séculos, 0 Romano
Pontifice ¢ escolhido apenas entre aqueles Cardeais eleitores que compdem o Colégio
Cardinalicio. Para que se alcance esse patamar, requer-se do candidato que avance
passo a passo na estrutura hierdrquica da Igreja Catolica e obtenha a exceléncia no
desempenho de suas atribui¢des. De acordo com as premissas da Teoria dos Torneios de
Promocao, isso, certamente, deve contribuir para motivar cada clérigo catélico, desde o
inicio de sua carreira na organizacdo religiosa na qual escolheu trabalhar, a empregar
todo o seu esfor¢o no sentido de desempenhar do melhor modo possivel suas fungdes
em cada etapa hierarquica, evitando o comportamento shirking, para poder, enfim,
chegar a ocupar o posto de Romano Pontifice em caso de vaCancia do cargo.

Nos capitulos precedentes, principalmente no capitulo 3 desta tese, foram
tratadas questdes envolvendo, principalmente, o comportamento do consumidor
religioso, seja em nivel individual, de grupo ou coletivo.

Neste capitulo ira ser estudado, especialmente, o mercado interno de trabalho de
uma grande firma religiosa, a Igreja Catolica, uma das mais importantes do mundo,
escolhida aqui para investigacdo ndo apenas por sua dimensao e importancia, o que por
si s6 ja justificaria esse estudo, mas, também, por apresentar uma estrutura com varios
niveis hierdrquicos. Esse ultimo aspecto ¢ adequado para os propodsitos que serdo
explicitados logo a seguir, quando se buscarao evidéncias de existéncia de torneios de
promog¢ao no mercado interno de trabalho da Igreja Catolica. Aqui se estd trabalhando
com a hipdtese de que, ao menos parcialmente, os critérios de selecdo, escolha e
promog¢do de clérigos na Igreja Catdlica estdo estruturados, de modo explicito ou
implicito, no formato de torneios de promocdo. Essa hipotese ¢ a pergunta que aqui
tenta-se responder.

A metodologia a ser empregada, para alcangar esse objetivo, serd buscar,
principalmente, no Cddigo de Direito Candnico (CDC, designado doravante dessa

maneira)’ de 1983 e, de modo secundario, na legislacdo candnica suplementar da Igreja

2 A Constituigdo Apostolica Universi Dominici Gregis, promulgada pelo Papa Jodo Paulo II em
fevereiro de 1996 estabelece quanto a essa questdo, no seu artigo 83, relativamente aos Cardeais eleitores
a quem compete eleger o Romano Pontifice em caso de vaCancia da S¢ Romana que “Mas, tendo em
vista unicamente a gloria de Deus e o bem da Igreja, depois de terem implorado o auxilio divino, déem o
seu voto aquele, mesmo de fora do Colégio Cardinalicio (grifo nosso), que retiverem idéneo, mais do que
o0s outros, para reger, com fruto e utilidade, a Igreja universal.” Disponivel no site oficial do Vaticano em
http://www.vatican.va/holy_father/john_paul_ii/apost constitutions/documents/hf jp-
iiapc22021996universi-dominici-gregis_po.html (documento acessado no dia 17/12/2008).

3 O atual Codigo de Direito Candnico, promulgado pelo Papa Jodo Paulo II em 25 de janeiro de 1983,
pode ser obtido diretamente, em tradugao vertida para a lingua portuguesa, no site da Sociedade Brasileira
de Canonistas, no seguinte endereco http://www.infosbc.org.br/index.php?cod_tipo=6&cod_dados=634.
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Catdlica, evidéncias relacionadas ao nosso tema, para efeito de corroboragdo dos
postulados da Teoria dos Torneios de Promog¢ao na determinacao das compensagoes dos
clérigos catolicos. Esse ¢ o aspecto original desta tese ja que, pela primeira vez na
literatura, tenta-se identificar evidéncias da existéncia de Tournaments, no que se refere
a selegdo e a promogao de clérigos, no proprio mecanismo juridico que regula a vida
eclesiastica de uma das mais importantes organizacoes religiosas do mundo, isto ¢, a
Igreja Catolica Apostolica Romana, que € o seu direito canonico.

Isso sera feito, sempre que possivel, de duas formas. Por um lado, conceituando
as fungdes dos diversos niveis de hierarquia da Igreja Catdlica, desde o topo, ocupado
pelo Romano Pontifice, até a base desta, ocupada pelo diaconato, identificando os
critérios de admissdo as ordens sagradas, direitos e deveres relativos aos diversos niveis
hierarquicos existentes, no CDC de 1983 ,principalmente, e na legislacdo canonica,
secundariamente, bem como as exigéncias de promog¢do de um nivel hierdrquico a
outro. Por outro lado, ira se buscar, de modo plausivel, a aplicacdo dos postulados da
Teoria dos Torneios a situagdes concretas previstas no CDC de 1983 e na legislagao
canodnica relativas a dinamica hierarquica catolica, buscando elementos que venham
corroborar as hipdteses e premissas subjacentes aquela Teoria.

Deve-se deixar claro que ndo se ird consultar o CDC de 1917, visto estar
abrogado pelo CDC de 1983 (Can. 6 § 1, 1°), o qual, de fato e de direito, rege
atualmente a vida eclesiastica da Igreja Catolica em todo o mundo. Também deve-se
deixar claro que, sempre que se julgar necessario, serdo citados e discutidos,
especialmente sob a perspectiva de Tournaments, os Canones do CDC de 1983 ¢
destaques da legislagdo canonica pertinentes aos temas que estiverem sendo tratados,
mesmo que as citagdes possam parecer, a primeira vista, exaustivas ou desnecessarias,
embora isso ndo seja nosso intento. Faremos isso porque nossos objetivos sdo o de
esclarecer e de aprofundar a nossa proposta de, por meio da investigacdo do direito
candnico, identificar, a partir dessa leitura, evidéncias das premissas e hipdteses da
Teoria dos Torneios no mercado interno de trabalho da Igreja Catdlica, a partir da busca
dessas evidéncias no CDC de 1983 e na legislacdo candnica suplementar.

Posteriormente, sera apresentado o modelo formal de Torneios de Promocgao

elaborado por Lazear e Rosen (1981) com algumas adaptagdes necessarias ao proposito

Também pode ser obtido diretamente clicando num outro endereco alternativo, em
http://www.salvemaria.org.br/pub/publicacoes/11d4a9be0c28bc43809222325298036b.pdf. (documentos
acessados em 21/11/2008).
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deste trabalho, como a inclusdo da renda ndo-monetaria, a fim de aplicar a Teoria dos
Torneios de Promogao a organizagdes religiosas.

No caso em questdo, a Igreja Catdlica Apostdlica Romana, a organizacio
religiosa mais hierarquizada existente, segundo Zech (2001, p.327), é o exemplo por
exceléncia escolhido para corroborar a propriedade daquela aplicagdo. Em seguida sera
apresentado o modelo de Camara (2002) que considera o investimento em capital
humano, do modo como esta conceituado no capitulo 2 desta tese. Também foram feitas
algumas adaptacdes para o nosso caso, considerando o capital religioso em lugar do
conceito mais geral de capital humano e adicionando a renda monetaria a renda

psiquica.

4.2 CARACTERISTICAS DOS TORNEIOS DE PROMOCAO

Segundo Lazear (1998, p.225) sdo trés as caracteristicas fundamentais no
modelo de Torneios de Promogao:

(a) A distribuicdo e o montante dos prémios sdo estabelecidos de modo
antecipado e ndo dependem do desempenho absoluto do trabalhador. O numero de
cargos, em muitas firmas, ¢ estabelecido antecipadamente, onde existe um plano de
carreira em que a cada nivel funcional estd atrelado um salario ou uma amplitude
salarial, tal como entre o presidente, os vice-presidentes e os vice-presidentes
assistentes. A remuneragdo paga ao vencedor do torneio ndo depende de sua
produtividade absoluta, mas de sua produtividade relativa, de ter se classificado em
primeiro lugar no ranking da competigdo pela vaga de CEO.

(b) Os torneios de promogdo estdo relacionados a uma avaliagdo por
desempenho relativo (ADR ou, em inglés, relative performance evaluation —RPE). O
que importa ¢ a ordem final de classificagdo dos competidores, nao a distancia absoluta
entre eles. O ranking dos torneios ¢ ordinal ndo cardinal. Aquele que vence um torneio
recebe uma remuneracdo por ter se sobressaido em relagdo aos demais competidores,
sendo escolhidos em fun¢do do seu desempenho relativo e ndo de seu desempenho
absoluto. A maioria das promocdes de uma firma ¢ realizada internamente, cujos
participantes sdo oriundos dos niveis hierarquicos inferiores aos do cargo que estd sendo

disputado. A remuneracao ¢ dada como estimulo para que os demais candidatos que nao
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venceram a competi¢do possam se esforcar ainda mais para poderem vencer 0s
proximos torneios.

No caso de organizagdes religiosas, uma de suas especificidades ¢ a de que a
selecdo e promogdo de seus clérigos sdo realizadas, de forma geral, apenas nos seus
mercados internos de trabalho. Essa €, particularmente, uma realidade evidente na Igreja
Catolica. Para efeito de preenchimento dos cargos e oficios existentes na hierarquia
catolica, tanto em termos de ordem e como de jurisdicdo, somente aqueles clérigos que
foram preparados em seminarios catolicos podem ser escolhidos.

(c) Os modelos de Tournaments atirmam que o esfor¢co dos concorrentes em um
torneio, de modo geral, esta atrelado ao montante do aumento a que tera direito o
vencedor da disputa para os cargos existentes na hierarquia. O esfor¢o despendido ¢
diretamente proporcional ao diferencial de salarios, isto ¢, a amplitude entre os niveis
salariais. Em se tratando de organizagdes religiosas, conforme sera visto posteriormente,
essa caracteristica precisa levar em consideracio o diferencial de renda psiquica®, j& que
existem clérigos que ndo recebem compensacdes monetarias pelo seu trabalho. A renda
psiquica leva em consideragdes beneficios de caracteristicas ndo monetarias, como o
prazer ou a satisfacdo em trabalhar em determinada firma religiosa, sentimento de
realizacdo, possibilidade de acumulagdo de capital intelectual proporcionada pela firma
religiosa por meio de cursos, seminarios, etc.

Lazear (1998, p.226) ressalta que o salario do vencedor do torneio ¢ um
catalisador de esfor¢o para os demais concorrentes que ndo venceram a disputa. Nesse
caso, a remuneragdo que o vencedor recebe ¢ muito significativa, ndo com o objetivo de
induzir este a se esforcar mais, mas para induzir os demais candidatos preteridos a que
mantenham o esfor¢co para enfrentarem as proximas etapas do torneio, a fim de que
possam ser bem sucedidos. Conforme Rosen (1986, p.701-702) essa recompensa
elevada induz os participantes do torneio a pensarem nele como se tivesse duragdo
infinita.

A estrutura salarial e as compensacdes associadas aos diferentes niveis
hierarquicos de uma firma, dessa forma, sdo estabelecidas de modo a estimular os
agentes a melhorar o seu desempenho e, assim, contribuir para aumentar o lucro da
corporacao onde trabalham. Com isso, pode ser dito que a estrutura salarial de uma

organizagdo ¢ um fator estratégico fundamental de competitividade.

* Esse conceito serd explicado de modo mais claro adiante, quando se fizer a exposigdo e discussdo do
modelo formal adaptado de Lazear e Rosen (1981)
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Existe uma modalidade de contrato especifico, denominados de contratos up or
out (sobe ou sai), que pode ser considerado um exemplo extremo de torneios de
promocdo. Este tipo de contrato ¢ comum em determinadas industrias, grandes
escritorios de advocacia, For¢as Armadas e Universidades norte-americanas. Por meio
destes contratos, os agentes t€ém a possibilidade de avancar na escala hierarquica da
organizacdo em que trabalham, serem convidados a se desligar ou ainda passar para a
reforma remunerada, no caso das Forcas Armadas (CHARLES KAHN & G.
HUBERMAN ,1988; ¢ MICHAEL WALDMAN ,1990). J4 na Igreja Catdlica, um
diacono, por exemplo, que se recuse a ser promovido hierarquicamente, ndo perde os
direitos inerentes ao exercicio do seu oficio eclesidstico, a ndo ser por algum
impedimento canonico ou por causa grave que deve ser julgada por Bispo diocesano ou
Superior competente (Canon® 1038 do CDC).

Ha uma perda relativa da eficacia dos incentivos, em seu papel de catalisadores
do esforgo dos agentes, nos torneios de promogao, no caso dos candidatos apresentarem
perfil heterogéneo. Isso porque tantos os candidatos com alta produtividade como
aqueles com baixa produtividade t€ém a possibilidade de influenciar os resultados do
torneio, por meio de mudangas marginais em seus esfor¢os ou de formacao de conluios
para fazer corpo mole. Para que isso ndo ocorra ¢ fundamental que os agentes
participantes do torneio tenham habilidades homogéneas. Quando ha homogeneidade,
as compensacgdes precisam ser elevadas, j& que existe maior incerteza quanto a obtengao
do prémio.

Neste trabalho se esta trabalhando com a premissa de que, no caso da Igreja
Catolica, os agentes participantes de torneios de promog¢dao tém habilidades
homogéneas, j4 que os seus clérigos sdo formados apenas em seminarios e
universidades autorizados pela S¢ Apostolica de Roma, onde existe um curriculo padrao
de disciplinas®. Ao longo do capitulo, serfio buscadas evidéncias no direito candnico e
em dados empiricos que corroborem essa premissa de homogeneidade de habilidades no

perfil dos clérigos catolicos.

> Segundo o Dicionario Aurélio, Canon, derivado da palavra grega xavév (haste de junco usada para
medir) significa preceito do direito eclesistico.

% Sobre a questio da educagio nas faculdades e universidades catolicas ver a Declaragio Gravissimum
Educationis (Sobre a Educagao Cristd), emitida pelo Papa Paulo VI em 28 de outubro de 1965,
especialmente 0s artigos 10 e 11, disponivel em
http://www.vatican.va/archive/hist_councils/ii_vatican_council/documents/vat-

ii_decl 19651028 gravissimum-educationis_po.html (documento acessado em 01/04/2009).
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4.3 CARACTERISTICAS DA ESTRUTURA SALARIAL

A estrutura salarial de uma firma depende do niimero de niveis hierarquicos
existentes na mesma e do diferencial de salarios existente entre esses niveis.

a) O nivel salarial influencia na receptividade dos agentes em participar de um
sistema de torneios de promocdo e também nos custos da estrutura salarial de uma
firma.

b) O diferencial ou amplitude salarial entre os niveis hierdrquicos indica o
prémio a ser obtido pelos candidatos que participam de um torneio. O nivel salarial deve
manter correspondéncia com o diferencial de salarios, de modo que, quanto maior for
este, aquele também deve aumentar proporcionalmente a fim de induzir os agentes a se
esforcarem pelo prémio. O diferencial de salarios determina os incentivos da promogao;
quanto maior for a diferenca, maiores serao os incentivos.

A elevada remuneragdo dos CEQO’s nao induz estes a se esforgarem mais ¢ sim
aqueles que estdo nos escaldes hierdrquicos inferiores. Por outro lado penalidades como
demissao ou transferéncia devem ser fixadas de modo antecipado, a fim de desestimular
0 comportamento shirking ou “corpo mole” dos agentes. No caso da Igreja Catolica,
existem critérios especificos estabelecidos no CDC de 1983 com o objetivo de
desestimular o comportamento shirking. Estes critérios envolvem transferéncia
(Canones 190, 191), destituicdo (Canones 192-195) e privacao (Canon 196). Tomando
como exemplo o caso de um paroco, os critérios de destituicao estdo estabelecidos no
Céanon 1741.

Quando existe a dificuldade de mensurar-se a produtividade individual dos
agentes, torna-se mais exeqiiivel mensurar a produtividade relativa. Os torneios de
promocgao sdo apropriados para esse caso. Em relacdo a Igreja Catdlica, por exemplo,
um critério para mensurar a produtividade marginal de um paroco, a qual, no equilibrio,
em termos neocldssicos, deveria igualar a sua receita marginal, poderia ser o volume de
contribuigdes por missa.

Mas um determinado aumento de contribuicdes numa pardquia, para citar um
exemplo especifico, pode ser resultado ndo de um bom desempenho do seu paroco, mas
de outros fatores exdgenos, que podem ser randomicos ou sazonais, como melhoria do

nivel de renda da populacado local, periodos de festas religiosas em que aumenta o fluxo
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de fiéis e, consequentemente, também aumentam as ofertas (Canon 1264); transferéncia
de bens e de recursos financeiros de fi€is por testamento, etc.

Dessa forma, ndo ¢ tdo simples medir a produtividade de um clérigo quanto
medir a produtividade, digamos, de um trabalhador que produz alfinetes, como no
classico exemplo de Adam Smith (1996, p. 65-66). Na pratica, ¢ dificil mensurar a
produtividade marginal de clérigos ou variagdes nesta, ja que, além da dificuldade e
complexidade intrinsecas de mensuragdo envolvidas, tanto a produtividade marginal
clerical, como as variagdes nesta produtividade sdo, em muitos casos, relacionadas a
choques randdémicos e comuns que nao dependem em nada do desempenho ou esfor¢o
dos clérigos considerados individualmente. Assim, o fato de os torneios de promogao
serem fundamentados em avalia¢des por desempenho relativo, € ndo por desempenho
absoluto, para a finalidade de sele¢do e promog¢do de trabalhadores, ¢ mais uma
vantagem de aplicacdo deste tipo de contrato no mercado interno de trabalho de
organizagoes religiosas.

A remuneracao recebida pelos CEOs pode exceder seus produtos marginais
pessoais (BORJAS, 1996, p. 415), mas o pagamento excessivo alegado pode ser
eficiente porque aumenta a produtividade dos administradores jovens e/ou dos escaldes
inferiores que aspiram, por meio de sua participagdo em torneios de promog¢ao, a niveis
hierarquicos superiores ou a se tornar um CEQ. Observando o que acontece na Igreja
Catolica, por exemplo, percebe-se que a diferenca de compensacdes, ndo
necessariamente em termos monetarios, entre um diacono ¢ o Romano Pontifice, é
grande. Mas, segundo o modelo de Torneios de promogao, esse diferencial deve possuir
um grande potencial catalisador em termos de estimulo para jovens clérigos
vocacionados que aspiram subir até as mais elevadas posi¢gdes na hierarquia catdlica.

Quanto maior for o peso de fatores randémicos num torneio de promoc¢ao, o que
pode ser mensurado pela varidncia da medida de desempenho, menor sera a eficacia dos
incentivos. A explicagdo para isso ndo esta no grau de aversao ao risco dos participantes
do torneio e sim no fato de que o chamado fator sorte torna menor a probabilidade de
que os agentes exercam esfor¢os adicionais para conquistar o prémio, principalmente se
este for pequeno, o que implica na diminui¢do dos estimulos das compensacdes
oferecidas sobre os esfor¢os dos agentes. A solu¢do para aumentar estes estimulos e

. . n . 7 . .
reduzir o impacto dos fatores randomicos’ ¢ aumentar a amplitude salarial entre os

7 Quando o ruido ou fator estocéstico for infinito, o esforgo exercido pelos agentes tende a ser zero.
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niveis hierarquicos, isto €, aumentar o montante do prémio a ser pago ao vencedor do
torneio.

Firmas sujeitas a grandes impactos de fatores randomicos, principalmente
aquelas que se situam na fronteira tecnoldgica, como empresas de informatica e de
biotecnologia, sdo aquelas onde existem significativas amplitudes salariais e os seus
CEQO’s recebem altos salarios como meio de estimular os funcionérios de escaldes
hierarquicos inferiores a empregarem o maximo esforgo.

No que se refere a organizacdes religiosas como a Igreja Catodlica, esses fatores
randomicos podem ser de diversos tipos ou origens, como fatores religiosos, dentre os
quais o surgimento de novas religides competitivas, seitas, processos de divisdo, cisma
e/ou ruptura por questdes de divergéncia doutrindria/teoldgica; politicos, como a
interven¢do governamental no mercado religioso, por meio de regulamentos, decretos,
perseguicdo, remocao de liberdades religiosas, aliangas com governos, assinatura de
Concordatas; sociologicos, demograficos e econdmicos, como tendéncias
secularizantes, entre os quais urbanizacdo, industrializagdo, crescimento econdmico
acelerado, recessdo ou depressdo econdmica, avangos cientificos e tecnologicos,
variagdes nas taxas de natalidade, de mortalidade e de fertilidade, etc. Sobre esses
fatores randomicos, as organizagdes religiosas, em muitos casos, nao tém qualquer tipo

de controle.

4.3.1 Remuneracio e sustentacio dos clérigos na Igreja Catolica

Como trabalhadores de outros mercados, os clérigos prestam servigos € como tal
tém que ser remunerados. Mas existem algumas peculiaridades no mercado de trabalho
religioso. Em muitas organizagdes religiosas ndo existe nenhum tipo de contrato formal
que ligue o clérigo a instituicdlo em que trabalha, onde as relacdes permanecem
informais. Ha clérigos que sequer recebem saldrios pelo servico que oferecem aos fiéis
de sua organizagdo, seja porque esta simplesmente ndo reserva fundos para esse fim,
como no caso de algumas denominagdes protestantes, ou porque o clérigo abre mao do
saldrio por ter outra fonte de renda, ou por voto de pobreza, como no caso de religiosos
pertencentes a Institutos de Vida Consagrada da Igreja Catdlica, conforme serad

discutido adiante.
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No caso da Igreja Catolica, nem o CDC de 1983, nem a legislacdo canonica
suplementar pertinente referem-se a salarios de clérigos catdlicos, nem usam o termo
direito ao recebimento de compensacdes. Apenas mencionam a remuneragao que os
clérigos merecem, levando-se em consideracdo quanto ao seu recebimento e o seu valor,
o tipo de oficio clerical exercido, bem como fatores relacionados ao tempo e lugar
relacionados ao exercicio desse oficio, conforme esta regulamentado no Canon 281 do

CDC:

Can. 281 § 1. Os clérigos, quando se dedicam ao ministério
eclesiastico, merecem uma remuneracdo condizente com sua
condigdo, levando-se em conta, seja a natureza do proprio oficio,
sejam as condi¢des de lugar e tempo, de modo que com ela possam
prover as necessidades de sua vida e também a justa retribuicdo
daqueles de cujo servigo necessitam.

§ 2. Assim também, deve-se garantir que gozem de
previdéncia social tal, que atenda convenientemente as suas
necessidades, em caso de enfermidade, invalidez ou velhice.

§ 3. Os diaconos casados, que se dedicam em tempo integral
ao ministério eclesiastico, t€m direito a uma remuneragdo com que
possam prover ao sustento seu ¢ da propria familia; todavia, os que
receberem remuneracdo em razdo de profissdo civil, que exercem ou
exerceram, atendam as necessidades proprias e de sua familia com as
rendas dai provenientes.

Conforme John E. Lynch (BEAL; CORIDEN; GREEN ,2002, p.367) o Canon
281 busca incorporar no CDC as deliberacdes do Concilio Vaticano II (1958-1963)
relativas a remuneragdo de todos os clérigos da Igreja Catolica, remuneragdo essa que
varia segundo o nivel hierarquico do clérigo. Assim, por exemplo, arcebispos, bispos,
presbiteros, parocos auxiliares e didconos transitdrios seriam remunerados conforme o
seu oficio, e assim por diante para os demais oficios, sempre obecendo ao critério da
hierarquia. Deve ser observado que o Can. 281 § 1 e 2 ndo aplica a palavra direito (ius
em latim) a remuneracio nem & previdéncia social relativas aos clérigos catolicos®.

Além disso, os fatores tempo e lugar mencionados no Can. 281 § 1 referem-se
ao fato de que a remuneragdo dos clérigos precisa levar em consideragdao o tempo de

oficio do clérigo, ser atualizada devido aos efeitos da inflagdo e também depende do

¥ No entanto, conforme John E.Lynch ( in BEAL; CORIDEN; GREEN , 2002, p.367-368), o termo ius ¢
aplicado pelo Codigo de Direito Canénico das Igrejas Orientais (Can. 390 § 1) relativamente a
remuneragdo dos clérigos dessas Igrejas. O Can. 390 § 1 desse Codigo ainda faz uma nitida diferenciagdo
entre “sustento apropriado” e “justa remuneragao”.
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padrdo de vida do pais onde os clérigos exercem o seu oficio. Assim, a remuneracao
recebida por um presbitero catélico em um pais pobre como a Nigéria ou India, segundo
a interpretagdo que se faz do Can. 281 § 1, ndo pode ser a mesma que recebe um
presbitero exercendo o seu oficio em um pais rico como os EUA ou a Sui¢a. Também
sdo permitidos ajustes conforme a extensdo do servigo eclesiastico ofertado pelo clérigo.
Ainda conforme John E. Lynch (BEAL; CORIDEN; GREEN, 2002, p. 367), a
remuneracdo de um clérigo deve ser tal que, além de atender suas necessidades basicas,
lhe permita investir em educag¢do continua (Can 279), férias (Can. 283 § 2),
hospitalidade, atos de caridade (Can. 282 § 2), necessidades de pais e outros familiares
dependentes, e poupanca futura.

A questdo da previdéncia social para os clérigos catdlicos também ¢ tratada no
Canon 281 § 2, onde o seu publico-alvo ¢ definido claramente: doentes, invalidos e
idosos.

O Canon 281§ 3, que assegura remuneracdo aos didconos casados de modo a
atender as suas necessidades bem como as da sua familia, determina que os diaconos
casados, isto €, permanentes, que tenham profissdo secular, devem atender a tais
necessidades com o rendimento desta profissdo. No entanto, segundo John E. Lynch ( in
BEAL; CORIDEN; GREEN, 2002, p. 370) nesse Canon ndo se diz nada a respeito dos
diaconos que tém ocupacao secular cujos salarios nao lhes permitam satisfazer a essas
necessidades, nem sobre aqueles diaconos que servem em tempo parcial, nem sobre os
que ficaram desempregados ou sobre o sustento dos familiares dependentes em caso de
falecimento dos didconos, entre os quais 0rfaos e viuvas destes.

A elucidagdo dessas questdes deve ser, portanto, remetida ao Canon 1274, que
trata da sustentacdo e previdéncia social do clero, bem como do modo como deve ser

constituida:

Can. 1274 § 1. Haja em cada diocese um instituto especial
que, recolhendo os bens ou as ofertas, providencie, de acordo com o
Can. 281, o sustento dos clérigos que prestam servigo a diocese, a nao
ser que de outro modo se tenha providenciado em favor deles.

§ 2. Onde a previdéncia social em favor do clero nao esta
devidamente constituida, cuide a Conferéncia dos Bispos que
haja um instituto, com o qual se providencie devidamente a
seguridade social dos clérigos.

§ 3. Em cada diocese constitua-se, enquanto necessario um
patriménio comum, com o qual os bispos possam satisfazer as
obrigagdes para com outras pessoas que estejam a servigo da Igreja,
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acudir as diversas necessidades da diocese, e por meio do qual as
dioceses mais ricas possam também socorrer as mais pobres.

§ 4. Conforme as diversas circunstancias locais, as finalidades
mencionadas nos §§ 2 e 3 podem mais convenientemente conseguir-se
por meio de organismos diocesanos federados entre si, através de
mutua cooperacdo ou mesmo oportuna associagdo constituida para
diversas dioceses e até para todo o territorio da Conferéncia dos
Bispos.

§ 5. Esses organismos devem ser constituidos de modo a
terem eficacia também no direito civil, se possivel.

Robert T. Kennedy (BEAL; CORIDEN; GREEN, 2002, p. 1475) comenta, a
respeito do Canon 1274 §1, que, nos EUA, a sustentagdo dos clérigos catolicos ¢ feita
pelas pardquias ou institutos nos quais eles servem, mas que a norma codicial em pauta
deixa claro que a obrigacao ¢ da diocese na qual os clérigos estdo incardinados. Além
disso, deve ser dito que os bens temporais, segundo o Can. 1274 § 2, devem ser
utilizados para o sustento do clero.

Quanto & questdo de se essa sustentacdo estd apenas restrita aos clérigos
seculares incardinados na diocese, ou também se contempla as pessoas leigas que
prestam servigos a esta, isso deve ser tratado pelo estatuto do fundo previdenciario
diocesano. Onde esse fundo ndo existe, deve ser criado um instituto pela Conferéncia de
Bispos, conforme o paragrafo 2 do Canon 1274.

A Social Security, o Medicare e o Medicaid s3ao utilizados parcialmente para
seguridade social dos clérigos catolicos nos EUA. Embora a norma codicial ndo obrigue
a Conferéncia dos Bispos a constituir o fundo previdencidrio onde este ndo esta
devidamente constituido, contudo a obriga a averiguar se a seguridade social dos
clérigos ¢ adequada.

O terceiro paragrafo do Canon 1274 dispoe sobre a necessidade da constituicao
de um patrimonio comum com vistas a remuneracdo adequada de religiosos ndo
ordenados e leigos que prestam servigos a diocese, além de satisfazer as necessidades da
propria diocese em termos de investimentos em educagdo e assisténcia aos pobres,
recomendando também o auxilio de dioceses mais ricas aquelas menos ricas.

O pardgrafo quarto faz alusdo ao estabelecimento de federagdes de fundos
previdencidrios diocesanos, de modo a conseguir vantagens de efeitos de escala em
termos de retornos de investimento ¢ taxas de remuneragdo no mercado financeiro, a

fim de atender mais facilmente as recomendagdes dos paragrafos segundo e terceiro.
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O paragrafo quinto dispde sobre a propriedade de que tais organismos
previdenciarios tenham constitui¢ao ndo apenas no direito eclesidstico, mas também no
direito previdenciario civil.

Sobre a questdo remuneratdria dos clérigos catdlicos ¢ importante também

ressaltar a afirmacdo de Oliveira (2006, p.207-208):

O termo remuneragdo ¢ mais especifico que o genérico
sustentagdo (...) implicando-o, acrescentando-lhe maior exigéncia e
indicando uma relacdo de justica entre o oficio realizado ¢ a
compensagdo. E um direito fundamental derivado do direito natural e
da palavra de Deus, exigido para um digno e integro ministerial
eclesial. Se o clero tem um verdadeiro ius subjetivum a sustentagdo e a
remunera¢ao ndo podemos deixar de constatar, porém, que esse direito
¢ sui generis, ndo ¢ absoluto, pois pode ser recusado dentro da
perspectiva de gratuidade do ministério. A polarizagdo tensional
paulina entre direito ao sustento ¢ a sua recusa, para viver do salario
da graca, da gratuidade, faz todo o sentido neste discurso ¢ liga-se a
outro maior, o da pobreza evangélica (grifos do autor). Os
documentos magisteriais sempre recordam, juntamente com o direito,
que o dom recebido gratuitamente é para ser anunciado gratuitamente.
Além disso, ja o referimos, as relagdes que o clérigo estabelece com a
Igreja, sobretudo a particular, ndo tem a ver com uma relacdo de
trabalho, entendida civilmente, onde o direito a retribuicdo ¢ uma
contraprestacdo de servigos ¢ o correspondente pagamento de um
trabalho realizado.

Deve ser observada a propriedade do comentario de Oliveira sobre a diferenca
existente entre os termos remuneragdo e sustentagdo do clero. O primeiro termo ¢ mais
amplo, pois vai além da simples satisfacdo das necessidades basicas do clérigo como
alimentacdo ¢ vestuario, ao incluir outras demandas, como a necessidade de educacao
continuada e de gozo anual de férias. Mas esse direito a remuneracao ¢ subjetivo, ndo
absoluto, nem estrito, e deriva do direito natural e da Sagrada Escritura, segundo
Oliveira (2006, p.207-208).

A polarizagdo tensional paulina a que Oliveira se refere estd ligada ao fato de o
Apostolo Paulo ter recusado receber compensagdes financeiras da igreja em Corinto
pelos seus servicos (I Co 9.15), apesar de ensinar sobre o direito, embasado nas
Escrituras (Dt 25,4; Lc 10.7; I Co 9.7-14) de o ministro do Evangelho receber salario
daqueles a quem ministra. Isso porque Paulo entendia o exercicio do ministério sagrado

como uma oferta de gratuidade a Deus e ao seu povo, e ¢ essa perspectiva, segundo
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Oliveira, que deveria animar os clérigos que hoje exercem o seu oficio, ao entenderem a
sua chamada sacerdotal como um privilégio, um dom recebido da parte de Deus a ser
partilhado gratuitamente com os seus fiéis. Dai que o Direito Candnico nao legisla sobre
as relacdes entre clérigo e Igreja em termos de relagdes trabalhistas do modo como sdo
entendidas pela legislagdo civil, a qual dispde que a todo servigo prestado no mercado
de trabalho deve corresponder uma contraprestagao na forma de salario ou pagamento.
A relagdo mantida entre o clérigo e sua Igreja, na perspectiva do CDC de 1983 ¢
entendida, sobretudo, de forma espiritual, onde o clérigo ¢ aquele a quem foi confiada a
nobre tarefa de levar a efeito o objetivo ltimo da Igreja que ¢ a salvagdo de almas
(Canon 1752). Sobre a questdo da pobreza’ evangélica dos clérigos, o CDC determina

que

Can. 282 § 1. Os clérigos levem vida simples e se abstenham
de tudo o que denote vaidade.

§ 2. Os bens que lhes advém por ocasido do exercicio de
oficio eclesiastico e que sao supérfluos, uma vez assegurados com eles
ja o proprio sustento ¢ o cumprimento de todos os deveres de estado,
queiram emprega-los para o bem da Igreja e para as obras de
caridade.

Essa vida simples destacada pelo Canon 282 § 1 tende a enfatizar a importancia
dos clérigos viverem o mais proximo possivel o ideal prefigurado por Jesus Cristo, que,
sendo rico, fez-se pobre para enriquecer a todos, segundo a Escritura Sagrada. O
paradgrafo segundo recomenda, mas ndo obriga, que os clérigos, apos terem satisfeito
suas necessidades e obrigacdes, destinem todo o excedente dai resultante para a Igreja e
para finalidades de caridade. Mas essa recomendacdo refere-se apenas ao excedente dos
bens que os clérigos adquirem em funcao do seu oficio eclesidstico, no exercicio de seu
ministério. De acordo com John E. Lynch (BEAL; CORIDEN; GREEN ,2002, p. 371)
essa norma codicial ndo alcanga os bens que sdo adquiridos pelos clérigos por conta de
serem escritores ou musicos, por exemplo. Na verdade, John E. Lynch, ao fazer essa
colocacgdo, deve ter tido em mente, ja que ndo diz claramente nem deixa subentendido,

apenas os clérigos diocesanos € ndo os regulares, pois, por determinagdo candnica, 0s

? Ver também o artigo 13 do Decreto Perfectae Caritatis sobre a questio da pobreza dos religiosos e os
artigos 23 e 34 da Carta Apostolica Ecclesiae Sanctae em
http://www.vatican.va/holy_father/paul vi/motu_proprio/documents/hf p-vi_motu-
proprio_19660806_ecclesiae-sanctae_en.html (acessado em 01/04/2009).
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bens que advém aos clérigos incardinados num Instituto de Vida Consagrada pertencem
nao aos clérigos, mas ao Instituto (Canon 668).

O desincentivo a acumulagdo de riquezas materiais por parte dos sacerdotes,
contida no Can. 282 § 2, esta baseado no preceito de Cristo no Evangelho (Mt 6.19,20)
e no artigo 17 do decreto Presbyterorum Ordinis '° (Sobre o Ministério e a vida dos
sacerdotes).

Também ¢ importante destacar, sobre a questdo remuneratéria do clero, a citagao
que Oliveira (p.208) faz sobre um Decreto do Ponticio Conselho para a Interpretagao

dos Textos Legislativos:

A remuneragdo que a Igreja deve assegurar ao clérigo que se
dedica ao exercicio do ministério segundo o mandato do Bispo ndo ¢
mensuravel segundo os critérios da justica comutativa, ou seja, de
reciprocidade e proporcionalidade com respeito a particulares servigos
prestados pelo clérigo. A Igreja, de facto, ndo ¢ chamada a garantir um
“salario” (o Can. 282 § 1 usa de facto o termo “remuneratio”, que
expressa um conceito diferente de “stipendio”) [...] pelo trabalho
realizado pelo clérigo.

Aqui se deduz que os clérigos catdlicos ndo tém, propriamente, direito legal a
uma remunera¢ao como tem um trabalhador numa organizagdo secular. Assim, a Igreja
Catolica ndo estd obrigada por qualquer tipo de legislacao, seja civil ou eclesiastica,
muito menos candnica, a garantir um salario aos seus clérigos, por quaisquer servigcos
que estes venham a desempenhar. A relagdo entre clérigos e Igreja ndo esta
condicionada a legislagdo trabalhista civil. Por isso, o que a Igreja oferece ¢ uma
remuneracdo pelo servigo que seus clérigos exercem, condicionada a critérios como
tempo e lugar, conforme vistos anteriormente, que permitam um sustento clerical
adequado. Além disso, ¢ importante destacar que o CDC proibe que um Bispo
diocesano venha a ordenar um clérigo, a ndo ser que essa ordenacao seja justificavel por

questoes de necessidade ou de utilidade:

' Decreto ponticio especifico, emitido pelo Papa Paulo VI ,em 7 de dezembro de 1965. O documento
pode ser lido, em sua versdao integral, em portugués, no site do Vaticano em
http://www.vatican.va/archive/hist_councils/ii_vatican_council/documents/vat-
ii_decree 19651207 presbyterorum-ordinis_po.html (acessado em 18/03/2009)




244

Can. 269 O Bispo diocesano ndo proceda a incardinacdo de
um clérigo, a ndo ser que:

1°- a necessidade ou utilidade de sua Igreja particular o exija,
salvas as prescrigoes do direito quanto ao honesto sustento dos
clérigos;

Essa norma visa desestimular a ordenagdo de clérigos que posteriormente
fiquem sem fun¢ao ou sem exercer o seu oficio, o que seria uma alocacao ineficiente de
recursos escassos, um desperdicio para a diocese, que ndo teria qualquer tipo de retorno
pelo investimento realizado na longa preparacdo desses sacerdotes para que fiquem,
posteriormente, sem nenhuma fungdo. A incardinacio de clérigos s6 deve acontecer se
realmente houver justificativa plausivel, em termos de necessidade e de utilidade para a
Igreja Catolica.

John E. Lynch (BEAL; CORIDEN; GREEN, 2002, p.368) levanta uma questao
importante sobre a remuneragao clerical: esta é devida apenas ao clérigo “que se dedica
ao exercicio do ministério sagrado” ativamente , do modo como esta expresso no Can.
281 § 1 : “Os clérigos, quando se dedicam ao ministério eclesidstico, merecem uma
remunera¢do condizente com sua condi¢do” (grifo nosso) ou simplesmente por causa da
incardinagdo do clérigo a uma Igreja Particular ou a sua admissdo a ordem sagrada?
Segundo John E. Lynch (BEAL; CORIDEN; GREEN, 2002, p.368) a interpretacao
autorizada ¢ a de que essa remuneracao ¢ merecida pelo clérigo desde a incardinagao
deste numa Igreja Particular.

Outra questdo ressaltada ¢ a de que a remuneragdo do clérigo que recebeu uma
pena canonica em virtude de delito ¢ impactada diretamente (Can. 1336 § 1), embora a
este seja garantido, mesmo nestas condigdes, o sustento honesto, isto ¢, a satisfacdo de
suas necessidades basicas como alimento e vestuario, a ndo em ser em caso de demissao
do estado clerical (Can. 1350 § 1). No entanto, a diocese ndo teria obrigacdo, segundo
aponta John E. Lynch, de sustentar por toda a vida um clérigo julgado criminalmente,
principalmente quando avisado de modo antecipado sobre a gravidade de seus crimes e,
assim, o Bispo deveria buscar redirecionar o faltoso para um emprego secular, dando-
lhe suporte durante essa fase de transicao.

A legislacdo relativa a remuneragdo dos presbiteros, bem como a provisao de

previdéncia social a estes, a mesma estd contida no decreto Presbyterorum Ordinis:
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20.Entregues ao servigo de Deus, pelo desempenho do cargo
(grifo nosso) que lhes foi confiado, os presbiteros sdo merecedores da
justa recompensa, visto que «o operario ¢ digno do seu salario» (Lc.
10,7) (61) e «o Senhor ordenou aqueles que anunciam o Evangelho,
que vivam do Evangelho» (1 Cor. 9,14). Por isso, onde ndo se tiver
providenciado de outra maneira a justa remuneragdo dos presbiteros,
os mesmos fiéis, em cujo beneficio eles trabalham, tém verdadeira
obrigacdo de procurar os meios necessarios para que levem uma vida
digna e honesta. Os Bispos, por sua vez, estdo obrigados a advertir os
fiéis desta obrigacdo e devem procurar, ou cada um na sua diocese, ou
mais convenientemente varios, num territorio comum, que Sse
estabelegam normas, segundo as quais se proveja devidamente a
honesta sustentagdo daqueles que desempenham ou desempenharam
alguma fungdo ao servico do Povo de Deus. A remuneracao, porém, a
receber por cada um, tendo em conta a natureza do munus e as
circunstancias dos tempos e dos lugares, seja fundamentalmente a
mesma para todos aqueles que se encontrem nas mesmas condicdes, e
proporcional a sua situacdo, que lhes permita, além disso, ndo s6
prover devidamente a remuneracdo daqueles que se encontram ao seu
servico, mas também auxiliar por si mesmos de algum modo aos
pobres, ja que nos primeiros tempos a Igreja teve sempre em grande
conta o servigo dos pobres. Esta remuneracdo deve, além disso, ser tal,
que permita aos presbiteros, todos os anos, ter algum tempo de férias,
justo e suficiente, que os Bispos devem fazer que lhes seja possivel.

O decreto Presbyterorum Ordinis, ao fazer referéncia ao merecimento de justa
recompensa pelos presbiteros, em fun¢do do desempenho do seu oficio, conforme esta
destacado, ndo menciona essa questdo como um direito (ius), de modo idéntico ao Can.
281 § 1, mas como uma obrigagdo dos fiéis em prover uma sustentagdo digna ¢ honesta
a esses pastores de quem recebem assisténcia espiritual, quando essa sustentagdo nao se
tiver providenciado de outro modo. Essa obrigacdo também estd mencionada no Canon

222§ 1:

Can. 222 § 1. Os fiéis tém obrigacdo de socorrer as
necessidades da Igreja, a fim de que ela possa dispor do que ¢
necessario para o culto divino, para as obras de apostolado e de
caridade e para o honesto sustento dos ministros.

Em outra passagem a norma codicial informa que as ofertas dos fiéis, para o
servigo religioso mais importante da Igreja Catolica que € a missa, contribuem para o

sustento dos ministros sagrados:
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Can. 946 Os fi¢is que oferecem esportula para que a missa
seja aplicada segundo suas intengdes concorrem, com essa oferta, para
o bem da Igreja e participam de seu empenho no sustento de seus
ministros e obras.

O decreto Presbyterorum Ordinis também menciona o dever que os Bispos tém,
como ordinarios'' das dioceses as quais estdo incardinados os presbiteros, de alertar os
seus fi¢is sobre a obrigacdo que tém para com os seus parocos, estabelecendo normas
quanto a esse proposito, tanto em relacdo aos pastores ativos como aos que estdo ja
aposentados. Além disso, o Bispo diocesano deve cuidar para que se assegure o sustento
digno e a assisténcia social aos presbiteros (Canon 384).

A remunerac¢do deve levar em consideracdo a natureza dos servigos prestados
pelos presbiteros, o padrdo de vida do lugar em que estes estdo incardinados, a natureza
e o tempo de oficio, repor perdas inflaciondrias, e ser proporcional a situagdo de cada
um dos pastores, de modo que possam também remunerar aqueles que lhes prestam
servicos e também possibilitar-lhes condi¢des para o exercicio de obras de caridade para
com as pessoas pobres. Além disso, a remuneragdo deve ser tal que permita aos
presbiteros, anualmente, o gozo de férias. O decreto Presbyterorum Ordinis também
ndo deixa de destacar a necessidade de se fazerem provisdes para uma previdéncia
social decente para os presbiteros, nos paises ou lugares onde esta ndo esta devidamente

constituida:

21. Tenha-se sempre em conta o exemplo dos fiéis da Igreja
primitiva de Jerusalém, em que «todas as coisas eram comuns» (Act.
4,32), mas «repartiam-se cada um segundo a sua necessidade» Act.
4,35). Por isso, convém sumamente, pelo menos nas regides em que a
sustentacdo do clero depende totalmente ou em grande parte das
dadivas dos fiéis, que alguma instituicdo diocesana reuna os bens
oferecidos para este fim, administrada pelo Bispo, com a ajuda de
sacerdotes para isso delegados, e, onde a utilidade o pedir, também
por leigos, peritos em matéria de economia. E de desejar, além disso,
quanto for possivel, que, em cada diocese ou regido, se constitua um
fundo comum de bens, com que os Bispos possam satisfazer a outras
obrigagdes para com as pessoas que servem a Igreja e socorrer as
necessidades da diocese, € com que possam ainda as dioceses mais
ricas subsidiar as mais pobres, de tal maneira que a abundancia de
umas cubra a